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I kwartał 2001

Raport kwartalny został przygotowany zgodnie z ogólnie przyjętymi amerykańskimi standardami rachunkowości (US GAAP).

Grupa Kapitałowa EFL 

Stan na 31.03.2001 r. 
	Spółka
	Główny akcjonariusz
	Kapitał akcyjny
	Udział EFL w kapitale akcyjnym
	% głosów na WZA

	Efi Sp. z o.o.
	EFL S.A.
	12,100,7001
	100%
	100%

	EFL Słowacja Sp. z o.o.
	EFL SA
	200,000
	100%
	100%

	EFL Service SA
	EFL SA
	6,408,200
	100%
	100%

	Getin Service Provider SA
	EFL S.A.
	10,000,0002
	88%
	88%

	TU Europa SA 
	Efi Sp. z o.o.
	10,500,0003
	49%4
	49%4


1 W tym aport o wartości 3.863.000 złotych w postaci akcji Towarzystwa Ubezpieczeniowego Europa S.A.

2 W wyniku zakończonej 4 maja 2001 r. Pierwszej Oferty Publicznej, kapitał akcyjny Getin SP zwiększył się do 16 mln zł; podwyższenie kapitału nie zostało jeszcze zarejestrowane przez Sąd

3 W dniu 24 kwietnia 2001 roku Sąd Rejonowy dla Wrocławia Fabryczna zarejestrował podwyższenie kapitału akcyjnego TU "EUROPA" SA o 21 mln zł uzyskane z emisji akcji serii G. Kapitał akcyjny wynosi obecnie 31 500 000 zł, liczba akcji razem 7 875 000 oraz  liczba głosów razem 7 875 000. 

4 Pośrednio poprzez Efi Sp. z o.o.

Analiza nowo zawieranych umów

I kwartał br. był kolejnym okresem osłabienia dynamiki wzrostu PKB oraz popytu krajowego, co niekorzystnie przełożyło się na poziom inwestycji przedsiębiorstw. Zdaniem ekonomistów, wzrost gospodarczy w I kw. 2001 r. prawdopodobnie nie przekroczył 2%, a więc mógł być niższy niż 2,4% w ostatnim kwartale ubiegłego roku. Także obniżki stóp procentowych dokonane przez Radę Polityki Pieniężnej w ostatnim czasie okazały się zbyt niskie, aby ożywić polską gospodarkę.

W I kwartale 2001 r. EFL S.A. zanotował 10-procentową dynamikę wartości nowych środków oddanych w leasing w porównaniu z analogicznym okresem roku ubiegłego. Decydujący wpływ na tempo wzrostu miała sytuacja w segmencie pojazdów, w którym to wartość nowych środków oddanych w leasing zmniejszyła się o ok. 5%. Pomimo spadku jest to wynik znacznie korzystniejszy od osiągniętego przez całą branżę samochodową – w I kwartale tego roku w Polsce sprzedanych zostało jedynie 93 tys. aut osobowych i 6,2 tys. samochodów dostawczych, tj. odpowiednio o 33% i 32% mniej niż w analogicznym okresie roku ubiegłego. Ujemna dynamika w segmencie pojazdów została zrekompensowana utrzymującym się wysokim tempem wzrostu na pozostałych rynkach – maszyn i urządzeń oraz sprzętu biurowego i IT. 

Dynamika pod względem ilościowym wyniosła niemal 19%, czyli znacznie więcej niż w ujęciu wartościowym. Różnica ta wynika z rosnącego udziału umów na maszyny i urządzenia oraz nowoczesny sprzęt biurowy w strukturze kontraktów EFL – umowy te charakteryzują się bowiem niższą przeciętną wartością.

	
	I kwartał 2000 r.
	I kwartał 2001 r.
	Dynamika

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	3 942
	175,7
	3 649
	165,8
	-7,4%
	-5,6%

	Maszyny i urządzenia
	778
	22,9
	1 635
	45,4
	110,2%
	98,2%

	Sprzęt biurowy i IT
	1 084
	11,2
	1 594
	17,0
	47,0%
	51,2%

	Nieruchomości
	-
	-
	4
	3,1
	N/D
	N/D

	RAZEM
	5 804
	209,9
	6 882
	231,3
	18,6%
	10,2%


	Struktura
	I kwartał 2000 r.
	I kwartał 2001 r.

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	67,9%
	83,7%
	53,0%
	71,7%

	Maszyny i urządzenia
	13,4%
	10,9%
	23,8%
	19,6%

	Sprzęt biurowy i IT
	18,7%
	5,4%
	23,2%
	7,3%

	Nieruchomości
	0,0%
	0,0%
	0,1%
	1,3%

	RAZEM
	100%
	100%
	100,0%
	100,0%


Opisane powyżej zjawiska przyczyniły się do dalszej zmiany struktury portfela leasingowanych środków - udział środków transportu spadł w I kwartale 2001 r. do ok. 72% w porównaniu z niemal 84% w analogicznym okresie roku ubiegłego roku oraz 77% w poprzednim kwartale. Pod względem ilościowym umowy związane ze sprzętem biurowym i IT oraz rynkiem maszyn i urządzeń stanowią już niemal połowę wszystkich zawieranych kontraktów.

Segment środków transportu

W I kwartale 2001 roku Spółka skoncentrowała swoje działania na rozszerzeniu oferty w ramach takich produktów jak „Dobra Rata” i „Używane OK.”

Sukces produktu leasingowego dla konsumentów „Dobra Rata”, wprowadzonego przez Spółkę pod koniec 2000 roku przyczynił się do uatrakcyjnienia oferty dla wybranych grup konsumentów. Nie zmieniając dotychczasowej procedury obniżono pierwszą wpłatę do 20% dla lekarzy, stomatologów, weterynarzy, prawników, księży. Ponadto produkt „Dobra Rata” został rozszerzony w I kwartale 2001 r. na podmioty gospodarcze (leasing kapitałowy na auta osobowe dla firm). Klientami Spółki zostały dzięki temu m.in. firmy nabywające auta osobowe w kredycie lub szukające małych, tanich aut w wersjach 5 osobowych. 

Tak skonstruowany leasing finansowy jest ze względów podatkowych najbardziej atrakcyjny dla firm, które potrzebują małych, niedrogich samochodów osobowych. Ponadto jest to oferta bardzo konkurencyjna wobec kredytu bankowego pod względem szybkości i prostoty procedury, jak również pod względem cenowym – dzięki korzystnym upustom uzyskiwanym od vendorów.

Po wprowadzeniu w roku 2000 programu „Używane OK.”, który funkcjonował wraz z tzw. systemami eksperckimi (vendorowe i dealerskie systemy sprzedaży pojazdów na rynku wtórnym), Spółka rozszerzyła produkt „Używane OK.” poprzez zrównanie w procedurach leasingowych samochodów używanych z samochodami nowymi oraz zapewnienie leasingobiorcom jakości stanu technicznego używanych samochodów leasingowanych w EFL dzięki wprowadzonemu systemowi certyfikacji.

W I kwartale 2001 r. roku Spółka po analizie swych doświadczeń z wymianą samochodów Fiat Cinquecento na Fiat Seicento rozszerzyła produkt „Wymiana samochodów” na wszystkie maodele i marki. Obecnie każdy klient, któremu kończy się umowa leasingowa na samochód może dokonać wymiany tego samochodu na nowy dowolny model.

Poniższa tabela przedstawia porównanie wyników sprzedażowych EFL S.A. w zakresie środków transportu drogowego ze sprzedażą nowych samochodów na rynku krajowym. Dzięki znacznie lepszym niż branża samochodowa wynikom, EFL konsekwentnie zwiększa swoje udziały w rynku motoryzacyjnym.

	 
	I kwartał 2000
	I kwartał 2001
	dynamika

	
	sprzedaż w kraju*
	EFL
	% sprzedaży krajowej
	sprzedaż w kraju* 
	EFL
	% sprzedaży krajowej
	sprzedaży krajowej
	EFL

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	osobowe
	138 969
	2 521
	1,81%
	93 006
	2 090
	2,25%
	-33,07%
	-17,10%

	dostawcze
	9 367
	1 102
	11,76%
	6 447
	1 031
	15,99%
	-31,17%
	-6,44%

	ciężarowe
	1 635
	20
	1,22%
	1 277
	36
	2,82%
	-21,90%
	80,00%

	ogółem
	149 971
	3 643
	2,43%
	100 730
	3 157
	3,13%
	-32,83%
	-13,34%


* dane wg agencji SAMAR

UWAGA: zestawienie opiera się na klasyfikacji aut prowadzonej przez SAMAR, a jako kryterium przyjęto model samochodu; klasyfikacja taka nie jest w przypadku EFL zgodna ze stanem faktycznym (np. część leasingowanych przez EFL aut zaliczonych tu do osobowych posiada homologację na auto dostawcze), umożliwia jednakże dokonywanie porównań.
Segment maszyn i urządzeń

W I kwartale 2001 roku Spółka uatrakcyjniła ofertę produktową we wszystkich najważniejszych segmentach rynku, ze szczególnym uwzględnieniem sprzętu medycznego i wózków widłowych. 

Dodatkowo Spółka poszerzyła grupę współpracujących vendorów o kluczowe w branży urządzeń diagnostycznych firmy:

· W.S.O.P. Schuffenhauer i Partner Sp. z. o. o,  

· UNIMETAL,

 oraz w branży systemów grzewczych

· Riello Burners Polska Sp. z o.o.

 EFL przedłużył również umowy o udzielenie upustów na sprzęt medyczny i meble apteczne z ośmioma firmami ze wspomnianych branż. 

Ponadto Spółka nasiliła działalność promocyjną w najważniejszych segmentach rynku: leasingu dla lekarzy i aptekarzy, leasingu na sprężarki, wózki widłowe, maszyny budowlane, systemy grzewcze, maszyny poligraficzne, urządzenia gastronomiczne, urządzenia diagnostyczne.

W zakresie dystrybucji kontynuowano prace związane z wdrożeniem grupy Przedstawicieli Handlowych, poszerzając jednocześnie liczebność tej grupy, wspierano finansowo wspólne lokalne działania reklamowe z dostawcami oraz poszerzano sieć współpracujących lokalnych dostawców przede wszystkim na rynkach: sprzętu medycznego, wózków widłowych, maszyn budowlanych i urządzeń diagnostycznych.

Przeprowadzone działania zaowocowały wysoką dynamiką ilości i wartości podpisanych umów, która przełożyła się na znaczący wzrost udziału segmentu maszyn i urządzeń w strukturze portfela umów EFL.  

Segment sprzętu biurowego i IT

W I kwartale 2001 Spółka wdrożyła nowy program umożliwiający gromadzenie danych i zarządzanie informacją marketingową. System pozwoli na zbieranie i przechowywanie danych o dealerach, ułatwiając jednocześnie współpracę z nimi. W pierwszej kolejności zostanie on wdrożony na rynku nowoczesnej techniki biurowej oraz implementowany wśród Regionalnych Opiekunów Rynku, natomiast w późniejszej fazie będzie również wprowadzany na pozostałe rynki.

W ramach działań promocyjnych i reklamowych Spółka w I kwartale 2001 r. przygotowała we współpracy z firmami: JTT Computer oraz Getin Service Provider promocję na wybrane modele komputerów osobistych. Akcję promocyjną realizowano poprzez dystrybucję wspólnych materiałów reklamowych – ulotek poprzez mailing fakturowy skierowany do klientów z bazy EFL oraz do klientów Getin Service Provider. Ulotki dystrybuowano również w salonach sieci dealerskiej JTT. 

W I kwartale 2001 Spółka zawarła z wykorzystaniem Internetu 283 umowy o łącznej wartości 2,4 mln PLN.

Segment nieruchomości

W pierwszym kwartale Spółka konsekwentnie realizowała założenia postawione po wprowadzeniu produktu w 2000 r. Od stycznia zaczęła zatem pozyskiwać rynek transakcji o niedużej wartości. Łączna wartość zawartych umów w pierwszym kwartale to 3 155 000 zł, przy najmniejszej wartości umowy na poziomie 95 000 zł 

Parametry podpisywanych umów

Średnie parametry umów podpisywanych przez EFL S.A. w pierwszym kwartale w latach  2000 i 2001 przedstawiały się następująco:

	
	I kwartał 2000
	I kwartał 2001

	Średnia wartość umowy (tys. PLN) 
	36,2
	33,6

	Średni czas trwania umowy (miesiące) 
	32
	32

	Średnia wielkość czynszu inicjalnego (%) 
	21%
	21%

	Średnia wielkość depozytu gwarancyjnego (%)
	11%
	12%


Spadek średniej wartości umowy jest wynikiem rosnącego udziału kontraktów na sprzęt komputerowy oraz maszyny i urządzenia w strukturze umów zawieranych przez EFL. Umowy te zaś charakteryzują się znacznie niższą średnią wartością niż kontrakty, których przedmiotem są środki transportu (średnia wartość umów w segmencie pojazdów utrzymuje się na stabilnym poziomie 45 tys. zł).

Poniższa tabela przedstawia strukturę nowych umów leasingowych ze względu na rodzaj waluty:

	Opcja 
	I kwartał 2000
	I kwartał 2001

	
	ilość 
	wartość

(mln zł)
	% ilość 
	% wartość
	ilość
	wartość

(mln zł)
	% ilość
	% wartość

	Złotówkowa
	2 906
	95,0
	50,1%
	45,3%
	1 529
	38,2
	22,2%
	16,5%

	Dewizowa
	2 898
	114,8
	49,9%
	54,7%
	5 353
	193,0
	77,8%
	83,5%

	RAZEM
	5 804
	209,8
	100,0%
	100,0%
	6 882
	231,3
	100,0%
	100,0%


Struktura umów zawartych w I kwartale 2001 r. w rozbiciu na umowy zawarte przez sieć wewnętrzną i zewnętrzną przedstawia się następująco:

	Sieć 
	I kwartał 2000 r.
	I kwartał 2001 r.

	
	Ilość
	wartość

(mln zł)
	% ilość
	% wartość
	ilość
	wartość

(mln zł)
	% ilość
	% wartość

	WEWNĘTRZNA,

w tym:
	3 134
	118,6
	54,0%
	56,5%
	3 206 
	119,7
	46,6%
	51,8%

	Oddziały 
	1 794
	62,3
	30,9%
	29,7%
	1 565
	53,4
	22,7%
	23,1%

	Reprezentanci 
	1 340
	56,2
	23,1%
	26,8%
	1 641
	66,4
	23,8%
	28,7%

	ZEWNĘTRZNA 
	2 670
	91,3
	46,0%
	43,5%
	3 676
	111,5
	53,4%
	48,2%

	Razem 
	5 804
	209,8
	100%
	100%
	6 882
	231,3
	100%
	100%


Struktura sieci dystrybucji

Według stanu na 31 marca 2000 r. sieć wewnętrzna EFL składała się z:

· 33 Oddziałów

· 48 wewnętrznych Przedstawicieli Handlowych (łącznie z Doradcami ds. Leasingu)

· 19 Regionalnych Opiekunów Rynku

W skład sieci zewnętrznej na dzień 31 marca 2000 r. wchodziło: 

· 38 Autoryzowanych Przedstawicieli,

· 301 Pośredników,

· 31 zewnętrznych Przedstawicieli Handlowych,

· 1054 Dealerzy programów Interleasing i Intel Financial Services.  

 

Główni dostawcy środków transportu

Poniższa tabela przedstawia 10 największych dostawców środków transportu drogowego w I kwartale 2001 roku.

	Dostawca
	I kwartał 2000 r.
	I kwartał 2001 r.

	
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	%

ilość
	% wartość
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	%

ilość
	%

wartość

	Peugeot
	274
	12,7
	7,0%
	7,2%
	387
	18,0
	10,6%
	10,9%

	Opel
	495
	24,7
	12,6%
	14,1%
	363
	16,1
	9,9%
	9,7%

	Fiat
	568
	15,9
	14,4%
	9,1%
	478
	14,9
	13,1%
	9,0%

	Daewoo C.
	486
	13,8
	12,3%
	7,9%
	554
	14,4
	15,2%
	8,7%

	Citroen
	342
	14,3
	8,7%
	8,1%
	298
	12,8
	8,2%
	7,7%

	Ford
	223
	10,9
	5,7%
	6,2%
	141
	8,3
	3,9%
	5,0%

	Renault
	338
	17,3
	8,6%
	9,9%
	166
	8,3
	4,5%
	5,0%

	Skoda
	202
	7,5
	5,1%
	4,3%
	212
	8,2
	5,8%
	4,9%

	Iveco
	39
	3,7
	1,0%
	2,1%
	102
	7,9
	2,8%
	4,8%

	Kia
	128
	6,3
	3,2%
	3,6%
	138
	6,2
	3,8%
	3,7%

	pozostałe
	847
	48,7
	21,5%
	27,7%
	810
	50,5
	22,2%
	30,5%

	RAZEM
	3 942
	175,7
	100,0%
	100,0%
	3 649
	165,8
	100,0%
	100,0%


Działania promocyjne

Działania Public Relations

W I kwartale 2001 r. przedstawiciele EFL uczestniczyli w dwóch konferencjach branżowych: 

· Prezes EFL wypowiadał się nt. sytuacji i oczekiwań firm leasingowych w Polsce podczas konferencji „Leasing szansą dla Małych i Średnich Przedsiębiorstw” zorganizowanej 15 marca przez Polska Konfederację Pracodawców Prywatnych,

· Przedstawiciel Departamentu Rozwoju Rynku Pojazdów wypowiadał się jako ekspert nt. przyszłości leasingu samochodów osobowych podczas konferencji „Perspektywy Rozwoju Rynku Motoryzacyjnego w Polsce”, organizowanej 22 marca przez Biuro Promocji i Organizacji „Agenda”, w której uczestniczyli przedstawiciele Ministerstwa Transportu oraz przemysłu motoryzacyjnego. 

Sponsoring

· EFL S.A. już po raz czwarty sponsorował wrocławski Przegląd Piosenki Aktorskiej. Spółka była fundatorem nagrody dziennikarzy. 

· Do stałych elementów sponsoringu EFL S.A. należy również wspieranie lidera ekstraligi koszykarskiej - drużyny Zepter Idea Śląsk Wrocław.

Nagrody i wyróżnienia

· 15 stycznia EFL S.A. w ocenie „Gazety Finansowej” został jedną z dwudziestu najlepszych instytucji finansowych na nowe milenium.

· 23 lutego EFL S.A. otrzymał srebrną replikę „Złotego grosza” – nagrodę przyznawaną w konkursie organizowanym przez redakcję „Przekroju” i Centrum Ekspertyz Gospodarczych Fundacji Akademii Ekonomicznej w Poznaniu i został wpisany na listę złotej piętnastki laureatów. EFL został nagrodzony za korzystne relacje wskaźników analitycznych, wysoki poziom nakładów inwestycyjnych, systematyczne zwiększanie liczby osób nowo zatrudnionych, w tym absolwentów szkół wyższych, za konsekwentne realizowanie celów strategicznych oraz nakłady na tworzenie wizerunku firmy na rynku. 

· 21 lutego EFL S.A. otrzymał po raz kolejny nagrodę „Gepardy” - wyróżnienie przyznawane przez czytelników „Prawa i Gospodarki” oraz „Gazety Bankowej” dla najlepszej firmy leasingowej w 2000 roku.

· W marcu EFL S.A. został sklasyfikowany przez Instytut Badań nad Gospodarką Rynkową na dwudziestym miejscu wśród 25 najbardziej rentownych firm, które w latach 1997-99 wykazały się największą dynamiką wzrostu zysku netto. Ranking zamieścił w wydaniu marcowym „BusinessWeek Polska”. 

Istotne umowy handlowe

W I kwartale 2001 r. Spółka zawarła następującą umowę handlową: 

· W dniu 12.02.2001 r. Spółka podpisała Umowę o Współpracy z W.S.O.P. Schuffenhauer i Partner Sp. z o.o. – liderem rynku urządzeń diagnostycznych w Polsce. Spółka W.S.O.P. Schuffenhauer i Partner Sp. z o.o. zajmuje się sprzedażą kompleksowych urządzeń diagnostycznych niemieckiej firmy MAHA oraz urządzeń peryferyjnych innych marek stanowiących uzupełnienie do stacji kontroli pojazdów i serwisów. Przedmiotem umowy jest wzajemna współpraca w zakresie promocji, przygotowania specjalnej oferty leasingowej oraz wspólne działania marketingowe. Zawarcie powyższej umowy zdaniem EFL przyczyni się do wzrostu obrotów Spółki na rynku diagnostycznym. 
Po dacie sporządzenia raportu, tj. 31 marca 2001 r. zawarto ponadto następujące istotne umowy handlowe:

· Dnia 12.04.2001 r. EFL S.A. podpisał z Spółką Banque PSA Finance S.A. – odpowiedzialną za zapewnienie finansowania działalności motoryzacyjnej Peugeot i Citroën w Polsce – umowę o współpracy. Na podstawie tej umowy opracowana zostanie w najbliższym czasie oferta leasingu pod nazwą „Peugeot Leasing” oraz „Citroen Leasing”. W czasie trwania umowy EFL S.A. otrzyma wyłączność na posługiwanie się wymienionymi znakami handlowymi w Polsce. Podpisanie umowy jest konsekwencją polityki prowadzonej zarówno  przez Grupę PSA jak i Europejski Fundusz Leasingowy, a mającej na celu zwiększenie satysfakcji klientów  i rozwój pakietu usług wspomagających sprzedaż samochodów.
· Dnia 19.04.2001 r. została podpisana umowa generalna o współpracy pomiędzy EFL a KIA MOTORS POLSKA Sp. z o.o. Celem umowy o współpracy jest określenie ogólnych zasad, form i warunków współpracy pomiędzy KIA i EFL jako "Business Partnerów", dotyczących organizacji dystrybucji pojazdów KIA w systemie leasingowym EFL. Strony umowy deklarują podjęcie działań zmierzających do osiągnięcia jak najwyższej sprzedaży samochodów marki KIA dystrybuowanych przez sieć Dilerów. Działania te polegać mają m.in. na wspólnym tworzeniu i wdrażaniu specjalnych produktów charakteryzujących się wyższym standardem od dotychczas stosowanych przez strony.

Współczynnik szkodowości

Współczynnik szkodowości jest kalkulowany w następujący sposób: suma wartości umów leasingowych zawartych począwszy od 1996 roku, które trafiły do windykacji przed danym dniem (określonym w 1-wszej kolumnie w tabeli), jest pomniejszana o spłaty dokonane przed i po skierowaniu do windykacji oraz o wartość sprzętu odzyskaną w wyniku procedury windykacyjnej, a następnie odnoszona do wartości wszystkich umów zawartych w tym okresie. Współczynnik szkodowości prezentowany jest w układzie narastającym, tzn. każdorazowo uwzględniane są nowe wydarzenia, które zaszły w danym kwartale. 

	Stan na dzień
	Współczynnik szkodowości

	30-06-98
	2,92%

	30-09-98
	1,99%

	31-12-98
	2,27%

	31-03-99
	2,16%

	30-06-99
	2,31%

	30-09-99
	2,27%

	31-12-99
	2,28%

	31-03-00
	2,13%

	30-06-00
	2,35%

	30-09-00
	2,27%

	31-12-00
	2,50%

	31-03-01
	2,71%


Rozpiętość procentowa  (spread) 

	
	01’2001
	02’2001
	03’2001

	Nowe kontrakty – wszystkie

	Stopa zwrotu z umów leas.
	27,2%
	25,6%
	24,4%

	Koszty finansowania
	11,8%
	11,2%
	10,4%

	Spread 
	15,4%
	14,4%
	14,0%

	Nowe kontrakty – PLN

	Stopa zwrotu z umów leas.
	38,5%
	39,6%
	36,5%

	Koszty finansowania
	21,6%
	21,0%
	20,7%

	Spread 
	16,9%
	18,6%
	15,8%

	Nowe kontrakty – DEM

	Stopa zwrotu z umów leas.
	24,9%
	23,1%
	22,0%

	Koszty finansowania
	7,2%
	7,0%
	7,1%

	Spread 
	17,7%
	16,1%
	14,9%


Dopasowanie zapadalności

 Według stanu na 31.03.2001
	Mln zł
	0-3
miesiące
	3-6
miesięcy
	6-12
miesięcy
	12-24
miesięcy
	24-36
miesięcy
	powyżej
36 miesięcy
	Razem

	Zapadalność finansowania
	255,7
	122,5
	213,7
	281,1
	74,0
	5,8
	952,9

	Zapadalność umów leasingowych
	211,1
	159,2
	294,6
	457,5
	203,8
	88,3
	1 414,5


Niedopasowanie walutowe

Niedopasowanie walutowe na koniec I kwartału 2001 r. wynosiło 81,0 mln zł i było niższe niż 100,2 mln zł na koniec IV kwartału 2000 r. Wśród podjętych w ostatnim czasie działań zmierzających do zlikwidowania niedopasowania walutowego i związanych z tym negatywnych konsekwencji wymienić należy:

· podpisanie 03 stycznia.2001 r. z Credit Suisse First Boston (Europe) Limited umowy dotyczącej wypracowania struktury sekurytyzacji wierzytelności leasingowych oraz emisji euroobligacji zabezpieczonych wierzytelnościami leasingowymi na międzynarodowym rynku kapitałowym na kwotę 75-100 mln Euro,

· podpisanie 13.02.2001 r. umowy na kredyt konsorcjalny na kwotę 55 mln EUR, z czego 35 mln EUR przyznał EBOR, a pozostałe 20 mln EUR banki konsorcjalne – Raiffeisen Zentralbank Oesterreich AG, Raiffeisen Bank Polska S.A. , Wielkopolski Bank Kredytowy S.A.

· zawarcie 21.02.2001 r. z Deutsche Bank Polska S.A. transakcji na zabezpieczenie przed ryzykiem kursowym (transakcja SWAP) na okres 3 lat. Przedmiotem umowy jest zamiana zobowiązań wyrażonych w PLN na EURO, transakcja opiewała na kwotę 13,8 mln EUR.

· zawarcie w dniu 26.04.2001 r. z PKO BP S.A. Oddział Regionalny we Wrocławiu umowy kredytowej na kwotę 15 mln EUR na finansowanie zakupu środków trwałych oddawanych w leasing.
Pozostałe istotne umowy i wydarzenia

· podpisanie w dniu 21.02.2001 r. umowy z następującymi instytucjami: Bank Handlowy w Warszawie S.A. (agent emisji), Deutsche Bank Polska S.A. oraz BRE Bank S.A.( subagenci emisji), dotyczącej programu emisji obligacji na kwotę 150 mln PLN, który trwać będzie 3 lata, 
· przyznanie Spółce – jako liderowi na rynku leasingu ruchomości w Polsce – ratingu długoterminowego na poziomie Ba1 przez agencją ratingową Moody’s Investors Service Ltd w dniu 28.03.2001 r. Według Moody’s Investors Service przyznana ocena jest oparta na wiodącej pozycji EFL S.A. na rynku leasingu ruchomości w Polsce oferowanego małym i średnim przedsiębiorstwom, jak również na silnej pozycji Spółki pod względem zyskowności i kapitalizacji. 

Spółki zależne i stowarzyszone

Efi Sp. z o.o. 

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia w analizowanym okresie

W I kwartale 2000 podstawowym celem Efi Sp. z o.o. było sprawne i zgodne z harmonogramem prowadzenie inwestycji przy pl. Orląt Lwowskich 1 we Wrocławiu.

Zgodnie z harmonogramem robót do końca I kwartału 2001 roku zostały wykonane roboty budowlane i wykończeniowe. Realizacja inwestycji przebiega ze znacznym wyprzedzeniem w stosunku do założonego harmonogramu, co z kolei pozwala na optymistyczną ocenę możliwości oddania budynku w terminie.

W I kwartale 2001 roku Efi skorzystało z prawa poboru wynikającego z tytułu posiadania na dzień ustalenia praw 1.286.200 akcji T.U. EUROPA S.A. Po wprowadzeniu Akcji Serii G do obrotu publicznego, przewidywana liczba akcji i głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy posiadanych przez Efi Sp. z o.o. będzie wynosiła 3.858.600, co będzie dawało 48,99% udział w kapitale akcyjnym i 48,99% w ogólnej liczbie głosów na Walnym Zgromadzeniu Spółki. Opisana transakcja była zgodna z wyznaczonym spółce celem, jakim jest odgrywanie istotnego znaczenia w prowadzonej polityce inwestycji kapitałowych Grupy EFL S.A.

W dniu 18.01.2001 Rada Nadzorcza powołała Jarosława Zbróga na stanowisko Prezesa Zarządu Efi Sp. z o.o. Zmiana w Zarządzie  Spółki jest podyktowana objęciem przez poprzedniego Prezesa  Pana Remigiusza Balińskiego stanowiska V-ce przewodniczącego Rady Nadzorczej EFL S.A.

Sytuacja finansowa

22.01.2001 została zawarta umowa pożyczki pieniężnej z EFL S.A. Umowa została zawarta na kwotę 23 mln zł, która będzie przekazywana na cele inwestycyjne związane z budową budynku biurowego przy pl. Orląt Lwowskich. 

W okresie objętym raportem sytuacja finansowa spółki była stabilna. Pomimo finansowania poważnej inwestycji – budowa biurowca przy pl. Orląt Lwowskich we Wrocławiu – spółka reguluje swoje zobowiązania terminowo.

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

W 2001 roku spółka będzie konsekwentnie realizowała plan inwestycyjny dotyczący budowy budynku biurowo – usługowego. Zakończenie budowy i oddanie budynku do użytkowania przewidywane jest na grudzień 2001. 

Wraz z pracami budowlanymi czynione są przygotowania dotyczące zarządzania nieruchomością w przyszłości oraz zapewnieniem pełnego zagospodarowania powierzchni. W tym zakresie spółka ściśle współpracuje z innym podmiotem z grupy kapitałowej – EFL Service S.A. Wobec zaplanowanych zadań nie należy wykluczać dalszego zbliżenia działalności operacyjnej obydwu spółek.

EFL Service S.A. 

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia  w analizowanym okresie

W I kwartale 2001 roku Spółka  prowadziła działalność operacyjną zgodnie z założonymi planami. Zawarto kilkadziesiąt kontraktów leasingowych na kwotę ok. 2 mln zł netto. 

W dniu 14.02.2001r. Spółka EFL Service S.A. podpisała z Bankiem Zachodnim S.A. umowę, zgodnie z którą będzie mogła emitować obligacje o łącznej wartości nominalnej 40 mln zł. Program będzie trwał 3 lata od daty zawarcia umowy. Umowa o emisję obligacji jest kontynuacją długoletniej współpracy z Bankiem Zachodnim 

Sytuacja finansowa 

Sytuacja finansowa EFL Service S.A. w okresie objętym raportem była stabilna. Spółka regulowała terminowo wszystkie swoje zobowiązania (w tym głównie  kredytowe) i wynikające z emisji papierów wartościowych, potwierdzając  tym swoją wiarygodność na rynku usług finansowych. 

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

Spółka będzie dążyła do zawarcia w 2001 roku umów o wartości 32-35 mln zł netto. Pozytywna reakcja ze strony klientów na ofertę EFL Service S.A. wskazuje, że produkty leasingowe oferowane przez Spółkę są odpowiedzią na ich zapotrzebowanie, dlatego ich konstrukcja i kanały dystrybucji będą zgodne z dotychczasowymi. Sprawą istotnej wagi będzie również profesjonalna obsługa dotychczasowych umów leasingowych.

Ponadto nadal planowane są liczne inwestycje związane z zakupionym w 2000 r. ośrodkiem rehabilitacyjno – wypoczynkowym we Władysławowie. Przewidywana jest dalsza modernizacja istniejących obiektów pod kątem przystosowania ich do potrzeb osób niepełnosprawnych oraz budowa nowego obiektu, w którym znajdą się m.in. gabinety do rehabilitacji i odnowy biologicznej, basen, sala gimnastyczna, sala konferencyjna oraz apartamenty dostosowane do osób niepełnosprawnych, w tym z dysfunkcją ruchu. Planowane oddanie inwestycji do użytku przewidziano na wrzesień-październik  2001 roku.  

TU Europa

Ważniejsze dokonania Spółki w I kwartale 2001 roku.

Do najważniejszych osiągnięć Spółki z I kwartału 2001 roku Zarząd TU “EUROPA” SA zalicza:

· uzyskanie zezwolenie Ministra Finansów na rozszerzenie zakresu działalności ubezpieczeniowej o gwarancję ubezpieczeniową,

· pozytywne zamkniecie subskrypcji akcji serii G, 

· zawarcie umowy na udzielenie licencji oraz wdrożenie zintegrowanego systemu informatycznego, oraz

· podpisanie kolejnych umów generalnych ubezpieczenia kredytów hipotecznych.

W I kwartale 2001 r. zamknięta została subskrypcja akcji serii G i dokonany przydział akcji. W dniu 24 kwietnia 2001 r. zarejestrowane zostało podwyższenie kapitału akcyjnego Spółki z 10,5 mln zł do 31,5 mln zł.

Sytuacja finansowa

TU “EUROPA” SA nie odnotowała w I kwartale 2001 r. czynników i nietypowych zdarzeń poza działalnością operacyjną mających znaczący wpływ na osiągnięty wynik z działalności gospodarczej poza ujęciem w wynikach I kwartału odsetek uzyskanych ze środków finansowych pozyskanych z emisji akcji serii G.  

W I kwartale 2001 r. w relacji do porównywalnego okresu 2000 roku zanotowano zwiększenie przypisu składki brutto o 40% do 7 732 tys. zł. Towarzystwo uzyskało w I kwartale 2001 r. niewielki ujemny wynik techniczny z działalności ubezpieczeniowej w wysokości -18 tys. zł. Zysk netto za I kwartał 2001 wyniósł 1 216 tys. zł i był wyższy od wyniku roku poprzedniego o 25%. Znaczący wpływ na uzyskany wynik netto miało ujęcie w wynikach I kwartału odsetek uzyskanych z pozyskanych środków finansowych z emisji akcji serii G (460 tys. zł).

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

Jednym z celów strategicznych jest związanie rozwoju Spółki z sektorem finansowym. W przewidywalnej przyszłości nadal rozwijane będą ubezpieczenia związane z kredytami hipotecznymi, 
a także produkty związane z klientami z sektora leasingu, w związku z rosnącym udziałem EFL S.A. w rynku leasingowym. Poszerzane będą ponadto ubezpieczenia turystycznye dla osób przyjeżdżających do Polski z krajów Europy Wschodniej. Oprócz obecnie sprzedawanych produktów ubezpieczenia komunikacyjnego oferowane będą ubezpieczeniem kosztów leczenia, następstw nieszczęśliwych wypadków i assistance. 

Wśród priorytetów Spółki na rok 2001 są przede wszystkim:

· wdrożenie nowego systemu IT,

· założenie towarzystwa ubezpieczeń na życie,

· założenie portalu internetowego sprzedającego ubezpieczenia.

Getin Service Provider S.A. 

Wynikiem intensywnych prac na wprowadzeniem Spółki do publicznego obrotu w czwartym kwartale 2000 roku było uzyskanie w dniu 24 stycznia 2001 roku decyzji Komisji Papierów Wartościowych i Giełd o wyrażeniu zgody na dopuszczenie do publicznego obrotu akcji serii A,B,C,D oraz praw do akcji serii E. 21 marca 2001 roku Rada Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie SA dopuściła do obrotu giełdowego akcje serii A,B,C oraz akcje serii E pod warunkiem zarejestrowania kapitału zakładowego. 

W dniu 27 lutego 2001 roku NWZA wyraziło zgodę na emisję obligacji do kwoty 3.500.000 zł. Na tej podstawie zarząd wyemitował w dniu 1 marca 2001 roku 10 obligacji imiennych trzymiesięcznych serii A o wartości nominalnej 100.000 zł o łącznej wartości 1.000.000 zł z datą wykupu 1 czerwca 2001 r. Obligacje nie zostały wprowadzone do publicznego obrotu i zostały wykupione przez Towarzystwo Ubezpieczeniowe Europa SA 

W dniu 23.03.2001 roku postanowieniem Sąd Rejonowy we Wrocławiu VI Wydziału Gospodarczego Krajowego Rejestru Sądowego dokonał wpisu Spółki do rejestru przedsiębiorców.
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