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IV kwartał 2000

Raport kwartalny został przygotowany zgodnie z ogólnie przyjętymi amerykańskimi standardami rachunkowości (US GAAP).

Grupa Kapitałowa EFL 

Stan na 31.12.2000 r. 

	Spółka
	Główny akcjonariusz
	Kapitał akcyjny
	Udział EFL w kapitale akcyjnym
	% głosów na WZA

	Efi Sp. z o.o.
	EFL S.A.
	12,100,7001
	100%
	100%

	EFL Słowacja Sp. z o.o.
	EFL SA
	200,000
	100%
	100%

	EFL Service SA
	EFL SA
	6,408,200
	100%
	100%

	Getin Service Provider SA
	EFL SA
	10,000,000
	88%
	88%

	TU Europa SA 
	                    Efi Sp. z o.o.
	10,500,000
	49%2
	49%2

	BWR Real Bank SA
	Bank Współpracy Regionalnej SA
	38,211,399
	0,061%
	0,061%


1 w tym aport o wartości 3.863.000 złotych w postaci akcji Towarzystwa Ubezpieczeniowego Europa S.A.

2 Pośrednio poprzez Efi Sp. z o.o.

Analiza nowo zawieranych umów

W IV kwartale 2000 r. EFL S.A. zanotował 15-procentową dynamikę wartości nowych środków oddanych w leasing w porównaniu z analogicznym okresem roku ubiegłego. Dynamika była niższa od zaobserwowanej w poprzednich kwartałach, głównie ze względu na niewielki wzrost wartości oddawanych w leasing środków transportu. Jest to konsekwencją załamania polskiego rynku samochodowego w roku 2000 (spadek sprzedaży nowych samochodów sięgnął 25%).

	EFL S.A. 
	IV kwartał 1999r.
	IV kwartał 2000r.
	Dynamika

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	6 672
	308,71
	6 749
	312,33
	1,2%
	1,2%

	Maszyny i urządzenia
	904
	27,05
	2 008
	65,04
	122,1%
	140,5%

	Sprzęt biurowy i IT
	1 426
	14,67
	2 170
	26,40
	52,2%
	79,9%

	RAZEM
	9 002
	350,43
	10 927
	403,77
	21,4%
	15,2%


Poniższe tabele przedstawiają dane dotyczące wartości i ilości aktywów oddawanych w leasing w ujęciu rocznym, z rozróżnieniem danych jednostkowych EFL oraz całej Grupy Kapitałowej. Dane roczne są potwierdzeniem charakterystycznych zjawisk obserwowanych w roku ubiegłym, takich jak osłabienie dynamiki wzrostu w sektorze środków transportu oraz ponadprzeciętna dynamika na rynkach niszowych. 

	EFL S.A. 
	1999
	2000
	Dynamika

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	18 943
	851,87
	21 011
	966,67
	10,9%
	13,5%

	Maszyny i urządzenia
	2 507
	71,60
	5 178
	163,97
	106,5%
	129,0%

	Sprzęt biurowy i IT
	3 626
	37,66
	5 724
	73,23
	57,9%
	94,5%

	RAZEM
	25 076
	961,13
	31 913
	1 203,87
	27,3%
	25,3%


	Grupa EFL 
	1999
	2000
	Dynamika

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	21 313
	964,97
	21 015
	966,88
	-1,4%
	0,2%

	Maszyny i urządzenia
	2 625
	75,90
	5 179
	164,16
	97,3%
	116,3%

	Sprzęt biurowy i IT
	3 812
	39,96
	5 724
	73,23
	50,2%
	83,3%

	RAZEM
	27 750
	1 080,83
	31 918
	1 204,27
	15,0%
	11,4%


W IV kwartale Spółka kontynuowała strategię dywersyfikacji portfela leasingowanych środków. Dzięki utrzymaniu ponadprzeciętnej dynamiki na rynkach maszyn i urządzeń oraz nowoczesnego sprzętu biurowego nastąpiła dalsza korzystna zmiana struktury portfela – udział środków transportu w strukturze leasingowanych aktywów spadł w IV kwartale do 77%.

	Struktura
	IV kwartał 1999
	IV kwartał 2000

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	74,1%
	88,1%
	61,8%
	77,4%

	Maszyny i urządzenia
	10,0%
	7,7%
	18,4%
	16,1%

	Sprzęt biurowy i IT
	15,8%
	4,2%
	19,9%
	6,5%


Wyraźna zmiana struktury portfela nowych umów i znaczące zwiększenie znaczenia rynków niszowych jest widoczne także w przypadku danych rocznych.

	
	EFL S.A.
	Grupa EFL

	Struktura
	1999
	2000
	1999
	2000

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	75,5%
	88,6%
	65,8%
	80,3%
	76,8%
	89,3%
	65,8%
	80,3%

	Maszyny i urządzenia
	10,0%
	7,4%
	16,2%
	13,6%
	9,5%
	7,0%
	16,2%
	13,6%

	Sprzęt biurowy i IT
	14,5%
	3,9%
	17,9%
	6,1%
	13,7%
	3,7%
	17,9%
	6,1%


Segment środków transportu

W IV kwartale roku 2000 działalność Sekcji Pojazdów skupiła się na ścisłej współpracy z vendorami celem utrzymania oferty promocyjnej na poszczególne marki pojazdów. Wśród szczególnie promowanych marek w analizowanym okresie znalazły się pojazdy takich producentów jak: Fiat i promowany produkt „Leasing 0%” oraz  „Leasing lombardowy 15%” na modele Scudo oraz Ducato, ponadto Iveco i promowany produkt „Leasing lombardowy 15%” na modele z serii Daily. W ramach oferty „Tani Leasing” z wykorzystaniem specjalnych porozumień handlowych, promowano modele Star, DMP, Volvo, Nissan, Opel.

Wobec stale słabnącego rynku samochodowego głównym celem działań Sekcji Pojazdów było utrzymanie dodatniej dynamiki w segmencie środków transportu.

W związku z rosnącym zainteresowaniem rynku oczekującego na stworzenie specjalnych warunków finansowania samochodów używanych kontynuowano programy specjalne poświęcone temu segmentowi pojazdów: „Wymiana Cinquecento Van na Seicento Van” oraz „Używane OK.”

W IV kwartale roku 2000 w kolejną fazę wdrażania wkroczył produkt leasingu konsumenckiego dla osób fizycznych „Dobra Rata”. Do współpracy w zakresie dystrybucji produktu przystąpiło 271 dealerów reprezentujących różne marki z terenu całej Polski. Na przestrzeni roku 2000 Spółka podpisała 521 kontraktów leasingu konsumenckiego o wartości 16,7 miliona zł (dystrybucja produktu „Dobra Rata” rozpoczęła się we wrześniu 2000 r.).

Dnia 5.12.2001  Prezes Zarządu dr Leszek Czarnecki oraz Prezes PSA Thierry Armagoud podpisali List Intencyjny, wyrażając w ten sposób wolę współpracy obu firm. Wydarzenie to otwarło możliwość współpracy pomiędzy firmami w zakresie usług operatorskich na finansowanie sieci sprzedaży samochodów marek: Peugeot i Citroen (szczegóły w rozdziale „Istotne umowy handlowe”).

Poniższa tabela przedstawia porównanie wyników sprzedażowych EFL S.A. w zakresie środków transportu drogowego ze sprzedażą nowych samochodów na rynku krajowym:

	
	1999
	2000
	dynamika

	
	sprzedaż w kraju*
	EFL
	% sprzedaży krajowej
	sprzedaż w kraju* 
	EFL
	% sprzedaży krajowej
	sprzedaży

krajowej
	EFL

	osobowe
	640 186
	12 200
	1,9%
	478 752
	13 044
	2,7%
	-25,2%
	6,9%

	dostawcze
	44 288
	5 415
	12,2%
	34 240
	5 640
	16,5%
	-22,7%
	4,2%

	ciężarowe
	6 525
	166
	2,5%
	6 877
	174
	2,5%
	5,4%
	4,8%

	ogółem
	690 999
	17 781
	2,6%
	519 869
	18 858
	3,6%
	-24,8%
	6,1%


* dane wg agencji SAMAR

UWAGA: zestawienie opiera się na klasyfikacji aut prowadzonej przez SAMAR, a jako kryterium przyjęto model samochodu; klasyfikacja taka nie jest w przypadku EFL  zgodna ze stanem faktycznym (np. część leasingowanych przez EFL aut zaliczonych tu do osobowych posiada homologację na auto dostawcze), umożliwia jednakże dokonywanie porównań.
Segment maszyn i urządzeń

W IV kwartale 2000 Sekcja Maszyn i Urządzeń zaktywizował działalność promocyjną (nasilenie emisji reklam) w najważniejszych segmentach rynku MiU. Działalność ta związana była z następującymi produktami:    

· leasing 0% dla lekarzy w procedurze uproszczonej

· leasing 0% dla aptekarzy w procedurze uproszczonej

· leasing 0% na sprężarki

· leasing pozostałych środków trwałych z podstawowych rynków MiU (maszyny budowlane, systemy grzewcze, maszyny poligraficzne, wózki widłowe, urządzenia gastronomiczne, urządzenia diagnostyczne) 

W zakresie dystrybucji:

· kontynuowano prace związane z wdrożeniem grupy Przedstawicieli Handlowych (szkolenia, rozwijanie kontaktów z lokalnymi dostawcami) 

· stymulowano aktywność sieci zewnętrznej na poszczególnych segmentach MiU (finansowe wsparcie lokalnych działań reklamowych z dostawcami)

· poszerzano sieć współpracujących lokalnych dostawców przede wszystkim na rynkach: sprzętu medycznego, wózków widłowych, maszyn budowlanych i urządzeń diagnostycznych   

Przeprowadzone działania zaowocowały wysoką dynamiką ilości i wartości podpisanych umów, która przełożyła się na znaczący wzrost udziału segmentu maszyn i urządzeń w strukturze portfela umów EFL. 

Generalnie wygenerowany wynik jest konsekwencją wcześniejszych działań:

· świadomej realizacji strategii EFL związanej z wejściem na nowe rynki (konieczność dywersyfikacji portfela)

· właściwego wyboru rynków docelowych MiU (najlepszy przykład: rynek sprzętu medycznego)

· uaktywniających się czynników rozwoju w poszczególnych segmentach MiU

· pozytywnie zmieniającego się otoczenia makroekonomicznego 

Segment sprzętu biurowego i IT

Według wstępnych szacunków Spółki, w roku 2000 EFL S.A. odzyskał pozycję lidera na rynku sprzętu komputerowego i biurowego, zwiększając swój udział w tym segmencie do około 18%, w porównaniu do niespełna 10% w roku 1999. 

W IV kwartale 2000 roku Sekcja Nowoczesnej Techniki Biurowej wdrożyła nowy program o charakterze lojalnościowo-motywacyjnym pod nazwą „Liga Dilerów”. Jest on skierowany przede wszystkim do sprzedawców i właścicieli punktów dealerskich  NTB, którzy przygotowują dla EFL S.A. umowy leasingowe przez Internet.

W IV kwartale 2000 r. Spółka zawarła z wykorzystaniem Internetu 398 umów o łącznej wartości 4,3 mln zł, co stanowi ok. 16% wszystkich umów zawartych w segmencie Nowoczesnego Sprzętu Biurowego.

Segment nieruchomości

W IV kwartale 2000 Spółka konsekwentnie kontynuowała realizację procesu edukacji teoretycznej i praktycznej klientów oraz własnej sieci sprzedaży. W miesiącu październiku 2000 zawarto wzorcową umowę leasingu nieruchomości, która zobrazowała kolejne procesy przygotowywania transakcji.  
Parametry podpisywanych umów

Średnie parametry umów podpisywanych przez EFL S.A. w ostatnich kwartałach lat 1999 i 2000 przedstawiały się następująco:

	
	IV kwartał 1999 
	IV kwartał 2000 

	Średnia wartość umowy (tys. PLN) 
	38,9
	37,0

	Średni czas trwania umowy (miesiące) 
	32
	32

	Średnia wielkość czynszu inicjalnego (%) 
	25%
	21%

	Średnia wielkość depozytu gwarancyjnego (%)
	12%
	11%


Poniższa tabela przedstawia strukturę nowych umów leasingowych ze względu na rodzaj waluty:

	Opcja 
	IV kwartał 1999 
	IV kwartał 2000

	
	ilość 
	wartość

(mln zł)
	% ilość 
	% wartość 
	ilość 
	wartość 

(mln zł) 
	% ilość 
	% wartość 

	Złotówkowa
	5 760
	211,7
	64,0%
	60,4%
	2 937
	86,0
	26,9%
	21,3%

	Dewizowa
	3 242
	138,7
	36,0%
	39,6%
	7 990
	317,8
	73,1%
	78,7%

	RAZEM
	9 002
	350,4
	100,0%
	100,0%
	10 927
	403,8
	100,0%
	100,0%


Struktura umów w IV kwartale 2000r. w rozbiciu na umowy zawarte przez sieć wewnętrzną i zewnętrzną przedstawia się następująco:

	Sieć 
	IV kwartał 1999 
	IV kwartał 2000

	
	ilość 
	wartość

(mln zł)
	% ilość 
	% wartość 
	Ilość 
	wartość 

(mln zł) 
	% ilość 
	% wartość 

	WEWNĘTRZNA, w tym:
	4 795
	193,9
	53,3%
	55,3%
	5 172
	209,8
	47,3%
	52,0%

	Oddziały (wewn.) 
	2 651
	100,2
	29,4%
	28,6%
	2 557
	95,2
	23,4%
	23,6%

	Reprezentanci (wew) 
	2 144
	93,7
	23,8%
	26,7%
	2 615
	114,6
	23,9%
	28,4%

	ZEWNĘTRZNA 
	4 207
	156,5
	46,7%
	44,7%
	5 755
	193,9
	52,7%
	48,0%

	Razem 
	9 002
	350,4
	100,0%
	100,0%
	10 927
	403,8
	100,0%
	100,0%


Struktura sieci dystrybucji

Według stanu na 31 grudnia 2000 r. sieć wewnętrzna EFL składała się z:

· 33 Oddziałów

· 48 wewnętrznych Przedstawicieli Handlowych (łącznie z Doradcami ds. Leasingu)

· 19 Regionalnych Opiekunów Rynku

Stan sieci zewnętrznej na dzień 31 grudnia 2000 r. wchodziło: 

· 38 Autoryzowanych Przedstawicieli,

· 336 Pośredników,

· 27 zewnętrznych Przedstawicieli Handlowych,

· 986 Dealerzy programów Interleasing i Intel Financial Services.  

 

Główni dostawcy środków transportu

Poniższa tabela przedstawia największych dostawców środków transportu drogowego w IV kwartale 2000 roku.

	Dostawca
	IV kwartał 1999 r.
	IV kwartał 2000 r.

	
	Ilość 
	Udział %
	Wartość

(mln zł) 
	Udział % 
	Ilość 
	Udział % 
	Wartość

(mln zł) 
	Udział %

	Fiat
	996
	14,9%
	30,7
	9,9%
	988
	14,6%
	32,0
	10,2%

	Opel
	649
	9,7%
	32,8
	10,6%
	664
	9,8%
	30,9
	9,9%

	Peugeot
	620
	9,3%
	31,9
	10,3%
	606
	9,0%
	30,2
	9,7%

	Renault
	558
	8,4%
	28,4
	9,2%
	494
	7,3%
	25,5
	8,2%

	Daewoo Centrum
	1 100
	16,5%
	32,9
	10,7%
	869
	12,9%
	22,6
	7,2%

	Citroen
	415
	6,2%
	16,1
	5,2%
	447
	6,6%
	19,7
	6,3%

	Daewoo Motor
	303
	4,5%
	13,9
	4,5%
	239
	3,5%
	11,0
	3,5%

	POZOSTALI:
	2 031
	30,4%
	122,1
	39,5%
	2 442
	36,2%
	140,4
	44,9%

	RAZEM
	6 672
	100,0%
	308,7
	100,0%
	6 749
	100,0%
	312,4
	100,0%


Kampanie marketingowe

W IV kwartale 2000 r. Spółka przeprowadziła szereg działań marketingowych wynikających z konsekwentnej realizacji założeń planu marketingowego, a dedykowanych poszczególnym produktom.
1) Zmiana wizerunku produktu Interleasing

2) Realizacja kampanii  reklamowych
a) „Listopad miesiącem leasingu” – (prasa, internet, mailing), 
b) Reklama leasingu 0% w systemie Dobra Rata samochodów Fiat, Daewoo, Peugeot i Opel
c) Leasing 99%  Peugeot 
3) Działania sponsoringowe

a) Sponsoring drużyny Zepter Idea Śląsk Wrocław 
b) Sponsoring konferencji „Dialog Społeczny – Mit czy Rzeczywistość” organizowanej przez Polską Konfederację Pracodawców Prywatnych
c) Sponsoring  wydawnictwa „Encyklopedia Wrocławia”
d) Spnsoring programu telewizyjnego „Jutro Weekend”
e) Sponsoring wyścigu o puchar Alfy Romeo
Istotne umowy 

· Dnia 24.11.2000 Europejski Fundusz Leasingowy S.A. podpisał Generalną Umowę o Współpracy z OMS Polska Ltd. - przedstawicielem jednego z największych włoskich producentów unitów stomatologicznych OMS STAFF. Producent posiada certyfikat Unii Europejskiej CE oraz certyfikat jakości produkcji ISO 9001. Jest to jedna z najbardziej renomowanych firm producenckich sprzętu medycznego w Europie.  

Efektem podpisania umowy będzie lokalna współpraca sieci sprzedaży obydwu firm oraz wspólne działania marketingowe począwszy od roku 2001.  OMS Polska Ltd. posiada 20 dealerów na  terenie Polski.

· Dnia 5. 12. 2000 Prezes Zarządu EFL S.A. Pan Leszek Czarnecki oraz Dyrektor Zarządzający Spółki Banque PSA Finance S.A. Pan Thierry Armengaud podpisali w Paryżu List Intencyjny. Na podstawie powyższego Listu Intencyjnego strony zamierzają doprowadzić do podpisania umowy o współpracy, której przedmiotem będzie stworzenie programu dystrybucji pełnej gamy produktów leasingowych Peugeot i Citroën, które mogą wspierać sieć sprzedaży Peugeot i Citroën na najbliższe cztery lata.
 Spółka Banque PSA Finance S.A. jest członkiem grupy PSA PEUGEOT CITROEN, odpowiedzialną za zapewnienie finansowania działalności motoryzacyjnej Peugeot i Citroën w Polsce, tzn. finansowania sprzedaży przez dealerów na rzecz odbiorców końcowych, w szczególności za pomocą instrumentów finansowych takich jak:  kredyty i produkty leasingowe.
· W oparciu o umowę generalną z dnia 28.02.00r. zawartą pomiędzy EFL S.A. a 7bulls.com S.A. (dawna nazwa AS Motors), w dniu 6.12.00r. została zawarta umowa współpracy, której przedmiotem jest określenie zasady współpracy w zakresie realizacji oferty dla klientów EFL i 7bulls.com, obejmującej produkty leasingowe na samochody marki Iveco dystrybuowane przez podmioty wchodzące w skład grupy 7bulls.com  i ich sieć sprzedaży.

 Strony umowy zadeklarowały podjęcie działań zmierzających do osiągnięcia jak najwyższej sprzedaży samochodów marki Iveco dystrybuowanych przez grupę 7bulls.com i jej sieć sprzedaży. Działania te polegać mają m.in. na wspólnym tworzeniu i wdrażaniu specjalnych produktów charakteryzujących się wyższym standardem od dotychczas stosowanych przez strony.
7bulls.com zobowiązał się do prowadzenia na rzecz EFL akwizycji klientów i pozyskania w wyniku tych działań jak największej liczby klientów, którym zostaną oddane do używania na podstawie umów leasingu samochody marki Iveco oraz do zapewnienia podaży pojazdów. EFL S.A. zobowiązał się do opracowania i wdrożenia specjalnych rozwiązań marketingowych, których celem będzie uatrakcyjnienie oferty, pozyskiwanie klientów oraz zapewnieniem finansowania.

· W dniu 12.02.2001r. Europejski Fundusz Leasingowy S.A. podpisał Umowę o Współpracy z W.S.O.P. Schuffenhauer i Partner Sp. z. o.  -liderem rynku urządzeń diagnostycznych w Polsce. 
Spółka W.S.O.P. Schuffenhauer i Partner Sp. z o.o. zajmuje się sprzedażą kompleksowych urządzeń diagnostycznych niemieckiej firmy MAHA  oraz urządzeń peryferyjnych innych marek stanowiących uzupełnienie do stacji kontroli pojazdów i serwisów.
 Przedmiotem umowy jest wzajemna współpraca w zakresie promocji, przygotowania specjalnej oferty leasingowej oraz  wspólne działania marketingowe. Zawarcie powyższej umowy zdaniem EFL przyczyni  się do wzrostu obrotów Spółki na rynku diagnostycznym. 
· W dniu 21.02.2001r. Europejski Fundusz Leasingowy S.A. podpisał z następującymi instytucjami: Bank Handlowy w Warszawie S.A. (agent emisji), Deutsche Bank Polska S.A. oraz BRE Bank S.A.( subagenci emisji) umowę dotyczącą programu emisji obligacji na kwotę 150 mln zł

 
Program trwać będzie 3 lata. W zależności od terminu wykupu emitowane będą dwa rodzaje obligacji: zero-kuponowe (krótkoterminowe do 1 roku) lub kuponowe (średnioterminowe). Obligacje zostaną zaoferowane w trybie emisji niepublicznej, skierowanej do wybranej grupy mniejszej niż 300 podmiotów. 

· Ponadto Spółka zawarła szereg umów dotyczących finansowania działalności, opisanych niżej w części „Niedopasowanie walutowe”.
Rozpiętość procentowa  (spread) 

	
	10’2000
	11’2000
	12’2000

	Nowe kontrakty – wszystkie

	Stopa zwrotu z umów leas.
	26,4%
	26,4%
	25,5%

	Koszty finansowania
	13,2%
	11,2%
	12,0%

	Spread 
	13,2%
	15,2%
	13,5%

	Nowe kontrakty – PLN

	Stopa zwrotu z umów leas.
	38,3%
	39,1%
	37,6%

	Koszty finansowania
	20,8%
	20,2%
	21,7%

	Spread 
	17,5%
	18,9%
	15,9%

	Nowe kontrakty - DEM

	Stopa zwrotu z umów leas.
	22,5%
	23,0%
	22,9%

	Koszty finansowania
	7,1%
	6,9%
	7,2%

	Spread 
	15,4%
	16,1%
	15,7%


Niedopasowanie walutowe

Niedopasowanie walutowe na koniec IV kwartału wynosiło 100,2 mln zł, w porównaniu ze 108,8 mln na koniec III kwartału 2000 r. W ostatnich miesiącach Zarząd EFL S.A. podejmował szereg działań zmierzających do zlikwidowania niedopasowania walutowego i związanych z tym negatywnych konsekwencji:

· W dniu 26.09.2000r. zawarto z Deutsche Bankiem Polska S.A. umowę kredytową na kwotę 25 mln DEM na finansowanie kontraktów leasingowych, denominowanych w DEM,
· W dniu 8.11.2000 zawarto z Credit Suisse First Boston LTD transakcję na zabezpieczenie przed ryzykiem kursowym (transakcja SWAP), na okres 3 lat. Przedmiotem umowy jest zamiana zobowiązań wyrażonych w PLN na EURO. Transakcja opiewa na kwotę 30 mln Euro,

· W dniu 16.11.2000 zawarto z PKO BP S.A. Oddział Regionalny we Wrocławiu umowę kredytową na kwotę 20 mln EURO,

· W dniu 03.01.2001 podpisano z Credit Suisse First Boston (Europe) Limited umowę, której przedmiotem jest wypracowanie struktury sekurytyzacji wierzytelności leasingowych oraz emisja euroobligacji zabezpieczonych wierzytelnościami leasingowymi na międzynarodowym rynku kapitałowym. Planowana wielkość emisji w 2001 r zawiera się pomiędzy 75 a 100 mln Euro, a uruchomienie programu spodziewane jest na III kwartał 2001 r.

· W dniu 13.02.2001 podpisana została umowa na kredyt konsorcjalny na kwotę 55 mln EUR, z tego 35 mln EUR przyznał EBOR, a pozostałe 20 mln EUR banki konsorcjalne – Raiffeisen Zentralbank  Oesterreich AG, Raiffeisen Bank Polska S.A. , Wielkopolski Bank Kredytowy S.A.

· W dniu 21.02.2001 Spółka zawarła z Deutsche Bank Polska S.A. transakcję na zabezpieczenie przed ryzykiem kursowym (transakcja SWAP) na okres 3 lat. Przedmiotem umowy jest zamiana zobowiązań wyrażonych w PLN na EURO. Transakcja opiewa na kwotę 13,8 mln Euro.
Podjęte działania przyczyniły się bądź przyczynią w najbliższej przyszłości (EBOR, sekurytyzacja) do znacznego ograniczenia, a docelowo wyeliminowania niedopasowania walutowego.

Dopasowanie zapadalności

 Według stanu na 31.12.2000

	Mln zł
	0-3
miesiące
	3-6
miesięcy
	6-12
miesięcy
	12-24
miesięcy
	24-36
miesięcy
	powyżej
36 miesięcy
	Razem

	Zapadalność finansowania
	249,2
	107,7
	208,8
	285,3
	79,1
	9,6
	939,7

	Zapadalność umów leasingowych
	166,2
	164,7
	306,9
	470,7
	210,5
	91,4
	1410,4


Współczynnik szkodowości

Współczynnik szkodowości jest kalkulowany w następujący sposób: suma wartości umów leasingowych zawartych począwszy od 1996 roku, które trafiły do windykacji przed danym dniem (określonym w 1-wszej kolumnie w tabeli), jest pomniejszana o spłaty dokonane przed i po skierowaniu do windykacji oraz o wartość sprzętu odzyskaną w wyniku procedury windykacyjnej, a następnie odnoszona do wartości wszystkich umów zawartych w tym okresie. Współczynnik szkodowości prezentowany jest w układzie narastającym, tzn. każdorazowo uwzględniane są nowe wydarzenia, które zaszły w danym kwartale. 

	Stan na dzień
	Współczynnik szkodowości

	30-06-98
	2,92%

	30-09-98
	1,99%

	31-12-98
	2,27%

	31-03-99
	2,16%

	30-06-99
	2,31%

	30-09-99
	2,27%

	31-12-99
	2,28%

	31-03-00
	2,13%

	30-06-00
	2,35%

	30-09-00
	2,27%

	31-12-00
	2,50%


Prognoza wyników finansowych

Stopień realizacji prognozy wyników finansowych po 4 kwartałach 2000 r. został zaprezentowany w poniższej tabeli:

	Mln zł
	2000 

prognoza
	2000

wykonanie
	% stopień realizacji

	Wartość nowych umów leasingowych 
	1 200,0 
	1 204,3 
	100,4%

	Przychody ogółem
	419,4 
	446,2 
	106,4%

	Zysk netto
	110,0 
	108,3 
	98,5%


Spółki zależne i stowarzyszone

GETIN Service Provider S.A. 

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia  w analizowanym okresie

Czwarty kwartał 2000r był dla GETIN SP S.A. okresem intensywnej pracy związanej z przygotowaniem i uruchomieniem Centrum e-biznesu czyli platformy dokonywania transakcji drogą internetową oraz rozpoczęciem działalności operacyjnej. Okres ten to także przygotowania Spółki do debiutu giełdowego. 

Na drodze właściwego biegu obu procesów zarejestrowano kilka istotnych zdarzeń :

· Podwyższony do kwoty 10 000 000 zł. na podstawie uchwały Nadzwyczajnego Zgromadzenia Akcjonariuszy z dnia 22 września kapitał akcyjny, zarejestrowany został przez sąd w dniu 19 października 2000 roku.

· Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy, w dniu 20 listopada 2000r., podjęło uchwały o podniesieniu kapitału akcyjnego w drodze publicznej emisji akcji serii D (700 000 akcji zwykłych imiennych o wartości nominalnej 1 zł. każda) i serii E (5 300 000 akcji zwykłych na okaziciela o wartości nominalnej 1 zł. każda) oraz ich wprowadzeniu do obrotu giełdowego.

· W miesiącach listopad i grudzień, w środkach masowego przekazu, przeprowadzono kampanię promocyjną i reklamową Spółki, jej znaku oraz produktów.

· W ostatnich dniach grudnia 2000 roku zakończono etap wdrożenia produktów e-firma w centrum e-biznesu

· Podpisano umowę z Europejskim Funduszem Leasingowym S.A. w zakresie stworzenia mechanizmu aktywacji i uruchamiania usług standardowo dostępnych w centrum e-biznesu dla klientów EFL S.A. 

Prowadząc ograniczoną działalność operacyjną osiągnięto w dniu 29 grudnia 2000r poziom 75 tys. aktywnych klientów  Box43, 2.5 tys. aktywnych klientów e-wizytówki oraz 100 klientów e-witryny.

Sytuacja finansowa

Realizowanie procesu inwestycyjnego z jednoczesnym prowadzeniem działalności operacyjnej spowodowało, zgodnie z przyjętym planem, efekt w postaci straty bilansowej. Zrealizowano ją jednak na niższym niż zakładano poziomie.

W omawianym okresie nie wystąpiły zdarzenia, które podważałyby wiarygodność finansową Spółki.

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

Spółka będzie podejmować intensywne działania mające na celu poszerzenie bazy swoich klientów. W nadchodzącym roku będą to działania w głównych kierunkach :

· realizacja usług typu hosting, ASP, extranet oraz marketing interaktywny,

· wdrożenie nowych rozwiązań transakcyjnych: pasaż witryn i sklepów oraz giełda ofert,

· sprzedaż produktów Spółki poprzez masę krytyczną klientów prowadzących swe transakcje 

handlowe w centrum e-biznesu. 

Efi Sp. z o.o.

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia w analizowanym okresie

W IV kwartale 2000 podstawowym celem Efi Sp. z o.o. było sprawne i zgodne z harmonogramem prowadzenie inwestycji przy pl. Orląt Lwowskich 1 we Wrocławiu.

Zgodnie z harmonogramem robót do końca 2000 roku zostały zakończone roboty konstrukcyjno budowlane. Oznacza to, że budynek w swej podstawowej bryle został wzniesiony w całości. 

Z uwagi na sprzyjające warunki klimatyczne rozpoczęte zostały prace budowlane zaplanowane na początek 2001 roku.

Zakres wykonanych robót świadczy o znacznym wyprzedzeniu założonego harmonogramu robót, co z kolei pozwala na optymistyczną ocenę możliwości oddania budynku w terminie.

W październiku 2000 spółka nabyła 20 000 akcji EFL S.A. za łączną kwotę 2.636.237,50 zł netto. Zakup papierów wartościowych był konsekwencją podpisania listu intencyjnego przez EFL S.A. dotyczącego potencjalnej fuzji z Carcade. 

W wyniku transakcji Efi Sp. z o.o. stało się posiadaczem 263 324 akcji EFL S.A. co daje 4,12% głosów na walnym zgromadzeniu akcjonariuszy. 

Opisana transakcja była zgodna z wyznaczonym spółce celem, jakim jest odgrywanie istotnego znaczenia w prowadzonej polityce inwestycji kapitałowych grupy EFL S.A.

Sytuacja finansowa

W okresie objętym raportem sytuacja finansowa spółki była stabilna. 

Pomimo finansowania poważnej inwestycji – budowa biurowca przy pl. Orląt Lwowskich we Wrocławiu – spółka nie generuje strat, regulując swoje zobowiązania terminowo.

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

W 2001 roku spółka będzie konsekwentnie realizowała plan inwestycyjny dotyczący budowy budynku biurowo – usługowego. Zakończenie budowy i oddanie budynku do użytkowania przewidywane jest na grudzień 2001. 

Wraz z pracami budowlanymi czynione są przygotowania dotyczące zarządzania nieruchomością w przyszłości oraz zapewnieniem pełnego zagospodarowania powierzchni. W tym zakresie spółka ściśle współpracuje z innym podmiotem z grupy kapitałowej – EFL Service S.A.. 

Wobec zaplanowanych zadań nie należy wykluczać dalszego zbliżenia działalności operacyjnej obydwu spółek. 

TU Europa S.A. 

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia w analizowanym okresie

W dniu 12 listopada 2000 r. KPWiG dopuściła do obrotu publicznego nowo emitowane akcje serii “G” TU “EUROPA” SA. Ponadto w omawianym okresie Towarzystwo koncentrowało swoją działalność na rozwoju ubezpieczeń kredytów hipotecznych. W grudniu podpisane zostały umowy generalne na ubezpieczenie kredytu hipotecznego w okresie pomostowym z PKO BP SA i FORTIS BANK POLSKA SA. 
Sytuacja finansowa

Zarówno w IV kwartale 2000 , jak i w całym roku 2000 w relacji do porównywalnych okresów roku ubiegłego TU „Europa” S.A. zanotowała znaczący wzrost składki przypisanej brutto (odpowiednio 31 % i 52%) oraz przychodów z lokat (odpowiednio 80% i 67%). Wzrost wartości zgłoszonych szkód (o 85% w relacji do roku ubiegłego) oraz konieczność utworzenia rezerwy na odroczony  podatek dochodowy z tytułu budowy mieszkań na wynajem (418 tys zł) były głównymi przyczynami powodującymi zmniejszenia wyniku finansowego netto w relacji do ubiegłego roku o 18%.

Towarzystwo uzyskało zarówno w IV kwartale jak i łącznie w całym 2000 r dodatni wynik techniczny z działalności  ubezpieczeniowej – odpowiednio 853 tys. zł i 1 838 tys. zł  Zysk netto za 2000 wyniósł 3 759 tys zł . Wynik finansowy brutto osiągnięty w 2000 roku był wyższy  od wyniku  brutto roku poprzedniego o 1,5 % i wyniósł 6 179 tys. zł. Osiągnięty wynik finansowy netto stanowi wykonanie prognozy zakładającej zrealizowanie w 2000 r zysku netto w  wysokości 3,6 mln zł. 

EFL Service S.A. 

Najistotniejsze wydarzenia z życia Spółki i szczególne osiągnięcia  w analizowanym okresie

Uchwałą z 17 lipca 2000 Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podwyższyło kapitał akcyjny Spółki o 6 mln zł (zarejestrowane przez Sąd w dniu 09.08.2000r.) oraz realizując politykę konsolidacji Grupy EFL zmieniło nazwę spółki na EFL Service S.A.

Od początku sierpnia 2000, zgodnie z uchwałą Rady Nadzorczej z dnia 19.04.2000 r., wznowiono działalność operacyjną i wprowadzono nowy produkt leasingowy, będący uzupełnieniem oferty Europejskiego Funduszu Leasingowego S.A. Jego sprzedaż prowadzą oddziały i przedstawicielstwa Europejskiego Funduszu Leasingowego S.A. 

W październiku 2000r., zgodnie z planami  Spółka zakupiła ośrodek rehabilitacyjno – wypoczynkowy we Władysławowie z przeznaczeniem na bazę rehabilitacyjno – wypoczynkową dla niepełnosprawnych pracowników EFL Service SA

Sytuacja finansowa 

Spółka EFL Service S.A. w omawianym okresie terminowo regulowała wszystkie swoje zobowiązania, w tym głównie  kredytowe, co potwierdzało  jej wiarygodność na rynku usług finansowych.

Wznowienie działalności leasingowej  EFL Service S.A. od sierpnia 2000 i  ilość zawartych umów leasingowych w ostatnim kwartale 2000 pozwoliło zdecydowanie zmniejszyć wygenerowaną w I półroczu stratę bilansową, której źródłem był brak przychodów z czynszów wstępnych po zaprzestaniu zawierania nowych umów leasingowych i strata na sprzedaży środków trwałych. Potwierdziło to stabilną sytuację finansową Spółki

Przewidywany rozwój (jego kierunki i możliwości)

Sprawą istotnej wagi będzie w 2001 r. przede wszystkim profesjonalna obsługa dotychczasowych umów leasingowych. Ponieważ produkt leasingowy oferowany przez EFL Service S.A. spotkał się z pozytywną reakcją i zapotrzebowaniem ze strony  klientów, jego konstrukcja i kanały dystrybucji będą zgodne z dotychczasowymi. Ponieważ jest on uzupełnieniem oferty Europejskiego Funduszu Leasingowego, będzie to służyło budowaniu wizerunku Grupy EFL, jako poważnego dostawcy „all finance” dla sektora małych i średnich przedsiębiorstw.

Ponadto planowane są liczne inwestycje związane z zakupionym  ośrodkiem rehabilitacyjno – wypoczynkowym we Władysławowie. Przewidywana jest modernizacja istniejących obiektów pod kątem przystosowania ich do potrzeb osób niepełnosprawnych oraz budowa nowego obiektu w którym znajdą się m.in. gabinety do rehabilitacji i odnowy biologicznej, basen, sala gimnastyczna, sala konferencyjna oraz apartamenty dostosowane do osób niepełnosprawnych, w tym z dysfunkcją ruchu. Planowane oddanie inwestycji do użytku przewidziano na wrzesień  - październik  2001 roku.  
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