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Wprowadzenie
Spółka APEXIM została zawiązana 22 września 1989 r. i uzyskała osobowość prawną poprzez wpis do rejestru handlowego jako Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością.

Zmiana formy prawnej i przekształcenie w Spółkę Akcyjną nastąpiło 14 lutego 1995 roku.

W 1996 r. Zarząd Spółki zakupił nieruchomość z przeznaczeniem na jej siedzibę, przeprowadził tam prace modernizacyjne i adaptacyjne w zakresie niezbędnym do funkcjonowania Spółki oraz rozpoczął prace budowlane zmierzające do przekształcenia budynku w obiekt klasy AAA. Od 1 maja 1997 r. siedziba Spółki mieści się przy ul. Kłobuckiej 25 w Warszawie. 31 grudnia 1999 r. Zarząd Spółki sprzedał nieruchomość położoną przy ul. Kłobuckiej 25 firmie Ryand Sp. z o.o.

W I połowie 2000 r. Apexim S.A. rozpoczął proces restrukturyzacji aktywów i pasywów, mający na celu urealnienie ich wartości. Pomóc ma w tym ostateczne rozliczenie transakcji związanej ze sprzedażą biurowca oraz zminimalizowanie ryzyka bilansowego głównie poprzez spłatę zobowiązań z tytułu zaciągniętych kredytów inwestycyjnych.

 Informacje o podstawowych produktach, towarach i usługach 

Przedmiotem działalności gospodarczej Spółki jest:

· projektowanie i wdrażanie systemów teleinformatycznych, w tym sieci komputerowych, systemów transmisji danych i głosu, oprogramowania narzędziowego i użytkowego; 

· świadczenie usług doradczych w zakresie budowy i wdrażania systemów teleinformatycznych;

· świadczenie usług serwisowych;

· prowadzenie handlu na terytorium kraju oraz importu na potrzeby produkcyjne i usługowe APEXIM S.A.

Zgodnie z klasyfikacją rzeczową produktów i towarów, stosowaną przez służby handlowe Spółki, w ofercie handlowej Spółki znajdują się następujące produkty, towary i usługi:

usługi integratorskie - w skład pakietu usług integratorskich oferowanych przez Spółki wchodzą:

· sprzęt komputerowy, 

· urządzenia sieciowe, 

· sprzęt telekomunikacyjny,

· okablowanie strukturalne,

· oprogramowanie.

W dziedzinie usług integratorskich APEXIM S.A. oferuje klientom kompleksową obsługę obejmującą doradztwo, analizę, sprzedaż, wdrożenia i serwis. Firma dostarcza i wdraża systemy zarządzania średnimi i dużymi przedsiębiorstwami, oparte o oprogramowanie firmy BAAN. Drugim tego typu produktem znajdującym się w ofercie handlowej APEXIM S.A. jest system kompleksowej obsługi szpitali stworzony wspólnie z czeską spółką AMIS.

obrabiarki - w ofercie handlowej Spółki znajdują się obrabiarki produkcji firm tajwańskich i chińskich. Oprócz sprzedaży urządzeń, Spółka prowadzi także pełną obsługę klienta w zakresie:

· doradztwa technicznego i handlowego,

· serwisu gwarancyjnego i pogwarancyjnego,

· szkoleń obsługi i wdrożeń,

· dostaw części zamiennych i materiałów eksploatacyjnych.

program antywirusowy MKS_Vir - program jest sprzedawany w postaci pakietu, upgradu oraz abonamentów. Sprzedaż realizowana jest w dziale sprzedaży, salonie firmowym, przez Spółki Zależne APEXIM S.A. oraz przez sieć dealerów. Od 1998 r. dział sprzedaży oferuje również inne oprogramowanie antywirusowe.

sprzęt komputerowy (sprzedaż prowadzona poprzez salon firmowy) - salon firmowy realizuje sprzedaż detaliczną sprzętu teleinformatycznego oraz oprogramowania dla klientów indywidualnych i małych firm (SOHO).

W I półroczu roku 2000 podobnie jak w latach poprzednich w strukturze sprzedaży produktów, towarów i usług Spółki dominowały usługi integratorskie, stanowiąc około 80% sprzedaży ogółem. 

Wartość i struktura sprzedaży produktów, towarów i usług Spółki w 1999 i I półroczu 2000 r.  ( w tys. zł)


1999

Towary i usługi
wartość sprzedaży 
udział %

usługi integratorskie, w tym
76 640,11
85%

program MKS_Vir
3 606,59
4%

Obrabiarki
8 114,83
9%

salon firmowy
1 803,30
2%

RAZEM
90 164,83
100%


30.06.2000 

Towary i usługi
wartość sprzedaży 
udział %

usługi integratorskie, w tym
25 280,9
82,10%

program MKS_Vir
844,1
2,74%

Obrabiarki
3 895,3
12,65%

salon firmowy
772,0
2,51%

RAZEM
30 792,3
100,00%

Główne rynki zbytu Spółki

Spółka realizuje sprzedaż produktów i usług wyłącznie na rynku krajowym. Do głównych odbiorców należą: handel, przemysł, telekomunikacja, banki. 

Sezonowość sprzedaży 

W działalności APEXIM S.A., podobnie jak innych firm branży komputerowej, występuje zjawisko sezonowości, mające odzwierciedlenie w zmianach wielkości sprzedaży realizowanej przez Spółki w poszczególnych miesiącach. 

Zmiany w wielkości sprzedaży mają charakter okresowy i kształtują się następująco:

· zmniejszenie obrotów, następujące na początku roku kalendarzowego, będące wynikiem  sporządzania przez potencjalnych klientów budżetów i planów wydatków inwestycyjnych, 

· znaczne zwiększenie wielkości sprzedaży przed końcem każdego roku obrotowego,  spowodowane dążeniem potencjalnych klientów do wykorzystania wolnych funduszy i wdrażaniem przez firmy systemów komputerowych na przełomie roku.

Informacje o zmianach rynków zbytu, i źródłach zaopatrzenia 


Kooperanci i dostawcy Spółki 

Spółka realizuje zaopatrzenie w około 10% z importu. W pozostałej części dostawy materiałów do produkcji i towarów realizowane są w kraju. W celu zapewnienia sobie dostępu do najnowocześniejszych rozwiązań w zakresie sprzętu i oprogramowania, Spółka podpisała szereg umów handlowych w zakresie zaopatrzenia i autoryzacyjnych z czołowymi producentami światowymi:

- sprzętu komputerowego: komputerów PC, serwerów, urządzeń peryferyjnych,

- oprogramowania zintegrowanego klasy MRP II do zarządzania przedsiębiorstwami,  

- sprzętu telekomunikacyjnego: cyfrowych central i terminali,

- urządzeń aktywnych i osprzętu do sieci: komputerowych, telekomunikacyjnych,

- zarządzalnych sieci energetycznych.

· Uzależnienie od dostawców

W I półroczu 2000 roku  głównymi dostawcami APEXIM S.A. byli:

· Computer 2000 Polska Sp. z o.o.– 43 % obrotu

· STGroup S.A. – 21 % obrotu

· CISCO SYSTEMS INTERNATIONAL BV – 10 % obrotu

Informacje o umowach znaczących dla działalności gospodarczej Spółki

Działalność operacyjna Spółki jest realizowana na podstawie zawartych umów, uwzględniając ich wartość do najważniejszych umów należą:
Umowy kooperacyjne i zaopatrzeniowe
· Umowa z FANUC Ltd.

· Umowa z  SUN MICROSYSTEMS AB

· Umowa z SIEMENS NIXDORF

· Umowa z firmą MSP

Zatrudnienie

Celem Spółki jest zapewnienie najwyższego standardu wykonywanych usług. Jednym z gwarantów tego standardu są pracownicy firmy - najwyższej klasy specjaliści w swoich dziedzinach. W zespole technicznym ponad 70% stanu osobowego stanowią inżynierowie, często o unikalnych umiejętnościach. Ich wiedza specjalistyczna poparta jest wieloletnią praktyką. Gruntownie przeszkoleni mogą wykonać dowolny projekt (w swojej specjalności), a następnie połączyć wybrane urządzenia w jeden kompletny system i zapewnić dla niego odpowiednią gwarancję i obsługę.

Zatrudnienie według poziomu wykształcenia:

Poziom wykształcenia
1997 rok
1998 rok
1999 rok
I pół. 2000

wyższe
112
111
106
79

średnie
87
103
109
81

zawodowe
18
18
16
8

podstawowe
4
4
8
1

RAZEM
221
236
239
169

Informacje o zaciągniętych kredytach, umowach pożyczki, poręczeń i gwarancji

Na dzień bilansowy spółka posiada zobowiązania z tytułów:

zaciągniętych kredytów

Numer umowy
Przedmiot umowy
Nazwa wierzyciela
Warunki oprocentowania
Termin umowy

96/64


kredyt w postaci linii kredytowej do   wysokości  

1000 000 DEM
PKO S.A. IX O/ W-WA
zmienna stopa procentowa ustalona na podstawie stawki EURIBOR dla depozytów 6 miesięcznych w walucie kredytu + 3% marży
17.12.1996-30.11.2000



98/27
kredyt w postaci linii kredytowej do wysokości 300 000 USD
PKO S.A. IX O/ W-WA


zmienna stopa procentowa ustalona na podstawie stawki  EUROLIBOR dla depozytów 6 miesięcznych w walucie kredytu powiększona o marżę 3%
08.05.1998 – 30.11.2000



99/55
kredyt w postaci linii kredytowej do   wysokości  

1000 000 PLN
PKO S.A. IX O/ W-WA
zmienna stopa procentowa ustalona na podstawie stawki  WIBOR dla depozytów 1 miesięcznych powiększona o marżę 3%
08.10.1999 –

30.11.2000

99/48
kredyt w postaci linii kredytowej do   wysokości  

3 000 000 PLN
PKO S.A. IX O/ W-WA
Zmienna stopa procentowa ustalona na podstawie stawki  WIBOR dla depozytów 1 miesięcznych powiększona o marżę 3%
10.09.1999 –

30.11.2000

97/2
Kredyt dewizowy inwestycyjny w rachunku kredytowym w wysokości   7 000 000 DEM
PKO S.A. IX O/ W-WA


zmienna stopa procentowa ustalona na podstawie stawki EURIBOR dla depozytów 6 miesięcznych w walucie kredytu powiększonej o marżę w wysokości 3%
10.01.1997 – 30.12.2008

98/74


kredyt na finansowanie inwestycji w wysokości      26 500 000 PLN
PKO S.A. IX O/W-WA
zmienna stawka procentowa ustalona na bazie średniej stawki WIBOR dla depozytów 3 miesięcznych obowiązującej w dniu uruchomienia kredytu ( i aktualizowanej po upływie każdych trzech miesięcy od daty uruchomienia kredytu) powiększonej o marżę w wysokości 3%
30.12.1998 – 27.03.2009

97/33
Kredyt w rachunku bieżącym w wysokości 

7 000 000,00 PLN
PKO S.A. IX O/W-WA
zmienna stopa procentowa ustalona na bazie średniej stawki WIBOR dla depozytów 1-miesięcznych (liczonych za okres od ostatniego dnia roboczego miesiąca poprzedzającego miesiąc, za który są liczone odsetki do przedostatniego dnia roboczego miesiąca, za który liczone są odsetki) powiększonej o marżę w wysokości 3%
28.05.1997 – 30.11.2000

zaciągniętych pożyczek:

- 500 000,00 PLN z tytułu Umowy pożyczki z dnia 3 czerwca 2000 roku, zawartej pomiędzy APEXIM S.A. a p. Andrzejem Rybkowskim,

-29 091,64 PLN z tytułu Umowy z dnia 2 czerwca 2000 roku, zawartej pomiędzy 

APEXIM S.A. a RYAND Sp. z o.o.

gwarancji, akredytyw, weksli

z tytułu gwarancji:

- PeKaO S.A.- 2 738 455,28 PLN oraz promesa udzielenia gwarancji na kwotę 

  800 000,00 USD,

-TU „Compensa” S.A. – 2 845 237,45 PLN;

z tytułu akredytyw:

· 218 770,17 USD;

z tytułu weksli:

- 2 923 500,00 PLN

Ocena zarządzania zasobami finansowymi, 

Ocena zarządzania zasobami finansowymi Spółki przeprowadzona została poprzez analizę następujących parametrów charakteryzujących sytuację ekonomiczną i finansową Spółki :

· rentowności,

· płynności,

· finansowania majątku oraz stopnia zadłużenia

w tys. zł


I pół. 1999
I pół 2000

Przychody ze sprzedaży netto
29.594,4
30 792,3

Zysk na działalności operacyjnej
2.678,5
-5 795,0

Zysk na działalności gospodarczej
1.333,6
-9 835,3

Zysk brutto
1.333,6
-9 840,6

Podatek dochodowy
1.351,9
0,0

Zysk bilansowy netto
-18,3
-9 840,6

Wielkość aktywów
141.792,9
168 801,8  

Wielkość aktywów trwałych
59.324,6
3 209,2

Wielkość kapitału własnego
42.786,3
33 369,1

Przychody w I półroczu 2000 w stosunku do I półrocza 1999 roku wzrosły o około 1 %.

Znacznemu pogorszeniu uległ wynik finansowy netto, który wyniósł – 9 840,6 tys. zł.

Na wysokość poniesionej straty duży wpływ miał wzrost kosztów finansowych (koszt obsługi kredytów, pożyczek bankowych, niezrealizowane różnice kursowe) oraz wydatki związane z modernizacją biurowca.

Ocena rentowności Spółki

Przy ocenie rentowności Spółki  posłużono się następującymi wskaźnikami:

· wskaźnik marży zysku na działalności operacyjnej – stosunek zysku na działalności operacyjnej do przychodów ze sprzedaży netto. Wskaźnik ten mierzy efektywność działalności operacyjnej Spółki;

· wskaźnik marży zysku na działalności gospodarczej – stosunek zysku na działalności gospodarczej do przychodów ze sprzedaży netto, mierzy efektywność działalności Spółki bez uwzględnienia zdarzeń nadzwyczajnych;

· wskaźnik marży zysku brutto – stosunek zysku brutto do przychodów ze sprzedaży netto mierzy efektywność działalności Spółki z uwzględnieniem wyniku osiąganego na operacjach finansowych oraz salda strat i zysków nadzwyczajnych do przychodów ze sprzedaży netto;

· stopa zwrotu aktywów (ROA) – procentowy udział zysku netto w wartości aktywów, mierzący ogólną efektywność aktywów;

· stopa zwrotu kapitału własnego (ROE) – udział zysku netto w wartości kapitału własnego, mierzy efektywność kapitałów zaangażowanych w firmie. Przy obliczaniu tego wskaźnika, w pozycji kapitałów nie został uwzględniony zysk roku bieżącego.

Podstawowe wielkości służące ocenie rentowności Spółki za I półrocze 1999 oraz I półrocze 2000 roku zostały zaprezentowane w poniższej tabeli.

Kształtowanie się poszczególnych wskaźników rentowności Spółki w okresie objętym analizą przedstawia się następująco:


I pół. 1999
I pół 2000

Wskaźnik marży zysku na działalności operacyjnej
9,1%
-18,8%

Wskaźnik marży zysku na działalności gospodarczej
4,5%
-31,9%

Wskaźnik marży zysku brutto
4,5%
-32,0%

Stopa zwrotu aktywów (ROA)
------
-5,8%

Stopa zwrotu kapitału własnego (ROE)
------
-29,5%

W pierwszym półroczu 2000 roku wszystkie wskaźniki rentowności wykazywały wartości ujemne. 

Ocena płynności finansowej Spółki

Ocenę płynności finansowej Spółki  przeprowadzono opierając się na następujących relacjach:

· wielkość i struktura kapitału obrotowego, zapotrzebowanie na kapitał obrotowy oraz saldo netto środków pieniężnych;

· rotacja podstawowych składników kapitału obrotowego;

· kształtowanie się podstawowych wskaźników płynności.

Wielkość i struktura kapitału obrotowego Spółki 

Wielkość i strukturę kapitału obrotowego, zapotrzebowanie na fundusze obrotowe oraz saldo netto środków pieniężnych Spółki zaprezentowano w poniższej tabeli:


I pół. 1999
I pół 2000

Majątek obrotowy
78.027,3
159 967,7

Środki pieniężne i papiery wart. Przeznaczone do obrotu
389,6
370,6

Majątek obrotowy skorygowany
77.637,7
159 597,2

Zobowiązania bieżące
68.108,4
66 333,1

Kredyty krótkoterminowe
18.644,5
22 781,8

Zobowiązania bieżące skorygowane
49.463,9
43 551,3

Zapotrzebowanie na środki obrotowe
28.173,8
116 045,8

Kapitał obrotowy
9.918,9
93 634,6

Saldo netto środków pieniężnych
-18.254,9
-22 411,2

Zapotrzebowanie na fundusze obrotowe określa się jako różnicę pomiędzy wielkością majątku obrotowego pomniejszonego o środki pieniężne a wielkością zobowiązań bieżących (bez kredytów krótkoterminowych). Oszacowanie wielkości tego zapotrzebowania pozwala na określenie jaka część majątku obrotowego (bez środków pieniężnych) nie jest finansowana za pomocą zobowiązań bieżących.

Różnicą pomiędzy stanem kapitału obrotowego netto a zapotrzebowaniem na kapitał obrotowy jest saldo netto środków pieniężnych. Ujemne saldo określa występowanie zapotrzebowania na zewnętrzne źródła finansowania, dodatnie oznacza nadmiar środków pieniężnych ponad bieżące potrzeby.

Do oceny płynności finansowej Spółki zostały wykorzystane następujące wskaźniki:

· wskaźnik bieżący, obrazujący zdolność firmy do regulowania bieżących zobowiązań przy wykorzystaniu aktywów bieżących;

· wskaźnik szybki, obrazujący zdolność zgromadzenia w krótkim czasie środków pieniężnych na pokrycie zobowiązań o wysokim stopniu wymagalności;


I pół. 1999
I pół 2000

Wskaźnik bieżącej płynności 
1,3
2,5

Wskaźnik płynności szybkiej 
0,5
1,8





Ocena stopnia zadłużenia Spółki

Oceny stopnia zadłużenia dokonano w oparciu o następujące wskaźniki:

· wskaźnik pokrycia majątku kapitałami własnymi, mierzony jako relacja kapitału własnego (bez zysku roku bieżącego) do ogólnej sumy aktywów, wskazujący na udział środków własnych w finansowaniu działalności;

· wskaźnik pokrycia majątku kapitałami stałymi, obliczany jako relacja kapitałów własnych (bez zysku roku bieżącego) oraz zadłużenia długoterminowego do ogólnej sumy aktywów, wskazujący na udział długoterminowych źródeł w finansowaniu działalności Spółki;

· wskaźnik ogólnego zadłużenia, mierzony jako relacja zadłużenia ogółem do ogólnej kwoty aktywów. Obrazuje on udział zewnętrznych źródeł w finansowaniu działalności Spółki;

· wskaźnik zadłużenia kapitału własnego – relacja zobowiązań ogółem do kapitału własnego (bez zysku roku bieżącego);

· wskaźnik zadłużenia długoterminowego, obliczany jako relacja zobowiązań długoterminowych do ogólnej sumy aktywów, określający udział zobowiązań długoterminowych w finansowaniu działalności Spółki.

Kształtowanie się omówionych powyżej wskaźników dla Spółki zaprezentowano w tabeli:


I pół. 1999
I pół 2000

Wskaźnik pokrycia majątku kapitałami własnymi
31,12%
25,6%

Wskaźnik pokrycia majątku kapitałami stałymi 
56,37%
66,2%

Wskaźnik ogólnego zadłużenia
68,31%
79,9%

Wskaźnik zadłużenia kapitału własnego
219,44%
312,1%

Wskaźnik zadłużenia długoterminowego
25,24%
40,6%

Działalność Spółki opierała się w dużej mierze na zewnętrznych źródłach finansowania o czym świadczy  poziom wskaźnika zadłużenia ogólnego. 

Zmiany w składzie osób zarządzających i nadzorujących w ciągu ostatniego roku obrotowego, 

Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy APEXIM S.A. w dniu 19.04.2000 roku odwołało z Zarządu Spółki Pana Franciszka Kaczmarka, Pana Andrzeja Pomianowskiego, Pana Grzegorza Czarneckiego i powołało nowego członka w osobie Pana Tomasza Karpia. Ponadto NWZA APEXIM S.A. w dniu 19.04.2000 roku odwołało z Rady Nadzorczej Pana Wojciecha Puchalskiego, Pana Janusza Rybnika, Pana Grzegorza Gortę, Pana Juliusza Potapczuka, powołało nowych członków w osobach Pana Mieczysława Halka, Pana Włodzimierza Albina, Pana Witolda Wrodarczyka, Pana Marcina Fortuńskiego.

Skład Zarządu Spółki na dzień 30.06.2000 roku:

· Andrzej Rybkowski - Prezes Zarządu

· Tomasz Karp - Wiceprezes ds. operacyjno-finansowych,

· Tomasz Niesłuchowski - Wiceprezes ds. handlowych. 

Skład Rady Nadzorczej na dzień 30.06.2000 roku:

· Mieczysław Halk – Przewodniczący 

· Witold Wrodarczyk – Wiceprzewodniczący

· Włodzimierz Albin – Członek

· Marcin Fortuński - Członek

· Wadim Tyszkiewicz - Członek
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