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Komentarz Zarządu Wilbo S.A. 

na temat działalności gospodarczej 

w I półroczu 2000 roku

Październik 2000

1. Ważniejsze wydarzenia mające znaczący wpływ na działalność Grupy 
     Wilbo

1.1 Władze Grupy Wilbo

      W omawianym okresie sprawozdawczym nie zaszły żadne istotne zmiany we władzach 
      spółki.

Dwuosobowy Zarząd reprezentowali panowie:

Jacek Kasperski jako Prezes Zarządu

Jerzy Kuncicki jako Wiceprezes Zarządu

Rada Nadzorcza funkcjonowała w następującym składzie:

Pan Marek Głuchowski jako Przewodniczący Rady

Pan Waldemar Wilandt jako Wiceprzewodniczący

Pani Halina Wilandt jako Członek Rady

Pani Barbara Bobińska jako Członek Rady

Pan Dariusz Bobiński jako Członek Rady

1.2 Ważniejsze wydarzenia

· w styczniu Grupa kapitałowa rozpoczęła sprzedaż nowej grupy produktów – marynat rybnych; marynaty, podobnie jak konserwy rybne są sprzedawane pod marką Neptun

· w okresie luty – kwiecień 2000 roku kontynuowana była kampania marki Neptun

· Grupa Wilbo wygrała przetarg na dostawę konserw rybnych i mięsnych dla jednostki wojskowej z Łodzi; wartość netto przedmiotu umowy przekracza kwotę 6 000 000 PLN

· w maju Wilbo otworzyło Rejestr Uczestnika w CA IB Specjalistyczny Fundusz Inwestycyjny Otwarty Stałego Dochodu jednocześnie zawieszając umowę o zarządzanie pakietem papierów wartościowych z CA IB Investment Managment SA; wartość transakcji to kwota około 18,5 mln PLN

2. Opis działalności gospodarczej Grupy Kapitałowej Wilbo S.A. 

W pierwszym półroczu 2000 roku Grupa Wilbo S.A. kontynuowała działalność gospodarczą z lat poprzednich i koncentrowała się na dotychczasowych grupach asortymentowych.

Od stycznia 2000 roku została wprowadzona do sprzedaży nowa grupa asortymentowa –  marynaty. Nowe produkty występują w Wilbo S.A. jako towar handlowy, ponieważ są produkowane przez Contimax na zlecenie Wilbo S.A. pod marką Neptun.

Poniższa tabela przedstawia wartościową strukturę sprzedaży w I półroczu 1999 i 2000 roku.

	Struktura sprzedaży 
	narastająco
	w tys. PLN
	
	 
	czerwiec 00

	
	 
	 
	
	
	

	Wyszczególnienie
	cze-99
	Cze-00
	cze-99
	cze-00

	Konserwy Rybne
	36 623
	42 901
	47%
	43%

	Konserwy Mięsne i Pasztety
	8 565
	12 906
	11%
	13%

	Mrożonki
	31 048
	42 373
	40%
	42%

	Marynaty
	0
	206
	0%
	0%

	Inne Catering
	0
	427
	0%
	0%

	Pozostała
	1 012
	1 548
	1%
	2%

	Razem
	77 248
	100 360
	100%
	100%

	


Podstawowym rynkiem zbytu Grupy Wilbo był rynek krajowy.

W przypadku konserw rybnych 17% sprzedaży ilościowej stanowił eksport do krajów takich jak: Czechy, Węgry i Rumunia. 

W I półroczu 2000 roku nie zaszły żadne istotne zmiany zarówno na rynkach zbytu, jak i rynkach zaopatrzenia oraz wśród głównych odbiorców produktów i towarów oferowanych przez Grupę Wilbo S.A.

3. Charakterystyka wyników finansowych oraz zasad sporządzenia  
       sprawozdania finansowego

Rentowność

	Wskaźnik
	Opis
	Półrocze

1999
	Półrocze

2000

	Rentowność brutto sprzedaży
	Zysk brutto na sprzedaży 

Przychody netto
	17,81%
	17,72%

	Rentowność sprzedaży
	Zysk na sprzedaży

Przychody netto
	3,56%
	2,88%

	Rentowność operacyjna
	Zysk na działalności operacyjnej

Przychody netto
	2,67%
	2,40%

	Rentowność brutto
	Zysk brutto

Przychody netto
	2,31%
	1,89%

	Rentowność netto
	Zysk netto

Przychody netto
	2,33%
	1,21%

	ROE
	Zysk netto

Kapitały własne
	
	2,66%


Spadek rentowności Grupy w I półroczu 2000 roku jest spowodowany ponoszonymi kosztami na kampanię marketingową, której celem jest wykreowanie marki Neptun.

Płynność finansowa

	Wskaźnik
	Opis
	Półrocze 

1999 
	Półrocze 

2000

	Płynność bieżąca
	Majątek obrotowy

Zobowiązania krótkoterminowe
	2,03
	1,71

	Płynność szybka
	Majątek obrotowy – Zapasy

Zobowiązania krótkoterminowe 
	1,06
	0,95


Wskaźniki płynności Grupy przekraczają minimalne progi bezpieczeństwa, co oznacza, że Grupa Kapitałowa nie ma problemów z regulowaniem swoich zobowiązań.

Rotacja majątku obrotowego

	Wskaźnik
	Opis
	Półrocze 2000

	Rotacja zapasów w dniach
	Stan zapasów * 360 dni

Przychody netto 
	68

	Rotacja należności w dniach
	Stan należności * 360 dni

Przychody netto 
	52

	Rotacja zobowiązań w dniach
	Stan zobowiązań bieżących* 360 dni

Przychody netto 
	89


Ze względu na czas trwania Grupy Kapitałowej wskaźniki są podawane tylko dla I półrocza 2000 roku.

Podsumowanie

Grupa Wilbo S.A. w I półroczu zanotowała znaczący wzrost sprzedaży (dynamika sprzedaży wynosi 130%), co oznacza że działania marketingowe prowadzone w II połowie 1999 roku oraz wiosną 2000 roku przynoszą pierwsze efekty.

Koszty kampanii marketingowej mają jednak negatywny wpływ na poziom zysku. Jest to jednak tendencja okresowa. W drugim półroczu 2000 roku wydatki na marketing będą zdecydowanie mniejsze, a dynamika sprzedaży powinna zostać zachowana, co będzie miało bezpośredni wpływ na poprawę zysków.

� EMBED CorelDraw.Graphic.7  ���








1
5
Grupa Kapitałowa Wilbo S.A. 


[image: image2.wmf]_993903569.unknown

