Sprawozdanie Zarządu OPTIMUS S.A. z działalności za I półrocze 2000
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Działalność OPTIMUS S.A.

Zapoczątkowane w 1999 roku działania umożliwiające przekształcenie struktury Grupy w holding finansowy były kontynuowane w I półroczu 2000 roku. 
Grupa OPTIMUS została rozbudowana o znaczące spółki związane z usługami e-commerce. W marcu br. została utworzona wspólnie z Telewizją Polsat spółka prowadząca sklep internetowy eMarket. W maju 2000 roku OPTIMUS S.A. kupił 85% udziałów w spółce zajmującej się specjalistycznym oprogramowaniem Doctor Q Sp. z o.o. oraz tworzeniem oprogramowania dla instytucji finansowych w zakresie bezpieczeństwa i ochrony danych. 

Poniżej została zaprezentowana struktura segmentowa spółek Grupy.

Usługi

Produkcja komputerów, dystrybucja sprzętu komputerowego, produkcja i dystrybucja urządzeń fiskalnych i specjalistycznych urządzeń elektronicznych 

Nieruchomości








Usługi i produkty internetowe

OPTIMUS S.A. – Pion Komputery 


Optimus Real Estate S.A. (100%)

Onet.pl S.A. (75%)

OPTIMUS S.A. – Dystrybucja Towarów




OPTIMUS S.A. – Dział Obsługi Podmiotów Finansowych

Optimus IC S.A. (100%)




Optimus doctor Q Sp. z o.o. (85%)






eMarket Sp. z o.o. (50%)






PAI PAGI S.A. (42,48%)













Integracja systemów






OPTIMUS S.A. – Pion Systemy





Optimus Lockheed Martin Information Technology Group S.A. (51%)





Usługi serwisowe





OPTIMUS S.A. - Serwis





(w nawiasach został podany udział OPTIMUS S.A.  w kapitale akcyjnym / zakładowym poszczególnych spółek)

Przychody netto ze sprzedaży z poszczególnych rodzajów działalności

Wartość sprzedaży 

(w tys. złotych)
I półrocze 2000
Udział %
I półrocze 1999
Udział %

Produkty
109.035
38%
113.393
41%

Towary 
179.038
62%
162.205
59%


288.073
100%
275.598
100%

Przychody ogółem ze sprzedaży w I półroczu roku 2000 utrzymały się niemal na poziomie przychodów z I półrocza 1999 roku. Nieznacznie zmieniła się również struktura sprzedaży.

Sprzedaż produktów, towarów i usług jest kierowana przede wszystkim na rynek krajowy. Udział eksportu w sprzedaży Spółki wynosił w I półroczu 2000 roku 11% i zmniejszył się w stosunku do roku ubiegłego o 4%.

Usługi i produkty internetowe

Internet stanowi obecnie jedną z najszybciej rozwijających się sfer gospodarki światowej, dostrzegając możliwości wynikające z usług świadczonych w oparciu o Internet. OPTIMUS S.A. już w 1995 roku podjął pierwsze działania i inwestycje pozwalające Spółce na zaistnienie w nowym segmencie. W wyniku połączenia Departamentu Internetu (Onet.pl) działającego w ramach OPTIMUS S.A. , Wydawnictwa Pascal oraz spółki Optimus Pascal Multimedia S.A.  powstała firma Optimus Pascal S.A., nosząca od 1 czerwca 2000 roku firmę ‘Onet.pl’ S.A. W lutym br. OPTIMUS S.A. podpisał z Telewizją Polsat umowę o utworzeniu spółki eMarket Sp. z o.o. do której został przeniesiony sklep eMarket. Natomiast maju br. OPTIMUS S.A. nabył 85% udziałów Doctor Q Sp. z o.o., która jest istotnym elementem  działalności prowadzonej w ramach Działu Projektów E-business. W dniu 20 czerwca 2000 roku spółka zmieniła firmę na ‘Optimus doctor Q Sp. z .o.o.

Portal, wydawnictwo i ‘content providing’

· Pierwsze półrocze 2000 roku potwierdziło dominującą pozycję portalu Onet.pl na polskim rynku internetowym. We wszystkich opublikowanych badaniach rynku (OBOP, SMG/KRC, ARC, GfK Polonia) marka Onet.pl jest najlepiej rozpoznawana i najwięcej osób deklaruje korzystanie z tego portalu. Na tej podstawie efektywny miesięczny zasięg Onet.pl w populacji użytkowników Internetu można oceniać na ok. 60%. Wspomniane badania pokazują również, że przewaga Onet.pl jest szczególnie widoczna w przypadku, gdy użytkownicy wskazują portal z którego najczęściej korzystają. Lojalna grupa użytkowników Onet.pl  - 23-38% w zależności od badania - jest około dwukrotnie większa niż dla drugiego portalu. Wynik ten, w zestawieniu z badaniami zasięgu pokazuje, że choć użytkownicy zaglądają do różnych portali, to jednak Onet.pl jest przez nich preferowany i to z niego głównie korzystają. W czerwcu oglądalność Onet.pl wyniosła 105 milionów wyświetleń stron, w tym 15 milionów wyświetleń stron użytkowników zgromadzonych w RepubliceWWW. Oznacza to wzrost o 182% w stosunku do grudnia 1999, co w okresie kiedy bardzo mocno reklamowane były istniejących i nowe portale należy uznać za wynik bardzo dobry. W tym samym okresie liczba zarejestrowanych użytkowników Onet.pl zwiększyła się do 690 tys. (wzrost o 84%), a liczba aktywnych kont pocztowych do 483 tysięcy (50%). Osiągnięcie tak dobrych wyników możliwe było dzięki konsekwentnej rozbudowie oferty portalu. W pierwszej połowie 1999 roku Onet.pl pozyskał wielu istotnych partnerów, w tym tak ważnych i prestiżowych jak  czasopisma Polityka, Bussinesman, Machina, ResPublica, Nowe Państwo, Kino i Kultura Paryska oraz wydawnictwo IDG. Do oferty portalu wprowadzona została największa w polskim Internecie encyklopedia multimedialna WIEM firmy Fogra oraz kilka innych serwisów. Aktualnie głównym źródłem przychodów z działalności internetowej Onet.pl jest reklama, a także usługi hostingowe oraz usługi dla sklepów w Pasażu. Rynek reklamy internetowej nie jest monitorowany i nie są dostępne wiarygodne jego szacunki, dlatego precyzyjne określenie udziału w nim Onet.pl nie jest możliwe. Według nieoficjalnych ocen funkcjonujących w branży Onet.pl jest zdecydowanym liderem na tym rynku z udziałem na poziomie 30-40% (oceny te nie uwzględniały transakcji z QXL). W pierwszym półroczu Onet.pl jako pierwszy i jak dotąd jedyny portal na polskim rynku wprowadził produkt reklamowy, pozwalający kierować kampanie do ściśle wyselekcjonowanych grup odbiorców (np. zgodnie z danymi demograficznymi, zainteresowaniami itp.).

· Wydawnictwo Pascal działa na rynku od 1991 roku i jest obecnie największym w Polsce wydawnictwem przewodników turystycznych z udziałem w rynku, szacowanym przez zarząd spółki, na poziomie 48%. Tegoroczna oferta zawiera 123 przewodniki wydane w siedmiu seriach, 261 map i atlasów samochodowych, a także książki ilustrowane i atlasy geograficzne. Są wśród nich tłumaczone przewodniki turystyczne Rough Guide, Lonely Planet, Let's Go i Gallimard, a także opracowania pisane specjalnie dla polskiego odbiorcy. Na początku tego roku Pascal stał się wyłącznym na polskim rynku dystrybutorem największego w Europie niemieckiego wydawnictwa kartograficznego - Mairs Geographischer Verlag. Kartograficzna oferta wydawnictwa wzbogaciła się o kolejne mapy w seriach Euro Cart, World Card, Marco Polo, Euro City, World City, Falk, (w sumie 250 map) oraz o atlasy samochodowe i geograficzne. Wydawnictwo Pascal jest członkiem Polskiej Izby Książki.

· W ramach Onet. pl S.A. funkcjonuje Oddział Multimedia działający do niedawna jako Optimus Pascal Multimedia S.A. Było to pierwsze tego typu wydawnictwo w Polsce. Działalność Oddziału Multimedia obejmuje między innymi: tworzenie autorskich programów multimedialnych, wydawanie polskich wersji programów publikowanych przez zagranicznych wydawców, lokalizowanie programów na zlecenie w dowolnej wersji językowej, dystrybucję programów multimedialnych, lokalizowanie i dystrybucję gier komputerowych, tworzenie serwisów internetowych, realizowanie komercyjnych prezentacji multimedialnych, dystrybucję produktów Sony Playstation i sprzedaż akcesoriów multimedialnych.

Na bazie rozbudowanych zasobów Wydawnictwo Pascal rozpoczęło w 1999 roku działalność jako content provider turystyczny. Informacje są przekazywane do portalu Onet.pl, operatora sieci telefonii komórkowej oraz Polskich Książek Telefonicznych.

Tworzenie rozwiązań B2B dla podmiotów finansowych

Odpowiedzialnym w OPTIMUS S.A. za ten sektor działalności jest Dział Transakcji E-business, utworzony w 1999 roku i działający w ramach OPTIMUS S.A. W pierwszym kwartale roku 2000 rozbudowywana została funkcjonalność systemu BPH Sez@m, jak również nastąpiła modyfikacja i wdrożenie projektu BPH M@kler dla Domu Maklerskiego BPH S.A. Kolejnym zadaniem było przeprowadzenie pierwszego i drugiego etapu realizacji systemu ISORI dla Centralnego Domu Maklerskiego PEKAO S.A., największego biura maklerskiego w Polsce, obsługującego ponad 250 tys. rachunków inwestycyjnych. Mimo znakomitego doświadczenia grupy PEKAO w wykorzystaniu technologii TOKENÓW (urządzenie elektroniczne zapewniające bezpieczeństwo transakcji), CDM zdecydował zastosować technologię proponowaną przez OPTIMUS S.A. czyli podpis cyfrowy. W I kwartale br. została przeprowadzona modernizacja Centrum Operacyjnego BPH Sez@m w Mysłowicach. Tym samym otwarta została droga do kolejnych zadań. Obecnie kończone są przygotowania do powstania tam Internetowej Agencji Ubezpieczeniowej. Wszyscy pracownicy są po gruntownych szkoleniach i zdali odpowiednie egzaminy. W 2000 roku zostaną również stworzone zaawansowane programy lojalności dla klientów detalicznych i podmiotów gospodarczych w oparciu o technologie e-commerce. Planowany jest także udział w tworzeniu portalu finansowego na www.onet.pl.  Ponadto w dniu 15 czerwca  2000 roku została podpisana umowa między OPTIMUS S.A. i Invest Bank S.A.  w zakresie zaprojektowania, wykonania i wdrożenia internetowego systemu bankowości elektronicznej umożliwiającego pełną realizację usług bankowych dostępnych poprzez sieć Internet z dowolnego miejsca na świecie, jak również telefonię GSM i po raz pierwszy w Polsce, platformę telewizji cyfrowej. Opracowany przez OPTIMUS S.A. internetowy system bankowości elektronicznej (System Internet Banking) umożliwi klientom banku bezpieczny, całodobowy dostęp do posiadanych rachunków oszcędnościowo-rozliczeniowych (ROR) oraz korzystanie ze wszystkich związanych z tym operacji. Dodatkowo klienci Invest Bank uzyskają możliwość korzystania z systemu sklepu internetowego eMarket gwarantującego dokonywanie bezpiecznych płatności w Internecie. OPTIMUS S.A. wykona usługę pod klucz wraz z dostawą platformy sprzętowej oraz zapewni utrzymanie i serwisowanie systemu. 

Sklep internetowy

Jeszcze w I półroczu 2000 odpowiedzialnym w OPTMIUS S.A. za ten sektor działalności jest Dział eCommerce utworzony w 1999 roku. Dział prowadzi sklep internetowy pod adresem www.emarket.pl, oferujący różnorodne towary wraz z informacją o produktach wybranych branż. Asortyment obejmuje min. biżuterię, sprzęt elektroniczny, komputery, kwiaty, odzież, usługi turystyczne. Dalszy rozwój sklepu będzie odbywał się we współpracy z partnerem strategicznym, którym jest Telewizja Polsat. W lutym 2000 roku podpisana została umowa o utworzeniu spółki pod nazwą eMarket Sp. z o.o., która będzie udostępniać informacje o produktach i usługach ze szczególnym wykorzystaniem mediów elektronicznych, w tym Internetu i telewizji cyfrowej. 1 lipca 2000 została zarejestrowana spółka eMarket, w której OPTIMUS S.A. objął 50% udziałów.

Integracja

W ramach OPTIMUS S.A. działalnością integracyjna zajmuje się Pion Systemy. Oferta Pionu Systemy wykorzystuje zarówno produkty jak i technologie wypracowane przez OPTIMUS S.A. jak również spółki Grupy – Optimus Rzeszów, Optimus Poznań, Onet.pl S.A., Optimus IC, Optimus Lockheed Martin Information Technology Group S.A., produkty firm trzecich oraz rozwiązania tworzone we współpracy z firmami partnerskimi. Produkty i usługi Grupy były rozwijane i koordynowane przez dedykowane zasoby technologiczne rozlokowane w trzech Departamentach OPTIMUS S.A.: 

· Zaawansowanych Systemów Informatycznych (DZSI)

· Aplikacji  (DA)

· Infrastruktury IT (DIIT)

Taki model organizacji złożony z trzech warstw od najniższej - Departament Infrastruktury IT, środkowej - Departament Aplikacji i najwyższej - Departament Zaawansowanych Systemów Informatycznych zapewnia łatwość budowy merytorycznych zasobów w zależności od zidentyfikowanych przez Departament Sprzedaży i Marketingu (DSiM) sektorów rynkowych, a także powoduje, że tworzenie zespołów projektowych przez Departament Zarządzania Projektami  (DZP) jest proste i efektywne.  

DA oferował wdrożenia systemów klasy ERP bazując na współpracy z głównymi partnerami: firmami IFS i SAP oraz ORACLE. W zakresie oferty DA mieści się także możliwość integracji oferowanych systemów z systemami e-business, Customer Relationship Managment (CRM) i Supply Chain Managment (SCM). DA adresował swoją ofertę do polskich przedsiębiorstw z segmentu SME (Small and Medium Enterprise), natrafiających na bariery wzrostu z powodu niedostatecznego wsparcia systemowego.  
Także w obszarze Customer Relationship Managment (Zarządzenie Kontaktami z Klientem - gdzie oprogramowanie wspomagające CRM można określić mianem Aplikacji Obsługi Klienta) i Sales Force Automation (SFA) –  Automatyzacja pracy działów handlowych,  swoje kompetencje oferował DA, którego zadaniem w roku 2000 było także rozwijanie swoich możliwości w takich dziedzinach jak współpraca z szeregiem systemów internetowych, telemarketingowych, systemami hurtowni danych oraz systemami ERP i MRP. Nasi klienci w tym obszarze to: segment finansowy, przemysłowy i telekomunikacyjny, bankowy oraz media (TV). W kompetencjach DA ulokowane zostały również rozwiązania dla segmentu służby zdrowia. Zakres oferty zawierał budowę i instalację Systemów Wspomagania Zarządzaniem Jednostakami Służby Żdrowia, na bazie kompleksowego systemu o nazwie OPTIMed, realizującego takie funkcje jak śledzenie ruchu pacjenta, śledzenie kosztów leczenia, obsługa pracowni i laboratorium. Oferta ta jest skierowana do polskich szpitali publicznych i prywatnych.

Szczególnym osiągnięciem OPTIMUS S.A. jest zbudowanie bardzo dobrej i sprawdzonej oferty w zakresie usług związanych z budową interdyscyplinarnych systemów informatycznych jak na przykład Systemy Dowodzenia dla Służb Ratowniczych. Takie systemy projektował i wdrażał DZSI. Podstawowe elementy tych systemów przewidują wykonywanie analiz organizacyjnych i wykonawczych, projektowanie systemów Command and Control (C&C) i innych interdyscyplinarnych prac wdrożeniowych, dostosowywanie istniejących rozwiązań klientów oraz systemów wykorzystujących technologie GPS, DGPS, aplikacje CAD, tak jak np. systemy logistyki transportu. Bardzo ważnym elementem są tutaj systemy C&C składające się z takich elementów: oprogramowanie CAD, moduły GIS, aplikacje MSS (Message Switching Systems), specjalizowane terminale mobilne, specjalizowane urządzenia monitoringu środowiska.   Adresatami oferty DZSI jest segment policyjny, wojskowy, ochrony cywilnej (województwa, powiaty i miasta), straży pożarnej, a także duże przedsiębiorstwa i kompleksy komercyjne.

DIIT oferuje swoim klientom w 2000 roku konsultacje, projektowanie oraz wykonawstwo Inteligentnych Systemów Sieciowych, które obejmowały: instalacje nisko-prądowe, automatykę, systemy zarządzające i monitorujące, budowa sieci LAN i WAN, systemy zarządzania sieciami LAN i WAN (narzędzia służące do zbierania, przetwarzania i obrazowania funkcjonowania sieci), projektowanie i budowa polityki bezpieczeństwa (systemy Firewall, bezpieczna wymiana danych), projektowanie i budowa systemów wymiany informacji (poczta elektroniczna, dostęp do danych, serwery WWW, grupy dyskusyjne). Rynek tego Departamentu to duże i średnie przedsiębiorstwa (korporacje), instytucje rządowe, finansowe, wojsko, rynek telekomunikacyjny (dostęp do internetu, telewizje kablowe), a także segment budowlany, gdzie duża rolę odgrywa partnerstwo z dużymi firmami budowlanymi, a następnie wykonawstwo tzw. „Inteligentnych Budynków”. 
 Systemy złożone z wideoterminali IP, wideoterminali desktopowych ISDN, wideoterminali kompaktowych (przenośnych), wideoterminali stacjonarnych, serwerów wideokonferencyjnych dla wideokonferencji wielopunktowych, pokoje wideokonferencyjne to również sfera działalności departamentu. 

Ze względu na specyfikę oferowanych rozwiązań związanych z wymaganiami rynku działalność Pionu Systemy skupia się wokół dwóch wybranych segmentów: komercyjnego, cywilnego.  W ramach każdego spośród tych  segmentów  zdefiniowano sektory, w których Pion Systemy aktualnie prowadzi lub planuje prowadzić działalność. 

Segment cywilny – oferta skierowana do tego segmentu to systemy obsługi instytucji państwowych, w obszarze ich podstawowej działalności, z uwzględnieniem specyfiki i niepowtarzalności dla innych sektorów: służby mundurowe (policja, straż graniczna, straż pożarna, służby celne), służba zdrowia, monitoring i ochrona środowiska (IMGW),

Segment komercyjny – oferta uniwersalna, oparta na standardowych produktach ERP, CRM, SCM, czy B2B : bankowość, chemia i farmaceutyki, energetyka, telekomunikacja, ubezpieczenia, wydawnictwa. budownictwo, dystrybucja / handel hurtowy, transport i spedycja, produkcja.

Do największych kontraktów Pionu Systemy  można zaliczyć:

· Komenda Główna Policji (C2 Łódź) wartości 35 mln PLN

· Komenda Wojewódzka Policji w Łodzi na wartość 1,4 mln PLN.

· firma Signalco, jako podwykonawca systemu monitoringu dróg dla Ministerstwa Transportu na wartość 750 000 PLN (cały kontrakt 2 mln PLN).

· Ministerstwo Finansów, dostawa 5000 PC dla Izb Skarbowych na wartość 20 mln PLN

· Ministerstwo Oświaty dostawa internetowych pracowni do szkół podstawowych, gimnazjów na wartość 6,8 mln PLN.

Produkcja i sprzedaż PC

Produkcja i sprzedaż sprzętu komputerowego, od ponad 11 lat, jest rdzenną działalnością spółki Optimus S.A. Pion Komputery Osobiste Optimus S.A. specjalizuje się w produkcji i sprzedaży najpopularniejszych w Polsce komputerów osobistych klasy PC, stacji graficznych, serwerów oraz terminali internetowych. Komputery Optimus sprzedawane są w decydującej mierze przy wykorzystaniu ogólnopolskiej sieci dealerskiej i hipermarketów. Optimus S.A. prowadzi również produkcję i sprzedaż bezpośrednią sprzętu komputerowego na specjalne zlecenia, jak również oferuje możliwość zakupu swoich produktów za pośrednictwem Internetu. Własna infrastruktura produkcyjna zapewnia bezpośredni i szybki dostęp do bazowego zaplecza sprzętowego przy realizacji kompleksowych usług integracyjnych, a rozległa i kompetentna sieć sprzedaży sprawnie obsługuje klientów biznesowych z segmentu SOHO oraz SME.

Komputery Optimus 

Pierwsze półrocze 2000 roku przyniosło znaczący wzrost przychodów ze sprzedaży komputerów Optimus. Utrzymujące się wzrostowe tendencje sprzedaży pozwoliły uzyskać wzrost udziału firmy Optimus S.A. w rynku PC o 1% w porównaniu do analogicznego okresu w roku poprzednim (źródło: Dataquest). Optimus nadal utrzymuje niekwestionowane 1 miejsce  w sprzedaży komputerów klasy PC w Polsce. 

Od początku 2000 roku Optimus przeprowadził istotne zmiany w ofercie komputerów PC. W wyniku szczegółowego pozycjonowania poszczególnych modeli zostały wyraźnie wydzielone grupy produktów dedykowane dla poszczególnych segmentów rynku. W dalszej kolejności wprowadzone zostały istotne zmiany w konfiguracjach komputerów, tak aby jak najlepiej dostosować ofertę do rosnących wymagań użytkowników. Wprowadzane zostały najnowsze osiągnięcia techniczne (m.in. nowe procesory Intel Pentium III, nowe platformy systemowe Intel 815 oraz VIA694, nowy standard pamięci PC 133, szybkie dyski twarde ATA 100 7200 obr/min oraz super wydajne układy graficzne ATI oraz nVidia), które znacznie podniosły wydajność komputerów i komfort pracy. 

Wraz z nadejściem 2000 roku wszystkie komputery Optimus wyposażone zostały w profesjonalny i kompleksowy system ochrony antywirusowej Antiviral Toolkit Pro. Nowy system antywirusowy, jako jeden z nielicznych na rynku, powala na codzienną internetową aktualizację bazy wirusów, przez co wyjątkowo skutecznie chroni komputer i dane użytkownika przez atakiem najnowszych wirusów. 

Największe zmiany w ofercie nastąpiły w grupie komputerów przeznaczonych specjalnie dla użytkowników domowych (rodzina komputerów Young) oraz w profesjonalnych modelach z tzw. „górnej półki” (rodzina komputerów Prestige).

We wszystkich komputerach Young wprowadzone zostały nowe obudowy next ATX z unikalnym niebieskim panelem przednim, który jednoznacznie nawiązuje do korporacyjnych barw logo Optimus. Zakończona została produkcja modeli komputerów ze zintegrowanymi układami graficznymi, a w ich miejsce wprowadzono znacznie lepiej wyposażone i wydajniejsze jednostki pracujące na pełnej magistrali systemowej 133 MHz. 

W ramach komputerów Prestige wydzielone zostały dwie podgrupy. Jedna z nich - przeznaczona dla odbiorców biznesowych – reprezentuje wydajne modele bazowe o elastycznej i otwartej architekturze, wyposażone dodatkowo w pakiety biurowe oraz różne systemy operacyjne (Windows 98, Windows NT oraz Windows 2000).

Drugą grupą stanowią super wydajne komputery, wyposażone w najnowsze osiągnięcia techniki, rekomendowane dla wymagających użytkowników. Co więcej, aby zadowolić gusta wąskiej grupy nawet najbardziej wymagających użytkowników uruchomiony został specjalny program propagowania najnowszych technologii, w wyniku którego powstała seria komputerów Prestige 2000, która zastąpiła produkowane do końca 1999 roku komputery Hypermedia. Komputery Prestige 2000 budowane są w oparciu o najbardziej wydajne procesory serii Intel. Stanowią one elitę wśród maszyn klasy PC i sukcesywnie zdobywają też prestiżowe nagrody w testach renomowanych czasopism branżowych.

Wychodząc naprzeciw światowym trendom, które przejawiają się w dążeniu do upraszczania budowy komputera, ułatwiania jego obsługi (koncepcja EasyPC) oraz  wprowadzania atrakcyjnego wzornictwa, Optimus S.A. wprowadził do sprzedaży dwa nowe modele komputerów internetowych: Optimus Neo  oraz OptiBOX.

Obydwa modele produkowane są w nowoczesnym standardzie Flex ATX, który pozwolił znacznie zmniejszyć rozmiary obudowy i wprowadzić dodatkowe usprawnienia podnoszące komfort pracy. 

Obligatoryjnie, wszystkie komputery internetowe Optimus wyposażone są w unikalny Pakiet Internetowy. W skład pakietu wchodzą takie elementy jak: faks-modem lub karta sieciowa, system automatycznego połączenia z Internetem - „one-click-connection”, przewodnik po Internecie oraz internetowe konto pocztowe w portalu Onet.pl. Niejednokrotnie wybrane modele wyposażone są dodatkowo w specjalne internetowe klawiatury oraz myszy, które w znaczący sposób ułatwiają poruszanie w sieci World Wide Web. 

Dzięki długofalowej współpracy z największymi producentami podzespołów i oprogramowania, wszystkie komputery Optimus( oparte są o gwarantowanej jakości komponenty światowych producentów oraz posiadają legalne oprogramowanie systemowe, diagnostyczne i multimedialne.

Każdy komputer produkowany jest przy zachowaniu restrykcyjnych norm ISO 9001 i posiada intuicyjną instrukcję  oraz wyczerpująca dokumentację w języku polskim. Ogólnopolska sieć serwisowa Optimus S.A. zapewnia użytkownikom doskonałą opieką serwisową.

W bogatej ofercie Optimus S.A. znajdują się komputery optymalnie zaprojektowane i skonfigurowane z przeznaczeniem dla poszczególnych segmentów rynku oraz przystosowane do rozbudowy i adaptacji najnowszych technologii. 

W roku 1999 w ofercie Optimus S.A. znajdowało się 6 linii komputerów: 

· Optimus® Optitech Bestseller,

· Optimus® Young,

· Optimus® Prestige,

· Optimus® Soho,

· Optimus® OptiBOX,

· Optimus® Neo.

OPTITECH BESTSELLER 

Komputery Optitech dedykowane są dla klienta szczególnie wrażliwego na cenę, oczekującego maksimum wydajności przy jak najniższym koszcie zakupu komputera. Dzięki tej linii marka Optimus( dociera do mniej zasobnego segmentu społeczeństwa z ofertą łączącą gwarantowaną jakość i najwyższe walory użytkowe sprzętu w tym przedziale cenowym. Wyposażone w dodatkowy pakiet edukacyjny (a wybrane modele w pakiet biurowy) stanowią centrum nauki i pracy. Komputery te docierają zarówno do użytkowników domowych, jak również do małych i średnich firm jako atrakcyjne cenowo komputery biurowe. W komputerach Optitech stosowane są tańsze procesory Intel Celeron, jak również wydajne procesory z serii Intel Pentium III.

YOUNG

Komputery Young zaprojektowane są specjalnie dla użytkowników indywidualnych, którzy niezależnie od wieku są zafascynowani osiągnięciami techniki, światem gier, multimediów oraz Internetu. Jest to linia komputerów dedykowana w szczególności dla użytkowników domowych – oczekujących od produktu najlepszej relacji ceny do walorów użytkowych. Komputery te są oparte są o wysokiej jakości podzespoły i występują w kilku wersjach konfiguracyjnych stosownie do zróżnicowanych potrzeb klientów. W ofercie znajdują się zarówno komputery internetowe i edukacyjne, jak również komputery wysoko wydajne i wyposażone w profesjonalne karty grafiki oraz napędy DVD - dedykowane dla entuzjastów gier i multimediów. Komputery Young niejednokrotnie bywają zwycięzcami prestiżowych konkursów w klasie komputerów wydajnych i ekonomicznych. Linia ta oparta jest na procesorach z serii Intel Celeron oraz Intel Pentium III.

PRESTIGE („górna półka”)

Komputery Optimus Prestige to maszyny dla najbardziej wymagających odbiorców, którzy pragną poznać radość i komfort pracy z urządzeniem super wydajnym i na najwyższym poziomie technologicznym. Linia ta jest oparta o najwyższej klasy podzespoły i najbardziej wydajne procesory z serii Intel Pentium III, a przedstawiciele tej linii są bardzo często wybierani do realizacji dużych przetargów publicznych i rządowych.

Komputery Prestige produkowane są  w dwóch zasadniczych wersjach konfiguracyjnych: komputery o prostej i bardzo elastycznej konfiguracji bazowej i modele lepiej wyposażone -  z bogato rozwiniętymi funkcjami multimedialnymi. 

Wszystkie modele są optymalnie skonfigurowane i charakteryzują się stosunkowo niskim poziomem awaryjności. 

Linia Prestige jest dedykowana zarówno dla użytkowników domowych, jak i biznesowych oraz instytucjonalnych. Konfiguracje wyposażone w napęd DVD i profesjonalne karty grafiki oraz dźwięku, umożliwiają odtwarzanie filmów z jakością profesjonalnych nagrań studyjnych. Konfiguracje wyposażone w modem lub kartę sieciową stanowią zarazem najbardziej wydajne modele z rodziny komputerów internetowych. 

Komputery Prestige są liderami zmian i ustanawiają przyszłe standardy na polskim rynku komputerowym. Komputery te stanowią elitę wśród maszyn klasy PC i sukcesywnie zdobywają prestiżowe nagrody renomowanych czasopism branżowych.

SOHO

Rodzina komputerów Soho zaprojektowana został a specjalnie z myślą o małych i średnich firmach, jako typowa stacja robocza, mogąca sprostać wymaganiom nowoczesnego skomputeryzowanego miejsca pracy. W ofercie Soho znajdują się atrakcyjne cenowo modele o otwartej i elastycznej architekturze i dużych możliwościach rozbudowy. Komputery Soho są tak zaprojektowane aby raz zakupione mogły sprostać rosnącym wymaganiom i umożliwić łatwą i mało kosztowną rozbudowę.

Komputery Soho sprzedawane są zwykle z pakietami biurowymi typu Microsoft Office 2000. Soho stanowi wydajną platformę do aplikacji wspomagających podstawowe dziedziny funkcjonowania firmy. Z powodzeniem może być stosowany jako serwer dla kasy fiskalnej oraz końcówka korporacyjnej sieci komputerowej.

Dzięki przyjaznej cenie i zoptymalizowanej konfiguracji jest mocnym elementem oferty. Duża rozpiętość mocy obliczeniowej (procesory z serii Intel Celeron oraz Pentium III) daje możliwość dokładnego dopasowania poszczególnych modeli do wymagań użytkownika.

OptiBOX

Komputery OptiBOX wprowadzone zostały do sprzedaży z myślą o zastosowaniach biznesowych. Komputer OptiBOX wykonany jest w technologii Flex ATX, która pozwoliła na znaczną minimalizację rozmiarów jednostki. Komputer posiada stosunkowo małe rozmiary obudowy (28,5x38,3x9 cm), która może być ustawiona zarówno w pionie jak i w poziomie. Dodatkowym udogodnieniem są wyjścia audio i USB z przodu obudowy, co pozwala na stosunkowo szybkie i łatwe podłączenie urządzeń peryferyjnych. W komputerze OptiBOX zastosowano nowy standard zarządzania energią ACPI S3, dzięki czemu może być gotowy do pracy już po kilku sekundach od uruchomienia. Komputery z tej serii wyposażone są standardowo w kartę sieciową, dzięki czemu są fabrycznie przystosowane do pracy w sieci komputerowej. W wybranych modelach zastosowano dodatkowo modem dzięki czemu OptiBOX stanowi uniwersalny komputer internetowy. OptiBOX zbudowany jest na platformie Intel 810 i dostępny jest w wersji z procesorami Intel Celeron oraz pakietem Microsoft Word 2000 (opcja).

Komputery OptiBOX idealnie sprawdzają się jako w pełni funkcjonalne samodzielne komputery PC, terminale sieciowe/internetowe czy też serwery kas fiskalnych. 

NEO

Komputery Optimus NEO reprezentują nową technologię Flex ATX oraz super atrakcyjne wzornictwo. Dedykowane są dla entuzjastów Internetu, którzy cenią sobie nieszablonowe rozwiązania. Komputery NEO umieszczone są w awangardowej niebiesko-srebrnej obudowie i wyposażone w specjalną klawiaturę internetową oraz mysz z rolką do przewijania stron WWW w tej samej konwencji kolorystycznej. Odpowiednie modele wyposażone są w napęd DVD lub kamerę internetową USB. Komputery Optimus NEO oparte są platformie intel810 DC-100 i wyposażone są w procesory Intel Pentium III oraz Intel Celeron.

Dystrybucja towarów związanych z technologią komputerową 

OPTIMUS S.A.  oprócz sprzedaży własnych produktów, zajmuje wysoką pozycję jako dystrybutor towarów związanych z technologią komputerową. Zakupy towarów dokonywane są głównie przez spółkę dominującą OPTIMUS S.A., a spółki grupy zajmują się ich dystrybucją. Dbając o najwyższą jakość oferowanych towarów, OPTIMUS S.A. współpracuje ze światowymi potentatami technologii IT. 

Obecnie Grupa OPTIMUS® oferuje szeroką gamę towarów znanych firm :

Monitory: Hyundai - sprzedawane pod własną marką OPTIView, AOC sprzedawane pod marką Optiview II, Samsung, Philips, LG
Drukarki: Lexmark, Seiko Precision, Hewlett Packard, OKI, Seikosha oraz urządzenia wielofunkcyjne (drukarko-kopiarki) Xerox

Modemy: Microcom,Request, Fideltronik
UPS: APC, Fideltronik

Oprogramowanie: pełna gama produktów Microsoft (pełne produkty, licencje MOLP, licencje SELECT) – aplikacje, systemy operacyjne

Podzespoły: 

· Płyty główne: Procomp, Microstar, Intel

· Procesory: Intel, AMDPamięci: Hyundai, LG

· Twarde dyski: Samsung, Seagate, Fujitsu, Western Digital

· Karty graficzne (także akceleratory): Ati, Hightech, Daytona, Pine

· Karty muzyczne: Pine, Sound Blaster, Addonics

· Obudowy: Enlight, Sunny Tech

· Napędy dyskietek 1,44 MB: Alps, Nec, Samsung
· Napędy CD: Samsung, LG, Artec, Pioneer, Acer

· Napędy DVD: Samsung, LG, Pioneer

· Klawiatury: Chicony, Microsoft, Samsung

· Myszy: Microsoft

· Głośniki: Samsung

Notebooki i Palmtopy: Toshiba, IBM, Acer, Asus, FIC, Philips

Oprogramowanie multimedialne: gry firmy Sierra, Take 2, Mindscape; gry na konsole PSX; encyklopedie multimedialne Onet.pl S.A. ; konsole Sony PSX; głośniki Samsung; joysticki, pady i kierownice oraz cała oferta oprogramowania edukacyjnego i rozrywkowego dostępna na rynku.

Ponadto OPTIMUS S.A. jest dystrybutorem kas fiskalnych produkowanych przez spółkę zależną OPTIMUS IC S.A. 

Usługi serwisowe

Niniejsza dziedzina działalności obejmuje usługi serwisowe z zakresu serwisu gwarancyjnego i pogwarancyjnego. Poprzez sieć 125 autoryzowanych punktów serwisowych i ponad 600 punktach serwisu urządzeń fiskalnych zlokalizowanych na terenie całego kraju, klienci mają zapewniony serwis w krótkim czasie reakcji w miejscu zainstalowania sprzętu. Obsługa obejmuje swoim zakresem pełen asortyment sprzedawanego sprzętu oraz oprogramowania. Obecnie pod opieką serwisu kontraktowego (gwarancyjnego) znajduje się około 80.000 produktów, a wśród największych klientów kontraktowych można wymienić np.: Zakład Ubezpieczeń Społecznych, Ministerstwo Finansów, Ministerstwo Edukacji Narodowej, Państwowy Zakład Ubezpieczeń, Bank Przemysłowo Handlowy, Bank Gospodarki Żywnościowej, Poczta Polska, Ministerstwo Obrony Narodowej, Ministerstwo Spraw Wewnętrznych, Ministerstwo Spraw Zagranicznych, Krajowe Biuro Wyborcze i Konsorcjum Amway

Sytuacja finansowa OPTIMUS S.A.

Poniższa tabela prezentuje podstawowe pozycje bilansowe na dzień 30 czerwca 1999 i 2000 roku spółki OPTIMUS S.A. 


30 czerwca 2000

30 czerwca 1999



w tys. złotych
struktura
w tys. Złotych
struktura

Suma bilansowa
325.757

323.134
100%

Aktywa

100 %

100 %

Majątek trwały
158.315
 48,60 %
120.104
37,17 %

Majątek obrotowy
167.066
51,28 %
200.343
62,00 %

Rozliczenia międzyokresowe
376
 0,12%
2.687
0,83 %

Pasywa

100 %

100 %

Kapitał własny
193.281
 59,33%
209.953
64,97 %

Rezerwy
2.518
 0,77%
8.830
2,73 %

Zobowiązania
125.972
38,67%
96.165
29,76 %

Rozliczenia międzyokresowe i przychody przyszłych okresów
3.986
1,23%
8.186
2,53 %

Suma bilansowa OPTIMUS S.A. w dniu 30.06.2000 jest na podobnym poziomie (wzrost o 3%) jak w dniu 30.06.1999r. Zmiany nastąpiły w strukturze aktywów i pasywów.

Analiza struktury aktywów

Wzrost majątku trwałego o 26% nastąpił na wskutek nabycia w okresie II półrocza 1999 i I półrocza 2000 akcji i udziałów w spółkach zależnych i stowarzyszonych (m.in.  w Optimus Doctor Q Sp. z o.o. oraz eMarket Sp. z o.o., OPTIMUS IC S.A.) oraz nabycia w II półroczu 1999 inwestycji od Optimus Real Estate S.A. i realizacji tej inwestycji – Optimus Tower Centre w I połowie 2000 roku.

O ponad 18% spadła wartość majątku obrotowego, na co podstawowy wpływ miał spadek należności o ponad  20%, tj. do kwoty 118.274 tysięcy złotych, na dzień 30.06.2000r.

Analiza struktury pasywów 

Kapitał własny uległ obniżeniu o 8% , co jest związane z pokryciem straty za I półrocze 2000. Zobowiązania Spółki wykazywały stan wyższy o ponad 23% niż w analogicznym okresie roku ubiegłego, na co wpłynęło zaciągnięcie przez Spółkę kredytu długoterminowego na ponad 29.000 tysięcy złotych. Kredyt w części został przeznaczony na inwestycje w Spółki w branżę IT. Spółka przedłużyła umowę o kredyt krótkoterminowy w rachunku bieżącym z Wielkopolskim Bankiem Kredytowym S.A. do dnia 30 października 2000 roku. Dopuszczalny pułap zadłużenia wynosi 30.000 tysięcy złotych. OPTIMUS S.A. zamienił również umowę o kredyt w rachunku bieżącym na umowę o udzielenie kredytu krótkoterminowego na działalność gospodarczą z Bankiem Przemysłowo-Handlowym S.A. do dnia 30 października 2000 roku. Maksymalny limit zadłużenia wynosi 45.000 tysięcy złotych. 

Znacznemu obniżeniu uległ stan rezerw na koniec I półrocza 2000, w stosunku do I półrocza 1999, co zostało spowodowane głównie rozwiązaniem  rezerwy na podatek dochodowy z tytułu realizacji opcji wypłaty gotówki od spółki Netia Telecom. 

Rachunek zysków i strat

za okres  
 I - VI 2000 

 rok bieżący 
 I - VI 1999 

rok poprzedni 

I. Przychody netto ze sprzedaży produktów, towarów i materiałów
288 073 
275 598 

1. Przychody netto ze sprzedaży produktów
109 035 
113 393 

2. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów
179 038 
162 205 

II. Koszty sprzedanych produktów, towarów i materiałów
265 134 
235 660 

3. Koszt wytworzenia sprzedanych produktów
101 638 
87 732 

4. Wartość sprzedanych towarów i materiałów
163 496 
147 928 

III. Zysk (strata) brutto na sprzedaży (I-II)
22 939 
39 938 

IV. Koszty sprzedaży
29 716 
22 973 

V. Koszty ogólnego zarządu
10 007 
7 881 

VI. Zysk (strata) na sprzedaży (III-IV-V)
(16 784)
9 084 

VII. Zysk (strata) na działalności operacyjnej (VI+VII-VIII)
(18 186)
7 479 

VIII. Pozostałe przychody finansowe
19 597 
2 370 

IX. Koszty finansowe
21 319 
9 723 

X. Zysk (strata) na działalności gospodarczej (IX+X+XI+XII-XIII)
(18 008)
2 490 

XI. Wynik zdarzeń nadzwyczajnych (XV.1. - XV.2.)
-   
-   

XVI. Zysk (strata) brutto
(18 008)
2 490 

XVII. Zysk (strata) netto
(15 467)
1 662 

Przychody ze sprzedaży w I półroczu roku 2000, utrzymały się na poziomie przychodów z I półrocza 1999 r. – wzrost przychodów o 4,5%. Spadł natomiast zysk brutto na sprzedaży z 14,49%  w I półroczu 1999 roku do 8% w I półroczu 2000r. Spadek marży przy równoczesnym wzroście kosztów sprzedaży i ogólnego zarządu spowodował stratę na działalności operacyjnej w wysokości 18.186 tys. zł

W I półroczu 2000 roku OPTIMUS S.A. uzyskał wysokie przychody finansowe  -zostało to spowodowane  głównie dochodem z realizacji wspólnego przedsięwzięcia ze spółką zależną Optimus Holding S.A. oraz z tytułu dodatnich różnic kursowych uzyskanych w drodze realizacji opcji wypłaty gotówki przez spółkę Netia Telecom i spłaty krótkoterminowego kredytu walutowego w WBK o/Katowice. Koszty finansowe za I półrocze 2000 są także wysokie, jest to spowodowane utworzeniem rezerwy na obniżenie finansowego majątku trwałego OPTIMUS SA w związku ze zmniejszeniem wartości akcji  w spółce zależnej OLM ITG S.A.

W efekcie za I półrocze 2000 Spółka wykazała stratę netto w wynosi  15.467 tysięcy złotych

Cel strategiczny i czynniki służące jego realizacji

Głównym celem strategicznym OPTIMUS S.A. jest długoterminowe budowanie wartości dla akcjonariuszy, tak oznaczony cel wymaga w praktyce konieczność przeprowadzenia znaczących działań restrukturyzacyjnych wewnątrz Spółki i Grupy. Przyjęto już program przebudowy Grupy, kładąc główny nacisk na oferowanie rozwiązań internetowych wykorzystujących wewnętrzną synergię produktów i usług

W ramach strategii OPTIMUS S.A. docelowym rynkiem jest rynek użytkowników końcowych, rynek SOHO (z ang. Small Office Home Office) i rynki korporacyjne. 

Internet

Na bazie dotychczasowych doświadczeń oraz po przeprowadzeniu szczegółowych analiz rynku i możliwych opcji dalszego rozwoju, opracowana została w 1999 roku strategia Optimus@Internet, w maksymalny sposób wykorzystująca synergię i kompetencje w ramach Grupy OPTIMUS. Dotyczy to przede wszystkim handlu i logistyki internetowej z wykorzystaniem rozwiązań bankowych. Strategia zakłada dalszy rozwój produktów oraz usług i ich sprzedaży właśnie koncentrując uwagę na Internecie. W szczególności, centralnym elementem zarządzania klientem będzie Onet.pl S.A., a wszystkie produkty znajdujące się w sieci sprzedaży będą ukierunkowane na Internet. Spółka będzie prowadziła inwestycje w rozwój rozwiązań i technologii „około-internetowych”, obejmujących POS-y, karty chipowe, multimedia, wydawnictwa turystyczne, bezpieczeństwo i ochronę informacji.

Celem podstawowym Onet.pl S.A. będzie w najbliższych latach utrzymanie pozycji nr 1 w Polsce i uzyskanie największej liczby ‘lojalnych’ klientów. Zdaniem Zarządu będzie to możliwe w drodze dalszej rozbudowy treści (własnych zasobów oraz zasobów potencjalnych sojuszników medialnych), rozwijanie inicjatyw łączących ludzi (chat), stworzenie najlepszej platformy handlu i usług internetowych w segmentach B2C i B2B oraz oferowanie najlepszego dostępu do Internetu.

Niezwykle istotnym elementem rozwoju, w zakresie internetu, będzie dalszy rozwój obsługi podmiotów finansowych przy wykorzystaniu e-commerce, w relacjach pomiędzy podmiotem finansowym, a klientem. Obecnie, funkcjonują już rozwiązania stworzone i wdrożone przez Grupę, a w trakcie realizacji jest internetowy system bankowości elektronicznej dla Invest Bank S.A. Dzięki wzmocnieniu zaplecza Grupy, w tym segmencie, po zakupie udziałów w Doctor Q Sp. z o.o. Zarząd przewiduje, iż ten segment stanie się jednym z istotnych elementów dalszego rozwoju Grupy.

eMarket, spółka powstała w celu prowadzenia sprzedaży z wykorzystaniem mediów elektronicznych, a w szczególności Internetu oraz platformy telewizji cyfrowej, WAP, call centre, katalogów. Ze swojej strony OPTIMUS S.A. wniósł funkcjonujący sklep internetowy oraz merytoryczne wsparcie przedsięwzięcia w zakresie IT, natomiast Telewizja Polsat, dostęp do nowych kanałów.

Zdaniem Zarządu, inwestycje w technologie internetowe pomogą zapewnić realizację celu strategicznego, jakim jest długoterminowe budowanie wartości dla akcjonariuszy, poprzez: utrzymanie pozycji lidera w sektorze IT w Polsce, uzyskanie dostępu do nowych segmentów rynku (produktów i kanałów dystrybucji), ugruntowanie pozycji organizacji wyznaczającej nowe standardy oraz stworzenie barier wejścia i przewag konkurencyjnych dla nowych i istniejących konkurentów.

Integracja 
Głównym obszarem działalności staną się usługi z zakresu integracji aplikacyjnej. Koncentracja na integracji aplikacyjnej i stopniowe odchodzenie od tradycyjnej dla OPTIMUS S.A. integracji systemowej, ma na celu znaczące podwyższenie marż i wzrost rentowności. Docelowo, przychody z integracji aplikacyjnej będą stanowiły znaczne źródło przychodów w zakresie działalności integracyjnej.

Istotnym narzędziem realizacji celu, jakim jest zwiększenie obecności Pionu Systemy w segmencie integracji aplikacyjnej, będzie stworzenie jednego centrum odpowiedzialnego za rozwój działalności integracyjnej, łączącego wszystkie integracyjne kompetencje

W ramach usług integratorskich działalność będzie koncentrowała się na dwóch podstawowych obszarach:

· internetowe aplikacje zarządzania łańcuchem dostaw, aplikacje e-commerce B2B i B2C, obejmujące łącznie strategie, aplikacje i infrastrukturę – tzw. internetowy łańcuch wartości dodanej,

· duże projekty rządowe, wojskowe oraz w obszarze bankowości i telekomunikacji.

Produkcja i dystrybucja sprzętu komputerowego

OPTIMUS S.A. jest obecnie największym dostawcą komputerów osobistych na rynek polski. Produkowane w oparciu o wysokiej jakości podzespoły światowych producentów, wyposażone w oprogramowanie systemowe i serwisowane przez rozbudowane zaplecze serwisowe na terenie całego kraju, komputery OPTIMUS zdobyły sobie uznanie i renomę wśród użytkowników. Podstawowym więc zadaniem na najbliższe lata będzie utrzymanie tej pozycji poprzez stałe wdrażanie najnowocześniejszych rozwiązań światowych i tym samym dostarczanie produktów spełniających oczekiwania najbardziej wymagających klientów. W szczególności, będzie to realizowane poprzez:

· wprowadzanie na rynek komputerów charakteryzujących się ułatwioną obsługą (koncepcja EasyPC),

· stosowanie awangardowych rozwiązań stylistycznych,

· dalszy rozwój rodziny komputerów internetowych,

· wzmocnienie i uatrakcyjnienie oferty informatycznych rozwiązań sprzętowych dla małego i średniego biznesu oraz budowa zaawansowanego serwisu internetowego i extranetowego dla klientów i partnerów Grupy,

· ewentualne wprowadzenie formuły sprzedaży FreePC, gdzie komputer jest wartością dodaną do usługi,

· rozbudowę komputerów w sposób umożliwiający ich stosowanie w systemach wideokonferencyjnych i systemach telefonii internetowej.

Nieruchomości

Zgodnie z decyzją podjętą przez Zarząd OPTIMUS S.A. dotyczącą sprzedaży prawa własności i wieczystego użytkowania wszystkich nieruchomości będących własnością OPTIMUS S.A. (poza Nowym Sączem), środki finansowe uzyskane ze sprzedaży zostaną przeznaczone na inwestycje w projekty internetowe.

Plany i przewidywania Spółki 

Polski rynek IT notuje znaczącą dynamikę rozwoju w ciągu ostatnich lat. Jego wartość w 1999 roku szacowana jest na 7 mld EURO, a wzrost w 2000 roku może osiągnąć nawet 20%. Pozytywne prognozy są przede wszystkim rezultatem przewidywanego wzrostu gospodarczego, wzrostu zapotrzebowania na infrastrukturę IT, w związku z członkostwem Polski w NATO i przyszłym członkostwie w Unii Europejskiej, bardzo dynamicznego wzrostu sektorów bankowego i telekomunikacyjnego oraz szybkiego rozwoju Internetu. Zdaniem Zarządu OPTIMUS S.A., dzięki posiadanemu doświadczeniu i dostępowi do najnowocześniejszych rozwiązań światowych oraz dzięki własnym, unikalnym zdolnościom tworzenia rozwiązań dostosowanych do specyficznych oczekiwań krajowych odbiorców, posiada wszelkie predyspozycje, ku temu, aby wykorzystać istniejący potencjał rozwojowy. 

Szczególnie ważnym zjawiskiem w ostatnich latach jest wzrost znaczenia Internetu, który zmienia sposób funkcjonowania przedsiębiorstw, jak również gamę oferowanych przez nie produktów. Zmianom ulegają podstawowe procesy biznesowe w gospodarce i wraz z tym rośnie systematycznie rola sektora IT. Przedsiębiorstwa zwracają coraz większą uwagę na otoczenie, w jakim funkcjonują. Koncentrują się na problemach zarządzania klientami, organizacji łańcucha dostaw, współpracy z dostawcami, partnerami i odbiorcami, co w sumie powoduje rozwój i potrzebę wykorzystania nowych produktów i systemów informatycznych. Dostrzegając powyższe tendencje, Zarząd podjął decyzję dotyczącą koncentracji właśnie na tych segmentach, które przy obecnych kierunkach rozwoju sektora, dają najlepsze warunki w zakresie kształtowania długoterminowej strategii rozwoju i zapewnienia stabilnych źródeł przychodów.

Zarząd OPTIMUS S.A. 
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