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KOMENTARZ  ZARZĄDU

(STOMIL-OLSZTYN( S.A.

za  1999  rok

Zgodnie z art. 50 Rozporządzenia Rady Ministrów z dnia 22 grudnia 1998 r. w sprawie rodzaju, formy i zakresu informacji bieżących i okresowych oraz terminów ich przekazywania przez emitentów papierów wartościowych dopuszczonych do publicznego obrotu 

( Dz.U. nr 163 z 30.12.1998 roku poz.1160 ).
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1. W s t ę p


Spółka Akcyjna "STOMIL-OLSZTYN" powstała 1 lutego 1992 roku w wyniku przekształcenia Olsztyńskich Zakładów Opon Samochodowych "Stomil" (OZOS "Stomil"). OZOS "Stomil" zostały uruchomione 28 października 1967 roku jako zakład produkcji opon diagonalnych i dętek.

W latach siedemdziesiątych nastąpiła rozbudowa o :

· Zakład Produkcji Kordów ze zdolnością produkcyjną 11 mln mb tkanin kordowych rocznie  -  1971 rok ,

· Wytwórnię Opon Radialnych , z zastosowaniem licencji amerykańsko-belgijskiej firmy UNIROYAL ( 960 tys.szt.opon/rok )  -  1973 rok ,

· Zakład Bieżnikowania Opon w Bisztynku  -  1978 rok ,

· Linię Impregnacji i Stabilizacji Kordu , o zdolności produkcyjnej 21 mln mb/rok  - 1979 r.

Lata 1986-90 to okres dalszej rozbudowy OZOS , w wyniku której uruchomiono produkcję nowej generacji opon w kraju - opony traktorowe napędowe radialne.

Zaopatrywanie przedsiębiorstwa w podstawowe media energetyczne umożliwia własna elektrociepłownia. Dostarcza ona również energię cieplną dla Olsztyna, zabezpieczając w ponad 50 % potrzeby grzewcze miasta.

W latach 1994-95 realizowano kolejne etapy inwestycyjnego rozwoju przyjętego w programie strategicznym, zapewniające dalszy gospodarczy wzrost firmy , obejmujące :

·  wzrost zdolności produkcyjnych nowej generacji opon osobowych i dostawczych ,

·  rozwój bazy magazynowo-handlowej .

10 kwietnia 1995 roku uzyskaliśmy certyfikat zgodności Systemu Zapewnienia Jakości obowiązującego w „STOMIL-OLSZTYN” S.A. z normą ISO 9001 w zakresie projektowania i produkcji opon (jednostką certyfikującą było Bureau Veritas Quality International - BVQI ).


W 1994 roku rozpoczęty został proces prywatyzacji kapitałowej "STOMIL-OLSZTYN" S.A.. 18 października 1995 roku odbył się debiut Spółki na Warszawskiej Giełdzie Papierów Wartościowych.


W dniu 2 grudnia 1995 roku Minister Przekształceń Własnościowych sprzedał większościowy pakiet akcji ( 52,1 % ) firmie Michelin.


W 1996 roku rozpoczęto realizację wieloletniego programu inwestycyjnego, będącego kolejnym etapem rozwoju przedsiębiorstwa :

· uruchomienie produkcji opon ciężarowych całostalowych,

· intensyfikacja produkcji opon osobowych i dostawczych.


W dniu 20 marca 1996 roku Spółka rozpoczęła produkcję, jako pierwsza w Polsce firma, opon ciężarowych całostalowych. W 1997 roku w dalszym ciągu rozwijano produkcję opon całostalowych, m.in. wzbogacono ofertę handlową o 10 nowych asortymentów.

W 1998 roku w kwietniu nastąpiła recertyfikacja Systemu Zapewnienia Jakości obowiązującego w „STOMIL-OLSZTYN” S.A. na zgodność z normą ISO 9001. W listopadzie 1998 roku przeprowadzono audit Systemu Jakości w Zakładzie Opon Osobowych i w Serwisach na zgodność z wymaganiami QS 9000 (jednostką auditującą w obu przypadkach była firma UTAC ). Certyfikat na zgodność z wymaganiami QS 9000 został przyznany z dniem 1 lutego 1999 roku.

W kwietniu 1999 roku Spółka wprowadziła na rynek nową generację opon osobowych marki Kormoran - Kormoran Impulser oraz nowe logo marki Kormoran.

W 1999 roku zostało zrealizowane zobowiązanie inwestycyjne Michelin (inwestor strategiczny STOMIL-OLSZTYN S.A.) zawarte przy kupnie większościowego pakietu akcji 2 grudnia 1995 roku, które wynosiło 151 mln USD.

Przedmiotem działania "STOMIL-OLSZTYN" S.A. jest produkcja i sprzedaż :

** ogumienia środków transportu , a w tym :

    * opon do pojazdów samochodowych ciężarowych, dostawczych i autobusów,

    * opon ciągnikowych,

    * opon do pojazdów samochodowych osobowych,

    * opon do maszyn i urządzeń rolniczych,

    * opon do wózków przemysłowych,

    * ochraniaczy,

    * opon bieżnikowanych,

** tkanin kordowych,

** energii cieplnej i elektrycznej,

** wyrobów technicznych gumowych.

Przedsiębiorstwo świadczy również w niewielkim zakresie usługi transportowe i przemysłowe.

2. W ł a d z e   S p ó ł k i

Rada Nadzorcza „STOMIL-OLSZTYN” S.A.

W skład Rady Nadzorczej wchodzą:

1. Jean-Claude Gozard
Przewodniczący

2. Paul Galley


Wiceprzewodniczący

3. Maciej Łukowicz

Sekretarz

4. Michel Potocki

Członek

5. Bertrand Semelet

Członek

6. Piotr Syryczyński

Członek

Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy uchwałą z dnia 16.06.1999 roku zmniejszyło liczebność Rady Nadzorczej do sześciu osób. Jednocześnie uchwałą WZA powołano nowy skład Rady Nadzorczej. Wszyscy członkowie Rady Nadzorczej nowej kadencji byli członkami Rady Nadzorczej poprzedniej kadencji. Żadna z powyższych osób nie prowadzi działalności konkurencyjnej w stosunku do „STOMIL-OLSZTYN” S.A.

Zarząd „STOMIL-OLSZTYN” S.A.

W skład Zarządu wchodzą:

1. Michel Morlet

Prezes Zarządu

2. Benoit de la Breteche
Wiceprezes Zarządu

3. Marek Bonusiak

Członek Zarządu

4. Zbigniew Kosacki 

Członek Zarządu

5. Emmanuel Ladent

Członek Zarządu

6. Klaus Neb 


Członek Zarządu

Dnia 26.03.1999 roku odwołano z funkcji Wiceprezesa Zarządu Jana Dębka i powołano na to stanowisko Benoit de la Breteche oraz odwołano członka Zarządu Axela Renngardt i powołano na to stanowisko Emmanuela Ladent.

3. System zarządzania

Struktura organizacyjna Spółki jest strukturą macierzową i  opiera się na bazie dziesięciu serwisów i pięciu linii produktowych:

Serwisy :

· jakości

· prawny

· komunikacji

· finansowy

· plany i rezultaty

· informatyczny

· zakupów

· logistyki

· personalny

· bezpieczeństwa

Podstawowym zadaniem serwisów jest obsługa, wg ustalonych kompetencji, pozostałych komórek organizacyjnych przedsiębiorstwa Spółki.

Zakłady :

· opon osobowych i dostawczych

· opon ciężarowych 

· opon rolniczych

· kordów

· form

Podstawowym celem realizowanym w 1998 i 1999 roku przez komórki organizacyjne przedsiębiorstwa Spółki było dalsze ulepszanie wprowadzonej w 1997 roku struktury i przenoszenie odpowiedzialności i decyzyjności na najniższe szczeble zarządzania, aż do podstawowych stanowisk specjalistycznych, gdyż tylko taki model połączenia uprawnień i obowiązków daje gwarancje prowadzenia produkcji na najwyższym światowym poziomie jakościowym i pełnego zaspokajania ciągle rosnących oczekiwań i wymagań klientów.

W 1999 roku wdrażano komórkowy system organizacji produkcji.

Podstawowym systemem wspomagającym zarządzanie jest BPCS (Business Planning and Control System). Rok 1999 był rokiem szczególnym dla wszystkich korzystających z systemów informatycznych ze względu na problem roku 2000. Nasz główny system wspomagający zarządzanie (BPCS) był nieprzystosowany do pracy po 01.01.2000 roku, a więc głównym zadaniem w 1999 było dokonanie konwersji, która umożliwiłaby poprawną pracę systemu w 2000 roku. Konwersja i testowanie systemu zakończyło się pełnym sukcesem - po przejściu w 2000 rok użytkownicy nie mieli żadnych problemów z BPCS.

4. Działalność Spółki w 1999 roku

4.1. Ważniejsze zdarzenia, w tym również inwestycje, mające istotny wpływ na

       działalność przedsiębiorstwa Spółki


W latach 1996 – 1999 Spółka zainwestowała łącznie 510,6 mln PLN, co wynosi 158,0 mln USD. W poszczególnych latach inwestycje wynosiły :

Rok
Inwestycje w tys. PLN
Inwestycje w tys. USD*

1996
141.343
52.417

1997
151.264
46.106

1998
133.235
38.136

1999
84.727
21.355

Razem
510.569
158.014

* Do obliczeń przyjęto średni kurs NBP wg Biuletynu Statystycznego

W 1999 roku zostało zrealizowane zobowiązanie inwestycyjne Michelin (inwestor strategiczny STOMIL-OLSZTYN S.A.) zawarte przy kupnie większościowego pakietu akcji 2 grudnia 1995 roku, które wynosiło 151 mln USD.

Działalność inwestycyjna za 1999 rok zamknęła się kwotą wydatków w łącznej wysokości 84.727 tys.PLN. W porównaniu do roku ubiegłego, wydatki  inwestycyjne były mniejsze o 36 %. Realizacja rzeczowa inwestycji 1999 r. przebiegała zgodnie z  przyjętymi kierunkami w planie rocznym oraz w planach rozwojowych Spółki.

Inwestycje w 1999 roku były finansowane środkami własnymi oraz kredytami i takie będą również źródła finansowania zamierzeń inwestycyjnych w 2000 roku.


Tytułem  przekazanych do eksploatacji nowych obiektów, maszyn i urządzeń technologicznych, zwiększono wartość majątku przedsiębiorstwa o kwotę 66.344 tys.PLN.

      W podziale na grupy środków trwałych dotyczy to:

      a) budynki i budowle ( gr. 1 + 2)



   4.804 tys.PLN,

      b) maszyny i urządzenia ( gr. 3+6)


 45.423 tys.PLN,

      c) środki transportu ( gr. 7)



   1.858 tys.PLN,

      d) narzędzia, przyrządy, nieruchomości ( gr. 8)

14.259 tys.PLN.

4.2. Przewidywany rozwój „STOMIL-OLSZTYN” S.A.


Przedstawione w zeszłorocznym sprawozdaniu przewidywane kierunki rozwoju „STOMIL-OLSZTYN” S.A. są realizowane zgodnie z przyjętym harmonogramem.


Rozwój będzie realizowany przez Stomil w ramach współpracy z jednostkami centrum technologiczno-rozwojowego Grupy Michelina i będzie dotyczył następujących zagadnień:

1. Opracowywania i wdrażania nowych asortymentów opon ciężarowych.

2. Opracowywania i wdrażania nowych asortymentów w grupie opon do samochodów osobowych i dostawczych, o najwyższych parametrach eksploatacyjnych.

3. Opracowywania i wdrażania nowych asortymentów w grupie opon rolniczych i specjalnego przeznaczenia.

4.3. Ważniejsze osiągnięcia w dziedzinie badań i rozwoju technicznego


W 1999 roku prace rozwojowe były ukierunkowane na realizację następujących celów i zadań :

· inwestycyjne w zakresie rozwoju produkcji opon osobowych i dostawczych oraz produkcji opon ciężarowych,

· dalsze rozwijanie i wzbogacanie gamy produkowanych wyrobów we wszystkich grupach produktowych,

· obniżanie kosztów produkcji i intensyfikacja procesów technologicznych,

· wdrażanie nowych technologii związanych z realizacją  zadań inwestycyjnych,

· doskonalenie narzędzi komputerowych w zakresie wspomagania projektowania, zastosowań inżynierskich, technologii i zarządzania,

· rozwijanie i doskonalenie  stosowanych i nowych metod badań  surowców, półfabrykatów i wyrobów.

W 1999 roku uruchomiono produkcję 49 rozmiarów opon osobowych i dostawczych nowych i zmodernizowanych. W kwietniu 1999 roku Spółka wprowadziła na rynek nową generację opon osobowych marki Kormoran - Kormoran Impulser oraz nowe logo marki Kormoran. Kormoran Impulser inauguruje nową generację opon osobowych o zwiększonych przebiegach i udoskonalonych właściwościach jezdnych. 

Rok 1999 charakteryzował się znaczną dynamiką produkcji opon całostalowych, która po trzech latach od uruchomienia osiągnęła poziom produkcji tradycyjnych typów opon ciężarowych. Rozpoczęto również masową produkcję opon marek Grupy Michelin.

W 1999 roku wdrożono 40 nowych rozmiarów opon rolniczych (49 odmian) marki Stomil i innych marek Grupy Michelin oraz zmodernizowano 31 rozmiarów opon rolniczych marki Stomil dostosowując je do zmieniających się potrzeb rynku.

W 1999 roku zrealizowano projekt w zakresie prowadzenia ekspertyz technicznych opon reklamacyjnych (opon osobowych, dostawczych, ciężarowych i rolniczych). Celem tego projektu jest dalsze pogłębienie wiedzy o własnym produkcie i praktyczne jej wykorzystywanie w ciągłym doskonaleniu produktu dla podnoszenia satysfakcji Klienta. 

W 1999 roku wdrożono lub kontynuowano proces wdrażania nowego systemu jakości, spójnego z systemem jakości obowiązującym w Grupie Michelin, we wszystkich sferach funkcjonowania firmy. Proces ten będzie kontynuowany w 2000 roku.

4.4. Dystrybucja i sprzedaż

4.4.1. Wielkość  i  wartość  sprzedaży


W 1999 roku przedsiębiorstwo osiągnęło wzrost przychodów ze sprzedaży i zrównanych z nimi o 12,4 %.

Strukturę sprzedaży według rynków zbytu przedstawiają poniższe zestawienia :

w ujęciu ilościowym :


Ilość opon w tys. sztuk
Dynamika

Wyszczególnienie
Struktura w %
w %


1998
1999
1999/1998

1
2
3
4

O g ó ł e m
4.950
5.301
107,1%


100,0%
100,0%


 Rynek krajowy
2.218
2.233
100,7%


44,8%
42,1%


 Eksport
2.732
3.068
112,3%


55,2%
57,9%


w ujęciu wartościowym :


Wartość przychodu w tys.PLN
Dynamika

Wyszczególnienie
Struktura w %
w %


1998
1999
1999/1998

1
2
3
4

Przychody ze sprzedaży
883.259
992.597
112,4%

i zrównane z nimi
100,0%
100,0%


 Przychód krajowy
518.155
455.493
87,9%


58,7%
45,9%


 Eksport
365.104
537.104



41,3%
54,1%
147,1%

W strukturze ilościowej i wartościowej zmieniły się proporcje występujące w roku ubiegłym, a więc sprzedaż na eksport jest zdecydowanie wyższa niż sprzedaż krajowa (udział eksportu w 1999 roku wyniósł aż 54,1 % całej sprzedaży - w roku ubiegłym 41,3 %, a w 1997 r. 30,7 %). Jedną z przyczyn tego zjawiska jest zarówno spadek ilości jak i wartości sprzedaży opon na rynku krajowym przy jednoczesnym wzroście ilości oraz wartości sprzedaży eksportowej (aż o 47,1%). Jest to kontynuacja trendu z roku ubiegłego.

4.4.2. Sprzedaż w podziale na rynki krajowe i zagraniczne oraz w podziale na grupy produktów


W 1999 roku przedsiębiorstwo osiągnęło wzrost przychodów ze sprzedaży i zrównanych z nimi o 12,4 % (tempo inflacji w analizowanym okresie wyniosło 7,3%). Podział sprzedaży na rynki i na grupy produktów przedstawia poniższa tabela.


Wartość przychodu w tys. PLN
Dynamika

Wyszczególnienie
Struktura w %
w %


1998
1999
1999/1998

1
2
3
4

Przychody ze sprzedaży
883.259
992.597
112,4%

i zrównane z nimi
100,0%
100,0%


Przychody ze sprzedaży
867.109
960.634
110,8%

produktów 
98,2%
96,8%


- ogumienie i półfabrykaty 
811.131
897.045
110,6%

  do produkcji ogumienia
91,8%
90,4%


- energia
35.342
33.383
94,5%


4,0%
3,4%


- usługi różne
20.636
30.206
146,4%


2,4%
3,0%


Przychody ze sprzedaży
16.150
31.963
197,9%

towarów i materiałów
1,8%
3,2%


W strukturze sprzedaży według grup przychodów nie wystąpiły istotne zmiany w porównaniu do analogicznego okresu roku ubiegłego. Wysoką dynamikę osiągnęła wartość sprzedaży towarów i materiałów oraz usług różnych, jednakże grupy te jako działalność uboczna mają mały udział w przychodach i ich wpływ na osiągnięty wynik jest niewielki.

W strukturze terytorialnej nastąpił wzrost udziału sprzedaży eksportowej (z 41,3% w 1998 roku do 54,1% w 1999 roku). Najważniejszym rynkiem eksportowym są kraje UE gdzie lokujemy ok. dwie trzecie eksportu. Również w 2000 roku eksport będzie istotnie wpływał na wyniki ekonomiczne Spółki.

4.4.3. Opis zasad dystrybucji produktów i usług


W realizacji sprzedaży na rynku krajowym w dalszym ciągu obowiązywało założenie, że wyniki w znacznym stopniu uzależnione są od sprawnej dystrybucji wyrobów. Szczególnie koncentrowano się na rozwoju sieci sprzedaży detalicznej. Sprzedaż opon na rynek krajowy realizowana jest dwutorowo :

· bezpośrednio do firm zajmujących się produkcją lub montażem samochodów, ciągników, maszyn i urządzeń transportowych (rynek oryginalnego wyposażenia),

· na rynek wymiany za pośrednictwem sieci sprzedaży.

Podstawą dystrybucji są regionalne magazyny ogumienia, hurtownie oraz autoryzowane serwisy ogumienia, rozlokowane równomiernie na terenie całego kraju. Sieć ta stanowi podstawę dystrybucji ogumienia w pełnym asortymencie opon.

W 1997 roku powstał w Warszawie pierwszy regionalny magazyn ogumienia, w końcu 1998 roku podobne centrum dystrybucyjne powstało w Bielsku-Białej, a w I półroczu 1999 roku w Poznaniu. Między innymi poprzez te centra prowadzi się bezpośrednią sprzedaż do serwisów ogumienia znajdujących się w tych regionach. Istotnym elementem strategii handlowej jest współpraca z ostatecznymi użytkownikami za pośrednictwem naszych partnerów handlowych.

Dzięki takiemu systemowi dystrybucji oraz polityki sprzedaży skuteczniej można było sprostać potrzebom coraz bardziej wymagającego rynku oponiarskiego.

Sprzedaż eksportowa prawie w całości realizowana była poprzez sieć dystrybucji koncernu Michelin, co umożliwiło bardzo dynamiczny jej przyrost i pozytywnie wpłynęło na wyniki Spółki.

4.4.4. Znaczący dostawcy i odbiorcy

Dostawcy krajowi i zagraniczni

      W 1999 r. jeden dostawca SMPT SINGAPORE osiągnął 14 % udział w wartości obrotów surowcami. Jest to ważny dostawca kauczuku naturalnego dla firmy, który jest spółką Compagnie Financiere Michelin (CFM). Inne podmioty powiązane z inwestorem strategicznym STOMILU - Compagnie Financiere Michelin, posiadają łącznie 10,3 % udział w obrotach, a wraz z SMPT SINGAPORE 24,3 %.

Odbiorcy krajowi i zagraniczni


W 1999 r. PNEUMATIQUES KLEBER (Spółka Grupy Michelin) osiągnął 11,6 % udziału w wartości przychodów ze sprzedaży ogółem, a łączne obroty z podmiotem dominującym Compagnie Financiere Michelin Szwajcaria oraz z podmiotami z nim powiązanymi osiągnęły poziom 51,7 % przychodów ze sprzedaży.

4.4.5. Powiązania organizacyjne i kapitałowe

Informacja o zmianach w powiązaniach

W 1999 roku STOMIL-OLSZTYN S.A. sprzedał udziały w dwóch spółkach stowarzyszonych :

· Kormoran Sp. z o.o. z siedzibą w Dąbrowie Tarnowskiej,

· PHU Kormoran Sp. z o.o. z siedzibą w Kobierzycach.

Akcjonariuszem posiadającym ponad 5 % głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy jest Compagnie Financiere Michelin, który posiada 53,9 % akcji (do tej pory posiadał 52,1 %).

Opis transakcji z podmiotami powiązanymi

Poniżej przedstawiamy obroty z podmiotami powiązanymi w okresie 1998 - 1999. W 1999 roku nastąpił istotny przyrost sprzedaży przez kanały dystrybucji koncernu Michelin (wzrost o 57,7 % w porównaniu do 1998 roku). Udział tej sprzedaży w przychodach ze sprzedaży ogółem wyniósł w 1999 roku 51,7 % (w 1998 roku – 36,9 %). Niewątpliwie jest to istotna korzyść, wynikająca z przynależności do międzynarodowego koncernu i dostępu do jego kanałów dystrybucji. W 1999 roku Spółka została obciążona opłatami przez podmiot dominujący lub podmioty z nim powiązanymi zgodnie z umowami dotyczącymi licencji, pośrednictwa w eksporcie, wsparcia prac rozwojowych oraz usług technicznych i wsparcia w dziedzinie zarządzania. Łączne opłaty w 1999 roku wyniosły 63,6 mln PLN i były wyższe od ubiegłorocznych o 13,9%.

Obroty ze spółkami zależnymi w 1999 roku spadły o 41,5 % w porównaniu do analogicznego okresu roku ubiegłego, a ze spółkami stowarzyszonymi spadły praktycznie do zera. Udział spółek zależnych i stowarzyszonych wynosił w 1999 roku 1,7 % w przychodach ze sprzedaży spółki ( w 1998 roku  14,0 %). Tak znaczny spadek wynika z budowy własnej sieci dystrybucji i odsprzedaży udziałów w spółkach stowarzyszonych (aktualnie posiadamy udziały w spółce PHU Kormoran Sp.z o.o. w Szczecinie).


mln PLN
1998
1999
Dynamika



Operacje z Compagnie Financiere Michelin






Sprzedaż
325,5
513,3
157,7 %



Zakupy i opłaty
149,6
156,0
104,3 %



Należności
91,9
152,9
166,3 %



Zobowiązania
63,2
42,1
66,6 %



Operacje z podmiotami zależnymi






Sprzedaż
28,6
16,7
58,5 %



Należności
3,1
3,7
120,8 %



Zobowiązania
0,2
0,2
1



Operacje z podmiotami stowarzyszonymi






Sprzedaż
95,3
0,4




Należności
5,8
0,3




Zobowiązania
0,0
0,0










4.5. Sytuacja kadrowa przedsiębiorstwa Spółki


Wielkość i strukturę zatrudnienia w 1999 r. w podstawowych grupach oraz dynamikę do 1998 r. przedstawia załączone zestawienie. W strukturze zatrudnienia nie zaszły żadne zmiany, a poziom zatrudnienia w ciągu roku obniżył się o 7,2 %.

Zatrudnienie w latach 1998-99

Wyszczególnienie
31 grudzień
Dynamika
Struktura zatrudn.


1998 r.
1999 r.
1999/98
1998 r.
1999 r.

1
2
3
4
5
6

Pracownicy ogółem
3.934
3.651
92,8 %
100,0%
100,0%

 - stanowiska robot. i pokrewne
3.060
2.843
92,9 %
77,8%
77,9%

 - stanowiska nierobotnicze
874
808
92,4 %
22,2%
22,1%

5.
Sytuacja finansowo-ekonomiczna Spółki

Podstawowe  wielkości  i  wskaźniki  finansowo-ekonomiczne


Sytuację finansowo-ekonomiczną przedsiębiorstwa w okresie 1998 - 1999 przedstawiają załączone zestawienia :


skrócony rachunek wyników;


skrócony bilans;


podstawowe wskaźniki finansowo-ekonomiczne.


W 1999 roku uzyskano wzrost przychodów ze sprzedaży o 109.338 tys. PLN, tj. o 12,4%, wzrost zysku brutto o 27.271 tys. PLN, tj. o 43,2 % oraz wzrost zysku netto o 21.619 tys. PLN, tj. o 45,2 % w porównaniu do 1998 roku.

Zyskowność działalności operacyjnej liczona jako stosunek zysku z działalności operacyjnej do przychodów ze sprzedaży i zrównanych z nimi wyniosła w 1999 roku 12,5 % (w 1998 roku  wyniosła 10,9 %).

Stopa zysku netto liczona jako stosunek zysku netto do przychodu ze sprzedaży i zrównanych z nimi wyniosła w 1999 roku 7,0 % (w 1998 roku wyniosła 5,4 %).

Zmiany w strukturze rachunku wyników i bilansu na dzień 31.12.1999 r. w porównaniu do analogicznego okresu roku ubiegłego obrazują załączone zestawienia. W rachunku wyników istotnym czynnikiem powodującym wzrost wskaźników rentowności w porównaniu do 1998 roku był niższy wzrost kosztów sprzedanych produktów, towarów i materiałów wraz z kosztami sprzedaży i ogólnego zarządu (11,8%) od wzrostu przychodów ze sprzedaży i zrównanych z nimi (12,4%).


W ocenie Spółki ważnym czynnikiem kształtującym rentowność było kształtowanie się kursów walutowych. W porównywanych okresach kurs USD wzrósł o + 13,6%, DEM o +8,7%, FRF o + 8,6%, natomiast tempo inflacji w porównywanych okresach było równe +7,3%. W związku z tym relacje między deprecjacją walut i tempem inflacji w 1998-1999 roku były korzystne dla eksportu. Należy jednakże pamiętać o dwóch czynnikach, które w związku z realną deprecjacją PLN wpływały na obniżenie poziomu realizowanej stopy zysku brutto. Pierwszym czynnikiem, który wpływał na obniżenie zysku brutto (zarówno w sprzedaży krajowej jak i eksportowej) jest relatywnie duży udział surowców importowanych w kosztach surowców podstawowych. Drugim czynnikiem mającym wpływ na obniżenie zrealizowanego zysku brutto jest struktura kredytów (głównie długoterminowych) - część zadłużenia jest w DEM - w związku z tym w kosztach finansowych dodatkowe koszty związane z tym kredytem występują w pozycji ujemne różnice. Nie jest to czynnik negatywny ponieważ w strukturze kredytów uwzględniono strukturę sprzedaży, a w związku z tym w miarę upływu kolejnych miesięcy i związanego z tym wzrostu wpływów ze sprzedaży eksportowej ”dodatkowy zrealizowany zysk” był większy od ujemnych różnic kursowych. Pomimo wyżej opisanej niedogodności kredyt walutowy jest tańszy niż kredyt złotowy, a struktura kredytu jest jednym z zabezpieczeń przed ujemnymi różnicami kursowymi. Podsumowując, deprecjacja PLN przy powyższych uwarunkowaniach miała niewielki wpływ na marżę brutto. Świadczy to, że realizowana polityka finansowa jest dobrze przemyślana i jest jedną z mocnych stron firmy.

 Wyżej opisana deprecjacja PLN jest jeszcze zbyt niska by zniwelować wcześniejszą jego aprecjację i w związku z tym w chwili obecnej nie ma dużego wpływu na zahamowanie presji konkurencyjnej i cenowej ze strony producentów zagranicznych – w szczególności ze strony producentów z krajów CEFTA i krajów Europy Wschodniej. 

Wartość pozostałych kosztów operacyjnych, przewyższająca pozostałe przychody operacyjne, wpłynęła na zmniejszenie zysku brutto o 7.301 tys. PLN.

Na dzień 31.12.1999 roku rezerwy wzrosły głównie w wyniku zwiększenia następujących pozycji :


rezerwy na nagrody jubileuszowe i odprawy
 emerytalne

  +11.251 tys. PLN,


rezerwy na restrukturyzację zatrudnienia



    +2.615 tys. PLN.

Zysk brutto obniżył się w wyniku wyższych kosztów nad przychodami finansowymi o 33.251 tys. PLN. Wielkość ta jest wynikiem dużych wydatków inwestycyjnych w latach poprzednich, jednakże w porównaniu z rokiem ubiegłym ujemne saldo na operacjach finansowych wzrosło zaledwie o 0,6%. Osiągnięta stabilizacja salda na operacjach finansowych jest rezultatem przeprowadzonej w ubiegłym roku restrukturyzacji zadłużenia, co w rezultacie pozwoli na obniżenie kosztów z tego tytułu w przyszłości.
Na wielkość zysku netto w 1999 roku, który wyniósł 69.434 tys. PLN, istotny wpływ  miało 

· korzystanie z ulg inwestycyjnych, które obniżyło podatek dochodowy zapłacony,

· obniżenie rezerw na podatek dochodowy (m.in. z tytułu korzystania z ulg inwestycyjnych w 1999 roku).

Bieżący podatek dochodowy  wyniósł w 1999 roku 20.935 tys. PLN (stanowi on 23,2% zysku brutto).

W bilansie suma aktywów wzrosła na 31.12.1999 r. w porównaniu do 31.12.1998 r. o 129.432 tys. PLN, co oznacza wzrost o 15,2% Na wzrost aktywów wpłynęły głównie następujące czynniki : wzrost należności o 72.980 tys. PLN (o 40,0 %), zapasów o 34.592 tys. PLN (o 25,0 %) oraz środków pieniężnych o 16.890 tys. PLN (o 126,6 %).

Wartość majątku trwałego na dzień 31.12.99. w porównaniu z 31.12.98r. wzrosła o 5.067 tys. PLN (1%), z czego na rzeczowy majątek trwały przypadało 6.332 tys. PLN (z tego na maszyny i urządzenia przypadało 3.758 tys. PLN).

W bilansie po stronie pasywów najistotniejsze zmiany w strukturze to wzrost kapitałów własnych o 56.721 tys. PLN (o 12,7 %), wzrost rezerw o 3.393 tys. PLN (o 6,3 %). Zobowiązania długoterminowe wzrosły o 92.092 tys. PLN (o 390,1 %), natomiast zobowiązania krótkoterminowe spadły o 25.006 tys. PLN (spadek o 7,6 %), zobowiązania z tytułu dostaw i usług wzrosły o 7.659 tys. PLN (o 6,7 %). Spadły również krótkoterminowe zobowiązania bankowe o 36.868 tys. PLN (o 21,7 %). Przy analizie krótkoterminowych kredytów bankowych na dzień 31.12.1999 r. należy uwzględnić fakt, że do tego zadłużenia doliczono 26.736 tys. PLN zobowiązań długoterminowych w okresie spłaty do 1 roku (na 31.12.1998r. z tego tytułu doliczono 6.745 tys. PLN). W 1998 roku Spółka korzystała pierwszy raz z papierów komercyjnych opartych na prawie wekslowym jako alternatywnego źródła kapitału (zobowiązania z tego tytułu na koniec grudnia 1999 roku wyniosły 30.000 tys. PLN).


Na dzień 31.12.1999 rok kapitały własne wynosiły 502.157 tys. PLN. W porównaniu z 31.12.1998 roku zwiększyły się one w wyniku :

· Zwiększenia kapitału zapasowego o 38.971 tys. PLN,

· obniżenia kapitału rezerwowego w wyniku likwidacji środków trwałych i rozliczenia aktualizacji wyceny majątku trwałego o 3.869 tys. PLN,

· Wzrostu wyniku finansowego netto roku obrotowego o kwotę 21.619 tys. PLN.


Załączone zestawienie podstawowych wskaźników obrazuje dobry stan kondycji ekonomiczno-finansowej przedsiębiorstwa na dzień 31.12.1999 roku. Wskaźniki rentowności w porównaniu ze stanem na 31.12.1998 roku wzrosły, a stopa marży brutto utrzymuje się na wysokim poziomie 29,0 %. Wyraźnej poprawie uległy również wskaźniki płynności:

· Wskaźnik płynności bieżącej wzrósł z poziomu 1,02 do 1,51;

· Wskaźnik płynności szybki wzrósł z 0,60 do 0,94.


„STOMIL-OLSZTYN” S.A. zachowuje wysoką wiarygodność wobec wszystkich wierzycieli. Wymiernym sprawdzianem zachowywania wysokiej wiarygodności jest stałe utrzymywanie zdolności kredytowej.


W latach 2000 - 2001 Spółka przewiduje wzrost podstawowych wielkości ekonomicznych, między innymi przychodów ze sprzedaży i zysków na działalności gospodarczej przedsiębiorstwa. W ciągu najbliższych lat, realizując główne kierunki rozwoju, Spółka tworzyć będzie materialną bazę wzrostu gospodarczego przedsiębiorstwa, umacniania pozycji rynkowej i ekonomicznej.

Zaciągnięte kredyty


Spółka nie korzystała z poręczeń i gwarancji spłaty przy zaciąganiu kredytów bankowych. Zadłużenie długoterminowe z tytułu kredytów bankowych na dzień 31.12.1999 r. wyniosło 115.700 tys. PLN (kredyty o terminie spłaty powyżej 1 roku) i wzrosło w porównaniu z 31.12.1998r. o 390,1 %.  W 1999 r. spadło zadłużenie z tytułu kredytów krótkoterminowych - na dzień 31.12.1999 r. wynosiły 132.953 tys. PLN (spadek o 21,7 %) - podana kwota obejmuje 26.736 tys. PLN kredytów długoterminowych w okresie spłaty do 1 roku. Pomimo przyrostu zadłużenia z tytułu kredytów o 28,5 % stanowią one w strukturze bilansu łącznie 25,3 % (łącznie z wekslami 28,4 %) i w porównaniu do stanu z 31.12.1998 roku udział ten wzrósł nieznacznie, tj. o 2,6 pkta proc.

W styczniu 1999 roku spółka zaciągnęła długoterminowy kredyt bankowy na kwotę 65 mln PLN oraz 18 mln DEM. Podjęte działania zwiększyły margines bezpieczeństwa wypłacalności firmy oraz korzystnie wpłynęły na wskaźniki finansowe - w tym na wskaźniki płynności.

Strukturę zadłużenia bankowego Spółki oraz wielkość spłat według terminów wymagalności na 31.12.1998 i 31.12.1999 przedstawiają załączone tabele.

Z A C I Ą G N I Ę T E   K R E D Y T Y   I   P O Ż Y C Z K I  na 31.12.1998







Wielkość spłat kredytu według terminów wymagalności













w tys. PLN

Rodzaj kredytu
Stan na 31.12.1998 r.
Spłata do 1 roku            .            struktura

Spłata 1-3 lata
Spłata 4-5 lat
Spłata pow. 5 lat

Kredyty inwestycyjne
30 353
6 745
4,0%
13 490
10 118
0

Struktura w %
100,0%
22,2%

44,5%
33,3%


Kredyty obrotowe
163 076
163 076
96,0%
0
0
0

RAZEM
193 429
169 821
100,0%
13 490
10 118
0

Struktura w %
100,0%
87,8%

7,0%
5,2%
0,0%

Z A C I Ą G N I Ę T E   K R E D Y T Y   I   P O Ż Y C Z K I  na 31.12.1999







Wielkość spłat kredytu według terminów wymagalności













w tys. PLN

Rodzaj kredytu
Stan na 31.12.1999 r.
Spłata do 1 roku            .            struktura

Spłata 1-3 lata
Spłata 4-5 lat
Spłata pow. 5 lat

Kredyty inwestycyjne
142 436
26 736
20,1%
61 412
50 317
3 971

Struktura w %
100,0%
18,8%

43,1%
35,3%
2,8%

Kredyty obrotowe
106 217
106 217
79,9%




RAZEM
248 653
132 953
100,0%
61 412
50 317
3 971

Struktura w %
100,0%
53,5%

24,7%
20,2%
1,6%

Możliwości płatnicze Spółki


Sprawozdanie z przepływu środków pieniężnych za 1999 rok obrazuje wzrost środków pieniężnych netto na 31.12.1999 rok w porównaniu do 31.12.1998 roku o 16.890 tys. PLN (stan środków na 31.12.1999 roku wyniósł 30.230 tys. PLN ), a wynikał on z dodatniego salda środków pieniężnych netto z działalności operacyjnej w wysokości 88.014 tys. PLN, większych wpływów od wydatków w działalności finansowej o 12.540 tys. PLN oraz wykorzystania środków pieniężnych w działalności inwestycyjnej (saldo wyniosło  -83.664 tys. PLN). Główne pozycje zwiększające środki pieniężne w 1999 roku to kredyty, krótkoterminowe papiery dłużne, amortyzacja oraz zysk netto, natomiast zmniejszające to działalność inwestycyjna ukierunkowana na zakup składników rzeczowego majątku trwałego, wzrost należności, zapasów, wykup papierów dłużnych, zapłacone odsetki.

Należności  i  zobowiązania

Struktura i dynamika należności i roszczeń "STOMIL-OLSZTYN" S.A. :

Treść
31.12.98
31.12.99
Dynamika  

Należności i roszczenia ogółem
100,0 %
100,0 %
140,0%

 Należności z tytułu dostaw i usług
82,1 %
90,6%
154,5%

 Należności z tytułu podatków, dotacji i 

 ubezpieczeń  społecznych
              16,4 %
              7,5%
        63,7%

 Pozostałe należności
1,5 %
1,9%
180,5%

Struktura i dynamika zobowiązań krótkoterminowych "STOMIL-OLSZTYN" S.A. :

Treść
31.12.98
31.12.99
Dynamika  

    Zobowiązania krótkoterminowe (bez funduszy specjalnych
         100,0 %
100,0 %  
92,5%

   Kredyty bankowe
52,5 %
44,5%
78,3%

   Zaliczki otrzymane na poczet dostaw
0,3 %
0,1%
425,3%

   Zobowiązania z tytułu dostaw i usług
35,3 %
40,8%
106,7%

   Zobowiązania wekslowe
7,4 %
10,0%
125,0%

   Zobowiązania z tytułu podatków, ceł,

   ubezpieczeń społecznych
                                                               .          3,0 %
                                                                                  2,9%
                   90,5%

   Zobowiązania z tytułu wynagrodzeń
1,4 %
1,7%
104,2%

   Pozostałe zobowiązania krótkoterminowe
0,1 %
0,0%
0,4%

Na 31.12.1999 roku należności wzrosły o 40,0 % w porównaniu z 31.12.1998 roku w związku ze wzrostem sprzedaży oraz wydłużaniem terminów płatności, natomiast zobowiązania z tytułu dostaw i usług wzrosły o 6,7 %. Zobowiązania krótkoterminowe ogółem spadły o 7,5% prawie wyłącznie w związku ze spadkiem zadłużenia z tytułu krótkoterminowych kredytów bankowych.

Spółka w 1999 roku nie udzieliła pożyczek innym jednostkom prawnym.
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