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1. Najważniejsze wydarzenia roku obrotowego 1999

Do najważniejszych wydarzeń w roku 1999, zdaniem Zarządu, należy zaliczyć zakończenie budowy systemu komutacyjnego typu HOST oraz systemu teletransmisji STM-4 w ringu światłowodowym o przepływności 622 Mb/s.

Na koniec 1999r. liczba dostępnych zakończeń abonenckich w systemie komutacyjnym SZEPTEL SA wynosiła 23.889, co w porównaniu z końcem 1998r. – 9.700 zakończeń, daje przyrost 14.189 NN. Zamknięcie pętli światłowodowej i uruchomienie systemu teletransmisji STM-4 o przepływności 622 Mb/s stworzyło dla operatora wysokie bezpieczeństwo świadczenia usług, ponieważ jakiekolwiek uszkodzenie światłowodu nie powoduje przerwy w łączności oraz umożliwiło, dzięki ogromnej przepływności, na stworzenie systemu centralnego zarządzania ruchem telekomunikacyjnym. Jest to niezmiernie ważne w nowoczesnej łączności gdyż po pierwsze pozwala natychmiast skutecznie reagować na wszelkie zakłócenia w łączności, a po drugie radykalnie obniża koszty utrzymania sieci. Duża przepływność systemu teletransmisji daje możliwość wydzielenia traktów cyfrowych od 64 kb/s do 2 Mb/s i wydzierżawienia ich klientom jako sztywne łącza do transmisji danych, co już w tej chwili stało się źródłem dodatkowych przychodów.

Zdaniem Zarządu ważne jest również wdrożenie strategii przejmowania klientów biznesowych od innych operatorów, którzy generują największy ruch, tym samym znacznie zwiększając przychody Spółki. SZEPTEL SA odniósł pełny sukces włączając do swojej sieci wszystkie największe firmy na swoim obszarze koncesyjnym skutecznie konkurując z operatorem narodowym. Do sukcesu przyczyniła się nowoczesność i niezawodność świadczonych usług, profesjonalny i mobilny serwis oraz strategia dostawy kompleksowej usługi i konkurencyjnej ceny.

Do najważniejszych wydarzeń w roku 1999 należy również zaliczyć przygotowanie koncepcji rozwoju spółki pod nazwą SZEPTEL.NET i wystąpienie z wnioskiem do Ministra Łączności o wydanie ogólnokrajowej koncesji na świadczenie usług transmisji danych, oraz zezwolenia na budowę własnej ogólnopolskiej sieci. 
2. Inwestycje roku obrotowego 1999 i przewidywane inwestycje

W roku 1999 SZEPTEL SA przeprowadził szereg inwestycji, które w znacznym stopniu zwiększyły aktywa Spółki. Nakłady na budowę sieci w omawianym czasie wyniosły 12.614 tys. zł. Na zakup maszyn i urządzeń wydatkowano 12.611 tys. zł oraz na środki transportowe 446 tys. zł. Ponadto na koniec 1999 roku inwestycje rozpoczęte zamknęły się kwotą 13.262 tys. zł, z czego funkcjonujący już w części system SRDA Motorola stanowi 11.300,6 tys. zł, pozostałe zaś wydatki to dokumentacja projektowa i geodezyjna oraz sieci telekomunikacyjne i urządzenia w trakcie przyjmowania do eksploatacji.

Poniesione w roku 1999 nakłady inwestycyjne pozwoliły, poprzez rozbudowę istniejącej i budowę nowej sieci zwiększyć jej pojemność do 21000 zakończeń łączy.  Również za sprawą inwestycji prowadzonych w ubiegłym roku wyraźnemu zwiększeniu uległ system komutacyjny, którego pojemność w omawianym roku wzrosła do 23889 zakończeń abonenckich. Rozbudowa systemu komutacyjnego dokonana w 1999 roku służyć będzie w znacznej części inwestycjom liniowym roku bieżącego, kiedy to zostaną zbudowane pętle abonenckie, szczególnie dotyczy to terenów miejskich, gdzie została wybudowana sieć szkieletowa. Zamierzenia inwestycyjne na rok 2000 obejmują rozbudowę systemu komutacyjnego o ok. 6000 zakończeń abonenckich, przy nakładach rzędu 3.900 tys. zł na rozbudowę systemu HOST, 8.500tys. zł. na zakup SRDA  o poj. 3000NN Planowana jest również  budowa sieci rozdzielczej i pętli abonenckich na całym obszarze koncesyjnym, w celu wykonania ok. 6000 zakończeń łączy, na którą potrzebne są nakłady  w wysokości 7.400 tys. zł. 

W II kwartale br Zarząd planuje za kwotę 1.000 tys. zł budowę siedziby Spółki, do której w IV kwartale br. przeniesione zostaną wszystkie wydziały firmy.

Zamierzenia inwestycyjne związane z realizacją nowej strategii SZEPTEL.NET obejmują w ciągu najbliższych dwóch lat wykonanie prac projektowych i budowę światłowodowej sieci szkieletowej łączącej największe miasta Polski oraz dojścia do zachodnich i wschodnich granic Polski. W roku bieżącym oprócz akwizycji firm internetowych planuje się nakłady na budowę sieci oraz zakup urządzeń do sieci szkieletowej i dostępowej, a także inwestycje związane z budową własnego portala internetowego oraz rozbudową systemów do handlu internetowego. W ciągu najbliższych dwóch lat Spółka zamierza przeznaczyć na ten cel kwotę około 400 mln zł.

3. Przewidywany rozwój

W zakresie rozwoju usług telekomunikacyjnych w byłym województwie łomżyńskim w kolejnych latach kontynuowana będzie strategia rozwoju terytorialnego w obrębie przyznanych koncesji i zezwoleń. Na tym terenie planuje się do końca bieżącego roku przeprowadzić inwestycje pozwalające włączyć docelowo 30.000 linii. Celem strategicznym w zakresie rynku łomżyńskiego jest dalsza ekspansja usług  telekomunikacyjnych w sektorze dużych i średnich przedsiębiorstw oraz klientów domowych zlokalizowanych w największych miastach naszego terenu.

W dniu 2 lutego 2000 Spółka odebrała koncesję nr 543/00/TI na świadczenie usług telekomunikacyjnych oraz zezwolenie na zakładanie i używanie sieci telekomunikacyjnej. Przedmiotem wydanej koncesji jest działalność w zakresie:

1. świadczenia usług dostępu do sieci Internet dla abonentów telefonicznej komutowanej sieci użytku publicznego,

2. transmisji danych, w tym międzynarodowej transmisji danych,

3. zapewnieniu stałych połączeń typu "punkt - punkt" (dzierżawa łączy telekomunikacyjnych),

Zezwolenie obejmuje budowę i używanie stacjonarnej sieci transmisji danych użytku publicznego. Obszarem działalności objętym niniejszą koncesją wraz z zezwoleniem jest obszar Rzeczpospolitej Polskiej. Koncesja wydana jest na okres piętnastu lat, licząc od daty doręczenia.

W oparciu o tę koncesję Zarząd SZEPTEL SA opracował nową strategię rozwoju Spółki pod nazwą SZEPTEL.NET. Oparta jest ona na założeniu, że w ciągu najbliższych pięciu lat SZEPTEL SA stanie się wiodącym niezależnym dostawcą usług szybkiego dostępu do sieci Internet oraz transmisji danych w Polsce za pomocą własnej sieci. Spółka zamierza zaoferować zintegrowany produkt telekomunikacyjny dla klientów bezpośrednio przyłączonych do budowanej ogólnopolskiej sieci telekomunikacyjnej. W oparciu o nową, ogólnopolską koncesję na świadczenie usług telekomunikacyjnych, prowadzone są pracę nad zbudowaniem sieci telekomunikacyjnej opartej na Protokole Internetowym ("IP").

Projektowana sieć składać się będzie z trzech połączonych elementów:

· łącza międzynarodowe. Sieć SZEPTEL SA będzie połączona z sieciami operatorów międzynarodowych wysokoprzepustowymi naziemnymi łączami światłowodowymi oraz łączami satelitarnymi.

· łącza ogólnopolskie. Łącze optyczne o wysokiej pojemności pomiędzy największymi polskimi miastami. W pierwszym etapie Spółka zamierza połączyć dziesięć największych miast, a następnie wszystkie pozostałe miasta wojewódzkie oraz duże ośrodki przemysłowe.

· łącza lokalne W celu szybkiego zdobywania klientów korporacyjnych oraz dużych klientów z segmentu małych i średnich przedsiębiorstw sieć lokalna będzie budowana zarówno w oparciu o technologie przewodowe jak i bezprzewodowe. Przy podłączaniu klientów domowych Spółka zamierza korzystać ze współpracy z lokalnymi operatorami telewizji kablowych oraz administracjami budynków. 

Spółka zamierza również rozwijać ofertę o nowe usługi oparte na protokole IP takie jak własny portal informacyjno-handlowy, telewizja na żądanie, handel internetowy, rozrywka, multimedia. W tym celu w krótkim czasie nastąpią akwizycje istniejących dostawców kontentu internetowego. 

W najbliższej przyszłości Spółka zamierza sprzedawać sprzedaży usługi "Call Center" na rzecz innych podmiotów. Call Center powstanie na terenie objętym koncesją na świadczenie powszechnych usług telekomunikacyjnych w celu znacznego obniżenia kosztów działalności. 

W roku 1999 Spółka nie prowadziła badań w zakresie rozwoju technicznego.

4. Aktualna i przewidywana sytuacja finansowa. Omówienie podstawowych wielkości ekonomiczno – finansowych ujawnionych w raporcie rocznym. Czynniki i zdarzenia mające wpływ na działalność gospodarczą SZEPTEL SA w roku 1999.

W zakresie aktywów na przestrzeni 1999 roku nastąpił znaczny przyrost majątku trwałego Spółki w wysokości 307%, i majątku obrotowego  160%. Działo się tak za sprawą prowadzonych na szeroką skalę inwestycji w rozwój infrastruktury telekomunikacyjnej.

Majątek trwały w całości jest finansowany z kapitałów własnych i długoterminowych kredytów bankowych (siedmioletnie kredyty inwestycyjne z karencją spłat rat kapitałowych). 

Prowadzona działalność gospodarcza Spółki w 1999 roku zamknęła się zyskiem netto w wysokości 1.594 tys. zł. co stanowi wzrost tej pozycji w porównaniu do roku poprzedniego o ponad 400%.

Równie dynamicznie rosły zrealizowane przychody ze sprzedaży, które w omawianym okresie wzrosły w 277%. 

Zachowana została wysoka rentowność świadczonych usług - marża zysku na działalności operacyjnej wyniosła 22%, marża zysku brutto kształtowała się na poziomie 24%, a marża zysku netto miała wartość 17%. 

Podobnie jak w poprzednich latach bardzo korzystnie ukształtowała się wartość jednego z kluczowych parametrów stosowanych w ocenie firm z branży telekomunikacyjnej – marży EBITDA (marży zysku przed zapłaconymi odsetkami, podatkami i amortyzacją). W roku 1999 wartość ta wyniosła 42%.

W związku z dynamicznym wzrostem wartości zysku netto oraz niezmienną ilością akcji w 1999 roku zysk netto przypadający na jedną akcję wzrósł z 0,04 zł do 0,16 zł. Wartość księgowa netto Spółki na koniec 1999 roku wynosiła 29.168 tys. zł – co w przeliczeniu na jedną akcję daje 2,89 zł. 

Przeciętna stopa zwrotu z kapitałów własnych wzrosła z 1,42% w roku 1998 do 5,47% w roku ubiegłym, podobnie stopa zwrotu z aktywów z 0,92% do 1,85%. 

W roku bieżącym Zarząd Spółki prognozuje dalszą poprawę sytuacji finansowej Spółki wyrażoną wielkościami osiąganych przychodów i zysków. Prognozy te wynikają z prowadzonego na szeroką skalę programu inwestycyjnego, polegającego na włączaniu do sieci telekomunikacyjnej SZEPTEL SA nowych abonentów oraz pozyskiwaniu kolejnych dużych klientów biznesowych.

Na poziom generowanych przychodów i zysków netto w roku 1999 zdecydowany wpływ miały prowadzone inwestycje, dzięki którym do sieci SZEPTEL podłączono około 6000 nowych abonentów oraz pozyskano dużych klientów korporacyjnych. 

5. Informacje dodatkowe

a) Informacje o podstawowych usługach, wraz z określeniem wartościowym i ilościowym oraz udziałem poszczególnych usług w sprzedaży SZEPTEL SA, a także zmiany w tym zakresie w roku 1999.

Podstawowe produkty (usługi) Spółki można podzielić na:

· podłączenia nowych abonentów do sieci telekomunikacyjnej SZEPTEL SA - abonament,

· sprzedaż jednostek taryfikacyjnych za połączenia realizowane za pośrednictwem sieci telekomunikacyjnej SZEPTEL SA,

· pozostałe produkty (usługi), uzyskiwane w wyniku indywidualnych wymogów abonentów dotyczących rodzaju i miejsca podłączenia, modelu aparatu, itp.

Wartość i procentowy udział poszczególnych pozycji sprzedaży w globalnej sprzedaży realizowanej przez SZEPTEL SA (w tys. zł) na przestrzeni lat 1997-1999 przedstawia poniższa tabela.

Lp.
Wyszczególnienie
Rok 1997
Struktura
Rok 1998
Struktura
Rok 1999
Struktura

1
Przychody z abonamentu
1000
37,6%
836
24,7%
2046
21,8%

2
Przychody z rozmów
1571
59%
2461
72,6%
7176
76,5%

3
Przychody pozostałe
6
0,2%
8
0,2%
33
0,4%

4
Przychody ze sprzedaży materiałów 
84
3,2%
85
2,5%
125
1,3%

5
Razem (poz. 1-4)
2661
100%
3390
100%
9380
100%

Wartość i dynamikę poszczególnych pozycji sprzedaży (w tys. zł) na przestrzeni lat 1997-1999 przedstawia poniższa tabela.

Lp.
Wyszczególnienie
Rok 1997
Rok 1998
Dynamika
Rok 1999
Dynamika

1
Przychody z abonamentu
1000
836
83,6%
2046
244,0%

2
Przychody z rozmów
1571
2461
156,7%
7176
291,6%

3
Przychody pozostałe
6
8
133,3%
33
412,5%

4
Przychody ze sprzedaży materiałów
84
85
101,2%
125
147,1%

5
Razem (poz. 1-4)
2661
3390
127,4%
9380
276,7%

b) Informacje o zmianach rynków zbytu, w podziale na krajowe i zagraniczne oraz o zmianach w źródłach zaopatrzenia w materiały do produkcji 

SZEPTEL SA działa wyłącznie na rynku krajowym. Głównymi adresatami usług oferowanych przez Spółkę są osoby fizyczne i podmioty (gospodarcze i administracyjne) mieszkające lub prowadzące działalność na terenie objętym koncesjami posiadanymi przez SZEPTEL SA.

Ze względu na specyfikę prowadzonej działalności (usługi telekomunikacyjne) poniższa tabela prezentuje procentowy udział w inwestycjach ogółem znaczących dostawców, których towary wykorzystywane są do prowadzonych przez Spółkę inwestycji. 

Dostawca
1999 rok

Motorola Inc.
29,4%

DGT Gdańsk
21,3%

Siemens
4,4%

Telefonika
8,0%

Telbud
7,53%

W roku 1999 SZEPTEL posiadał jednego odbiorcę swoich usług - firmę Zephyr Polska Sp. z o.o., której udział w przychodach ze sprzedaży ogółem był większy niż 10% i kształtował się na poziomie 25 %. Z wyżej wymienionym klientem Spółka posiada powiązania formalne w postaci podpisanej umowy na świadczenie usług telefonicznych za pomocą stacji telefonicznej, umowy dzierżawy łącza telekomunikacyjnego oraz umowę dzierżawy lokalu.

c) Informacje o umowach znaczących dla działalności gospodarczej SZEPTEL SA

· 24.03.99  SZEPTEL SA zawarł znaczną umowę z firmą TELBUD Sp.z o.o. na budowę sieci telefonicznej na terenie gmin: Kolno, Stawiski, Jedwabne i Przytuły. Wartość umowy 2.315.115,0 zł,

· 31.03.1999 SZEPTEL SA zawarł umowę z APEXIM S.A. na dostarczenie elementów Systemu Bezpiecznego Węzła Internetowego. Wartość umowy 300.000,0 zł.

· 22.04.1999 SZEPTEL SA zawarł umowę z P.T.H Jan Kurpiewski na budowę sieci telefonicznej na terenie gmin : Rutki i Wizna i budowę kabla światłowodowego na terenie gminy Rutki. Wartość umowy 442.350,0 zł,

· 05.05.1999 – Umowa z SIEMENS Sp. z o.o. na sprzedaż  i uruchomienie urządzeń teletransmisyjnych SDH SMA 1/4C/4  wraz z odpowiednim oprogramowaniem. Wartość umowy – równowartość w PLN kwoty : DEM 735.540,12

· 05.05.1999 – Umowa z firmą DGT Sp. z o.o. na dostarczenie systemu telekomunikacyjnego DGT 3450/M typu HOST obsługującego 15.448 abonentów. Wartość umowy 8.000.000,0 zł.

· 05.07.1999 – umowa z firmą SUNTECH Sp. z o.o. na udzielenie bezterminowej licencji na korzystanie przez SZEPTEL SA z programu komputerowego EnerGis.

· 09.07.1999 – umowa z MOTOROLA Inc. na budowę i dostawę Radiowego Systemu Dostępu abonenckiego. Wartość umowy 5.000.000 USD.

· 22.12.1999 – umowa z firmą DGT Sp. z o.o. na dostarczenie urządzeń i rozbudowę systemu telekomunikacyjnego DGT 3450/M typu HOST. Wartość umowy 1.450.000 złotych.

Ponadto Spółka posiada następując umowy ubezpieczenia:

1. Polisa Ubezpieczeniowa Nr 4886

Obejmuje centrale telefoniczne oraz urządzenia PCM.

Kwota ubezpieczenia 6.864.202,00 zł. zł. na okres od 05.05.1999r. do 04.05.2000r., ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia – 14.993,30 zł.

2.Polisa Ubezpieczeniowa Nr 4888

Obejmuje sprzęt znajdujący się w CA HOST 

Kwota ubezpieczenia 3.359.431,00 zł na okres od 18.05.1999 r. do 17.05.2000 r. Ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 6.942,00 zł. 

3. Polisa ubezpieczeniowa Nr 4889

Kwota ubezpieczenia 1.119.109,00 zł na okres 15.06.1999 r do 24.06.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 2.313,00 zł.

4. Polisa ubezpieczeniowa Nr 4890

Kwota ubezpieczenia 113.790,00 zł na okres 28.06.1999 r do 24.06.2000 r. Ubezpieczenia standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 941,00 zł.

5. Polisa ubezpieczeniowa Nr 5667

Kwota ubezpieczenia 1.172.011,00 zł na okres od 28.07.1999 r do 27.07.2000 r ubezpieczenia standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.  

Składka od powyższego ubezpieczenia 2.363,00 zł.

6. Polisa ubezpieczeniowa Nr 5682

Kwota ubezpieczenia 3.767.849,00 zł na okres od 29.09.1999 r. do 28.09.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 7.121,00 zł.

7. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3558

Kwota ubezpieczenia 3.161.714,94 zł na okres od 02.10.1999 r do 01.10.2000 ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 14.523,50 zł.

8. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3559

Kwota ubezpieczenia 694.913,87 zł na okres od 09.10.1999 r do 08.10.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 3.184,80 zł.

9. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3560

Kwota ubezpieczenia 1.593.162,01 zł na okres od 20.10.1999 r do 19.10.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 7.731,20 zł.

10. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3561

Kwota ubezpieczenia 552.983,20 zł na okres od 03.11.1999 r do 02.11.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 2.649,60 zł.

11. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3564

Kwota ubezpieczenia 1.664.362,64 zł na okres od 09.11.1999 r. do 08.11.2000r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 7.974,90 zł.

12. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3563

Kwota ubezpieczenia 2.801.793,38 zł na okres od 13.11.1999 r do 12.11.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 14.009,00 zł.

13. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3565

Kwota ubezpieczenia 2.826.917,20 zł na okres od 20.11.1999 r do 19.11.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży .

Składka od ubezpieczenia 12.367,90 zł.

14. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3566

Kwota ubezpieczenia 4.413.636,76 zł na okres od 23.11.1999 r do 22.11.2000 r. ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 19.309,80 zł.

15. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3567

Kwota ubezpieczenia 1.896.197,48 zł na okres od 25.11.1999 r do 24.11.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży

Składka od powyższego ubezpieczenia 8.597,40 zł.

16. Polisa ubezpieczeniowa Nr 3568

Kwota ubezpieczenia 787.516,99 zł na okres od 29.12.1999 r do 28.12.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od ubezpieczenia 3.937,60 zł.

17. Polisa ubezpieczeniowa Nr 930

Kwota ubezpieczenia 434.496,00 zł na okres od 29.12.1999 r do 28.12.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 1.042,50 zł.

18 Polisa ubezpieczeniowa Nr 931

Kwota ubezpieczenia 238.940,00 zł na okres od 29.12.1999 r do 28.12.2000 r ubezpieczenie standardowe w TU PBK przedstawicielstwo w Łomży.

Składka od powyższego ubezpieczenia 224,00 zł.

Poza wymienionymi umowami w roku 1999 SZEPTEL SA nie zawarł innych znaczących umów współpracy, kooperacji, ani też nie są mu znane umowy zawarte między akcjonariuszami (wspólnikami)

d) W roku ubiegłym nie odnotowano zmian w powiązaniach organizacyjnych lub kapitałowych Spółki. Główne inwestycje SZEPTEL SA dokonywał  w infrastrukturę i sieć telekomunikacyjną. Powyższe inwestycje były finansowane ze źródeł wskazanych w punkcie k) niniejszego komentarza.

e) W roku 1999 nie wystąpiły transakcje z podmiotami powiązanymi spełniające warunek opisany w Par. 52 ust. 6) pkt 1) lit. e) Rozporządzeniu Rady Ministrów z dnia 22 grudnia 1998 roku.

f) Na dzień 31.12.1999 roku SZEPTEL SA posiadał następujące kredyty:

· długoterminowe

Bank kredytujący
Kwota wg umowy
Kwota do spłaty
Oprocentowanie
Zabezpieczenie

BGŻ SA
150.000,00 zł
18.785,01 zł
47% stopy kredytu redyskontowego
Poręczenie gminy Szepietowo

BGŻ SA
300.000,00 zł
122.000,00 zł
50% stopy kredytu redyskontowego
Poręczenie gminy Nowe Piekuty

PKO SA 
20.000.000,00 zł
15.056.757,52 zł
Zmienna stopa %,na bazie stawki WIBOR

1 lub 3 m-czny
Przewłaszczenie urządzeń tech.

BS
8.350.000,00 zł
8.350.000,00 zł
Zmienna stopa % na bazie stawki WIBOR

1 lub 3 m-czny
Przewłaszczenie urządzeń tech.

· krótkoterminowe

Bank kredytujący
Kwota wg umowy
Kwota do spłaty
Oprocentowanie
Zabezpieczenie

WEST LB POLSKA
DEM 3.000.000
6.492.203,06 zł
Zmienna stopa % na bazie stawki WIBOR

1 lub 3 m-czny
Oświadczenie o poddaniu się egzekucji

PKO BP
3.000.000,00 zł
2.521.305,86 zł
Zmienna stopa % na bazie stawki WIBOR 1 lub 3 m-czny
Przewłaszczenie urządzeń tech.

PKO S.A.*
4.000.000 zł
4.000.000 zł
Zmienna stopa % na bazie stawki WIBOR  1 lub 3 m-czny
Przewłaszczenie urządzeń technicznych

* Kredyt obrotowy w formie linii odnawialnej z ostatecznym terminem spłaty 29.08.2002 r.

W 1999 roku Spółka nie zaciągnęła żadnych pożyczek ani nie udzieliła gwarancji.

g) Zapadalność kredytów opisanych w lit. f) przedstawia się następująco:

· długoterminowe

Bank kredytujący
Kwota wg umowy
Kwota do spłaty
Termin spłaty

BGŻ SA
150.000,00 zł
18.785,01 zł
30.06.2000

BGŻ SA
300.000,00 zł
122.000,00 zł
30.06.2001

PKO SA 
20.000.000,00 zł
15.056.757,52 zł
31.08.2006

BS
8.350.000,00 zł
8.350.000,00 zł
19.11.2006

· krótkoterminowe

Bank kredytujący
Kwota wg umowy
Kwota do spłaty
Termin spłaty

WestLB Polska
DEM 3.000000
6.492.203,06 zł
26.05.2000

PKO BP
3.000.000 zł
2.521.305,86 zł
22.06.2000

PKO SA
4.000.000 zł
4.000.000 zł
29.08.2000

h) W roku 1999 SZEPTEL SA nie udzielił żadnych pożyczek

i) W okresie objętym raportem  SZEPTEL S.A. nie przeprowadzał emisji papierów wartościowych.

j) Objaśnienie różnic w prognozach


Prognoza 1999
wykonanie 1999
% prognozy

przychody ze sprzedaży (tys. zł)
10.036
9.380
94

zysk netto (tys. zł)
2.295
1.594
70

Jak widać z powyższego zestawienia SZEPTEL SA swoje prognozy dotyczące przychodów ze sprzedaży zrealizował w 94%, natomiast zysk netto w 70%. 

Na powstanie różnicy pomiędzy publikowanymi prognozami a stanem rzeczywistym w zakresie zysku netto wpłynęła konieczność utworzenia rezerw na: ujemne różnice kursowe wynikające z płatności za koncesję denominowaną w EURO, należności od kontrahentów i od budżetu, różnicę kosztów koncesji, koszty badania bilansu, urlopy wypoczynkowe i nagrody jubileuszowe i odprawy emerytalno – rentowe. Dodatkowo zrealizowane zostały nieznacznie mniejsze niż zakładano przychody ze sprzedaży usług, co przy wysokiej stopie rentowności netto znalazło przełożenie w poziomie wygenerowanego zysku netto.

k) W roku 1999, zgodnie z wcześniejszymi planami, swoje inwestycje Spółka finansowała znacznie mocniej ze źródeł zewnętrznych – długoterminowych kredytów inwestycyjnych oraz kredytów w rachunkach bieżących niż z wewnętrznych – emisji akcji przeprowadzonej w roku 1998 oraz amortyzacji i zysku netto roku obrotowego. W roku ubiegłym nie wystąpiły problemy ze zdolnością wywiązywania się Spółki z zaciągniętych zobowiązań i w ocenie Zarządu Spółki tego typu problemy nie będą miały miejsca w przyszłości.

l) W 1999 roku SZEPTEL SA zainwestował w rozwój infrastruktury telekomunikacyjnej kwotę blisko 38,7 mln zł. 

Jak już zostało wspomniane działalność inwestycyjna Spółki w bieżącym roku podzielona będzie na dwa obszary działalności. 

W zakresie rozwoju sieci telekomunikacyjnej w regionie łomżyńskim inwestycje roku poprzedniego (blisko 24 tys. zakończeń abonenckich) w znacznym stopniu pozwolą na realizację tegorocznych planów operacyjnych dotyczących tego obszaru. Przewiduje się dalszą rozbudowę istniejącej infrastruktury o około 6.000 nowych zakończeń abonenckich, tak aby bieżący rok zakończyć liczbą 30.000 zakończeń abonenckich. Wykonanie tego planu, wraz z nakładami poniesionymi do 29 lutego 2000 roku pochłonie około 20 mln. złotych. Środki na inwestycje pochodzić będą zarówno ze źródeł wewnętrznych (amortyzacja i zysk netto roku obrotowego) jak i zewnętrznych (kredyt kupiecki i długoterminowe kredyty inwestycyjne). 

Drugi obszar działalności obejmujący teren całego kraju związany jest z realizacją projektu SZEPTEL.NET. Finansowanie tych inwestycji opierać się będzie w początkowej fazie na kapitałach własnych pozyskanych poprzez emisję akcji skierowaną do inwestora branżowego lub inwestorów finansowych. W marcu 2000 roku planowane jest uchwalenie emisji akcji serii H, która maksymalnie podniesie kapitał akcyjny Spółki o 49%. W dalszej kolejności przy wyborze źródeł finansowanie brane są pod uwagę międzynarodowa emisja papierów dłużnych lub też skorzystanie z oferowanych przez dostawców sprzętu kredytów kupieckich.

Plany inwestycyjne związane z przejęciami firm internetowych oparte są na emisji jednej z transz akcji serii I. Akcje tej transzy skierowane będą do właścicieli przejmowanych firm po niższej niż w wypadku akcji serii H cenie. 

Zgodnie z planami w projekt SZEPTEL.NET Spółka zamierza zainwestować w okresie najbliższych dwóch lat około 400 mln zł. W roku bieżącym oprócz akwizycji firm internetowych planuje się nakłady na budowę sieci łączącej największe miasta Polski – prace projektowe, wykonawstwo sieci oraz zakup urządzeń do sieci szkieletowej i dostępowej, a także inwestycje związane z budową własnego portala internetowego oraz rozbudową systemów do handlu internetowego.

Obserwowane zainteresowanie instytucji finansowych oraz potencjalnych inwestorów branżowych uczestnictwem w tego rodzaju przedsięwzięciu połączone z aktualną wyceną rynkową wynikającą z działania Spółki w najszybciej rozwijającej się dziedzinie gospodarki powodują, że w ocenie Zarządu finansowanie projektu związanego z tym obszarem działalności przebiegać będzie zgodnie z prezentowanymi powyżej planami.

m) W roku 1999 SZEPTEL SA nie odnotował czynników lub nietypowych zdarzeń mających wpływ na wynik z działalności gospodarczej za rok obrotowy 1999.

n) Czynniki istotne dla rozwoju przedsiębiorstwa SZEPTEL SA

ZEWNĘTRZNE CZYNNIKI WARUNKUJĄCE ROZWÓJ SPÓŁKI TO:

· Demonopolizacja rynku usług telefonicznych długodystansowych i międzynarodowych,

· Postęp technologiczny.

· Polityka podatkowa Państwa,

· Polityka stóp procentowych,

· Możliwości pozyskiwania kapitałów,

WEWNĘTRZNE CZYNNIKI WARUNKUJĄCE ROZWÓJ SPÓŁKI TO:

· Dalszy rozwój organizacji,

· Uzależnienie od znaczących dostawców rozwiązań technicznych,

· Wprowadzenie zintegrowanego produktu telekomunikacyjnego.

Perspektywy rozwoju działalności gospodarczej SZEPTEL SA z uwzględnieniem elementów strategii rynkowej.

Przedsiębiorstwo Telekomunikacyjne SZEPTEL SA działa w branży o dużych perspektywach rozwoju. Z jednej strony SZEPTEL SA rozwija prowadzoną działalność telekomunikacyjną w obrębie dawnego województwa łomżyńskiego stale powiększając bazę swoich klientów, z drugiej zaś strony poprzez uzyskanie ogólnopolskiej i międzynarodowej koncesji na budowę i użytkowanie sieci telekomunikacyjnej transmisji danych stoi przed szansą dalszego, dynamicznego rozwoju.

W oparciu o wspomnianą koncesję Spółka buduje ogólnopolską sieć opartą na protokole IP służącą do transmisji danych, wizji, dostępu do sieci Internet i w przyszłości - po pełnym zliberalizowaniu rynku – do transmisji głosu.

o) W ubiegłym roku nie nastąpiły zasadnicze zmiany w podstawowych zasadach zarządzania Spółką. W zakresie poziomu komputeryzacji Spółka podpisała umowę z firmą Suntech na zakup i wdrożenie zintegrowanego systemu bilingu, paszportyzacji sieci i obsługi klientów EnerGis.

W roku 1999 generalnemu przeglądowi podlegały wszystkie systemy informatyczne Spółki pod kątem możliwości wystąpienia problemu roku 2000. W wyniku przygotowań nie wystąpiły żadne kłopoty z użytkowanymi przez Spółkę systemami i programami komputerowymi, spowodowane problemem roku 2000.

p) W związku z rezygnacjami z pracy w Radzie Nadzorczej złożonymi przez Panów Andrzeja Pakułę i Pawła Antosiewicza w dniu 10 kwietnia 1999 roku Zwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy SZEPTEL SA powołało w ich miejsce Panów Witolda Wrodarczyka i Juliusza Potapczuka..

q) W roku 1999 członkom Zarządu wypłacono 379 tys. zł. wynagrodzeń, a członkom Rady Nadzorczej 34 tys. zł.

r) W roku 1999 nie udzielano pożyczek członkom Zarządu i Rady Nadzorczej.

s) Ilość i wartość nominalna akcji będących w posiadaniu:

Zarządu 

Andrzej Bogdan Wyszyński
30.300 akcji 

Michał Skolimowski 

29.986 akcji 



Rady Nadzorczej



Juliusz Potapczuk

2.960 akcji.



Wojciech Jan Pstrokoński 
0



Witold Wrodarczyk                     138.000 akcji



Stefan Brzozowski

66 akcji 



Ryszard Grodzki

350 akcji

Wszystkie akcje posiadają tę samą wartość nominalną wynoszącą 1 zł.

t) Akcjonariusze posiadający bezpośrednio lub pośrednio poprzez podmioty zależne co najmniej 5% w ogólnej liczbie głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy SZEPTEL SA (stan na 31.12.1999 r.)

liczba akcji
% kapitału
liczba głosów
% głosów na WZA

Piotr Łuniewski          

1.907.008
18,88

1.907.008
17,36

Piotr Robełek


1.600.114
15,84

1.600.114
14,56

Andrzej Rybkowski

   992.880
  9,83

   992.880
  9,04

Gmina Szepietowo

   651.000
  6,44

1.473.000
13,41

Bank Handlowy SA

   643.786
  6,37

   643.786
  5,86

u) SZEPTEL SA nie posiada informacji o zawartych w ciągu ostatniego roku obrotowego umowach, w wyniku których mogą w przyszłości nastąpić zmiany w proporcjach posiadanych akcji przez dotychczasowych akcjonariuszy.

