Komentarz do raportu skonsolidowanego SA-QS3/01

Zgodnie z § 49 ust.3 Rozporządzenia Rady Ministrów z dnia 22 grudnia 1998 (Dz.U.Nr 163, poz.1160) Zarząd Europejskiego Funduszu Leasingowego S.A. przedstawia poniżej informację dodatkową do raportu za trzeci kwartał 2001 r.:

1. Spółka stosuje niezmienione zasady rachunkowości od czasu ostatniego raportu biegłego rewidenta. Zasady te są zgodne z Ustawą o Rachunkowości. Ostatni raz zostały one przedstawione w całości i szczegółowo w raporcie półrocznym za  2001 rok.

Dane zostały sporządzone z zastosowaniem zasad wyceny aktywów i pasywów oraz pomiaru wyniku finansowego netto określonych na dzień bilansowy, z uwzględnieniem korekt z tytułu rezerw oraz odpisów aktualizujących wartość składników majątku.

2. Spółka zawiera transakcje typu SWAP w celu zmniejszenia niedopasowania walutowego pomiędzy kapitałem zainwestowanym w umowy leasingowe a kredytami dewizowymi finansującymi te umowy.   Dodatkowy  wynik  na  tych  transakcjach w ciągu pierwszych trzech kwartałów 2001 roku wyniósł         2.910 tys. zł..

Wykazano rezerwy:

a) zmniejszające aktywa bilansu w kwocie 21.951 tys. zł., w tym:

- na należności z tyt. dostaw i usług w wysokości 20.191 tys. zł.    

- na należności od dostawców w wysokości 1.523 tys. zł. 

b) zwiększające pasywa bilansu w kwocie 18.886 tys. zł., w tym:

- na przewidywane straty w środkach trwałych w wysokości 12.704 tys. zł.

- na podatek dochodowy od osób prawnych w wysokości 3.244 tys. zł.

- z tytułu ulgi inwestycyjnej w wysokości 2.065 tys. zł.  

3. Średni kurs EURO przyjęty do obliczenia wybranych danych finansowych wynosi :

w 3 kwartale 2001 roku        -  1 EURO = 3,8254 PLN

na 30 września 2001 roku      -  1 EURO = 3,8810 PLN

za 3 kwartały 2001 roku         -   1 EURO = 3,6604 PLN

Konsolidację Europejskiego Funduszu Inwestycyjnego z TU Europa przeprowadzono metodą praw własności ze względu na całkowicie odmienny rodzaj działalności (par.3 ust.2 rozporządzenia), natomiast konsolidację Europejskiego Funduszu Inwestycyjnego z Europejskim Funduszem Leasingowym metodą pełną. Metodą pełną przeprowadzono także konsolidację Europejskiego Funduszu Leasingowego z EFL Service S.A oraz Getin  S.P. S.A

Wartość firmy z konsolidacji na dzień 30.09.2001r.  wynosi 1.315,80 tys. zł., w tym: 

-wartość firmy z konsolidacji z EFL Service na dzień 30.09.2001r. wynosi 676,42 tys. zł., a dotychczas dokonane odpisy amortyzacyjne 553,44 tys. zł.,

-wartość firmy z konsolidacji z Getin S.P S.A na dzień 30.09.2001r. wynosi 639,38 tys. zł. a dokonane dotychczas odpisy amortyzacyjne 920,62 tys. zł. 

Wartość firmy z konsolidacji ustalono jako nadwyżkę wartości nabycia udziałów nad odpowiadającą im częścią aktywów netto wg ich wartości rynkowej. 

Rezerwa kapitałowa z konsolidacji na dzień 30.09.2001r. wynosi: z EFL Service 1.089,70 tys. zł. a dotychczas dokonane odpisy 3.580,43 tys. zł.

Rezerwę kapitałową z konsolidacji ustalono jako nadwyżkę odpowiedniej części aktywów netto wg ich wartości rynkowej nad wartością nabycia udziałów.
Grupa Kapitałowa EFL

	Stan na 30.09.2001 r. 
Spółka
	Główny akcjonariusz
	Kapitał akcyjny
	Udział EFL w kapitale akcyjnym
	% głosów na WZA

	Efi Sp. z o.o.
	EFL S.A.
	12,100,7001
	100%
	100%

	EFL Service SA
	EFL SA
	6,408,200
	100%
	100%

	Getin Service Provider SA
	EFL S.A.
	16,000,000
	48,74%
	48,74%

	TU Europa SA 
	Efi Sp. z o.o.
	31,500,000
	49%2
	49%2


1 W tym aport o wartości 3.863.000 złotych w postaci akcji Towarzystwa Ubezpieczeniowego Europa S.A.

2 Pośrednio poprzez Efi Sp. z o.o.

W dniu 27.09.2001 r. Europejski Fundusz Leasingowy S.A. dokonał zbycia posiadanych udziałów w podmiocie  zależnym EFL Słowacja Sp. z o.o.
 



Analiza nowo zawieranych umów

III kwartał 2001 roku był dla Spółki trudnym okresem, jednakże pomimo tego EFL zdołał osiągnąć pozytywną dynamikę wartości nowych umów. Niewielki spadek ilości nowych umów jest pochodną słabszych wyników segmentu IT, który ma duży udział w strukturze ilościowej sprzedaży. 

	
	III kwartał 2000 r.
	III kwartał 2001 r.
	Dynamika

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

(mln zł)
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	5 396
	248,0
	5 336
	276,5
	-1,1%
	11,5%

	Maszyny i urządzenia
	1 314
	40,3
	1 430
	45,7
	8,8%
	13,4%

	Sprzęt biurowy i IT
	1 313
	19,5
	1 221
	12,6
	-7,0%
	-35,5%

	Nieruchomości
	-
	-
	5
	1,8
	ND
	ND

	RAZEM
	8 023
	307,9
	7 992
	336,6
	-0,4%
	9,3%


	Struktura
	III kwartał

2000 r.
	III kwartał

2001 r.

	Rodzaj środka trwałego
	Ilość
	Wartość
	Ilość
	Wartość

	Środki transportu drogowego
	67,3%
	80,6%
	66,8%
	82,1%

	Maszyny i urządzenia
	16,4%
	13,1%
	17,9%
	13,6%

	Sprzęt biurowy i IT
	16,4%
	6,3%
	15,3%
	3,7%

	Nieruchomości
	
	
	0,1%
	0,5%

	RAZEM
	100,0%
	100,0%
	100,0%
	100,0%


W porównaniu z analogicznym okresem ubiegłego roku nie uległa znaczącej zmianie struktura portfela nowych umów.

W poniższej tabeli zaprezentowano stopień realizacji planu rocznego po III kwartałach bieżącego roku:

	Rodzaj środka trwałego
	Prognoza

2001

(mln zł)
	Wykonanie

po III kwartałach

(mln zł)
	%

	Środki transportu drogowego
	1 164
	727,5
	62,5%

	Maszyny i urządzenia
	193
	149,2
	77,3%

	Sprzęt biurowy i IT
	113
	48,8
	43,2%

	Nieruchomości
	15
	6,5
	43,3%

	RAZEM
	1 485
	932,0
	62,8%


Osiągnięte wyniki są zgodne z planem marketingowym Spółki i stopniem realizacji wyniku w latach ubiegłych. Największa część umów w branży leasingowej (ok. 35-40%) jest zawierana w ostatnim kwartale roku. 

Segment środków transportu

W III kwartale 2001 r Spółka podpisała Umowę Generalną o Współpracy z Subaru Import Polska Sp. z o.o., w której określono ogólne zasady, formy i warunki współpracy pomiędzy Subaru i EFL jako „Buisness Partnerami”, w zakresie organizacji dystrybucji pojazdów Subaru w systemie leasingowym EFL.

Trzeci kwartał to dalszy rozwój produktów leasingu kapitałowego - dla konsumentów „Dobra Rata” oraz leasingu kapitałowego na pojazdy osobowe dla firm, a także rozwój produktów na pojazdy używane. 

Wrzesień to również start nowego produktu „Express leasing”, polegającego na uproszczonych warunkach zawarcia leasingu na samochody przy niższych wpłatach początkowych. Produkt ten był przedmiotem kampanii reklamowej EFL.

Dzięki znacznie lepszym niż branża samochodowa wynikom, EFL po raz kolejny zwiększył znacząco swoje udziały w rynku motoryzacyjnym. 
	 
	I-IX 2000
	I -IX 2001

	
	sprzedaż w kraju*
	EFL
	% sprzedaży krajowej
	sprzedaż w kraju* 
	EFL
	% sprzedaży krajowej

	
	
	
	
	
	
	

	osobowe
	388 944
	9 000
	2,3%
	262 735
	9 159
	3,5%

	dostawcze
	25 481
	3 798
	14,9%
	17 341
	3 040
	17,5%

	ciężarowe
	5 068
	116
	2,3%
	4 274
	176
	4,1%

	ogółem
	419 493
	12 914
	3,1%
	284 350
	12 375
	4,4%


* dane wg agencji SAMAR

Segment maszyn i urządzeń

W III kwartale br. Spółka zmodyfikowała ofertę leasingową w niektórych segmentach rynku. Zmiany przede wszystkim  dotyczyły usprawnień  i uproszczeń procedur, których celem jest minimalizacja czasu zawarcia umowy leasingowej. 

Segment sprzętu biurowego i IT

W lipcu uruchomiony został specjalny projekt EFL-OPTIMUS w ramach którego na stronach sklepu internetowego OPTIMUS umieszczona została specjalna cześć dedykowana leasingowi. Klient, który dokonuje wyboru przez Internet komputera z oferty sklepu może sam dokonać kalkulacji oferty leasingowej i wysłać uproszczony wniosek leasingowy do Centrum Sprzedaży Internetowej w centrali EFL. Po otrzymaniu wstępnej decyzji kredytowej klient z listy wybiera dealera i podpisuje u niego umowę leasingową.

Parametry podpisywanych umów

W porównaniu z poprzednimi okresami, w III kwartale 2001 r. daje się zauważyć wzrost średniej wartości umowy oraz nieznaczne wydłużenie średniego czasu trwania kontraktu.
	
	III kwartał 2000
	II kwartał 2001
	III kwartał 2001

	Średnia wartość umowy (tys. PLN) 
	38,3
	40,8
	42,1

	Średni czas trwania umowy (miesiące) 
	33
	33
	34

	Średnia wielkość czynszu inicjalnego (%) 
	22%
	22%
	22%

	Średnia wielkość depozytu gwarancyjnego (%)
	11%
	11%
	10%


Struktura walutowa nowo zawieranych umów była w III kwartale 2001 r. zbliżona do zaobserwowanej w poprzednim kwartale tego roku.

	Opcja 
	III kwartał 2000
	III kwartał 2001

	
	ilość
	wartość

(mln zł)
	%

ilość
	% wartość
	ilość
	wartość

(mln zł)
	%

ilość
	%

wartość

	Złotówkowa
	3 169
	106,4
	39,5%
	34,6%
	2 525
	93,0
	31,6%
	27,6%

	Dewizowa
	4 854
	201,5
	60,5%
	65,4%
	5 467
	243,6
	68,4%
	72,4%

	RAZEM
	8 023
	307,9
	100,0%
	100,0%
	7 992
	336,6
	100%
	100%


Struktura umów zawartych w III kwartale 2001 r. w rozbiciu na umowy zawarte przez sieć wewnętrzną i zewnętrzną przedstawiała się następująco:

	Sieć 
	III kwartał 2000 r.
	III kwartał 2001 r.

	
	Ilość
	wartość

(mln zł)
	%

ilość
	% wartość
	ilość
	wartość

(mln zł)
	% ilość
	% wartość

	WEWNĘTRZNA,

w tym:
	1 191
	80,6
	55,1%
	58,5%
	4 029
	186,8
	50%
	55%

	Oddziały 
	3 230
	99,7
	14,8%
	26,2%
	1 443
	64,7
	18%
	19%

	Reprezentanci 
	4 421
	180,2
	40,3%
	32,4%
	2 586
	122,0
	32%
	36%

	ZEWNĘTRZNA 
	3 602
	127,6
	44,9%
	41,4%
	3 963
	149,8
	50%
	45%

	Razem 
	8 023
	307,9
	100,0%
	100,0%
	7 992
	336,6
	100%
	100%


Struktura sieci dystrybucji

Według stanu na 30 września 2001 r. sieć wewnętrzna EFL składała się z:

· 33 Oddziałów

· 3 Filii

· 69 wewnętrznych Przedstawicieli Handlowych 

W skład sieci zewnętrznej na dzień 30 czerwca 2001 r. wchodziło: 

· 39 Autoryzowanych Przedstawicieli,

· 280 Pośredników,

· 31 zewnętrznych Przedstawicieli Handlowych,

· 1 085 Dealerów programów Interleasing i Intel Financial Services.  

Pozycja rynkowa

We wrześniu ukazały się wyniki Konferencji Przedsiębiorstw Leasingowych dot. wyników firm leasingowych za I półrocze 2001 roku. Był to wyjątkowy dobry okres dla EFL. Firma zawarła umowy leasingowe o wartości przekraczającej 595 mln zł, co w porównaniu z I półroczem 2000 roku stanowiło wzrost o ponad 20%. Udział w rynku leasingu ruchomości wzrósł do 21%, w porównaniu z 15% na koniec 2000 roku i 14% w I półroczu 2000 roku. Wyraźnie wzrosła także przewaga firmy w każdym z podstawowych segmentów rynku. Udział EFL w rynku leasingu pojazdów wzrósł do 30% z 25% w 2000 roku (kolejny uczestnik rynku posiada udział w rynku w wysokości 10%). O ponad 80% wzrosła wartość podpisanych umów leasingu maszyn i urządzeń (z 56 mln zł w I półroczu 2000 do ponad 100 mln w I półroczu 2001), co przełożyło się na podwojenie udziału w rynku: z 6 do 12%. Do 21% wzrósł udział firmy w rynku leasingu sprzętu nowoczesnej techniki biurowej, w porównaniu z 17% w analogicznym okresie roku ubiegłego. Znaczną przewagę nad konkurentami osiągnął EFL również na rynku leasingu pojazdów osobowych – udział w tym rynku przekroczył 90%. 

Znajomość marki EFL
W lipcu zakończyły się ogólnopolskie badania marketingowych dot. postrzegania EFL przez klientów oraz dealerów środków trwałych przeprowadzane przez firmę ABM. Wynika z nich, że EFL jest najbardziej znaną firmą leasingową w Polsce. Wymienia ją spontanicznie 64% badanych, w tym ponad 50% klientów konkurencji, 30% niekorzystających z leasingu i prawie 80% dealerów. W porównaniu z wynikami badań z 1998 roku siła marki wzrosła bardzo wyraźnie. Prawie wszyscy klienci EFL nadal zamierzają korzystać z usług firmy (93%), zdecydowana większość klientów EFL jest zadowolona z usług oferowanych przez EFL (81,2%) i poleciłaby usługi firmy partnerowi w biznesie (81%).

Wydarzenia

Z okazji podpisania umowy generalnej z Credit Agricole 17 lipca odbyła się konferencja prasowa, na której przedstawiono najważniejsze punkty umowy przejęcia przez CA pakietu większościowego akcji EFL S.A. oraz zaprezentowano strategię działania przyszłej grupy CA  w Polsce.

Z okazji 10-lecia Europejskiego Funduszu Leasingowego, 1 września odbyła się uroczysta gala w Krzyżowej pod Wrocławiem. W imprezie wzięło udział 1200 osób, wśród których obok pracowników i współpracowników EFL znaleźli się przedstawiciele władz rządowych i samorządowych, przedstawiciele Polskiej Konfederacji Przedsiębiorców Prywatnych oraz firm i banków współpracujących z EFL. Imprezę uświetnił koncert zespołu "Budka Suflera".

Pozyskanie inwestora strategicznego

W dniu 17 lipca 2001 r. została zwarta umowa pomiędzy Caisse Nationale de Credit Agricole i Leszkiem Czarneckim regulująca zasady stopniowego nabycia przez Caisse Nationale de Credit Agricole, za pośrednictwem podmiotu zależnego, wszystkich akcji EFL S.A. będących w posiadaniu Leszka Czarneckiego. 

W dniu 06.09.2001 r., Caisse Nationale de Crédit Agricole i Leszek Czarnecki poinformowali, że w wyniku przeglądu finansowego przeprowadzonego w EFL S.A. ostateczna cena, za którą Caisse Nationale de Crédit Agricole nabędzie akcje EFL S.A. będzie wynosić 230 złotych za jedną akcję.

W dniu 19 września 2001 r. Komisja Papierów Wartościowych i Giełd udzieliła zezwolenia na nabycie przez Credit Agricole Deveurope B.V z siedzibą w Amsterdamie (podmiot zależny od Caisse Nationale de Credit Agricole z siedzibą w Paryżu) pakietu akcji EFL SA zapewniającego przekroczenie 50% ogólnej liczby głosów na walnym zgromadzeniu EFL SA, 33% głosów na WZA TU Europa S.A. oraz 33% głosów na WZA Getin SP SA. 

W dniu 05.10.2001 Zarząd EFL S.A. poinformował, iż Spółka została zawiadomiona przez Caisse Nationale de Credit Agricole z siedzibą w Paryżu o uzyskaniu przez tą instytucję zgody Urzędu Ochrony Konkurencji i Konsumenta na dokonanie koncentracji polegającej na przejęciu przez Caisse Nationale de Credit Agricole pośredniej kontroli nad EFL SA. W dniu 09.10.2001 Zarząd EFL S.A. poinformował, iż Spółka została zawiadomiona przez Caisse Nationale de Credit Agricole z siedzibą w Paryżu o uzyskaniu przez tą instytucję zgody Ministerstwa Finansów na nabycie akcji TU Europa SA w ilości zapewniającej przekroczenie 25% głosów na WZA TU Europa SA. 

W dniu 17 października 2001 r. spółka Credit Agricole Deveurope B.V z siedzibą w Amsterdamie (podmiot zależny od Caisse Nationale de Credit Agricole z siedzibą w Paryżu) ogłosiła wezwanie do zapisywania się na sprzedaż 6.382.831 akcji Spółki EFL S.A., stanowiących 100% kapitału zakładowego Spółki, po cenie 230 zł za jedną akcję. Przyjmowanie zapisów na sprzedaż akcji odbywało się począwszy od dnia 22 października do dnia 30 października 2001r. Zarząd EFL S.A. z zadowoleniem przyjął okoliczność ogłoszenia powyższego wezwania przez Credit Agrocole Deveurope B.V. Zdaniem Zarządu EFL S.A., nabycie przez Credit Agrocole Deveurope B.V., w wyniku wezwania, akcji EFL S.A. przyniesie korzyści zarówno dla Spółki jak i jej pracowników. Po zakończeniu procesu nabycia akcji, EFL S.A. (lider usług leasingowych) stanie się członkiem międzynarodowej grupy Credit Agricole, do której obecnie należy Lukas S.A. – największa polska spółka prowadząca działalność w zakresie pośrednictwa kredytowego. Zarząd EFL S.A. podkreśla, że Credit Agricole zamierza utrzymać wiodącą pozycję EFL S.A. na rynku usług leasingowych w Polsce. Ponadto, po nabyciu akcji EFL S.A., Credit Agricole uzyska w Polsce bezpośrednio lub pośrednio udział w kapitałach spółek oferujących szeroki wachlarz produktów finansowych, dzięki czemu możliwe będzie oferowanie klientom produktów bankowych, leasingowych i ubezpieczeniowych Wykorzystanie efektów synergii między członkami grupy zwiększa szanse dalszego rozwoju EFL S.A.

Po przeprowadzeniu pierwszego wezwania Credit Agricole Deveurope B.V posiada  łącznie 3.444.410 akcji EFL reprezentujących 53,96% kapitału zakładowego EFL S.A. oraz taką samą liczbę procent głosów na walnym zgromadzeniu EFL S.A., przy czym poprzez Efi Sp. z o.o. posiada 243.814 akcji Spółki EFL reprezentujących 3,82% głosów na walnym zgromadzeniu Spółki EFL S.A.
Nowy rating Moody’s Investors Service Ltd  
W dniu 24.07.2001 r. agencja ratingowa Moody’s Investors Service Ltd  z siedzibą w Londynie podwyższyła rating długoterminowy EFL z poziomu Ba1 do Baa1. Zdaniem agencji Moody’s EFL powinien odnieść korzyść z przejęcia większościowego udziału w Spółce przez Credit Agricole (który posiada rating Aa1), poprzez dywersyfikację oferowanych produktów oraz źródeł finansowania, jak również dzięki wysokiemu poziomowi wsparcia w razie potrzeby. Przejęcie EFL zostało poprzedzone nabyciem przez Credit Agricole kontrolnego pakietu w Lukas Banku, lidera w zakresie kredytów konsumpcyjnych. Moody’s uważa, że korzystna dla EFL będzie możliwość zaoferowania swoim klientom również produktów bankowych, szczególnie odkąd banki zaczęły kierować swoją ofertę do Małych i Średnich Przedsiębiorstw, podstawowej grupy klientów EFL. Przyznana Europejskiemu Funduszowi Leasingowemu ocena Baa1 jest ósmą od góry w 19-stopniowej skali agencji Moody’s, i jest ona jednocześnie górnym limitem ocen, jakie może otrzymać polska spółka (Baa1 to ocena przyznana zadłużeniu Rzeczypospolitej Polskiej). 
Emisja euroobligacji

W dniu 03.10.2001 Zarząd EFL SA poinformował o podpisaniu umowy z Credit Suisse First Boston dotyczącej przeprowadzenia emisji euroobligacji o wartości do 250 mln EUR. Emisja dotyczy obligacji zwykłych o terminie wykupu równym 5 lat, niezabezpieczonych. Obligacje będą notowane na Giełdzie Papierów Wartościowych w Luxemburgu. Emisja zostanie przeprowadzona ze względu na następujące potrzeby:
-         sfinansowanie bieżących operacji leasingowych,
-         pozyskanie dodatkowych środków finansowych ponad wpływy z nowej emisji akcji, koniecznych do nabycia pakietu akcji w spółce Lukas SA.
Organizatorem emisji jest Credit Suisse First Boston, wybrany w drodze przetargu. Europejski Fundusz Leasingowy SA posiada rating nadany przez agencję Moody’s Investors Service na poziomie Baa1. Powyższy program zostanie przeprowadzony za wiedzą i zgodą Credit Agricole i w żaden sposób nie koliduje z transakcją nabycia udziałów w EFL przez Credit Agricole. 
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