Grupa Kapitałowa „Instalexport" S.A.


Warszawa, dnia 04 czerwca 2002 r.

Akcjonariusze „INSTALEXPORT” S.A. 

Komisja Papierów Wartościowych i Giełd

Szanowni Państwo,

Działalność Grupy Kapitałowej w roku obrotowym 2001 zakończona została wynikiem:

· przychody ogółem: 133.041 tys. zł,

· strata netto:  -11.319 tys. zł.

Powody strat są następujące:

· konieczność utworzenia rezerw na finansowy majątek trwały w Spółce Matce,

· dekoniunktura na rynku usług budowlanych i wzrost konkurencji, a w konsekwencji niedostateczna liczba zawartych kontraktów, 

· opóźnione terminy przekazywania środków finansowych na realizację kontraktów zarówno w kraju, jak i za granicą, a w szczególności na kontynuację kontraktów objętych umowami z budżetem (przykład: budowa szpitala w Grudziądzu i w Radomsku),

· osłabienie finansowe Spółki Matki ze względu na zerwanie kontraktu realizacji stanu surowego hotelu Hayatt Regency,

· załamanie głównych odbiorców usług Grupy, w szczególności DAEWOO Motor Lublin i jego częściowa niewypłacalność,

· drastyczne obniżenie rentowności w zakresie wykonawstwa usług budowlano-montażowych w całym sektorze,

· wysokie koszty obsługi finansowej,

· ujemne różnice kursowe,

· kumulacja not obciążeniowych na eksporcie.

W tych szczególnie niesprzyjających warunkach utrzymanie się największych przedsiębiorstw Grupy, tj. „Instalexport" S.A. oraz „Budopol” S.A. na rynku krajowym, pozyskanie nowych kontraktów budowlano-montażowych oraz instalacyjnych należy uznać za element pozytywny.


Natomiast brak rozstrzygnięć w kluczowej dla Spółki Matki sprawie, tj. procesie arbitrażowym dotyczącym kontraktu z Cogei Polska sp. z o.o., jest nadal głównym powodem ogromnego osłabienia finansowego „Instalexport" S.A. i ma wpływ na pozycję całej Grupy na rynku krajowym. Dodatkowo sprawę komplikuje sytuacja zawartych kontraktów budżetowych, dla których środki finansowe na rok bieżący zostały poważnie ograniczone.

Tak więc, jako podstawowe zadania na rok 2002 Zarząd określa:

· utrzymanie kontraktacji na rynku krajowym,

· utrzymanie kontraktacji na eksporcie,

· wprowadzenie „Budopol” S.A. na rynek eksportowy,

· rozstrzygnięcie procesu arbitrażowego z Cogei Polska sp. z o.o.,

· utrzymanie poziomu sprzedaży, na poziomie zbliżonym do roku 2001 przy racjonalnym polepszeniu wyniku.
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