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I. INFORMACJE OGÓLNE

W roku 2002 Spółka, z  sukcesem, funkcjonowała na rynku leków. Realizując planowany budżet zarówno w pozycji przychodów jak i zysku netto. Sprzedaż Spółki w roku 2002 była o 7% wyższa niż w analogicznym okresie 2001, a zysk netto o 175% wyższy niż w roku poprzednim.


I półrocze 2001 wykonanie
I półrocze 2002 wykonanie
I półrocze 2002 Plan Spółki 



Przychody
87 179
92 913
89 989

Zysk z działalności operacyjnej (EBIT)
8 765
15 858
12 377

Zysk netto
5 246
9 178
7 511

Wyniki sprzedaży za I półrocze 2002 były lepsze od zakładanych, głównie ze względu na wyższą sprzedaż produktów z grup diabetologicznych i kardiologicznych. Fakt ten oraz oszczędności uzyskane w kosztach sprzedaży i ogólnego zarządu przełożyły się na osiągnięcie wyższego niż planowany poziomu zysku operacyjnego oraz zysku netto.

Ranking najważniejszych produktów pod względem udziału w przychodach za I półrocze 2002 przedstawia się następująco:






Lp.
Produkt
 I półrocze 2001
I półrocze 2002

1.
 Metformax® 
15,9
15

2.
Vibovit®
14,9
10

3.
Prinivil®
8,6
10

4.
Ostenil®
5,2
9

5.
Anafranil®
0
7

6.
Aescin
6,0
6

7.
Cloranxen®
3,4
5

8.
Gasprid®
7,5
4

9.
Bestpirin®
2,8
3

10.
MST Continus®
4,1
3


Udział pierwszej dziesiątki 

w przychodach
68
72

Wydatki inwestycyjne

Spółka zakończyła proces inwestycyjny związany z budową nowego i modernizacją istniejącego zakładu produkcyjnego. W związku z tym w I półroczu 2002 Spółka wydała na zakupy inwestycyjne tylko 2,1 mln pln,  z czego głównymi pozycjami były zakupy samochodów i sprzętu komputerowego w związku z ich wymianą.

Zatrudnienie

Na dzień 30 czerwca Spółka zatrudniała 497 osób.

W pierwszym półroczu 2002 r. nie wystąpiły zmiany w powiązaniach organizacyjnych lub kapitałowych emitenta z innymi podmiotami.

Nie wystąpiły transakcje z podmiotami powiązanymi których wartość przekracza jednorazowo lub łącznie w okresie 12 miesięcy wyrażoną w złotych równowartość kwoty 500.000 euro.

W badanym okresie nie nastąpiły zmiany w podstawowych zasadach zarządzania przedsiębiorstwem emitenta.

Nie nastapiły także zmiany w składzie osób zarządzających i nadzorujących emitenta.

Stan posiadania akcji emitenta lub uprawnień do nich przez osoby zarządzające i nadzorujące emitenta.

Wyszczególnienie
Stan na koniec I kwartału              2002 r.
Stan na koniec II kwartału

2002 r

Osoby nadzorujące :
0
0

Ilość akcji 
0
0

Ilość praw do otrzymania akcji
0
0

Osoby zarządzające :
32 973 szt 
29 498 szt

Ilość akcji
32 973 szt 
29 498 szt

Ilość praw do otrzymania akcji
0
0



Wykaz akcjonariuszy posiadających bezpośrednio lub pośrednio  co najmniej 5% w ogólnej liczbie  głosów  na walnym zgromadzeniu zamieściliśmy w sprawozdaniu finansowym w nocie 12.

Nie posiadamy informacji na temat umów, w wyniku których mogą w przyszłości nastąpić zmiany w proporcjach posiadanych akcji  przez dotychczasowych akcjonariuszy.

II. SYTUACJA FINANSOWA

Sytuację finansową Spółki w 2002 roku charakteryzowały następujące zjawiska:

a) w zakresie przychodów ze sprzedaży:

· wysoka dynamika sprzedaży produktów RX związana z budowaniem pozycji istniejącego portfela i wprowadzeniem nowych leków,

b) w zakresie kosztów sprzedaży: 

Nastąpił dalszy wzrost kosztów sprzedaży, głównie za przyczyną inwestycji poczynionych przez Spółkę w rozbudowę grup marketingowych, działań marketingowych związanych z promocją nowych leków oraz zwiększenia aktywności Spółki w kanałach dystrybucji. 

d) w zakresie kosztów ogólnych:

Ich poziom jest utrzymywane poniżej wyniku I półrocza 2001 dzięki redukcji zatrudnienia,  dyscyplinie budżetowej i działaniom oszczędnościowym .

e) w zakresie pozostałej działalności operacyjnej:

Wysokie przychody są wynikiem pomyślnego zakończenie sporu z byłymi właścicielami gruntu w Kutnie i rozwiązania rezerwy na związane z tym ryzyko.. 

f) w zakresie kosztów finansowych:

Ujemne saldo na działalności finansowej jest głównie spowodowane mniejszymi przychodami z tytułu dodatnich różnic kursowych w rezultacie szybszej niż w roku ubiegłym dewaluacji złotego.
Analiza wskaźnikowa

W związku z ujednoliceniem metodologii obliczania wskaźników finansowych spółki, dokonano ponownego obliczenia wskaźników za okresy sprawozdawcze 1999-2001 w celu ich porównywalności .Poniższa tabelka prezentuje wskaźniki  charakteryzujące spółkę wraz z wyjaśnieniem sposobu ich obliczania:

LP
Wyszczególnienie
J.m.
1999
2000
2001
2001/2000

1
Wskaźnik zadłużenia kapitałów własnych
%
76
73
59
0,81

2
Wskaźnik obciążenia majątku zobowiązaniami
%
42
39
33
0,85

3
Wskaźnik płynności bieżącej
Razy
1,4
1,3
1,2
0,93

4
Wskaźnik płynności szybkiej
Razy
0,6
0,7
0,8
1,15

5
Wskaźnik pokrycia zobowiązań bieżących nadwyżką finansową 
%
39
44
58
1,32

6
Udział należności przeterminowanych w należnościach ogółem
%
9
22
15
0,69

Objaśnienie metodologii liczenia wskaźników :

a)wskaźnik zadłużenia kapitałów własnych-stan zobowiązań ogółem/kapitał własny

b)wskaźnik obciążenia majątku zobowiązaniami-zobowiązania ogółem/aktywa ogółem

c)wskaźnik płynności bieżącej –średni stan majątku obrotowego na początek i koniec okresu/ średni stan zobowiązań bieżących na początek i koniec okresu

d)wskaźnik płynności szybkiej-średni stan majątku obrotowego pomniejszony o średni stan zapasów na początek i koniec okresu/stan zobowiązań bieżących na początek i koniec okresu

e)wskaźnik pokrycia zobowiązań bieżących nadwyżką finansową- zysk netto+ amortyzacja/stan zobowiązań bieżących

f) udział należności przeterminowanych w należnościach ogółem- należności przeterminowane/średni stan należności ogółem na początek i koniec okresu

LP
Wyszczególnienie
J.m.
1999
2000
2001
2001/2000

1
Rotacja zapasów
dni
84
61
38
0,63

2
Rotacja należności
dni
71
71
69
0,98

3
Rotacja zobowiązań
dni
116
109
93
0,86

Objaśnienia metodologii liczenia wskaźników :

a) wskaźniki rotacji – średni stan odpowiednio zapasów, należności i zobowiązań bieżących na początek i koniec okresu/sprzedaż netto w okresie)*liczba dni

Należności

Nastąpił spadek należności przeterminowanych w należnościach ogółem, co zostało spowodowane zaostrzeniem kryteriów kredytowania oraz sprawną windykacją należności.

Znaczny udział w należnościach przeterminowanych miały:

· 65 % firma Cormay Poland S.A. w Warszawie, której upadłość ogłoszono w październiku 2001. Na całą wartość należności Spółka utworzyła rezerwę w 2001 roku

· 18 % stanowiły należności przeterminowane do 10dni

· 17% stanowiły należności przeterminowane w przedziale od 10 dni do 6 m-cy

Kontynuując przyjętą w 2000 roku strategię Spółki określającą kanały sprzedaży i dystrybucji wyrobów, Ipółroczu 2002 roku, handlowano tylko z największymi i najbardziej wiarygodnymi odbiocami.

Na głównych odbiorców, z którymi były podpisane umowy handlowe, przypadło 96 % przychodów.

Ranking odbiorców:

- PGF




- 27 % (udziału w sprzedaży)

- Farmacol



- 23 %

- OPDF           


- 17 %

- Orfe         

 

- 12 %

- Apofarm Group


-  9 %

- Prosper



-  4 %

- Itero




-  4 %

- Pozostali



 - 4%

Suma




- 100%

W związku z zaostrzeniem się konkurencji na rynku oraz potrzebą dostosowania warunków płatności do wymogów rynkowych, Spółka była zmuszona do  wydłużenia terminów płatności z X dni na koniec 2001 roku do 60 dni.

Zobowiązania i kredyty

Żaden dostawca nie przekroczył 10% udziału w zobowiązaniach z tytułu dostaw do Spółki. Wiarygodność płatnicza Spółki umożliwiała dokonywanie zakupów na zasadzie przelewów po dostawie z terminami płatności 30 – 180 dni.

Spółka nie miała problemów z pozyskiwaniem kredytów dla finansowania działalności bieżącej. Korzystaliśmy z kredytów w następujących bankach (stan 28 czerwca 2002 r.):

- Bank Handlowy S.A. 



-   1,2 mln PLN

- BGŻ S.A.





-   5,0 mln PLN

- PBK S.A.





- 10,1 mln PLN

- WBK S.A.                          


-   7,0 mln PLN

Informacje na temat terminów  wymagalności spłaty zaciągniętych przez Spółkę kredytów zamieściliśmy w sprawozdaniu finansowym w nocie 19.4 oraz 20.3.

Nie udzielaliśmy żadnych pożyczek, poręczeń i gwarancji a w szczególności jednostkom powiązanym emitenta.

III. OCENA DZIAŁALNOŚCI SPÓŁKI w I półroczu 2002.

W pierwszej połowie 2002 roku nastąpiła reorganizacja dotychczasowych grup marketingowych odpowiedzialnych za sprzedaż leków RX. Celem przewodnim zmian było osiągnięcie wyższej efektywności sprzedażowej wynikającej z  synergizacji działań zarówno pod względem działań marketingowych jak i sprzedażowych wobec docelowych grup lekarskich.

W kwietniu 2002 wprowadzone zostały przez MZiOS nowe listy refundacyjne, których efektem rynkowym było zmniejszenie dynamiki wzrostu rynku rok do roku do 3,8% (IMS 07,2002).

W segmencie leków diabetologicznych nadal walczymy o utrzymanie pozycji rynkowej w związku z agresywnym wejściem trzech preparatów generycznych, z czego dwóch (Siofor – Berlin-Chemie i Gluformin - Pliva Kraków) dysponujących silnym zapleczem marketingowo-sprzedażowym. Dużym osłabieniem dynamiki rynku preparatów diabetologicznych było wprowadzenie opłaty ryczałtowej dla pacjenta za każde opakowanie. 

W segmencie CNS odnotowujemy stały dynamiczny wzrost obu promowanych produktów. Dzieje się tak dzięki intensywnej promocji leków nie tylko wśród lekarzy specjalistów, ale również wśród odpowiednio wyselekcjonowanej grupie lekarzy pierwszego kontaktu. Przejęty od firmy Novartis Anafranil odnotował solidny 10% wzrost sprzedaży, co w przypadku leku o ugruntowanej pozycji rynkowej jest sukcesem. Natomiast Cloranxen osiągnął największą dynamikę wzrostu wśród leków przeciwlękowych (39,9% - w stosunku do H1 2001) powiększając swoje udziały rynkowe z 5,6% do 7,6% co jest dużym osiągnięciem na tak bardzo rozdrobnionym rynku.

W chwili obecnej najdynamiczniej rosnącą kategorią leków w naszym portfolio są leki przeciw osteoporozie – Ostenil i Vicalvit D. Ostenil przy spadającym wartościowo rynku bifosfonianów uzyskał dynamikę 145% (rok do roku 06,2002) zwiększając trzykrotnie udziały rynkowe do 15%. W chwili obecnej pomimo pojawienia się kolejnych 5 preparatów generycznych, charakteryzuje się nadal największą dynamiką sprzedaży. Jest to efekt precyzyjnie zaplanowanych planów marketingowych, w dużej mierze nakierowanych na dalsze poszerzanie rynku poprzez akcje szkoleniowo-warsztatowe wśród lekarzy oraz uświadamiająco- skriningowe wśród pacjentów.

Również w segmencie leków kardiologicznych możemy poszczycić się dobrymi wynikami rynkowymi. Prinivil utrzymuje nadal dwucyfrową dynamikę wzrostu (36,4% rok do roku 06.2002) nadal powiększając swoje udziały rynkowe. Solidna pozycja w kardiologii wynika głównie z rozbudowanych kontaktów ze środowiskiem opiniotwórczym, szerszej obecności publikacji dotyczących naszych leków w literaturze fachowej oraz przede wszystkim efektywnej pracy przedstawicieli medycznych docierających do wyselekcjonowanej grupy lekarzy. 

Wprowadzenie ww. list refundacyjnych przyniosło również usunięcie z nich jednego z naszych kluczowych produktów - preparatu Gasprid. Zmiana ta była przewidywana w naszych planach budżetowych na rok 2002.
Początek roku 2002 charakteryzował się ogólnym spadkiem rynku produktów OTC o około 20% co spowodowało utrudnienia  w sprzedaży produktów w I półroczu w porównaniu do roku 2001.

W związku z zaistaniałą sytuacją zintensyfikowano prowadzone przez dział Sprzedaży promocje skierowane do hurtu (wszystkich szczebli kanałów dystrybucyjnych) i farmaceutów, zarówno krótkoterminowe jak też budujące lojalność w dłuższej perspektywie. 

Spółka liczy na odbudowanie Pozycji leków OTC w portfelu w II półroczu 2002.

W I półroczu 2002  wartość eksportu budowana była w oparciu o sprzedaż wcześniej zarejestrowanych leków etycznych (Rx) i OTC i wynosiła 4,4 mln PLN. 

W II półroczu Spółka zamierza zwiększyć poziom sprzedaży na rynkach zagranicznych poprzez wprowadzanie leków na nowe rynki.
IV. DZIAŁANIA W ZAKRESIE POZYSKANIA NOWYCH PRODUKTÓW

W I półroczu 2002 roku działania rozwojowe spółki skoncentrowane były na kilku kierunkach:

1. Monitorowaniu i ewentualnych korektach w zakresie realizacji wdrażanych produktów na bazie umów.

2. Prezentowaniu firmy i pogłębianiu kontaktów z potencjalnymi nowymi partnerami w strategicznych segmentach dla Spółki.

3. Poszukiwaniu nowych produktów dla opracowań własnych technologii oraz wewnętrznych pracach rozwojowo-badawczych.

 Owocna współpraca z globalnymi firmami farmaceutycznymi oraz sukcesy rynkowe produktów pozyskanych w ramach umów licencyjnych pozwoliły na wzmocnienie portfela firmy w strategicznych segmentach oraz wzmocniły obraz Polfy Kutno jako wiarygodnego partnera w relacjach z innymi firmami farmaceutycznymi. Miało to istotne przełożenie w trakcie wielu spotkań i prezentacji dotychczasowych dokonań Polfy w zakresie przebudowy portfela produktów oraz celów jakie zostały założone na kolejne lata. Umożliwiło to rozpoczęcie negocjacji z kilkoma poważnymi koncernami farmaceutycznymi na temat udzielenia kolejnych licencji dotyczących najnowocześniejszych produktów wprowadzanych aktualnie na rynki światowe. Doprowadzenie tych negocjacji do końca, pozwoli Polfie Kutno wejść w nadchodzące lata z portfelem zarówno nowoczesnym jak i dobrze skoncentrowanym w istotnych dla firmy obszarach. Jednocześnie wykorzystanie dokumentacji i badań klinicznych udostępnionych przez partnerów pozwoli na uniknięcie ewentualnych problemów związanych z wejściem Polski do Unii Europejskiej i koniecznością dostosowywania rejestrów leków do wymagań unijnych.

Portfel Polfy Kutno będzie miał również w nadchodzącym czasie coraz więcej leków dojrzałych pozwalających na finansowanie wprowadzania pozyskiwanych nowych produktów na rynek. Taka strategia umożliwia płynne przechodzenie w zakresie aktywności na produkty o dużym potencjale wzrostu w przyszłości, bez poszukiwania dodatkowych źródeł finansowania z zewnątrz. 

Dzięki temu powinna zostać utrzymana wysoka dynamika wzrostu sprzedaży portfela farmaceutycznego firmy. 

Dział Badawczo-Wdrożeniowy Polfy Kutno S.A. realizował prace rozwojowo-badawcze w 25 tematach dotyczących form suchych leków. 

W efekcie prowadzonych prac zgłoszono do rejestracji 3 nowe leki, zostało zarejestrowanych   5 nowych produktów oraz wdrożono do produkcji na Oddziale Form Suchych Leków i wprowadzono do obrotu 4 produkty.
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