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TEVA OGŁASZA WYNIKI ZA TRZECI KWARTAŁ 2005 R.

Główne wyniki za trzeci kwartał 2005 r.

· Dochód netto




267 milionów USD, wzrost o 6%

· Sprzedaż netto




1,32 miliarda USD, wzrost o 6%

· Sprzedaż Copaxone® (wewnątrzrynkowa)
307 milionów USD, wzrost o 27%

· Przepływy pieniężne z działalności  operacyjnej 385 milionów USD

· Dochód na jedną akcję



0,40 USD, wzrost o 8%

Jerozolima, Izrael, 8 listopada 2005 r. – Teva Pharmaceutical Industries Ltd. (Nasdaq: TEVA) ogłosiła dzisiaj wyniki za trzeci kwartał kończący się dnia 30 października 2005 r..

Dochód netto za trzeci kwartał 2005 r. wyniósł 267 milionów USD lub 0,40 USD za akcję, co stanowi wzrost odpowiednio o 6% i 8% w stosunku do trzeciego kwartału 2004 r.

Sprzedaż netto za trzeci kwartał wzrosła o 6% w stosunku do odpowiedniego kwartału zeszłego roku do 1.317 milionów USD. Sprzedaż środków farmaceutycznych stanowiła 89% całkowitej sprzedaży w trzecim kwartale.

Israel Makov, Prezes i Dyrektor Generalny Teva, powiedział: "Był to wspaniały i bogaty w wydarzenia kwartał dla Teva, wraz z efektywną działalnością wszystkich naszych jednostek handlowych, rekordową sprzedażą Copaxone® oraz pomyślnym wprowadzeniem na rynek Fexofenadine (generyczna Allegra®). Jeszcze raz pokazaliśmy jak, w oparciu o nasz unikalny model handlowy, potrafimy osiągać stały, zyskowny wzrost." Dodał: "Jesteśmy szczególnie podekscytowani w związku z nabyciem spółki Ivax, które postępuje zgodnie z zamierzeniami."

Sprzedaż farmaceutyczna na rynkach Ameryki Północnej (włącznie z Copaxone®) za trzeci kwartał stanowiła 60% całkowitej sprzedaży środków farmaceutycznych Spółki i wyniosła 708 milionów USD, w porównaniu do 719 milionów USD za trzeci kwartał 2004 r.. Ten kwartał obejmował pomyślne wprowadzenie na rynek amerykański generyku Fexofenadine, jak również Medroxyprogesterone PFS. Większa sprzedaż Copaxone® w Stanach Zjednoczonych oraz większa ogólna sprzedaż środków farmaceutycznych na rynku kanadyjskim częściowo wyrównały niższą sprzedaż generyków na rynku amerykańskim. 

Na dzień dzisiejszy, 145 wniosków produktowych składających się na roczną sprzedaż produktów markowych na rynku amerykańskim w wysokości 97 miliardów USD, czeka na zatwierdzenie przez Urząd ds. Żywności i Leków ("FDA"). Teva jest przekonana, że jest pierwszą, która składa 39 spośród tych wniosków dotyczących produktów, których łączne przychody z markowej sprzedaży na rynku amerykańskim wynoszą 25 miliardów USD rocznie.

Sprzedaż środków farmaceutycznych w Europie (włącznie z Copaxone®)  za trzeci kwartał stanowiła 29% sprzedaży ogółem środków farmaceutycznych Spółki i wzrosła o 24%, do poziomu 352 milionów USD w porównaniu z analogicznym kwartałem poprzedniego roku. Wzrost obrotów wynikał przede wszystkim ze sprzedaży produktów, które nie były sprzedawane w porównywalnym kwartale, takich jak Alendronate, Paclitaxel i Atorvastatin,  oraz większej sprzedaży Copaxone®)  jak również był skutkiem nabycia spółki Dorom.

Kwartalna globalna sprzedaż wewnątrzrynkowa Copaxone® wzrosła o 27% w porównaniu z trzecim kwartałem 2004 r. , do poziomu 307 milionów USD. Sprzedaż wewnątrzrynkowa w USA wzrosła o 27%, do 206 milionów USD. Według IMS, Copaxone® nadal prowadził na rynku amerykańskim zarówno jeśli chodzi o całkowitą liczbę recept jak i liczbę recept na nowe produkty. Według stanu na wrzesień 2005 udział naszej firmy w rynku NRx w USA wynosił 32,5%, zaś udział naszej firmy w rynku TRx wynosił 32,9%. Wewnątrzrynkowa sprzedaż poza USA, głównie w Europie i Kanadzie, wzrosła o 28%, do poziomu 101 milionów USD.

Agilect®/ Azilect® - Azilect® został wprowadzony na rynek w Izraelu w marcu 2005 r. i jest obecnie dostępny również w Wielkiej Brytanii, Irlandii, Niemczech, Austrii, Danii i Finlandii. Produkt przygotowany jest do stopniowego wprowadzania na rynek w kolejnych krajach europejskich przez pozostałą część roku oraz w roku 2006.

W USA, Teva nadal współpracuje z Urzędem ds. Żywności i Leków (FDA) w celu rozwiązania pozostałych kwestii, dotyczących ostatecznego uzyskania zgody na wprowadzenie na rynek i promocji środka farmaceutycznego Agilect®.

Sprzedaż czynnych substancji farmaceutycznych ogółem, włącznie ze sprzedażą wewnętrzną  na rzecz przedsiębiorstw farmaceutycznych Teva nieznacznie wzrosła do poziomu $265 milionów. Sprzedaż czynnych substancji farmaceutycznych na rzecz podmiotów zewnętrznych osiągnęła poziom 138 milionów USD w porównaniu z trzecim kwartałem 2004 r.

Marża zysku brutto wynosiła 47,0% w trzecim kwartale 2005 r. w porównaniu z 47,3% za trzeci kwartał 2004 r. oraz 47,0%, z wyłączeniem jednorazowych pozycji związanych z nabyciem spółki, za rok obrachunkowy 2004. Marże zysku brutto za ten kwartał kształtowały się w wyznaczonym przez firmę zakresie 45% - 48%; ich wahania związane były ze zmianą produktów i asortymentu rynkowego.

Wydatki brutto na prace badawczo-rozwojowe za ten kwartał wzrosły o 2%, do poziom $97 milionów. Koszty netto prac badawczo-rozwojowych (po odliczeniu udziału podmiotów zewnętrznych) wzrosły o taki sam procent, do wysokości  92 milionów USD.

Koszty sprzedaży, administracji i ogólnego zarządu wyniosły 214 milionów USD (16,2% wartości sprzedaży netto) w porównaniu z kwotą 182 milionów USD (14,6% wartości sprzedaży netto) w trzecim kwartale 2004 r. Wzrost kosztów sprzedaży, administracji i ogólnego zarządu na przestrzeni lat był głównie efektem umowy udziału w zyskach zawartej z Barr w odniesieniu do sprzedaży Fexofenadine.

Stopa podatkowa za trzeci kwartał tego roku wynosiła 15,9%, co po uzgodnieniu daje obecnie najlepszą dla naszej firmy szacowaną stopę podatkową za cały rok, która obecnie wynosi 19,6% w porównaniu ze stopą 21,5%, jaką mieliśmy w pierwszych dwóch kwartałach. Zmiana ta odzwierciedla zróżnicowanie źródeł dochodu i nieco niższe stopy podatkowe w niektórych krajach.

Przepływ środków pieniężnych uzyskanych z działalności operacyjnej za trzeci kwartał 2005 r. wynosił 385 milionów USD, w porównaniu z kwotą 391 milionów USD w trzecim kwartale 2004 r. Wartość środków pieniężnych oraz zbywalnych papierów wartościowych na dzień 30 września 2005 r. wynosiła ogółem 1,8 miliarda USD.

Kapitał własny akcjonariuszy na dzień 30 września 2005 r. kształtował się na poziomie 5,8 miliarda USD i odzwierciedlał  wzrost w wysokości 257 milionów USD w stosunku do 30 czerwca 2005 r.

Nabycie IVAX - Dnia 25 lipca 2005 r. Teva oraz IVAX Corporation (AMEX: IVX) podały do publicznej wiadomości, że podpisały ostateczną umowę  w sprawie nabycia IVAX przez Teva. 27 października akcjonariusze obu spółek przytłaczającą większością głosów (98%) zatwierdzili poddane im pod głosowanie, stosowne wnioski dotyczące nabycia. Spółki nadal spodziewają się, że zamknięcie transakcji nastąpi pod koniec 2005 r. lub na początku 2006 r., po zakończeniu procedury zatwierdzającej przewidzianej ustawą Hart-Scott Rodino, uzyskaniu innych wymaganych zatwierdzeń ze strony urzędów antymonopolowych oraz po spełnieniu innych warunków związanych z zamknięciem transakcji, zawartych w umowie dotyczącej połączenia.

Dywidenda

Na zgromadzeniu, które odbyło się dnia 7 listopada 2005 r. Rada Dyrektorów ogłosiła tymczasową dywidendę gotówkową za trzeci kwartał 2005 r. w wysokości 0,30 NIS (ok. 0,06 USD zgodnie z kursem walutowym z dnia 6 listopada 2005 r.) za jeden ADR. Określono datę ustalenia praw na 15 listopada 2005 r. (ostateczny termin na 16 listopada 2005 r.), zaś datę wypłaty na 30 listopada 2005 r.. Potrącony zostanie podatek w wysokości 18%.

Telekonferencja

We wtorek 8 listopada 2005 r. o godzinie 8:30 standardowego czasu wschodnioamerykańskiego Teva przeprowadzi telekonferencję w celu przedyskutowania wyników Spółki za trzeci kwartał. Konferencja będzie transmitowana w internecie i będzie dostępna przez stronę internetową Spółki pod adresem www.tevapharm.com. Po zakończeniu konferencji powtórka transmisji będzie dostępna w ciągu 24 godzin na stronie internetowej Spółki. Alternatywnie, powtórka konferencji będzie dostępna do 15 listopada 2005 r. do północy (czasu wschodnioamerykańskiego) pod numerem 1-(877) 660-6853 w USA lub pod numerem 1-(201) 612-7415 poza terytorium USA. Kod dostępu do powtórki transmisji to: Konto #: 3055 oraz Identyfikator Konferencji#: 174992.

Teva Pharmaceutical Industries Ltd. z siedzibą w Izraelu należy do grupy 20 czołowych spółek farmaceutycznych świata oraz do największych na świecie producentów leków generycznych. Firma opracowuje, produkuje i sprzedaje leki generyczne, leki innowacyjne oraz czynne substancje farmaceutyczne. Niemal 90% sprzedaży produktów ma miejsce na rynkach Ameryki Północnej i Europy.

Oświadczenie zabezpieczające zgodnie z przepisami amerykańskiej ustawy o reformie postępowań sądowych dotyczących papierów wartościowych stanowiących własność prywatną z 1995 r. (Private Securities Litigation Reform Act of 1995): Niniejsza publikacja zawiera stwierdzenia dotyczące przyszłości, które wyrażają przekonania i oczekiwania zarządu. Stwierdzenia te oparte są na obecnych przekonaniach i oczekiwaniach zarządu, i zawierają wiele znanych i nieznanych elementów ryzyka i niepewności, na skutek których przyszłe wyniki, działalność czy osiągnięcia spółki Teva mogą znacząco odbiegać od wyników, działalności czy osiągnięć przedstawionych czy sugerowanych w takich stwierdzeniach dotyczących przyszłości. Ważnymi czynnikami, które mogą spowodować lub przyczynić się do powstania takich różnic są: kwestia ewentualności i czasu realizacji proponowanej transakcji nabycia spółki Ivax Corporation oraz spełnienia wszelkich warunków powiązanych z takim nabyciem, formy i warunki finansowania wykorzystane przez spółkę Teva celem nabycia spółki Ivax, możliwości spółki Teva dotyczące szybkiej integracji działalności spółki Ivax oraz osiągnięcia oczekiwanego efektu synergii, możliwości efektywnego opracowywania przez spółkę Teva i wprowadzania na rynek dalszych produktów farmaceutycznych, wprowadzenie konkurencyjnych produktów generycznych, wpływ konkurencji spółek posiadających nazwę firmową, które sprzedają lub udzielają licencji na własne produkty generyczne pod pozorem transakcji produktami generycznymi i po cenach produktów generycznych (tzw. "autoryzowane generyki") lub usiłują opóźnić wprowadzenie na rynek produktów generycznych, zmiany przepisów mogące uniemożliwić spółce Teva korzystanie z okresów wyłączności, potencjalna odpowiedzialność za sprzedaż produktów generycznych przed wydaniem ostatecznej decyzji sądu, w tym dotyczącej generycznych wersji produktów o nazwie Neurontin® i Allegra®, skutki konkurowania przy sprzedaży Copaxone®, wpływ przepisów regulacyjnych przemysłu farmaceutycznego i uchwalanych przepisów prawnych, które mogą mieć wpływ na przemysł farmaceutyczny, trudności w przewidzeniu uzyskania zgód organów regulacyjnych, takich jak Amerykański Urząd ds. Żywności i Leków ("FDA"), Europejskie Stowarzyszenie ds. Leków ("EMEA") i innych, środowisko regulacyjne oraz zmiany w polityce ochrony zdrowia i strukturach opieki medycznej w różnych państwach, zdolność spółki Teva do pomyślnego zidentyfikowania, zrealizowania i zintegrowania transakcji nabycia, ryzyko związane z roszczeniami dotyczącymi odpowiedzialności za produkt, zależność od patentów i innych sposobów ochrony produktów innowacyjnych, fakt prowadzenia znaczącej działalności poza terytorium Stanów Zjednoczonych, która może zostać dotknięta niekorzystnymi skutkami terroryzmu i poważnych działań wojennych, zmiany kursów walutowych i stóp procentowych, wyniki działalności operacyjnej oraz inne czynniki omawiane w Raporcie Rocznym Teva przedstawionym w postaci formularza 20-F oraz w innych zgłoszeniach dokonanych przez Spółkę do Amerykańskiej Komisji Papierów Wartościowych i Giełd ("SEC"). Stwierdzenia dotyczące przyszłości odnoszą się jedynie do dnia, w którym zostały wydane, a Spółka nie podejmuje się publicznego aktualizowania czy korygowania jakichkolwiek stwierdzeń dotyczących przyszłości, czy to w wyniku pojawienia się nowych informacji, zajścia przyszłych zdarzeń, czy w inny sposób.

Teva Pharmaceutical Industries Limited

Skonsolidowane Rachunki Wyników

(nie zbadane przez biegłego rewidenta, w milionach, z wyjątkiem zysku na ADR)

	
	lipiec - wrzesień
	styczeń - wrzesień

	
	2005
	2004
	2005
	2004

	
	USD

	SPRZEDAŻ NETTO
	1.317,3
	1.247,3
	3.849,4
	3.476,1

	KOSZT SPRZEDAŻY
	698,7
	657,7
	2.045,3
	1.852,8

	DOCHÓD BRUTTO
	618,6
	589,6
	1.804,1
	1.623,3

	KOSZT PRAC BADAWCZO-ROZWOJOWYCH
	97,2
	95,0
	281,3
	258,4

	POMNIEJSZONY O UDZIAŁY I DOTACJE
	4,8
	4,6
	10,2
	12,7

	KOSZT PRAC BADAWCZO-ROZWOJOWYCH - NETTO
	92,4
	90,4
	271,1
	245,7

	KOSZTY SPRZEDAŻY, KOSZTY OGÓLNE I ADMINISTRACYJNE
	214,0
	181,5
	581,3
	508,6

	
	312,2
	317,7
	951,7
	869,0

	PRZEJĘCIE PRAC BADAWCZO-ROZWOJOWYCH W TOKU
	
	
	
	596,6

	UTRATA WARTOŚCI PRAW DO PRODUKTÓW
	
	
	
	30,0

	DOCHÓD Z DZIAŁALNOŚCI OPERACYJNEJ
	312,2
	317,7
	951,7
	242,4

	DOCHÓD FINANSOWY - NETTO
	6,8
	8,8
	5,5
	9,3

	DOCHÓD PRZED OPODATKOWANIEM
	319,0
	326,5
	957,2
	251,7

	PODATEK DOCHODOWY
	50,9
	73,9
	188,1
	196,7

	
	268,1
	252,6
	769,1
	55,0

	ZYSK (STRATA) SPÓŁEK STOWARZYSZONYCH
	(0,4)
	(0,2)
	(0,1)
	0,4

	UDZIAŁY MNIEJSZOŚCIOWE
	(0,6)
	(0,9)
	(1,6)
	(2,4)

	DOCHÓD NETTO
	267,1
	251,5
	767,4
	53,0

	ZYSK NA ADR
	
	
	
	

	PODSTAWOWY (USD)
	0,43
	0,41
	1,24
	0,09

	ROZWODNIONY (USD)
	0,40
	0,37
	1,14
	0,08

	ŚREDNIA WAŻONA LICZBA ADR-ÓW
	
	
	
	

	PODSTAWOWA (USD)
	616,7
	619,3
	617,5
	608,1

	ROZWODNIONA (USD)
	678,2
	694,1
	679,9
	626,1

	ZNORMALIZOWANY DOCHÓD NETTO*
	267,1
	251,5
	767,4
	685,8

	ZNORMALIZOWANY DOCHÓD NA ADR*
	
	
	
	

	PODSTAWOWY (USD)
	0,43
	0,41
	1,24
	1,13

	ROZWODNIONY (USD)
	0,40
	0,37
	1,14
	1,01

	ŚREDNIA WAŻONA LICZBA ADR-ÓW
	
	
	
	

	PODSTAWOWA (USD)
	616,7
	619,3
	617,5
	608,1

	ROZWODNIONA (USD)
	678,2
	694,1
	679,9
	688,3


* Patrz załączone Uzgodnienie

Teva Pharmaceutical Industries Limited

Uzgodnienie pomiędzy zgłoszonym a znormalizowanym dochodem netto

(nie zbadane przez biegłego rewidenta, w milionach, z wyjątkiem zysku na ADR)

	
	lipiec - wrzesień
	styczeń - wrzesień

	
	2005
	2004
	2005
	2004

	
	USD

	

	ZGŁOSZONY DOCHÓD NETTO
	267,1
	251,5
	767,4
	53,0

	KOREKTY KSIĘGOWE ZWIĄZANE Z  NABYCIEM SPÓŁKI SICOR 
	
	
	
	

	PRACE BADAWCZO-ROZWOJOWE W TOKU
	
	
	
	583,6

	WZROST WARTOŚCI NABYTYCH ZAPASÓW
	
	
	
	13,9

	NABYTE PRACE BADAWCZO-ROZWOJOWE W TOKU - INNE
	
	
	
	13,0

	UTRATA WARTOŚCI PRAW DO PRODUKTÓW
	
	
	
	30,0

	STOSOWNY PODATEK
	
	
	
	(7,7)

	ZNORMALIZOWANY DOCHÓD NETTO
	267,1
	251,5
	767,4
	685,8

	ROZWODNIONY ZYSK NA ADR
	
	
	
	

	ZGŁOSZONY (USD)
	0,40
	0,37
	1,14
	0,08

	ZNORMALIZOWANY (USD)
	0,40
	0,37
	1,14
	1,01


TEVA  Pharmaceutical Industries Limited

Bilans - Dane

(bilans niezbadany, w mln USD)

	
	30 września 2005 r.
	31 grudnia 2004 r.

	AKTYWA
	w USD

	AKTYWA OBROTOWE
	4.399,8
	4.201,5

	INWESTYCJE I INNE AKTYWA
	761,5
	863,2

	TRWAŁE SKŁADNIKI MAJĄTKU - netto
	1.328,5
	1.278,2

	AKTYWA NIEMATERIALNE I PRAWNE - netto
	3.177,3
	3.289,1

	AKTYWA OGÓŁEM
	9.667,1
	9.632,0

	
	
	

	ZOBOWIĄZANIA I KAPITAŁ WŁASNY AKCJONARIUSZY
	
	

	ZOBOWIĄZANIA KRÓTKOTERMINOWE
	2,166,1
	2.203,9

	ZOBOWIĄZANIA DŁUGOTERMINOWE
	1.922,9
	2.028,3


	UDZIAŁY MNIEJSZOŚCIOWE
	11,0
	10,9

	KAPITAŁ WŁASNY AKCJONARIUSZY
	5.567,1
	5.388,9

	ZOBOWIĄZANIA I KAPITAŁ WŁASNY AKCJONARIUSZY, OGÓŁEM
	9.667,1
	9.632,0


TEVA  Pharmaceutical Industries Limited

Sprzedaż za kwartał lipiec - wrzesień 2005 r. ( w mln USD)

	Sprzedaż według rejonów geograficznych

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Ameryka Północna
	789,9
	804,3
	-1,8%
	60,0%

	Europa
	381,8
	322,5
	18,4%
	29,0%

	Reszta świata
	145,6
	120,5
	20,8%
	11,0%

	Ogółem
	1.317,3
	1.247,3
	5,6%
	100,0%


	Sprzedaż według segmentów działalności

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Środki farmaceutyczne
	1.173,8
	1.095,7
	7,1%
	89,1%

	Czynne substancje farmaceutyczne
	137,5
	146,2
	-6,0%
	10,4%

	Środki weterynaryjne i inne
	6,0
	5,4
	11,1%
	0,5%

	Ogółem
	1.317,3
	1.247,3
	5,6%
	100,0%


	Sprzedaż według rejonów geograficznych

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Ameryka Północna
	707,5
	718,6
	-1,6%
	60,3%

	Europa
	342,1
	275,1
	24,4%
	29,1%

	Reszta świata
	124,2
	102,0
	21,8%
	10,6%

	Ogółem
	1.173,8
	1.095,7
	7,1%
	100,0%


TEVA  Pharmaceutical Industries Limited

Sprzedaż za okres styczeń - wrzesień 2005 r. ( w mln USD)

	Sprzedaż według rejonów geograficznych

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Ameryka Północna
	2.281,6
	2.221,9
	2,7%
	59,3%

	Europa
	1.130,8
	899,6
	25,7%
	29,4%

	Reszta świata
	437,0
	354,6
	23,3%
	11,3%

	Ogółem
	3.849,4
	3.476,1
	10,7%
	100,0%


	Sprzedaż według segmentów działalności

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Środki farmaceutyczne
	3.449,5
	3.073,0
	12,3%
	89,6%

	Czynne substancje farmaceutyczne
	382,9
	387,0
	-1,1%
	10,0%

	Środki weterynaryjne i inne
	17,0
	16,1
	5,8%
	0,4%

	Ogółem
	3.849,4
	3.476,1
	10,7%
	100,0%


	Sprzedaż według rejonów geograficznych

	Sprzedaż za dany okres
	2005
	2004
	zmiana w %
	% sprzedaży ogółem

	Ameryka Północna
	2.061,5
	1.989,0
	3,6%
	59,8%

	Europa
	1.017,9
	780,1
	30,5%
	29,5%

	Reszta świata
	370,1
	303,9
	21,8%
	10,7%

	Ogółem
	3.449,5
	3.073,0
	12,3%
	100,0%
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