Szanowni Akcjonariusze!

W imieniu wlasnym oraz Zarzadu TECHMEX S.A. mam przyjemnos¢ przekaza¢ Panstwu
sprawozdanie finansowe naszej firmy za rok 2006. Okres minionych 12 miesiecy byt dla nas
czasem efektywnej pracy, a zarazem kolejnym rokiem, w ktérym firma osiggneta dobre wyniki
finansowe. Grupa wypracowata przychody na poziomie 373,2 min zt oraz zysk netto
w wysokosci 6,14 min zt.

Tendencji przyrostu przychodéw z blisko 4% dynamikg towarzyszyto zasadnicze zwigkszenie
zysku na dziatalnosci operacyjnej - do kwoty 14,93 min z, co jest wynikiem lepszym niz w roku
2005 o ponad 33%. Dynamiczny przyrost poziomu EBIT przetozyt sie zwiekszenie zysku netto
z 4,6 min zt, wypracowanego w roku 2005, do 6,14 min zt osiggnietego w roku 2006. Tym
samym poziom realizowanych marz, zarbwno na poziomie brutto jak i netto ulegt znacznemu
podwyzszeniu. Wzrost zyskownosci dziatalnosci TECHMEX S.A. byt przede wszystkim
spowodowany zmianami jakie dokonaly sie w strukturze finanséw firmy. W roku 2006 systemy
informacji przestrzennej stanowity juz blisko 15% catosci przychoddéw spotki, w stosunku do
9% w roku 2005. Ponad 66% wyniku na sprzedazy, po odliczeniu koszéw bezposrednich,
zostato wypracowane przez segment GIS, zas w roku 2005 wartos¢ ta stanowita okoto 52%.
Ten obszar ustug, charakteryzujacy sie wysokim poziomem marz, bedzie w najblizszych latach
odgrywat kluczowg role w strukturze finanséw TECHMEX S.A., wplywajac na podniesienie
zyskownosci Grupy.

Do sukcesow roku 2006, w obszarze IT, zaliczy¢ nalezy pozyskanie nowych kontraktow m.in.
z HP, BlackBerry, dynamiczny rozwdj sieci serwisowej AC Serwis, a takze zakonczenie
kolejnego etapu rozbudowy sieci detalicznej Karen Notebook S.A. do 105 lokalizacji na
obszarze catego kraju. Strategia rynkowa dotyczgca segmentu GIS, oparta na rozwoju
organicznym i peinym wykorzystaniu posiadanych zasobdw przedsiebiorstwa, w petni sie
sprawdzita przynoszac bardzo pozytywne efekty. W Departamencie GIS, odpowiedzialnym za
wytwarzanie produktéw geoinformatycznych, w roku 2006 pracowato juz blisko 60 wysokiej
klasy specjalistow. Na tej bazie stworzyliSmy najwiekszg w Polsce linie technologiczng
przygotowang do realizacji projektow MGCP, TBD, V-map, LPiS, przy wykorzystaniu
najnowszych zdobyczy technologicznych naszych strategicznych partneréw firm: Intergraph,
Oracle, czy GeoEye. Linia technologiczna zostata pomysinie zaudytowana przez renomowane
instytucje miedzynarodowe, stanowigc istotng przewage konkurencyjng w walce o najwieksze
europejskie kontrakty.

W obszarze IT nastapit dynamiczny rozwdj sieci serwisowej AC Serwis, a takze zakonczenie
kolejnego etapu rozbudowy sieci detalicznej Karen Notebook S.A. do 105 lokalizacji na
obszarze catego kraju.

Warto zwréci¢ uwage na zdecydowanie pozytywng tendencje sukcesywnego zwiekszania
ilosci umoéw zawieranych przez TECHMEX S.A. z odbiorcami zagranicznymi. Naszymi
klientami sa m.in: NATO, swiatowy potentat branzowy - firma COWI oraz europejscy
operatorzy telefonii komérkowej. Z tym segmentem sprzedazy Zarzad spotki wigze duze
nadzieje na przysztosc¢.

Naszym zamiarem jest kontynuowanie dziatahh majacych na celu osigganie coraz lepszych
wynikéw finansowych, charakteryzujgcych sie znaczng dynamika wzrostu, poprzez rozwdj
kluczowego dla firmy obszaru biznesowego - systemow GIS. Jestem przekonany, ze
konsekwentna realizacja tego zamierzenia spowoduje umochienie pozycji rynkowej
TECHMEX S.A. oraz przysporzy wymiernych zyskéw obecnym i przysztym akcjonariuszom
naszej firmy.
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