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Podstawowym przedmiotem dziatalnosci Spoétki w | pétroczu 2006 roku byta nadal
sprzedaz towardOw i ustug oferowanych przez Polskg Telefonie Cyfrowg Sp. z o.0.
(operatora sieci telefonii komoérkowej ERA) na postawie Umowy Agencyjnej.

Pierwsze potrocze 2007 roku przyniosto znaczace zmiany w wielkosci dziatania
Spotki. 01 stycznia 2007 roku nastapito przejecie sieci sprzedazy Kim Group z
potudnia Polski, dziatajgcej rowniez w ramach operatora Era i posiadajgcej ponad 50
punktéw sprzedazy. Dzieki temu Spoétka stalg sie podmiotem posiadajgcym ponad
100 Autoryzowanych Punktéw Sprzedazy i ok. 80 Autoryzowanych Doradcow
Biznesowych. Po tej transakcji Spotka stalg sie rowniez jednym z najwiekszych
partneréw operatora Era.

Pierwsze potrocze 2007 roku, byto rowniez okresem duzych zmian na rynku telefonii
komérkowej, a szczegdblnie segmentu tego rynku obstugiwanego przez operatora
Era. W wyniku zakonczenia wspoétpracy z dwoma znaczacymi swoimi partnerami
operator Era umozliwit swoim partnerom rozwo0j ich sieci sprzedazy w sposob
organiczny w skali, ktéra na poczatku roku nie byla brana jeszcze pod uwage.
Wykorzystujac te nowe mozliwosci na rynku, Spotka zwiekszyta wielkos¢ swojej sieci
sprzedazy o ok. 25% Dzieki takiej formie pozyskiwania nowych punktow sprzedazy,
Spotka nie musiata wydawaé kapitatu pozyskanego na rozwdj sieci z emisiji
pierwotnej. Obecnie prowadzony jest dalszy rozwdj organiczny sieci sprzedazy, jak i
kontynuowane sg rozmowy w celu akwizycji innych sieci w ramach operatora Era. Na
30 czerwca 2007 roku, Spotka posiadata 128 Autoryzowanych Punktow Sprzedazy i
95 Autoryzowanych Doradcow Biznesowych. W najblizszym czasie planowane sg
kolejne otwarcia nowych salonow sprzedazy.

Kolejnym znaczacym wydarzeniem z zycia Spotki byto zakupienie sieci terminali
dotadowujgcych konta telefonéw dziatajacych w systemie bezabonamentowym.
Zakupiono sie¢ ok. 400 terminali zlokalizowanych gtownie w poinocnej Polsce w
kioskach z prasa, sklepach, komisach telefonéw komérkowych czy stacjach
benzynowych. System obstugiwany jest w zakresie technicznym przez firme Euro-
net, zas umowy podpisywane bezposrednio przez Spoétke i przedsiebiorce
prowadzacego dany punkt sprzedazy. System pozwala na obstuge przez Spotke
rynku klientow indywidualnych, a nie gtdwnie hurtowych, jak to miato miejsce do tej
pory oraz zmniejsza uzaleznienie od oferty jednego operatora w zwigzku z tym, ze
obstuguje wszystkich istniejgcych na rynku operatorow oraz dodatkowo systemy
VolIP. Dzieki obstudze rynku pre-paid, Spotka bedzie réwniez stabilizowaé swoje
przychody na przyszto$¢, gdyz ten segment rynku, jest z roku na rok coraz wiekszy.
Zaklada sie systematyczny wzrost wielkosci sieci o ok. 50 miesiecznie, a mozliwosci
organizacyjne Spoiki juz obecnie pozwalajg na obstuge kilku tysiecy terminali.



Telewizja Nowej Generacji ,n” oraz sprzedaz akcesoriow stanowig dla Spotki
niewielki przychdéd w poroéwnaniu do ogolnej skali dziatania, ale charakteryzujg sie
znaczacag marzg jednostkowg, co przy niskich kosztach obstugi pozwala na
uzyskanie stosunkowo wysokich i stabilnych zyskow. Przewiduje sie dalszy rozwoj
sieci sprzedazy telewizji ,n” (obecnie jest to 41 punktéw w rownolegle dziatajacej
sieci sprzedazy) oraz rozszerzenie oferty sprzedazy akcesoribw zar6wno, co do
asortymentu jak i zakresu dziatania.

Jednym z kierunkéw rozwoju powigzanych z tg sprzedazg jest wprowadzenie do
oferty wiekszej ilosci telefonéw bez abonamentu — do wolnej sprzedazy. Planowane
sq w tym celu rozmowy z dostawcami telefonéw, gdyz rynek telefonéw bez
abonamentu jest wg ré6znych analiz znaczacy.

Spoétka rowniez wnikliwie analizuje rynek telekomunikacyjny w Polsce, aby
podejmowaé jak najlepsze decyzje, co do swojego rozwoju. Obecnie oprocz
wspomnianych powyzej najwazniejszych kierunkéw dziatania, analizowane jest
rowniez rozpoczecie dziatalnosci jako operator wirtualny MVNO. Spétka znajduje sie
obecnie na etapie analizy modelu takiej wspoétpracy i dopiero po jego zakonczeniu,
zostanie podjeta ostateczna decyzja.

Zagrozenia z ktorymi nalezy sie liczy¢ dotyczg otoczenia rynkowego w ktérym Spotka
funkcjonuje i zwigzane sg ze zwiekszonym nasyceniem rynku uzytkownikami
telefondw komérkowych i konkurencjg zwigzang z pojawianiem sie nowych
operatorow w branzy tgcznosci mobilnej, ktérzy jeszcze bardziej ograniczajg rynek.
Nalezy jednak zwréci¢ uwage na uzyskiwanie znaczacych przychodow przez Spotke
w wyniku obstugi klientéw, ktdrym konczy sie dotychczasowa umowa i podpisywanie
z nimi aneksOw przedtuzajgcych te umowy co w znacznym stopniu niweluje
wspomniane tendencje.

Druga kategoria zagrozeh zwigzana jest z wewnetrznymi czynnikami w Spoice.
Zaliczy¢ tu nalezy mozliwe zmniejszenie efektywno$ci dziatania zwigzane z presjq
ptacowg pracownikébw. W branzy telekomunikacyjnej jak i catej gospodarce
obserwowany jest taki trend. Strategia Spoiki zaktada podwyzki dla pracownikow,
ktore zalezne sg jednak od ich wynikdéw i generowanych przychodow dla Spoiki,
przez co ich negatywne oddziatywanie nie bedzie tak znaczace. Zdaniem Zarzadu
korzystniej jest znalezé kompromis miedzy oczekiwaniami pracownikow i
mozliwosciami Spotki, niz narazi¢ sie na utrate wartosciowych pracownikéw i w
konsekwencji wydatkowa¢ fundusze na poszukiwanie nowych oséb i utrate korzysci
wynikajgcych z okresu pozniejszych poszukiwan i szkolenia.

Kapitat wlasny Spotki na koniec czerwca 2007 roku wyniést 24 323 tys. zi, zas
wartos¢ zarowno aktywéw jak i pasywow wyniosta 36 007 tys. zt. Pierwsze potrocze
2007 roku zamkneto sie kwotg obrotéw wysokosci 34 191 tys. zt i byt to ponad
dwukrotnie lepszy wynik niz w analogicznym okresie ubiegtego roku. Na szczegoding
uwage zastuguje prawie trzykrotny wzrost przychodéw ze sprzedazy produktow
(prowizja z podpisane umowy w imieniu operatora). Zysk netto na koniec czerwca
2007 roku wynidst 2 005 tys. zt. llos¢ akcji zwyktych 3 906 250 sztuk, co daje 0,51 zi
zysku na jedng akcje i 6,23 zt wartosci ksiegowej na jedng akcje.

Zarzad Spotki nie otrzymat informacji na temat zmian w znaczgcych pakietach akcji
ktore Spotka ma w obrocie publicznym.



