Szanowni Panstwo,

Od momentu powotania mnie na stanowisko Prezesa Zarzadu jednym z podstawowych
elementéw budowy strategii rozwoju Grupy Kapitatowej byto przeprowadzenie zmian,
ktére miaty pozwoli¢ na osiggniecie pozycji lidera na krajowym rynku i liczacej sie Grupy
na rynku zachodnim. Aby osiggna¢ ten cel musiato doj$¢ do wielu zmian. Dzi$ moge
Panstwu powiedzie¢, ze udato nam sie ten cel osiggnaé¢ - wypracowaé wizerunek
powaznej, stabilnej Grupy, partnera, ktdérego produkty potwierdzajg silng pozycje na
rynku producentdw materiatdw powlekanych w Europie. Marka SANWIL po kilku latach
ekspansji zagranicznej jest dobrze rozpoznawana w kraju i na $wiecie, jest kojarzona
Z zaawansowanymi technologiami produkcji materiatdw powlekanych, wysokg jakoscig

i profesjonalnym podejsciem do potrzeb klientéw.

Te zmiany docenili nasi Klienci. Zaowocowato to podpisaniem waznych dla Grupy statych
umow o wspotpracy dajacych poczucie stabilizacji. Przekonata ich jakos$¢ i niezawodnosc

produkowanych przez nas materiatow.

Wsrod Klientéw Grupy jest coraz wiecej odbiorcow z Europy Zachodniej - liczace sie na
rynku firmy i koncerny. Na rynkach unijnych gtéwnymi kierunkami sprzedazy sa:
Irlandia, Austria, Niemcy, Finlandia, Dania i Wegry, natomiast w kierunku wschodnim
dominuja kontrahenci z Rosji, Biatorusi i Ukrainy. Prowadzimy zaawansowane rozmowy z
firmami z Krajéw Nadbattyckich. Wszystkie te dziatania doprowadzity do ponad 100%
wzrostu sprzedazy na rynkach Europy Zachodniej i Srodkowej. Kontynuujemy rozpoczete
jeszcze w 2006 roku dziatania majace na celu zmiane struktury odbiorcow. Grono duzych
producentéw poszerza sie i trend ten bedzie kontynuowany rdéwniez w najblizszych
latach. Pozwoli to na ograniczenie asortymentu i wyeliminowanie mato rentownych
zlecen, lepsze planowanie produkcji, wydtuzenie serii produkcyjnych, co w konsekwencji

podniesie rentownos¢, a tym samym wyniki.

Dynamiczny rozwdj Grupy byt mozliwy m.in. dzieki wielu nowym inwestycjom, ktore
rozpoczeliSmy w 2007 roku. Dla wielu z nich udato sie pozyska¢ finansowanie ze $rodkow
Unii Europejskiej. Ciagte unowoczesnianie parku maszynowego, wdrazanie nowych
technologii zaowocowato poprawg wydajnosci produkcji oraz jakosci - Grupa uzyskata

wynik 97 % wyrobow w jakosci pierwszej.

Wysoka jakos$¢ jak réwniez bardzo dobre efekty prowadzonych w 2007 roku prac
badawczo rozwojowych pozwalajg skutecznie konkurowa¢ z producentami z UE
i Dalekiego Wschodu. SANWIL w minionym roku wdrozyt do produkcji az 12 nowych
produktéw, opracowat nowe technologie produkcji materiatdw specjalistycznych oraz
materiatdbw o podwyzszonych wymaganiach jakosciowych i wzorniczych dla klientow
z Europy Zachodniej. Rok 2007 to takze otrzymanie przez Spotke deklaracji zgodnosci dla

systemu zarzadzania z normg ISO/TS. Jest to standard funkcjonowania przedsiebiorstw



dziatajacych w branzy motoryzacyjnej. Jego uzyskanie daje Spotce wieksze mozliwosci

dotarcia do rynku producentéw samochoddéw.

Dziatania te pozwalajg optymistycznie patrze¢ w przyszto$é. Grupa kapitatowa SANWIL
S.A. jest dzisiaj firma z perspektywami, powaznym partnerem, wiodacq firmg w kraju,
liczacq sie w Europie. Przeprowadzona w 2007 roku emisja akcji z prawem poboru
umozliwita Spoétce pozyskanie kapitatu na akwizycje. Juz wkrétce zostanie zakonczony
proces przejecia zachodnioeuropejskiej firmy z branzy materiatéw powlekanych. Jestem
przekonany, ze dzieki tym dziataniom uda nam sie zwiekszy¢ swoj potencjat i mozliwosci,

ktére przyniosg korzysci SANWIL oraz Panstwu - naszym Akcjonariuszom.

W imieniu Zarzadu chce Panstwa zapewni¢, ze dotozymy wszelkich staran, aby kolejny
rok przynidst Spodice, a tym samym réwniez Wam, kolejne sukcesy w wymiarze
handlowym poprzez wzrastajaca sprzedaz oraz jeszcze wieksza ekspansje na kolejne

rynki.
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