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GRUPA PPWK

KOMENTARZ ZARZ4DU DO RAPORTU
ZA CZWARTY KWARTAL 2008 R.

GRUPA UZYSKALA W IV KWARTALE 2008 R. PRZYCHODY ZE S PRZEDAZY 52,5 MLN Zt, STRATE
NETTO 3,7 MLN Zt, STRAT E OPERACYJNA 1,3 MLN Zt.

. ISTOTNE ZDARZENIA | CZYNNIKI MAJ  ACE WPLYW NA WYNIKI FINANSOWE GRUPY
(DANE POROWNYWALNE DOTYCZ A CZWARTEGO KWARTALU 2007 R.)

Przychody Grupy w czwartym kwartale wyniosty 52,5t (wzrost 0 121%), co jest zaziane z pekp konsolidacy
wszystkich spotek w grupie PPWK.

Przychody ze sprzedsp atlaséw oraz map i nowych pozycjindd przewodnikéw Copernicus w czwartym kwartale
2008 r. ulegly zmniejszeniu o 15% w stosunku doyglipdow w czwartym kwartale 2007 r. Jest to efelizisu
gospodarczego, ktory bram wydawnicza odczuta najwczeej. Objawit s¢ on rekordowymi zwrotami od
odbiorcow, ktérzy skorzystali z przystugopgo im prawa zwrotu. To prawo jest standardowymmeintow
warunkéw handlowych obowzujacych w brany.

Nashpit znaczny wzrost iléciowy sprzeday NAVIGO software, ktdry pomimo spadku cen jednostigch przetayt
sie na duy wzrost przychodow. Zrekompensowat on spadek slaggeNAVIGO hardware. Jest to efekt zmiany
strategii w IV kwartale 2008 r. — Sp6tka koncerdgrag na tworzeniu aplikacji nawigacyjnych daznych zastosowa
(gtéwnie do telefonéw komérkowych).

Wplywy ze sprzedsy ustug dodanych w EL2 sp. z 0.0. wyniosty 15,9 ailihnbyly 0 32% wysze ni w IV kwartale
2007 r. , natomiast aginicty zysk netto spotki wyniést 0,7 min zt.

Neotel Communications Polska Sp. z 0.0. w IV oraaknesie 12 miegty odnotowat wzrost liczby obstugiwanych
klientow o 18% oraz wzrost liczby linii abonenckich27 %, co wptystlo na wzrost przychodéw o 6%, zysku
operacyjnego 0 28% a zysku netto o 40% (peepyt min zf) w skali roku pomimo stabszego IV kvedut 2008 w
stosunku IV kwartatu 2007 r.

Spotka Dlugie Rozmowy SA (DR S.A.) na przestrzexkiu 2008 osigreta istotny wzrost przychodow ze sprzega
ktory wyniost 27% w stosunku do analogicznego okresku ubiegtego, pomimo spadku sprzeda 1V kwartale
2008 w stosunku do IV kwartatu 2007 r. Spadek &=t ¢fektem spadku stawek w ruchu hurtowyaiabym efektem
decyzji administracyjnych. Réwnolegle spo6tka pozysita abonentéw detalicznych, korzyatajch z ustugi prefix
lub WLR, na ktérej to dziatalrigi osagneto wzrost przychodéw o 315%. w IV kwartale

Ponadto day wpltyw na strat netto DR S.A. w IV kwartale 2008 r. miata strataapcji walutowej typu TARN. Po
zawarciu ugody z Bankiem Millennium S.A. w grudi@@08 r. Spétka nie posiadadnego instrumentu finansowego
o charakterze opcyjnym.

EBITDA Grupy za 12 miesty 2008 r. wyniosta 1 655 tys. zt, co stanowi spadgporéwnaniu do 12 miegiy 2007
r. 0 3194 tys. zt. W IV kwartale 2008 r. EBITDA wipsto -881 tys. zt, w porownaniu do 2 137 tyswzlV kwartale
2007 r.



II. CZYNNIKI ZEWN ETRZNE | WEWN ETRZNE ISTOTNE DLA ROZWOJU GRUPY
1. CZYNNIKI ZEWN ETRZNE

1.1. Rynek kartografii tradycyjnej

Czwarty kwartat 2008 r. pokaza#, brarze wydawnicz do ktérej zalicza sikartografia tradycyjna, dotkhkryzys ktéry
objawit sk duzym poziomem zwrotéw od odbiorcéw, w oparciu o ptagsjace im prawo zwrotu. Skutki kryzysu na
pewno leda widoczne réwnig w wynikach | kwartatu 2009 r. Obecnie klienci skd@ zamdwienia w sposdb bardzo
ostrazny. Pomimo skorzystania z przystugtggo prawa zwrotu €z klientbw ma problemy z regulowaniem swych
zobowhzan (Spétka w IV kw. 2008 r. zmuszona byta dokémapisu na trudriziagalne nalenosci na kwot 656 tys. z1).

Ponadto naley spodziewa sie podwyzek cen wyrobdéw kartograficznych, ze wadii na rosace koszty druku ddace
skutkiem wzrostu cen surowcéw pochaclzch gtownie z importu (jest to efekt gtdwnie dyriermego ostabienia i
zlotego).

1.2. Rynek kartografii cyfrowej i systemow GPS

2008 to kolejny rok wzrostu sprzegaurzadzer PNA w Polsce nawet do 450 000 szt. Pomimo nielgirgieh czynnikdw
zewretrznych tendencja wzrostowa sprzeglych uradzen bedzie utrzymana w 2009.

W obszarze telefonéw komdérkowych wypasaych w modut GPS przewidywany jest wzrost sprzgda Polsce nawet
do 1 miliona szt., pomimo przewidywanego spadkuespey ogolnej ildici telefonéw. Nasipi rowniez znacacy wzrost
udzialu modutéw GPS w smartphonach z ok. 30% w 20080% w 2014.

1.3. Rynek ustug dodanych w telefonii komorkowej

Wzrost przychodéw EL2 zwkanych z realizagj nie brandowanych loterii potwierdzit wcaeej przygta prognoz
dotyczica dynamicznego wzrostu w obszarze mobilnej roziyWlegment ten w roku 2008 rozwijalesw tempie
kilkudzieskciu procent kwartat do kwartatu. W konsekwencji tywzrostow w cigu nadchodatych 12tu miesicy
wedtug EL2 odnotujemy zwkszenie ildci loterii, w tym rownie brandowanych realizowanych przez operatorow GSM.
W zwigzku z ograniczeniem budtow marketingowych przez bremFMCG udziat wysoko maowych ustug z segmentu
marketingu mobilnego w catkowitej sprzegleEL2 spadt w IV kwartale. W disszym horyzoncie wedtug EL2 udziat w
sprzeday tych ustug hdzie ponownie rést. W okresie ograniczenia wydathk®@msumpcyjnych zaszizanie relacjami z
konsumentem staniegsdla bray FMCG kluczowym elementem walki o rynek. Jedndnie rynek odnotuje liniowy
wzrost sprzedgy ustug geolokalizacji, kodéw 2D oraz aplikacji daw tym nawigacji GPS wrodowisku operacyjnym
Java.

1.4. Rynek telekomunikacyjny

Gtowny wplyw rynkowy na segment telekomunikacyjnyu@y PPWK ma otoczenie regulacyjne. Grupa PPWK jest
beneficjentem decyzji i regulacji UKE. Mizy innymi Grupaswiadczy swoim klientom ustugi utrzymania linii
abonenckich w oparciu o decyzjlWLR wydary przez UKE dla DR S.A. Wprowadzenie tej kategorioguktéw
pozwolito na wygenerowanie dodatkowych przychod@woibecnej grupie klientéw oraz przyczynitg sio pozyskania
nowych klientéw.

Cze$¢ decyzji UKE wydanych ma dwojakie skutki dla dzialaci na rynku telekomunikacyjnym. W szczegd@icio
decyzje odnénie obnienia stawek MTR (kosztéw zakzzania paiczen do sieci komoérkowych). Decyzje olimjace
MTR, w dtuzszej perspektywie powodugmniejszenie przychoddéw oraz maarealizowanej ustugach hurtowych tranzytu
ruchu gtosowego do sieci operatoréw komdrkowychzyBavny aspekt riszych wartéci MTR to taisze podczenia do
sieci komorkowych dla abonentéw stacjonarnych, emauje w zwekszonej ildci polczen wiasnie z telefonéw
stacjonarnych do sieci komdrkowych a zarazem ARRIZ awkkszenie maty z tej czsci swiadczonych ustug.

2. CZYNNIKI WEWN ETRZNE

2.1. Segment kartograficzny

»  Spotka dokonuje et kosztow, gtdwnie w zakresie dziatakwokartograficzne;.

* Wozrost magazynu wskutek realizacji przez klientéravwa zwrotu mége sté& sie w 2009 roku atutem przy
rosmcych kosztach druku.

e W IV kwartale 2008 r. Spétka poda strategicza decyzg o koncentracji prac w kartografii cyfrowej na
aplikacje, a nie na zestawach nawigacyjnych, caévieb zmianie struktury przychodéw w tym segmencie.
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2.2 Segment Nawigacji Satelitarnej Navigo
« Powstanie nowoczesnego systemu nawigacji do tedefokomorkowych takich jak Samsung Omnia , HTC
Diamond i innych pracagych w systemie operacyjnym Windows Mobile.
« Pojawienie si w ofercie Navigo 8i z mapami Europy
e Produkty Navigo dogpne w duych sieciach handlowych REAL i MAKRO Mpunkt.

« Zmiana modelu dystrybucji , odgtienie od sprzeds urzadzer i koncentracja na rozwoju aplikacji mapowych,
tym samym uniknicie ztych stanéw magazynowych i potencjalnych steat&nicach kursowych

2.3. Segment ustug dodanych w telefonii komérkowej

W czwartym kwartale EL2 Sp z 0.0. akszyla przychody w zwizku z agresyws promoch loterii reklamowanej w
telewizji, rownoczénie realizujc kilka ogdlnopolskich kampanii marketingu mobiloegraz zwtkszapc sprzeda w
ustugach mikroptatri@i w ramach wlasnej sieci afiliacyjnej Wapacz.

Najwazniejsze ustugi i produkty zrealizowane w IV kwaet&l008 r. obejmuyj

* Nawiagzanie wspotpracy z kolejrinstytucp z sektora finansowego w zakresie obstugi mobilrsetwiséw
bankowych,

¢ Kampanie marketingu mobilnego m.in., siestauracji KFC, Sony-Erricson, Leroy Merlin, Tiotek, Heyah,
Dziennik Metro oraz PTC Era,

¢ Uruchomienie portalu glosowego w sieci Play.

2.4 Segment telekomunikacyjny

Osiagniecia Neotel Communications Polska sp. z 0.0. w zalgie dziatalndci operacyjnej:
» Utrzymanie dynamicznego przyrostu liczby abonentéw
« Utrzymanie dynamicznego przyrostu licztwiadczonych ustug WLR
» Utrzymanie dynamiki wzrostu zysku operacyjnego angsku netto

Osiagniecia DR S.A. w zakresie dziatalnéci operacyjnej:
» Utrzymano wysok dynamile pozyskiwania klientow biznesowych z obszaru SME.
e Osignieto istotny wzrost ARPU dla klienta detalicznegadanoczénie uzyskanie wzrostu sprzesyadla ustug
hurtowych.
* Poprawiono maiowos¢ ustug hurtowych i detalicznych;

» Postpuje optymalizacja sieci teletransmisyjnej oradimégji zasobow sieciowych i centralowych co w pyale
oznacza popragwentowndci i zwigkszenie maty zarbwno na ustugach hurtowych jak i detalicznych;

e wystapiono z wnioskiem do Prezesa UKE o wydanie Decygjnazliwiajacej swiadczenie ustug
szerokopasmowego depti do sieci Internet w modelu Service Provider.

* Rozpoczto negocjacje umoéw interkonektowych z nowymi parding w ramach wspotpracy guzyoperatorskiej
co oznacza potencjalny wzrost przychodow i dodatkmarze juz w | kwartale 2009r.

» oshkgnieto 245% - wzrost ruchu abonenckiego w sieci DRSpordwnupc okres 12 miegcy 2008 r. do 12
mieskcy 2007 r.

. WYNIKI FINANSOWE

1. SPOLKI WCHODZ ACE W SKLAD GRUPY PPWK

Skonsolidowane sprawozdanie Grupy PPWK za czwasgrtat 2008 r. obejmuje konsolidadPPWK SA, EL2 Sp. z
0.0., Neotel Communication Polska Sp. z 0.0., Eugbzmowy S.A., Red Lab Sp. z 0.0. oraz PKD Sp.oz (skala
dziatangci Red Lab sp. z 0.0. i PKD Sp. z 0.0. jest obean@wielka). Konsolidacja metadpetrs spotki Neotel
Communication Polska Sp. z 0.0. przeprowadzanadgsiero od 1 czerwca 2008 r. Ujawnienie petnegéywp spotki

na wyniki skonsolidowane Grupy PPWK, w tym w szadagici przychody ze sprzedg zysk ze sprzeds i zysk

operacyjny nagpito dopiero w Il kwartale 2008 r. Gdyby spéikatdykonsolidowana od pogtku 2008 roku to
skonsolidowany wynik netto Grupy bytby lepszy o tokd,7 min zt.



2. RACHUNEK ZYSKOW | STRAT GRUPY PPWK
Grupa PPWK osgreta nasgpujace wyniki finansowe w 1V kwartale 2008 r.:

Wyniki finansowe Grupy PPWK (tys. z})

IV kw 2008 IV kw 2007 = Zmiana Rok 2008 Rok 2007 PANTEGED
Przychody netto ze sprzeday 52 497 2373p 121% 170 454 3722 358%
Zysk brutto na sprzedg 3729 8 268 -55% 21541 16 589 30%
Koszty sprzeday 1897 2579 -26% 12 327 6 9p3 79%
Koszty zaradu 7272 5318 -86% 5595 7 5p1 -26%
Zysk na sprzedy 111d 371 199% 3619 2185 70%
Wynik operacyjny -1 303 854 n/d 14y 3244  -95%
Wynik na dziatalnéci finansowej -2 454 -66 n/d -2 657 3 807 n/d
Wynik brutto -3 757 79D n/d -2 510 7 0p1 n/d
Wynik netto -3670 -1 111 n/d -229B8 5782 n/d

» Wozrost przychodow ze sprzedao 121% wynika przede wszystkim z etip konsolidagi nowych spotek
przegtych w okresie 2007-2008 tzn. EL2 Sp. z o0.0., NeGtemmunications Polska Sp. z 0.0. i DR S.A,,

» Grupa poniosta strabperacyja gtéwnie ze wzgldu na dwie spotki PPWK S.A. i DR S.A,,
» Na ujemny wynik na dziataloi finansowej Grupy wplygy rowniez te dwie spoiki.

3. SEGMENTY DZIALALNO SCI

3.1. Segment kartograficzny
Dziatalna¢ w segmencie kartograficznym Grupy PPWK obejmujatdings¢ firmy PPWK S.A.

Wyniki finansowe PPWK S.A. (tys. z})

IV kw 2008 IV kw 2007  Zmiana YE 2008 YE 2007 Zmiana
Przychody netto ze sprzeday 2 542 2991 -15% 16 259 14 40p 13%
Zysk brutto na sprzedy 1 669 1802 -7% 9802 851 14%
Koszty sprzeday 2 151 1463  47% 7 405 5715  30%
Koszty zarzadu 1 244 1408 -11% 44%1 3 6006 23%
Wynik na sprzeday -1 732 -1 069 n/d -2 0944 -7%0 n/d
Wynik operacyjny -3 498 -1198% n/d -4 10D -334 n/d
Wynik na dziatalnéci finansowej 381 5B 619% 5 2p6 3 427 37%
Wynik brutto -3 117 -114p 172% 1117 3 503 -68%
Wynik netto -3 117 -1 824 71% 1117 322y -65%

Wzrostowi przychodow ze sprzegatowarzyszyt znacznie wkszy wzrost kosztéw ze sprzega ogélnozaktadowych w
ujeciu rocznym w stosunku do roku ubieglego. Jednakzwartym kwartale wida juz efekty dziata podgtych w
zakresie ograniczenia kosztéw ogdlnozaktadowych.

Strata netto w IV kwartale to efekt:

* Rekordowego poziomu zwrotéw wyrobéw kartograficzmyeynikajacy z kryzysu gospodarczego, ktéry hran
wydawnicza odczuta najwcgsiej. Objawit si on rekordowymi zwrotami od odbiorcéw, ktérzy skgstali z
przystugujcego im prawa zwrotu. To prawo jest standardowynemehtem warunkéw handlowych
obowiazujacych w brany,

» Konieczndci utworzenia rezerw na wysokim dla Spoéiki poziondig6 tys. zt na rezerwy na nafeici od
odbiorcéw majcych problemy z ptynnigia finansovs,

*  Wysokiego wzrostu kosztow finansowyctdhcego gtdéwnie wynikiem zaggnietego kredytu inwestycyjnego na
zakup udziatow spotki Neotel Communications PolSkaz o.o.



Przychody finansowe Spotki obejmuog gtéwnie dywidendy ze spoétek zabych i nie mai wplywu na sprawozdanie

skonsolidowane.

Struktura przychodéw ze sprzeday PPWK S.A. (tys. zf)

IV kw 2008 IV kw 2007 = Zmiana Rok 200¢ Rok 2007 Zmiana
Kartografia tradycyjna 1428 1 680 -15% 11 988 10977 9%
Nawigacja (software i hardware) 599 428 40%) 1{776 1069 6% 6
Sprzeda map cyfrowych 3b M  -63% 591 6p1 -14%
Sprzeda reklam i pozostatych ustug 480 789  -39% 1po4 1|669 14%
Ogoétem: 2 542 2991 -15% 16 259 14 40p 13%

Spadek liczby sprzedanych map i przewodnikéw wyniosv kwartale 2008 r. 15% w stosunku do IV kwant@007 r.
Jest on efektem opisanego wadej kryzysu, ktéry rownig wptynat na znaczny (39%) spadek przychoddéw z ustug.

Tendengi wzrostows utrzymata dziataln&&@ w segmencie nawigaciji.

Dane operacyjne kartografii tradycyjnej

IV kw 2008

IV kw 2007

Zmiana

Rok 200¢

Rok 2007

Zmiana

Przychody ze sprzeda- kartografia (tys z})

1428

1680

-15%

11 988

10977

9%

Liczba sprzedanych pozycji

230 533

314 36

-27%

1914 832

18914

64 1%

Srednia cena (z4)

6,2

53

17%

6,3

5,8

9%

W nadchodzcym roku 2009 spétka spodziewa 0% ilasciowego spadku sprzedlaw zakresie kartografii tradycyjnej
pofaczonego ze wzrostem cen wyrobow. W @kiu z tym ju w czwartym kwartale 2008 r. rozpagy si¢ procesy
reorganizacyjne z zakresie handlu, redakcji i ptapsh komoérek organizacyjnych maych na celu dostosowanie

wydawnictwa do zmian rynkowych. Proces tedie jeszcze trwat w | kwartale 2009 r.

Dane operacyjne kartografii cyfrowej

IV kw 2008 IV kw 2007  Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana
E;é’\fvg‘?:ﬂéi zgrze‘m NAVIGO software i 599 428 40% 1776 1069 66%
Przychody ze sprzedaNAVIGO hardware (tys zt) 140 408 -66% 1082 898 20%
Przychody ze sprzediaNAVIGO software (tys zt) 459 20 2195% 694 171 306%
Przychody ze sprzeday map cyfrowych (tys. zt) 34 94 -64% 591 691 -14%

Sprzeda map cyfrowych znajdowatag czsci roku w fazie organizacji i tworzenia docelowego produktu&owego,
co generuje wysokie koszty rozwoju. Dane geogra@¢ztorymi dysponuje PPWK sprzedawamews nastpujacych
formach:

» cyfrowe dane geograficzne dla aplikacji mobilnyah vykorzystywane do zaydzania aktywami ruchomymi,
» do budowy nowoczesnych internetowych serwisow map,
»  komponenty programistyczne dla integratoréw oprogra&ania (mapy cyfrowe).

Rok 2008 to prezentacja produktu Navigo 8i , zaayeego unikala funkcje interaktywndci. Dalszy rozwdj produkciji i

sprzeday aplikacji mapowych do producentéw i dystrybutorbardware, zaréwno wdzer dedykowanych do nawigacji
satelitarnej, jak i urdzen mobilnych zawierajcych modut GPS (i.e. telefony komérkowe).

Nawiazano wspotpragz nastpujacymi producentami speiu: Samsung Mobile, HTC, Lark, Trak.

Za pdrednictwem dystrybutoréw, produkty Navigo pojawsig w sprzeday w duzych sieciach handlowych (REAL,
Makro),w ofercie operatoréw telefonii komérkowejRE, Play), jak i w sieciach sprzedatelefonii komorkowej,

(Mpunkt).

Sprzeda cyfrowych danych geograficznych dla aplikacji molpch lub wykorzystywane do zadzania aktywami

ruchomymi, do budowy nowoczesnych internetowychwsgiw map jest nadal rozwijana, jak rowniekomponenty

programistyczne dla integratoréw oprogramowaniapyrayfrowe).



| kwartat 2009 to prezentacja nowej oferty produkap aplikacji mapowych Navigo9, dystrybuowanej zdrpdnictwem
NTT i Lark .

Bedzie ona zawierata standardowe aplikacje do nawigsmmochodowej Polski i Europy, jak rowajeaplikacje
turystyczne, wykorzystage unikala synerge kartografii i nawigacji bdaca w posiadaniu PPWK, jakjest dostp do
najlepszych danych geograficznych.

W polaczeniu z unikala funkcja interaktywndci Navigo 9i oferta bdzie réwnie znakomicie dopasowana do
uzytkownikéw urzdzer mobilnych co odzwierciedla pogkszajca sic oferk telefondéw komérkowych i ueizen PDA
zawierajcych modut GPS.

Rezultaty sprzeds nowej oferty Navigo 9 winny kiywidoczne ju w Il kwartale 2009.

Nalezy zauwary¢ zmiarg w strukturze przychodéw Navigo, wzrost sprzsgdalavigo software, co pomimo spadku cen
jednostkowych wynikajcych z bardzo diej konkurencyjnéci na rynku, przyczynito gido zwkkszenia maty.

W IV kwartale 2008 r. zostata patia decyzja o utworzeniu samobilangiggo st Oddziatu Navigo.

3.2. Segment ustug dodanych w telefonii komoérkowej
Dziatalnas¢ Grupy PPWK w obszarze ustug dodanych w telefominé&rkowej jest realizowana przez figriL2 sp. z o0.0.

Wyniki finansowe EL2 Sp. z 0.0. (tys. zf)
IV kw 2008 = IV kw 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana

Przychody netto ze sprzeday 15 94( 12 071 32% 43 214 30 544 41%
Zysk brutto na sprzedg 1 849 1619 14% 6 834 6 5p4 3%
Koszty sprzeday 740 76( -3% 3071 2745 12%
Koszty zaradu 177 139 27% 675 532 29%
Zysk na sprzedy 932 72( 29% 3078 3327 -7%
Zysk operacyjny 922 578 60% 3089 3187 -3%
Wynik na dziatalnéci finansowej -1 - 17% 194 2 7600%
Zysk brutto 91% 57p 60% 3243 3 1189 2%
Zysk netto 734 424 71% 2 554 2532 1%

* Spoéika kontynuuje dynamiczny wzrost przychodéw praeday w roku 2008. W 1V kwartale 2008 r. przychody
wzrosty 0 32% w stosunku do IV kwartatu 2007 r. m@to wptyw na zmniejszenie rentowdwd sprzeday.
Wzrost byt efektem wzrostu sprzega niskomazowej, przede wszystkim zrealizowanych przez spoéitk
ogolnopolskich loterii reklamowanych w telewizji.

* Przy bardzo wysokim wzkgie sprzeday w por6éwnaniu z IV kwartatem 2007 r. spétka aggieta niewielki
spadek kosztow sprzeda(-3%),

¢ Kwartalne koszty zasdu w roku 2008 s stabilne ché w poréwnaniu do analogicznego okresu wzrosty o 27%
Wynikaja one w giéwnej mierze z inwestycji w dostosowan@vej powierzchni biurowej do potrzeb EL2.
Spotka nie zmienita adresu swojej siedziby, alebrelnie tego samego budynku zmienita biuro.

*  Szczegotow struktue przychodoéw ze sprzeghaprzedstawiono w ponszej tabeli:

Struktura przychodéw ze sprzeday EL2 Sp. z 0.0. (tys. z})

IV kw. 2008 IV kw. 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana

m- Marketing 87% 46D 90% 3 592 317 14,19

m- Platngci 4 600 2792 65% 13 440 9 274 45%

m - Biznes 70p 239 194% 2 318 792 1939

m- Rozrywka 9 76B 8 540 14% 23 865 17 31 38%
Ogétem 15 940 12 071 32% 43 214 30544 41%




3.3. Segment telekomunikacyjny

Dziatalna¢ telekomunikacyjna Grupy PPWK realizowana jest prgpotki Neotel Communications Polska Sp. z o.0. i
DR S.A.

Wyniki finansowe Neotel Communications Polska sp. a@.o. (tys. zf)
IV kw 2008 IV kw 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana

Przychody netto ze sprzeday 4 233 5 66 -25% 17 4271 16 518 6%
Zysk brutto na sprzedg 1 868 4 79% -61% 7 669 8 2B0 -7%
Koszty sprzeday 347 49 -29% 1672 1911 -13%
Koszty zaradu 369 1 55% -76% 10%7 23p4 -55%
Zysk na sprzedy 1 153 2748 -58% 4940 4 045 22%
Zysk operacyjny 117] 267p -56% 4970 389% 28%
Wynik na dziatalnéci finansowej 2 72 -97% 157 1%7 0%
Zysk brutto 1178 2748 -57% 5 1p7 4 (052 27%
Zysk netto 948 2 391 -60% 4 157 2978 40%

Pomimo gorszych wynikow IV kwartatu 2008 do IV kwatu 2007 r. Spétka utrzymata w skali roku:

e stabilny wzrost przychod6éw o 6%, mimazszych cen patzeir na rynku telekomunikacyjnym (m.in. MTR),
* duwzy wzrost zysku z dziataldoi operacyjnej (0 28%),
e duwy wzrost zysku netto (0 40%).

Struktura przychoddw ze sprzeday Neotel Communications Polska Sp. z 0.0. (tys. z})

IV kw. 2008 IV kw. 2007 VANTEGE] Rok 2008 Rok 2007 Zmiana
Realizacja paiczen telefonicznych 3720 5087 -27% 15 303 15590 -2%
Przychody z dziataln@i hurtowej - 504 -100% 731 764 4%
Przychody z WLR 512 69 642% 1393 159 776%
Ogotem 4232 5 660 -25% 17 427 16 513 6%

Ok. 96 % przychodéw Neotel Communications PolskazSp.o. (za 12 miesty 2008 r.) pochodzi z dziataléw
detalicznej obejmugej:

O realizacg polaczen telefonicznych — 88%,
O s$wiadczenie ustug WLR (utrzymania linii abonenckiej$%.

Podstawowe dane operacyjne Neotel Communications Bka Sp. z o.0.

IV kw. 2008 IV kw. 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana
Liczba klientéw 4 893 4148 18% 4 893 4148 18%
ARPU 288 zt 304 7 -5% 284 z 316 7 -10%
ARPU bez WLR 253 zt 283 7 -11% 248 7t 298 z -17%
Nowe umowy 510 295 73% 1819 1590 14%
Rezygnacje 135 124 9% 731 1019 -28%
Liczba linii 36 500 28 718 27% 36 500 28718 27%
Liczba linii WLR (total) 6 042 1844 228% 6 042 1844 228%
Ruch w minutach (min minut) 16,6 15,2 9% 66,4 57,6 15%

e WV kwartale 2008 r. oraz w okresie 12 migsi 2008 r. dziki uruchomieniu nowych ustug odnotowano wzrost
liczby obstugiwanych klientdéw o okoto 18% oraz smalcowej liczby linii o okoto 27%,

« Rownolegle nagpita erozjasredniego ARPU o 8% (IV kwartat 2008 r. vs. IV kwart2007 r.) co jest
spowodowane gtdwnie obikia cen podczen na rynku (m.in. spadek MTR aguii polaczen komdrkowych),



W IV kwartale 2008 roku nagbit wzrost ruchu generowanego przez klientéw spdki 16,6 min minut (0 9%
vs. IV kwartat 2007 r.),

* W efekcie wdrgenia ustugi WLR i dalszej poprawy obstugi klientépadta liczba rezygnacji abonentéw o 28%
poréwnupc rok 2008 do 2007.

Wyniki finansowe DR S.A. (tys. z})

IV kw 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana

IV kw 2008

Przychody netto ze sprzeday 20 781 24 428 -15% 104 424 81974 27%
Zysk brutto na sprzedn 1738 1 66% 4% 4381 57p8 -23%
Koszty sprzedsy 0 0 n/d ( 0 n/d
Koszty zaradu 1129 1280 -12% 4 090 5127 -20%
Zysk na sprzedy 615 384 60% 291 581 50%
Wynik operacyjny 111 117G -91% -1 049 1398 n/d
Wynik na dziatalnéci finansowej -1 928 il n/d -1 787 1475 n/d
Wynik brutto -1 817 1170 n/d -2 780 3273 n/d
Wynik netto -1 468 963 n/d -2431L 3 006 n/d

Spadek przychodéw ze sprzega 15% wynika ze spadku ruchu hurtowego kierowangg sieci DR S.A. Réwnolegle
spétka pozyskiwata abonentéw detalicznych, korjysteh z ustugi prefix i WRL. Dziatalrig detaliczna DR S.A.
odnotowuje bardzo dynamiczny wzrost i Zatzspotki wiaze z nim due oczekiwania.

Koszty zaradu w IV kwartale 2008 r. w stosunku do IV kwarta2007 r. spadly o 12% na skutekgcikosztow
realizowanych od momentu przeja Spotki przez PPWK S.A.

Marza brutto spadta z poziomu okoto 6,96% w okresiari@sicy 2007 r. do 4,20% w okresie 12 migsi 2008 r. W
ocenie Zarzdu wptyw na maig map i beda mie¢ w przyszidci dwa czynniki:

« obnizki cen za terminagjruchu w sieciach komarkowych, ktéra zmniejszy rear
e tempo pozyskiwania nowych klientow detalicznychirktpoprawi maie.

Spotka poniosta stratoperacyjia za 12 miesicy 2008 r. ze wzghbu na fakt dokonania odpisu waito projektu Call
Center w pozostate koszty operacyjnet@ljeszcze w sprawozdaniu za | pétrocze 2008 r.

Odnotowany znaczny spadek zysku netto w stosunkwklo ubiegtego wynika poza wymienionymi sggej czynnikami
réwniez z faktu otrzymania w maju 2007 roku dywidendy drjestki zalenej (1,8 min zt). Spétka zostala sprzedana przez
DR S.A. w IV kwartale 2007 r., tzn. przed glatansakcji i przejcia kontroli nad DR S.A. przez GrgPPWK. Ponadto
wplyw na strat netto Spotki za IV kwartat 2008 miata rownistrata na dziatalei finansowej gdaca w duej mierze
skutkiem strat na opcjach walutowych. Obecnie Spéike posiadaadnych instrumentow o charakterze opcyjnym.

Struktura przychoddw ze sprzeday DR S.A. (tys. zf)

IV kw. 2008 IV kw. 2007  Zmiana Rok 2008 Rok 2007 VANTEGED
Przychody z dziatalni hurtowej 19 504 24 141 -19% 100 978 81 P10 249
Przychody z ruchu Klientéw
detalicznych 98B 347 222% 2 6B4 164 2459
Przychody z WLR 28p 0 n/d 812 0 n/d
Ogoélem 20 781 24428 -15% 104 424 81 97 27%

Wzrost przychodu z ruchu o 222% jest wynikiem rogwsieci partnerskiej pozyskagych abonentow detalicznych na
ustugi prefix lub WLR. w IV kwartale 2008 roku olva@wany jest 19% spadek sprzeda dziatalndci hurtowej DRSA
w poréwnaniu z IV kwartatem 2007r. Jest to odzwexitenie spadku stawek MTR o okoto 18% w tym oleesiaz
zmiary struktury ruchu DRSA.

W tym czasie, obserwowany jest 322% wzrost przychadpdredniej sprzedgy linii detalicznych co wskazuje
pozytywny trend dla strategicznych produktéw DRE&A0zja stawek na rynku hurtowym oraz budowanieiktepbazy
abonenckiej w kacowym rozrachunku dajwzrosty sprzedey ustug przez spotkw poréwnaniu rok do roku.

Ruch hurtowy w sieci DRSA, w uzupetieniu zzdubardziej marowym procentowo ruchem klientéw detalicznych,
pozwala na bardzo dabrutylizacg sieci DRSA. Jednoczeie konsekwentne przyrosty bazy abonenckiej i ruchu
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abonenckiego pozawadapa coraz bardziej efektywne zadzenie kosztami ruchu rozliczanego w modelu ryozafn
a w efekcie wzrost generowanych tnar

Podstawowe dane operacyjne dziatalr$oi detalicznej DR S.A.

IV kw. 2008 IV kw. 2007 Zmiana Rok 2008 Rok 2007 Zmiana

Liczba klientow 2 384 1075 1226 2 384 1075 122%
ARPU (zh) 155 zt 135z 15% 158 7 135z 17%
Nowe umowy 467 598 -21% 2 3f2 3 167 -2p%
Rezygnacje 106 227 -53% 5p1 1376 -§7%
Liczba linii 17,4 4,6 278% 17 5 278p6
Liczba linii WLR 4 2271 21Y 1848% 3130 20L7 134P%
Ruch w minutach (mIn minut 61 4,3 16%% 21 5 3H6%

W zwiazku z rozwojem sieci sprzeda DRSA odnotowato wzrost w stosunku do IV kwart@007 o 122%. Wzrost
ARPU (0 15%) oraz liczby linii (0 277%) w tym WLReSt przede wszystkim efektem ukierunkowania spraeda
klientow Biznesowych ze wzgllu na nisze koszty operacyjne, dkry cyklzycia klienta, wysokie ARPU oraz tatwiejszy
proces pozyskania.

Spadta w stosunku do IV kwartatu 2007 liczba nowyrhow oraz liczba rezygnacji. IV kwartat 2007 bresem
wygasania dzialalrici masowej sprzeds telefonicznej przez Call Center do klientéw indgualnych gdzie towarzyszyt
wysoki koszt pozyskania klienta oraz wysoki poziaaygnaciji.

Ruch w sieci wygenerowany przez klientow detalicdnpR S.A. urost w IV kwartale o 315% w poréwnamia [V
kwartatu 2007 r.

Ruch Klientéw detalicznych DRSA
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