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CEL ZAWODOWY 
 
                                                                  * Kreatywna praca na stanowisku menedżera   
                                                                    handlowego. Ciągły rozwój z nastawieniem 
                                                                    na jak najlepsze efekty sprzedażowe. 
 
SUKCESY ZAWODOWE                
 
                                                                  * Zwiększenie wolumenu sprzedaży rocznej  o 60%. 
                                                                    Stworzenie działu handlowego u nowego  
                                                                    dealera Volvo, oraz zdobycie 2 miejsca  
                                                                    w klasyfikacji generalnej - Dealer roku'2006. 
                                                                    W części sprzedażowej miejsce 1. 
DOŚWIADCZENIE ZAWODOWE 
 
Obecnie                                                      Auto-Watin Sp.j. 
Siedziba                                                      Poznań 
Stanowisko                                                 Doradca Zarządu 
 
Obowiązki                                                   Rozwój firmy w części flotowej, re marketing. 
 
2008.09 – 2010.04                                      Polska Grupa Dealerów Sp. z  o.o.     
Siedziba                                                       Warszawa 
Stanowisko                                                  Kierownik Handlowy   
 
Obowiązki                                                    Wprowadzenie oraz zarządzanie sprzedażą 2 nowych     
                                                                     marek w  grupie – Seat, Hyundai.                                         
                                                          
 
2007.03 – 2008.08.                                     Euroservice Sp. j. 
                                                                    Autoryzowany Dealer Volvo 
Siedziba                                                      Warszawa 
Stanowisko                                                 Dyrektor handlowy 
 
Obowiązki                                                   Zarządzanie kompleksowe dealerstwem, ze  
                                                                    szczególnym naciskiem na budowanie  
                                                                    wolumenu sprzedaży, rekrutacje, opieka nad 
                                                                    kluczowymi klientami,  budowa sprzedaży  
                                                                    dla klienta korporacyjnego. 
                                                                      
2005.09 – 2007.03.                                     Autogala Sp. z o.o. 
                                                                    Autoryzowany Dealer Volvo 
Siedziba                                                      Warszawa 
Stanowisko                                                 Szef sprzedaży 
 
Obowiązki                                                   Stworzenie działu handlowego. Zarządzanie 
                                                                    oraz sprzedaż, kierunki rozwoju sprzedaży, 
                                                                    stworzenie systemu płacowego, wdrożenie 
                                                                    systemu jakości. 



 
2002.03 – 2004.12.                                     Stalprofil Plus Sp. z o.o. 
                                                                    Produkcja oraz sprzedaż profili budowlanych 
Siedziba                                                      Wrocław 
Stanowisko                                                 Dyrektor handlowy 
 
Obowiązki                                                   Zarządzanie działem handlowym, 
                                                                    Dbanie o kluczowych klientów, budowanie 
                                                                    bazy nowych klientów, budżetowanie. 
 
 
1999.10 – 2001.12.                                     Uniwersytet Śląski  
                                                                    Wydział Nauk Społecznych, Instytut Filozofii 
Siedziba                                                       Katowice 
Stanowisko                                                  Asystent 
 
Obowiązki                                                    Prowadzenie ćwiczeń. Specjalizacja: Filozofia  
                                                                    Nauki. 
 
 
1994.01 – 1999.09.                                     Fundacja Pomocy dla Młodzieży 
 
Siedziba                                                      Lubin 
Stanowisko                                                  V-ce Prezes Zarządu 
 
Obowiązki                                                   Odpowiedzialny za stronę gospodarczą fundacji. 
 
EDUKACJA 
 
1999 - 2001                                                 Uniwersytet Śląski w Katowicach 
                                                                    Wydział Nauk Społecznych, Instytut Filozofii 
                                                                    Uzyskany tytuł: doktor nauk humanistycznych 
 
1994 - 1999                                                 Uniwersytet Śląski w Katowicach 
                                                                    Wydział Nauk Społecznych, Instytut Filozofii 
                                                                    Uzyskany tytuł: magister filozofii 
 
1986 - 1992                                                 Technikum Górnictwa Rud w Lubinie 
                                                                    Wydział podziemnej eksploatacji złóż 
                                                                    Uzyskany tytuł: technik górnictwa 
 
KURSY, SZKOLENIA 
 
                                                                     Pełen cykl szkoleniowy dla menedżerów sprzedaży. 
                                                                     Prowadzony przez firmy: Dicoria, Frontline. 
                                                                     Prawo jazdy kat. B – od 1994 r 
 
JĘZYKI 
 
                                                                     Angielski - komunikatywny 
                                                                     Rosyjski -  komunikatywny 
 
OBSŁUGA KOMPUTERA 
 
                                                                     Biegła znajomość MS office, excel, 
 
Zgadzam się na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb procesu rekrutacji, zgodnie z Ustawą z dn. 

29.08.97 r. o Ochronie Danych Osobowych (DzU nr 133 poz. 883). 


