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POZYCJA WYJSCIOWA P.R.E.S.C.0. PO ZAKONCZENIU ROKU 2012

Wazrost przychodéw do 90,1 min zt
w2012 r.

+120,9% w stosunku do 2011

Wazrost udziatu w polskim rynku
obrotu wierzytelnosciami
konsumenckimi do poziomu 6,9%

4,8% po roku 2011
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Wazrost zysku brutto na sprzedazy

do 51,4 min zt w 2012 r.

+389,8% w stosunku do 2011

Rekordowy rok 2012

Wazrost wartosci na GPW

Wazrost zysku netto do 22,1 min zi

w2012r.

+50,2% w stosunku do 2011

Przewagi konkurencyjne
umozliwiajgce zwiekszanie skali
biznesu bez znaczgcego wzrostu
zatrudnienia i kosztow
operacyjnych



PRZEWIDYWANIA DOTYCZACE ROZWOJU RYNKU WIERZYTELNOSCI W POLSCE

Mniej dynamiczny rozwdj rynku w Polsce w kolejnych latach

Prawdopodobna konsolidacja rynku do kilku najwazniejszych graczy

Na rynkach Europy Zachodniej dziata kilka podmiotéw, w Polsce — kilkanascie

Pojawiajace sie pierwsze symptomy ktopotow mniej doswiadczonych firm windykacyjnych
(trudnosci z wykupem obligaciji)

2013/2014: weryfikacja wynikow zbyt agresywnej polityki inwestycyjnej z roku 2012, jakiej

w ocenie P.R.E.S.C.0. dokonywaty niektdre podmioty na rynku
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NOWE UWARUNKOWANIA PRAWNE OD 2013 ROKU

Zmiany w EPU Szanse dla P.R.E.S.C.0. GROUP
wprowadzone przez

Sejm przewagi konkurencyjne wynikajgce z automatyzacji procesu obstugi

spraw w tradycyjnym postepowaniu sagdowym
Rozpatrywane sprawy

) . . optymalizacja kosztow - mozliwos¢ sktadania nawet 20-30 tys. spraw
nie starsze niz trzyletnie

miesiecznie
Koniecznos¢ podania
numeru PESEL
pozwanego

szybsze tempo windykacji w stosunku do konkurencji i wierzycieli
pierwotnych

. unikatowe rozwigzanie
Mozliwe grzywny za

niezachowanie nalezytej mozliwy spadek cen za wierzytelnosci

starannosci przy ) . . . . , . . . . .
T e poprawa jakosci portfeli wierzytelnosci - wierzyciele pierwotni

pozwanego nieprzygotowani do masowej obstugi spraw w tradycyjnym
postepowaniu sgdowym
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WYZWANIA STOJACE PRZED P.R.E.S.C.O0. GROUP

Koniecznos¢ okreslenia dodatkowych drog rozwoju

dla zapewnienia wzrostu wartosci spoftki

Nowa strategia rozwoju P.R.E.S.C.0. GROUP na lata 2013-2016
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CELE STRATEGICZNE P.R.E.S.C.O. GROUP

Umocnienie pozycji w Polsce w obszarze wierzytelnosci konsumenckich

Umocnienie pozycji P.R.E.S.C.0. GROUP w Scistej czotowce podmiotdw z branzy obrotu
wierzytelnosciami w Polsce

Wyrodznianie sie wysokim wskaznikiem rentownosci netto na tle branzy

Ekspansja zagraniczna

Wejscie na rynek wierzytelnosci w Rosji

Analiza atrakcyjnosci kolejnych rynkow
Rozwoj oferty produktowe;j

Dywersyfikacja zrédet przychodow, m.in. poprzez wejscie w consumer finance
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SCIEZKI REALIZACJI CELOW STRATEGICZNYCH

Rozwdj organiczny

Rozwoj poprzez fuzje i przejecia
WARUNKI:

Nabycie przedsiebiorstwa tansze niz zakup nowych portfeli
Uzupetniajgcy know-how w segmentach, w ktérych nie specjalizuje sie P.R.E.S.C.0. GROUP
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UMOCNIENIE POZYCJI W POLSCE W OBSZARZE WIERZYTELNOSCI
KONSUMENCKICH

Kontynuowanie inwestowania w portfele wierzytelnosci nabywane od instytucji finansowych (banki,
ubezpieczyciele) oraz niefinansowych (dostawcy medidw elektronicznych, firmy telekomunikacyjne itd.)

Rozpoczecie wspotpracy z podmiotami, ktére dotad nie zbywaty wierzytelnosci, cho¢ posiadajg potencjat do
aktywnosci w tym zakresie

Wykorzystanie przewag konkurencyjnych

Selektywne inwestycje Dalsza automatyzacja Nowe narzedzia i metody
gwarantujgce wysoki IRR procesow windykacji polubownej
w obszarze windykacji i egzekucyjnej

nowe, unikalne technologie,
niespotykane na rynku narzedzia
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EKSPANSJA ZA GRANICA

Woczesniejszy etap rozwoju rynku w stosunku do Polski
wartos¢ kredytow i pozyczek udzielonych osobom indywidualnym w Rosji
na koniec | kw. 2013 ksztattowata sie na poziomie ok. 800 mld ztotych
wartosc¢ kredytow i pozyczek dla osob fizycznych z przekroczonym terminem ptatnosci na
dzien 31 marca 2013 r. wyniosta ok. 33,53 mld ztotych

Nizsze ceny wierzytelnosci (od jednego do kilkunastu procent) ze wzgledu na
wyzsze ryzyko i wyzsze koszty egzekucji

Krétszy okres zwrotu z inwestycji
Rynek zdominowany przez portfele z instytucji finansowych (banki)

Miejsce dla wykorzystania przewag konkurencyjnych P.R.E.S.C.0. zbudowanych na
rynku w Polsce
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ROZWOJ DZIALALNOSCI ZA GRANICA - | ETAP: PILOTAZ

Czas trwania

Poczatkowa wartosé
inwestycji

Podmiot dokonujacy
inwestycji

Model dziatania
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e Okoto rok od nabycia pierwszego portfela wierzytelnosci

e Okoto 10 min zt (okres pilotazowy)

¢ Presco Investments

e Wspotpraca z lokalnym serwiserem



ROZWOJ DZIALALNOSCI ZA GRANICA - Il ETAP

Umacnianie pozycji w Rosji
Planowanie dalszej ekspansji na rynkach Europy Srodkowo-Wschodniej oraz Zachodniej

Docelowy model dziatania w Rosji - rozwazane dwa warianty budowy struktur:

Zakup udziatow w lokalnej firmie Stworzenie wtasnych struktur

windykacyjnej
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ROZWQOJ OFERTY PRODUKTOWE)

Pozyczki Debet Partner

| etap: osoby znajdujace sie w bazie danych P.R.E.S.C.0. GROUP

Udzielanie pozyczek nawet na 10 lat

Mozliwos¢ bezterminowego wstrzymania sptaty kapitatu pod warunkiem regulowania odsetek
Il etap: inni konsumenci w Polsce
lll etap: rozwdj ustug consumer finance na rynkach zagranicznych, gdzie bedzie dziata¢ P.R.E.S.C.O.

Wierzytelnosci korporacyjne (w przypadku przejecia podmiotu wyspecjalizowanego w tym
obszarze)

Poszukiwanie nowych produktow uzupetniajgcych portfolio P.R.E.S.C.0. GROUP
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FINANSOWANIE ROZWOJU W LATACH 2013-2016

Emisja obligacji

80 min zt ze 150 min zt w ramach Program Emisji Obligacji - do wykorzystania do czerwca 2014 r.
Kolejne emisje obligacji:
pod konkretne potrzeby inwestycyjne,

na nizszych poziomach marz

Reinwestowanie srodkéw wtasnych

Emisja akcji w przypadku atrakcyjnych przedsiewziec
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OCZEKIWANIA ZARZADU W ZWIAZKU Z REALIZACJA STRATEGII NA

LATA 2013 - 2016

Zwiekszenie przychoddw i zysku netto o min. 80%* do kornca roku 2016
(w odniesieniu do roku 2012)

* Prezentowana dynamika odzwierciedla cele strategiczne i ambicje zarzagdu w odniesieniu do wdrozenia zatozen prezentowanej
strategii. Nie stanowi ona podstawy do prognozy finansowej.
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PODSUMOWANIE

Strategia rozwoju P.R.E.S.C.0. GROUP na lata 2013-2016 zaktada:
umochienie pozycji w Polsce
wejscie na rynki zagraniczne

rozwoj oferty produktowej
Zarzad oczekuje zwiekszenia przychodow i zysku netto o min. 80% do konca 2016 roku

Rozwdj bedzie nastepowat na drodze organicznej, nie sg jednak wykluczone takie
przejecia lub fuzje
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