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TRANSFORMACJA Z FUNDUSZU 

VENTURE CAPITAL 

 

W HOLDING PRZEMYSŁOWY 

 

WYSOKICH TECHNOLOGII 

CERAMICZNYCH 

  

 



 

        

        

         

INNOWACYJNE PRZEMYSŁOWE 

TECHNOLOGIE CERAMICZNE  

NIEOBECNE W REGIONIE, KTÓRE WYRÓŻNIA: 

 

• WYSOKI POPYT 

• WZROSTOWY RYNEK  

• NISKIE KOSZTY STAŁE 

• WYSOKA ELASTYCZNOŚĆ PRODUKCJI 

• WYSOKA KONKURENCYJNOŚĆ PRODUKTU 

• PRZEWAGA TECHNOLOGICZNA 



UDZIAŁY W KLUCZOWYCH 

INWESTYCJACH 

55% 42% 68% 

96% wraz z LZMO 



LZMO 

 OSIĄGNIĘCIE 10% UDZIAŁU W REGIONALNYM RYNKU 

SYSTEMÓW KOMINOWYCH O SZACOWANEJ WARTOŚCI 

1,4 MLD ZŁ ROCZNIE 

 

BALTIC CERAMICS 

 OSIĄGNIĘCIE 5% UDZIAŁU W ŚWIATOWEJ PRODUKCJI 

PROPPANTÓW CERAMICZNYCH 

 

INDUSTRY TECHNOLOGIES 

 OSIĄGNIĘCIE POZYCJI LIDERA PRODUKCJI KORPUSÓW 

IZOLACYJNYCH WYSOKICH NAPIĘĆ, WEJŚCIE NA RYNEK 

IZOLATORÓW FORMOWANYCH IZOSTATYCZNIE  

 

 

CEL STRATEGICZNY 



WPROWADZENIE KAŻDEGO Z PROJEKTÓW NA 

GIEŁDĘ W CELU UZYSKANIA RYNKOWEJ WYCENY  

 

STWORZENIE NAJBARDZIEJ ZAAWANSOWANEGO 

TECHNOLOGICZNIE HOLDINGU CERAMICZNEGO W 

REGIONIE, OPIERAJĄCEGO SWOJE PRZEWAGI 

KONKURENCYJNE NA WIEDZY I TECHNOLOGII 

 

WYJŚCIE Z INWESTYCJI POPRZEZ SPRZEDAŻ 

AKCJI INWESTOROM BRANŻOWYM W CELU 

MAKSYMALIZACJI STOPY ZWROTU 

 

STRATEGIA 



LZMO PODSTAWOWE INFORMACJE 

 

 

BRANŻA:  produkcja oraz handel 

ceramicznymi wkładami i 

systemami kominowymi 

 

PRODUKT: najwyższej jakości 

rury ceramiczne formowane 

izostatycznie i systemy kominowe 

IZOSTAR  

 

UDZIAŁ LST Capital: 42% 

 
 

70 mln zł 

• Sprzedaż przy pełnym obłożeniu mocy* 

18 mln zł 

• EBITDA przy 83% wykorzystania mocy 

 15% 

• Rentowność netto przy 100%  
wykorzystania mocy 

 50,1% 

• Docelowy udział LST Capital 

* MOŻLIWOŚĆ PODWOJENIA MOCY 



 

• ZBUDOWANIE POZYCJI LIDERA NA RYNKU 

IZOSTATYCZNYCH SYSTEMÓW 

KOMINOWYCH W POLSCE 

 

• OSIĄGNIĘCIE 10% UDZIAŁU W RYNKU 

SYSTEMÓW KOMINOWYCH W REGIONIE 

  

• PODWOJENIE MOCY PRODUKCYJNYCH DO 

OKOŁO 140 MLN ZŁ ROCZNIE 

 

CEL STRATEGICZNY 



2013 

 

REALIZOWANE PONAD 100% WZROSTU SPRZEDAŻY i BREAK EVEN W SKALI 

KWARTAŁU 

 

2014 

 

CERTYFIKAT W3G - SPRZEDAŻ W  NIEMCZECH 

EKSPORT NA CZTERY NOWE RYNKI 

WZROST SPRZEDAŻY W POLSCE O 50% R/R 

EKSPORT NA POZIOMIE 1,5 MLN EUR 

 

2015 

 

>30% WYKORZYSTANIA MOCY PRODUKCYJNYCH ZAKŁADU 

SPRZEDAŻ NA POZIOMIE MINIMUM 24 MLN ZŁ 

EKSPORT DO 7 PAŃSTW 

  

2016 

 

>10% UDZIAŁU W RYNKU SYSTEMÓW KOMINOWYCH W POLSCE 

>50% UDZIAŁ EKSPORTU W SPRZEDAŻY 

DECYZJA O PODWYŻSZENIU MOCY DO 140 MLN ZŁ 

  

CELE 2014 - 2016 



PRODUKTY (1) 

IZOSTAR PREMIUM  IZOSTAR MULTI  IZOSTAR SPS  

System kominowy, przeznaczony 

do odprowadzania spalin z kotłów 

na wszystkie ogólnodostępne 

paliwa (gaz, olej, paliwa stałe, w 

tym biomasy) przy maksymalnej 

temperaturze spalin 

nieprzekraczającej 600˚C. 

 

Powietrzno-spalinowy zbiorczy 

system kominowy, przeznaczony do 

odprowadzania spalin w 

budownictwie wielorodzinnym z 

kotłów kondensacyjnych i turbo 

opalanych gazem lub olejem 

opałowym przy maksymalnej 

temperaturze spalin 

nieprzekraczającej 200˚C. 

Powietrzno-spalinowy system 

kominowy, przeznaczony do 

oprowadzania spalin z kotłów 

kondensacyjnych i turbo 

opalanych gazem lub olejem 

opałowym przy maksymalnej 

temperaturze spalin 

nieprzekraczającej 200˚C. 

 



PRODUKTY (2) 

 LZMO OFERUJĄC PEŁNĄ GAMĘ 

KOMINÓW CERAMICZNYCH 

POKRYWA CAŁY RYNEK KOMINÓW 

CERAMICZNYCH: 

 

 KOMINY CERAMICZNE W 

TECHNOLOGII TRADYCYJNEJ 

 

 KOMINY CERAMICZNE W 

TECHNOLOGII IZOSTATYCZNEJ 

 

 KOMINY STALOWO-

CERAMICZNE 

 



CENY KOMINÓW CERAMICZNYCH 

Ceny Kominów  Polska Niemcy 

Plastycznych 1,200 PLN  – 1,800 PLN 
3,000 PLN – 4,200 PLN 

700 EUR – 1000 EUR 

Izostatycznych 1,800 PLN – 3,000 PLN 
5,040 PLN – 7,560 PLN 

1,200 EUR – 1,800 EUR 

Cena systemu kominowego LZMO 

 

Strategia sprzedaży LZMO w Polsce zakłada 

wypieranie niską ceną produktu poprzedniej 

generacji 

 

Nowe i lepsze w cenie „starego” 

 



TRENDY NA RYNKU KOMINÓW 

CERAMICZNYCH 
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RYNEK I JEGO PERSPEKTYWY 

NARODZINY WZROST DOJRZAŁOŚĆ 

Niemc

y  

(2000) 

Polska  

(2012) 

(2%) 

U
d

z
ia

ł 
w

 r
y
n

k
u

 

w
k
ła

d
ó

w
 

iz
o

s
ta

ty
c

z
n

y
c

h
 (

%
) 

Faza rozwoju rynku 

Niemcy 

(2012) 

(30%) 

Austri

a 

(25%) 

Włochy 

(9%) 

 NA RYNKACH ZACHODNICH 

SYSTEMY IZOSTATYCZNE SĄ W 

FAZIE NARODZIN BĄDŹ 

WZROSTU 

 

 W POLSCE DOPIERO 2% 

SPRZEDAWANYCH KOMINÓW TO 

KOMINY W TECHNOLOGII 

IZOSTATYCZNEJ. RYNEK 

KOMINÓW BUDOWLANYCH 

SZACOWANY JEST W POLSCE NA 

OK 200 MLN ZŁ ROCZNIE 

 

 MIX PRODUKTOWY LZMO TO 

50/50 KOMINY IZOSTATYCZNE/ 

PLASTYCZNE 

 
 Ogromny potencjał wzrostu sprzedaży kominów LZMO na rynku polskim: 

konwergencja rynku w kierunku kominów izostatycznych + organiczny wzrost 

udziału LZMO w całości rynku (obecnie szacowany udział LZMO to <5%) 

 

 Wyjście na dużo większe rynki zagraniczne (np. Niemcy gdzie sprzedaż kominów 

izostatycznych jest kilkadziesiąt razy większa niż w Polsce) kolejnym driverem 

wyników 



REGIONALNY GRACZ NA RYNKU 

KOMINÓW CERAMICZNYCH 

Węgry 

Ukraina 

Holandia 

Słowacja 

Belgia 

Austria 

Włochy 

Niemcy 

Dania 

Czechy 

910 km 

5
8
5
 k

m
 

Polska 

Litwa 

Łotwa 

Rynek kominów w Europie 

km mln zł 

Baltic + 

Białoruś 
400  80  

Czechy + 

Słowacja 
400  80  

Skandynawia 600  170  

Polska 900  200  

Ukraina 1000  200  

Niemcy 1800  600  

Austria 300  90  

Razem 5400 1420 



BALTIC CERAMICS PODSTAWOWE INFORMACJE 

 

 

BRANŻA: WYDOBYCIE 

GAZU/ROPY ZE ZŁÓŻ 

NIEKONWENCJONALNYCH: 

SHALE GAS/OIL, TIGHT GAS/OIL 

 

PRODUKT: NAJWYŻSZEJ 

JAKOŚCI LEKKIE I ULTRALEKKIE 

PROPPANTY CERAMICZNE 

 

UDZIAŁ LST Capital: 96%*  

 
*RAZEM Z LZMO S.A. 

250 mln zł 

• Sprzedaż przy pełnym obłożeniu mocy* 

70 mln zł 

• EBITDA przy 83% obłożeniu mocy 

 16% - 20% 

• Rentowność netto przy 100% obłożeniu 
mocy 

51%  

• Docelowy udział LST Capital 

* 135.000 TON ROCZNIE 



 

OSIĄGNIĘCIE MOCY PRODUKCYJNYCH W 

WYSOKOŚCI 30.000 TON 

 

PODWYŻSZENIE MOCY O 105.000 TON, DO 

135.000 TON, OK. 5% ŚWIATOWYCH MOCY 

 

SPRZEDAŻ 250 MLN ZŁ ROCZNIE, PRZY 

RENTOWNOŚCI NETTO: 16 - 20% 

 

UTRZYMANIE UDZIAŁU W ROSNĄCYM RYNKU 

 

CEL STRATEGICZNY 



2014 

 

ROZPOCZĘCIE BUDOWY FABRYKI O WYDAJNOŚCI 30 000 TON 

ROCZNIE 

  

2015 

 

URUCHOMIENIE TECHNOLOGICZNE ZAKŁADU 

ROZPOCZĘCIE SPRZEDAŻY PROPPANTÓW CERAMICZNYCH 

  

2016 

 

OSIĄGNIĘCIE PEŁNYCH MOCY - 30.000 TON ROCZNIE 

DECYZJA O ROZBUDOWIE MOCY DO POZIOMU 135.000 TON ROCZNIE 

OSIĄGNIĘCIE POZYCJI WIODĄCEGO PRODUCENTA ULTRALEKKICH 

PROPPANTÓW CERAMICZNYCH (ULCP) DOSTARCZAJĄCEGO 

PRODUKTY DO ODBIORCÓW DZIAŁAJĄCYCH W WIELU REGIONACH 

 

CELE 2014 - 2016 



Mikroszczeliny, w które „wtłaczany” 
jest płyn szczelinujący z proppantami 

Gaz  PROPPANTY SĄ NIEZBĘDNYM ELEMENTEM W PROCESIE 

SZCZELINOWANIA HYDRAULICZNEGO PODCZAS 

WYDOBYWANIA  

GAZU ORAZ ROPY Z ŁUPKÓW ORAZ Z INNYCH ZŁÓŻ 

NIEKONWENCJONALNYCH (TIGHT) 

 

 SĄ TEŻ STOSOWANE W ODWIERTACH KONWENCJONALNYCH 

 

 PROPPANTY SĄ UŻYWANE NA WIERTNIACH LĄDOWYCH ORAZ 

NA PLATFORMACH MORSKICH, NP. NA SZELFIE MORZA 

PÓŁNOCNEGO 

 

 ICH GŁÓWNĄ ROLĄ JEST WYPEŁNIENIE SZCZELIN W SKALE, 

CO ZAPOBIEGA JEJ „ZASKLEPIENIU SIĘ” DZIĘKI CZEMU 

PRZEPŁYW GAZU JEST SWOBODNY 

 

 ZE WZGLĘDU NA CEL W JAKIM SĄ STOSOWANE ORAZ 

CIŚNIENIE PANUJĄCE W ODWIERCIE ICH NAJBARDZIEJ 

POŻĄDANE CECHY TO KULISTOŚĆ, ODPORNOŚĆ NA 

SKRUSZENIE ORAZ JAK NAJNIŻSZA GĘSTOŚĆ 

 

 STOSOWANIE PROPPANTÓW ZWIĘKSZA PRZEPŁYW GAZU 

PRZYCZYNIAJĄC SIĘ DO WZROSTU EUR (EFEKTYWNOŚĆ 

WYKORZYSTANIA ZASOBÓW) 

PRODUKT I JEGO 

ZASTOSOWANIE 



Piasek 

Piasek 
otoczkowany 

Proppanty 
ceramiczne 

500-1000 $/tona 300 $/tona 100$/tona 

Wzrost przepływu gazu z odwiertu 

 3 RODZAJE PROPPANTÓW: 

PIASEK, PIASEK 

OTOCZKOWANY I 

PROPPANTY CERAMICZNE 

 

 PROPPANTY CERAMICZNE 

SĄ PRODUKTEM 

NAJBARDZIEJ 

ZAAWANSOWANYM, 

CHARAKTERYZUJĄCYM SIĘ: 

NAJWYŻSZĄ KULISTOŚCIĄ, 

ODPORNOŚCIĄ NA 

ZGNIATANIE I 

JEDNORODNOŚCIĄ A TAKŻE 

NAJWYŻSZĄ CENĄ (!) 

 

 PRZY CIŚNIENIU 10 000 PSI 

PROPPANTY CERAMICZNE 

DAJĄ 15-KROTNIE WYŻSZY 

PRZEPŁYW GAZU NIŻ 

PIASEK (!) 

RODZAJE PROPPANTÓW 



Piasek
42%

Piasek 
Otoczkowa
ny Żywicą

16%

Proppanty 
Ceramiczne

42%

PODZIAŁ WARTOŚCIOWO  

(3,7 MLD US$) 

PODZIAŁ ILOŚCIOWO  

(27,2 MLN TON) 

Źródło: Freedonia  

ŚWIATOWY RYNEK 

PROPPANTÓW (1) 



• PROPPANTY CERAMICZNE 

STOSOWANE W USA W 1983 ROKU 

 

• DYNAMICZNY WZROST 

„KONSUMPCJI” OBSERWUJEMY OD 

POCZĄTKU XXI WIEKU 

 

• W LATACH 2002-2010 WZROST 

ZUŻYCIA PROPPANTÓW 

CERAMICZNYCH WYNIÓSŁ 23,3% 

ROCZNIE 

 

• GŁÓWNYM „KONSUMENTEM” 

PROPPANTÓW SĄ USA ALE 

OBSERWUJEMY  WZROST ICH 

ZUŻYCIA W CHINACH I W INNYCH 

KRAJACH 

 

• W EUROPIE STOSOWANE  

SĄ W ODWIERTACH 

POSZUKIWAWCZYCH ORAZ NA 

SHELFIE NORWESKIM 

ŚWIATOWY RYNEK 

PROPPANTÓW (2) 
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Saint Gobain Mineracao
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Imerys Łącznie
producenci

chińscy

Pozostali

Moce  produkcyjne (t)

• LIDEREM W BRANŻY JEST NOTOWANY NA NYSE CARBO CERAMICS (CRR): 792 000 TON 

MOCY, 36% UDZIAŁU W RYNKU 

• 75% MOCY PRODUKCYJNYCH ZAINSTALOWANA JEST  W AMERYCE PŁN. I PD.  

• PRODUCENCI CHIŃSCY DYSPONUJĄ MOCAMI NA POZIOMIE 215K TON JEDNAK W 

WIĘKSZOŚCI OFERUJĄ PRODUKT NISKIEJ JAKOŚCI 

• ŚWIATOWE MOCE PRODUKCYJNE MOŻNA SZACOWAĆ NA OK 2,2 MLN TON ROCZNIE 

(SZACUNKI BALTIC CERAMICS; PROPPANT PROSPECTS FOR BAUXITE, INDUSTRIAL 

MINERALS M RESEARCH) 

ŚWIATOWY RYNEK 

PROPPANTÓW (3) 



• 13 IV 2013 IMERYS (3,9 MLD USD ROCZNEGO 

OBROTU) PRZEJĄŁ PRODUCENTA PROPPANTÓW 

CERAMICZNYCH PYRAMAX CERAMICS LLC 

• PYRAMAX CERAMICS OSIĄGNIE ZDOLNOŚĆ 

PRODUKCYJNĄ 225 TYS. TON DO KOŃCA 2014 (W 

TRAKCIE BUDOWY) 

• CENA WYNIOSŁA 235 MLN $ I MOŻE BYĆ 

ZWIĘKSZONA O KWOTĘ DO 100 MLN $ 

 

• PARAMETRY TRANSAKCJI IMPLIKUJĄ WYCENĘ 

100K MOCY PRODUKCYJNYCH PROPPANTÓW 

CERAMICZNYCH W PRZEDZIALE 104-149 MLN $ 
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Wycena 100k mocy produkcyjnych propantów 
ceramicznych w oparicu o transakcję PyraMax ($)

WYCENA WG 

TRANSAKCJI PRZEJECIA 



 CARBO CERAMICS, LIDER RYNKU, 

NOTOWANY JEST PRZY WSKAŹNIKACH:  PE 

2013 28X, PE 2014 30X, PBV 3,1X , 

P/SALES 3,7X 

• KAPITALIZACJA CRR TO 2,24 MLD USD 

• IMPLIKOWANA WYCENĄ RYNKOWĄ 

WYCENA 100K MOCY PRODUKCYJNYCH 

PROPPANTÓW CERAMICZNYCH TO PONAD 

280 MLN USD 

 
 

282 196 970

0

50 000 000

100 000 000

150 000 000

200 000 000

250 000 000

300 000 000

Wycena 100k mocy produckyjnych propantów ceramicznych w

oparciu o rynkową wyceną Carbo Ceramics ($)

WYCENA RYNKOWA 
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565 

62% 

34% 

RENTA GEOGRAFICZNA 



148 
517 

1 217 

2 655 

5 230 

2000 2005 2010 2015 2020

 in USD millions 

China Others Russia USA & Canada World Total

POGNOZY WZROSTU 

RYNKU 



INDUSTRY TECHNOLOGIES 

PODSTAWOWE INFORMACJE 

BRANŻA: ENERGETYKA, 

TRANSPORT WYSOKICH 

NAPIĘĆ 

 

PRODUKT: IZOLATORY 

WYSOKICH I ŚREDNICH 

NAPIĘĆ 

 

UDZIAŁ LST Capial: 68% 

50 mln zł 

• sprzedaż przy pełnym obłożeniu mocy 

18 mln zł 

• EBITDA przy 85% obłożeniu mocy 

20% - 24% 

• Rentowność netto przy pełnym obłożeniu 
mocy 

54% 

• Docelowy udział 



 

OSIĄGNIĘCIE POZYCJI LIDERA W ZAKRESIE 

PRODUKCJI KORPUSÓW IZOLACYJNYCH DO 

WYSOKICH NAPIĘĆ, PRZY RENTOWNOŚCIACH 

NETTO 20% - 24% 

 

ROZWÓJ NOWYCH PRODUKTÓW W ZAKRESIE 

IZOLATORÓW ŚREDNICH I WYSOKICH NAPIĘĆ 

FORMOWANYCH IZOSTATYCZNIE 

 

CEL STRATEGICZNY 



2014 

 

ROZPOCZĘCIE BUDOWY ZAKŁADU PRODUKCYJNEGO ORAZ 

INSTALACJA LINII TECHNOLOGICZNEJ 

  

2015 

 

TESTY TECHNOLOGICZNE LINII PRODUKCYJNEJ 

ROZPOCZĘCIE PRODUKCJI KORPUSÓW CERAMICZNYCH 

  

2016 

 

OSIĄGNIĘCIE CO NAJMNIEJ 50% WYKORZYSTANIA MOCY 

PRODUKCYJNYCH ZAKŁADU PRODUKCYJNEGO 

ROZPOCZĘCIE PRODUKCJI IZOLATORÓW IZOSTATYCZNIE 

FORMOWANYCH W TECHNOLOGII C130 

  
 

CELE 2014 - 2016 



PRODUKT 

31 

STOSOWANY DO OCHRONY: 

• TRANSFORMATORÓW ROZDZIELCZYCH 

• SILNIKÓW WYSOKIEGO NAPIĘCIA 

• KONDENSATORÓW WYSOKIEGO NAPIĘCIA 

• PRZEKŁADNIKÓW NAPIĘCIOWYCH 

• KABLI ZASILAJĄCYCH W ELEKTROWNIACH, 

STACJACH TRANSFORMATOROWYCH, 

SIECIACH PRZESYŁOWYCH, ZAKŁADACH 

PRODUKCYJNYCH I WIELE INNYCH 

BEZPIECZNIK 

ŚREDNICH  

I WYSOKICH NAPIĘĆ 

CERAMICZNA RURA 

ELEKTROIZOLACYJNA 

ZASTOSOWANIE 

Rura Ceramiczna  

Korpus 

Bezpiecznika 

(7,2 – 36 kV) 

PIERWSZY PRODUKT 



GRANULAT C 130 

32 

C 130 – MASA PORCELANOWA W 

POSTACI GRANULATU (PROSZKU) DO 

FORMOWANIA WYROBÓW METODĄ 

PRASOWANIA IZOSTATYCZNEGO I 

WYTWARZANIA  PORCELANY 

ELEKTROTECHNICZNEJ 

 

Podstawowymi fazami krystalicznymi 

występującymi w surowej masie 

porcelanowej są kaolinit [Al2Si2O5(OH)4], 

kwarc [SiO2] oraz tlenek glinu [Al2O3] w 

postaci korundu. Zawartość korundu w 

materiale zbadano ilościowo w 

odniesieniu do wzorca i obliczono iż 

wynosi ona 35% 

GRANULAT C130 



TECHNOLOGIA PRODUKCJI  

33 

FORMOWANIE RUR METODĄ 

IZOSTATYCZNĄ 

  

UPROSZCZENIE PROCESU 

PRODUKCYJNEGO (8 W 1) 

   

OSZCZĘDNOŚCI ZUŻYCIA ENERGII  

   

MNIEJSZA POWIERZCHNIA ZAKŁADU 

OBECNA TRADYCYJNA 

TECHNOLOGIA 

TECHNOLOGIA  

INDUSTRY TECHNOLOGIES 

OSZCZĘDNOŚCI ENERGII  

CIĘCIE STRUGĄ WODNĄ  

TECHNOLOGIA PRODUKCJI 



ZALETY PRODUKTU  

Brak mechanicznej ingerencji w strukturę ceramiczną  

produktu 

Bardzo wysoka precyzja produkcji 

Bardzo wysokie w pełni powtarzalne parametry techniczne 

Znacznie wyższe własności mechaniczne i wytrzymałościowe  

które pozwolą używać mniejszą grubości ścianki 

Zmniejszona waga produktu o około 10-15% w porównaniu  

do obecnie dostępnych produktów* 

Znikoma ilość produktów wadliwych i strat produkcyjnych 

Wyższa wydajność  

 

* produkowanych w tradycyjnej technologii 
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JAKOŚĆ PRODUKTU MA 

PIERWSZORZĘDNE ZNACZENIE PRZY 

WYBORZE DOSTAWCY CERAMIKI 

ELEKTROIZOLACYJNEJ 

ZALETY PRODUKTU 



ROZWÓJ PRODUKTÓW 

1. OBUDOWY 

BEZPIECZNIKÓW 

2. RDZENIE 

BEZPIECZNIKÓW 

3. IZOLATORY TALERZOWE  

4. INNE PRODUKTY DLA 

BRANŻY 

ENERGETYCZNEJ  

Liczba talerzy w 

izolatorze jest 

uzależniona od 

wysokości napięcia i 

warunków 

atmosferycznych 1. 

2. 

3. 

ROZWÓJ PRODUKTÓW 



SPRZEDAŻ B2B 

XXX BBB 

ZZZ YYY ABC 

SPRZEDAŻ B2B 

PROWADZONE NEGOCJACJE Z DWOMA 

POTENCJALNYMI ODBIORCAMI DADZĄ 50% 

SPRZEDAŻY 



ŚWIATOWY RYNEK 
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Europe

Others

Przychody w mld USD 

Conventional insulating ceramics

Electric, electronic and functional ceramics
3,5 

mld 

USD 

11,5 

mld 

USD 

Świat 

KONWENCJONALNA CERAMIKA ELEKTROIZOLACYJNA – PODSTAWOWE PRODUKTY: 

- IZOLATORY 

- CERAMIKA DO INSTALACJI ELEKTRYCZNYCH 

- WSPARCIE REZYSTORÓW 

- ŚWIECIE ZAPŁONOWE 

Źró
d

ło
e: Jo

h
an

n
es Lieb

erm
an

n
, H

igh
-vo

ltage in
su

lato
rs b

asics an
d

 tren
d

s, 2
0

1
2

 IK
TS  

Japonia USA Europa 
Zachodnia 

Pozostali 

Konwencjonalna ceramika izolacyjna 

Elektro-, elektroniczna i funkcjonalna 

ceramika 

CERAMIKA ELEKTROIZOLACYJNA 
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ZAAWANSOWANIE PROJEKTU (1) • PRAWOMOCNE POZWOLENIE NA BUDOWĘ 

• PROJEKT TECHNOLOGII I WYBÓR WYKONAWCÓW URZĄDZEŃ 

• ZAMÓWIENIE WŁAŚCIWYCH FORM DLA PRODUKTU 

• PRÓBY WYKONANIA PRODUKTU NA PRASIE I FORMACH LZMO SA 

– OPANOWANA TRUDNA TECHNOLOGIA PRODUKCJI METODĄ 

IZOSTATYCZNĄ  

• BADANIA WŁAŚCIWOŚCI PRODUKTU W INSTYTUCIE 

ELEKTROTECHNIKI WROCŁAWIU (WWW.IEL.WROC.PL) 

• 22,3 MLN ZŁ DOTACJI UE 
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PIERWSZE  PROTOTYPY 

ZAAWANSOWANIE PROJEKTU 

http://www.iel.wroc.pl/


WYKORZYSTYWANIE ZAAWANSOWANYCH 

PRZEMYSŁOWYCH TECHNOLOGII NIESTOSOWANYCH 

DOTYCHCZAS W POLSCE I REGIONIE 

 

WŁASNE PRACE BADAWCZO-ROZWOJOWE 

 

REALNA SZANSA NA OSIĄGNIĘCIE ZNACZĄCEGO UDZIAŁU 

W RYNKU 

 

REGIONALNY, BĄDŹ GLOBALNY CHARAKTER RYNKÓW 

 

LIDERZY TECHNOLOGICZNI W SWOJEJ BRANŻY, CO 

NAJMNIEJ W REGIONIE 

 

SILNIE WZROSTOWY CHARAKTER RYNKÓW 

 
 
 

CECHY WSPÓLNE PROJEKTÓW 



UZYSKANIE ZNACZNEGO WSPARCIA FINANSOWEGO W 

POSTACI DOTACJI 

 

ŁĄCZNE WSPARCIE UZYSKANE DLA TRZECH 

PROJEKTÓW PRZEKROCZYŁO JUŻ 60 MLN ZŁ 

  

ZABEZPIECZENIE WŁASNOŚCI INTELEKTUALNYCH I 

OCHRONY PRAW MAJĄTKOWYCH POPRZEZ OCHRONĘ 

PATENTOWĄ W POLSCE, UE ORAZ USA 

  

BADANIA NAD KOLEJNYMI PRODUKTAMI W RAMACH 

POZYSKANEJ TECHNOLOGII, W CELU ZAPEWNIENIA 

DALSZEGO WZROSTU WARTOŚCI 

 

CECHY WSPÓLNE PROJEKTÓW 



WZROST WARTOŚCI 

Notowanie na 

giełdzie 

Private placement 

w
ar

to
ść

 

wycena bilansowa (Bilans) 
wpływ na wynik (P&L) 

etap rozwoju 

STAN NA DZIŚ 



  
  
  
  

  

WZROST WARTOŚCI 

Notowanie na 

giełdzie 

Private placement 

w
ar

to
ść

 

wycena bilansowa (Bilans) 
wpływ na wynik (P&L) 

etap rozwoju 

STAN NA 31.12.2014 
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 WZROST WARTOŚCI 

Sprzedaż na poziomie 440 mln zł w 2018 roku 



 
 

  

GŁĘBOKA INTEGRACJA PIONOWA KAŻDEGO 

PROJEKTU TO:  

 

 

• AKUMULACJA MARŻ: (1) WYDOBYCIE I PRZYGOTOWANIE SUROWCA, 

(2) PRZETWORZENIE SUROWCA, (3) PRODUKCJA WYROBU 

GOTOWEGO 

 

• UMOCNIENIE POZYCJI RYNKOWEJ 

 

• UTRWALENIE TECHNOLOGICZNEJ I PRODUKTOWEJ PRZEWAGI 

KONKURENCYJNEJ 

 

• OSIĄGNIĘCIE ZNACZĄCEJ POZYCJI RYNKOWEJ, CO NAJMNIEJ W 

REGIONIE 

 

 



 

 

 

• DOCELOWO, CO NAJMNIEJ 70% ŁĄCZNYCH 

PRZYCHODÓW HOLDINGU POCHODZIĆ BĘDZIE Z 

SEKTORA ENERGETYCZNEGO 

ZWIĄZANEGO Z POZYSKANIEM SUROWCÓW 

ENERGETYCZNYCH, PRODUKCJĄ ENERGII, 

TRANSPORTEM ENERGII ELEKTRYCZNEJ, 

ZABEZPIECZENIEM URZĄDZEŃ PRZEMYSŁOWYCH 

PRZED SZKODAMI WYNIKAJĄCYMI Z PRZEPIĘĆ 

ELEKTROENERGETYCZNYCH 

 



 

WYSOKI POZIOM WSPARCIA DOTACJAMI UE 

 

= 

 

WYSOKI ZWROT NA KAPITALE 

 

ZMNIEJSZENIE POTRZEB INWESTYCYJNYCH 

 

WZROST WARTOŚCI 

 

WZROST WIARYGODNOŚCI 

 

SPADEK RYZYKA  

 



 

        
        
     

TRANSFORMACJA Z VENTURE CAPITAL 

 

W HOLDING PRZEMYSŁOWY 

 

= 

 

SPADEK RYZYKA 

 

WZROST WARTOŚCI 

  

 



 

 

UTRZYMANIE KONTROLI (>50% UDZIAŁU W 

KAPITALE) NAD KAŻDĄ ZE SPÓŁEK DO 

CZASU SPRZEDAŻY 

 

W PRZYPADKU SPRZEDAŻY WYPŁATA 

DYWIDENDY 

 



 

 

 

 

DZIĘKUJEMY PAŃSTWU ZA UWAGĘ ! 

 



ZASTRZEŻENIE 

Powyższe opracowanie zostało sporządzone wyłącznie w celach informacyjnych i nie ma na 

celu nakłaniania do nabycia lub zbycia jakichkolwiek instrumentów finansowych. Opracowanie 

nie stanowi reklamy, oferty ani proponowania nabycia instrumentów finansowych. Zostały w 

nim wykorzystane źródła informacji, które LST CAPITAL S.A. uznaje za wiarygodne i dokładne, 

jednak nie ma gwarancji, że są one wyczerpujące i w pełni odzwierciedlają stan faktyczny, a 

dotyczy to zwłaszcza wszelkich szacunków, prognoz, oczekiwań i rozważań. Opracowanie może 

zawierać stwierdzenia dotyczące przyszłości, które stanowią ryzyko inwestycyjne lub źródło 

niepewności i mogą istotnie różnić się od faktycznych rezultatów. LST CAPITAL S.A. nie ponosi 

odpowiedzialności za efekty decyzji, ewentualnie podejmowanych na podstawie niniejszego 

opracowania. Opracowanie nie należy traktować jako źródło wiedzy wystarczającej do podjęcia 

decyzji inwestycyjnej. Odpowiedzialność za sposób wykorzystania informacji zawartych w 

opracowaniu spoczywa wyłącznie na korzystającym z opracowania. Opracowanie podlega 

ochronie wynikającej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, 

publikowanie lub jego rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody LST CAPITAL S.A. 


