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Szanowni Państwo, 
 
 

W imieniu Zarządu KRAKCHEMIA S.A. pragnę przedstawić Państwu raport 
roczny Spółki za rok 2014 stanowiący podsumowanie wyników finansowych oraz 
działalności naszej Spółki.     
 
Rok 2014 był szczególnie niesprzyjającym dla działalności handlowej i realizacji planów 
rozwojowych Spółki. Istotne znaczenie miała bardzo trudna sytuacja na rynku surowców 
tworzyw sztucznych  generowana przez niekorzystne dla dystrybucji zniżkowe trendy 
cenowe. Niekorzystne długotrwałe tendencje spadkowe cen ropy naftowej i surowców 
pochodnych przedkładające się na rynek granulatów tworzyw sztucznych i folii 
opakowaniowych wymuszały realizację sprzedaży na bardzo niskim poziomie 
marżowym i negatywnie wpływały na gospodarkę zapasami. Koniunktura ta była 
szczególnie odczuwalna w czwartym kwartale 2014 roku, co wraz z niekorzystnymi  
w tym okresie kursami walut miało wpływ na wyniki Spółki. 
Jednakże swoje udziały w rynku granulatów tworzyw sztucznych i folii opakowaniowych 
Spółka nadal utrzymuje na bardzo wysokim poziomie zachowując status największego 
dystrybutora granulatów tworzyw sztucznych na terenie kraju oraz znaczącego 
dystrybutora folii opakowaniowych. W 2014 roku Spółka w stosunku do lat poprzednich 
ponownie zwiększyła przychody ze sprzedaży. Przychody ze sprzedaży wzrosły o 1,6% 
i osiągnęły wartość 592,6 mln zł. Jednak niekorzystne trendy cenowe na rynku 
surowców tworzyw sztucznych nie pozwoliły na realizację zysku netto na relatywnie 
wysokim i zadawalającym poziomie. 
Rok 2014 wiązał się dla Spółki z dodatkowymi nakładami inwestycyjnymi wynikającymi 
ze zmiany siedziby Spółki, modernizacją własnej bazy magazynowej oraz rozpoczęciem 
wdrażania nowego systemu komputerowego. Działania te pozwolą na pełną 
reorganizację  działalności handlowej i rozpoczęcie realizacji nowoczesnych form 
sprzedaży i zakupu. 
Nastąpiła również aktywacja sprzedaży internetowej odczynników i surowców 
chemicznych, osiągając pod koniec roku wymierne sukcesy. W 2015 roku planowany 
jest dalszy rozwój tej formy sprzedaży z wykorzystaniem nowego systemu 
komputerowego.  
Spółka prowadzi ciągłe działania mające na celu poszerzenie i dywersyfikację 
dostawców Spółki zapewniając bezpieczeństwo obrotu towarowego oraz poszerzenie  
i uatrakcyjnienie oferty towarowej. Od wielu lat współpracuje również z producentami 
zagranicznymi, co pozwala jej na bieżące pokrywanie zapotrzebowania obsługiwanego 
przez nią rynku dystrybucyjnego i uniezależnienie się od niekorzystnych trendów 
podażowych na rynku polskich dostawców. W obszarze wieloletniej współpracy ze 
sprawdzonymi i lojalnymi, zarówno krajowymi, jak i zagranicznymi  dostawcami oraz 
partnerami handlowymi, Spółka utrzymuje stałe relacje  pozwalające na elastyczne 




