
 

Szanowni Państwo, 

 

Mam przyjemność podsumować dla Państwa wyniki finansowe oraz osiągnięcia Radpol SA w roku 

2014. 

 

Działania prowadzone w tym okresie miały na celu podniesienie innowacyjności i poszerzenie oferty 

produktowej dla kluczowych dla Spółki branż jak energetyka, ciepłownictwo, gazownictwo czy 

instalacje sanitarne. W efekcie mają one przyczynić się do zwiększania sprzedaży i budowania 

przewag konkurencyjnych na rynku krajowym oraz zagranicznym.  

 

Istotnym dokonaniem Radpol SA w 2014 r. było zakończenie inwestycji w zakładzie Rurgaz związanej 

z uruchomieniem innowacyjnej linii produkcyjnej rur i kształtek preizolowanych dla ciepłownictwa, a 

także rur warstwowych do wody i gazu w pełnym zakresie średnic. To właśnie nowoczesne systemy 

rurowe z polipropylenu i polietylenu do przesyłu mediów odnotowały największy, 39,92% udział w 

sprzedaży Spółki. Segment ten wygenerował przychody w wysokości 65,75 mln zł, co oznacza wzrost 

o 13,10% w stosunku do obrotów z 2013 r. Co więcej osiąganie synergii produktowych pomiędzy 

zakładami w Kolonii Prawiedniki i w Człuchowie a fabryką Finpol pozwala nam na tworzenie 

kompletnej oferty dla ciepłownictwa. Dzięki temu możemy budować przewagi konkurencyjne, 

umacniać naszą pozycję na rynku i zwiększać eksport wysokomarżowego asortymentu w tej grupie 

produktów.  

 

W 2014 r. Radpol - dzięki wdrożeniu technologii do produkcji muf termokurczliwych o dużych 

średnicach - rozpoczął również sprzedaż sieciowanych radiacyjnie muf DN800mm. Obecnie nasza 

Spółka jest jedynym w Europie wytwórcą wyrobów sieciowanych radiacyjnie o tak dużych średnicach, 

których sprzedaż zamierzamy rozwijać. Najnowszej generacji produkty termokurczliwe wytwarzane w 

człuchowskim zakładzie z powodzeniem wykorzystywane są w różnych projektach infrastrukturalnych 

oraz w przemyśle. Ze względu na unikatowość stosowanej technologii – dzięki akceleratorom 

elektronowym wykorzystywanym na skalę przemysłową – są to od lat najwyżej marżowe produkty w 

naszej ofercie. W tej grupie asortymentowej Spółka zwiększyła w ubiegłym roku zarówno sprzedaż 

krajową, jak i zagraniczną. Segment wyrobów termokurczliwych w 2014 r. osiągnął przychody w 

wysokości 32,24 mln zł, co oznacza wzrost o 5,85% r/r. Produkty te stanowiły 19,57% sprzedaży 

Spółki w 2014 r. i generowały najwyższe marże brutto - 42,55%. 

 



Wartym odnotowania wydarzeniem minionego roku jest włączenie Wirbetu w struktury Radpol SA, 

będące kolejnym etapem budowania Spółki wielozakładowej. Przeprowadzona integracja zakładów 

umożliwi osiągnięcie jeszcze większych synergii, jednocześnie upraszcza struktury korporacyjne i 

pozwala na ograniczenie kosztów. 

 

Efektem działań prosprzedażowych i inwestycyjnych w 2014 r. były przychody jednostkowe Spółki o 

wartości 164,70 mln zł, czyli o 8,03% większe niż w roku 2013. Natomiast zysk netto wyniósł w 

minionym roku 8,08 mln zł wobec 10,34 mln zł uzyskanych w 2013 r., a EBITDA Radpol SA osiągnęła w 

2014 r. poziom 22,07 mln zł, podczas gdy w 2013 roku było to 23,88 mln zł. Jednak na wyniki Spółki 

wpływ miały zdarzenia jednorazowe w postaci straty na sprzedaży zbędnej nieruchomości, jak 

również składników majątku obrotowego i koszty restrukturyzacji zatrudnienia łącznie w wysokości  

1,14 mln zł. Czwarty kwartał, którego sprzedaż nie była tak wysoka jak oczekiwano, rzutował również 

na wielkość produkcji i roczny wynik finansowy Spółki. Z kolei  wzrost kosztów sprzedaży, marketingu 

i administracji w 2014 r. o 16,41% r/r, związany był z zaistniałymi zdarzeniami jednorazowymi, ale też 

kosztami związanymi z reorganizacją, które wynikają z przygotowania Spółki do znaczącego 

zwiększenia obrotów w kolejnych okresach. Ważnym obszarem rozwoju Spółki była w ubiegłym roku 

także sprzedaż zagraniczna i planujemy dalsze umacnianie naszej pozycji na arenie międzynarodowej. 

Eksport Radpol SA w 2014 roku wyniósł 18,08 mln zł i był większy o 8,08% r/r.  

 

Zwiększanie sprzedaży, poszerzanie oferty innowacyjnych produktów, budowanie synergii między 

zakładami, jak i umacnianie pozycji na rynku krajowym oraz zagranicznym to istotne elementy 

określone w strategii rozwoju Spółki.  

 

Z poważaniem, 

 

Daniel Dajewski 

Prezes Zarządu 

Radpol SA 

 


