
 

Szanowni Państwo! Drodzy Akcjonariusze!  

Mamy zaszczyt i przyjemność przekazać na Państwa ręce raport roczny Abadon Real Estate 

S.A. oraz skonsolidowany raport roczny grupy kapitałowej Abadon Real Estate za 2017 rok.  

Grupa Abadon Real Estate to unikatowy w skali branży podmiot skupiający ogół kompetencji 

niezbędnych do realizacji projektów nieruchomościowych. Grupa powstała w drodze 

rozpoczętej w 2016 r., a sfinalizowanej w ub.r. reorganizacji holdingu Murapol, polegającej na 

wydzieleniu sekcji odpowiadających za poszczególne etapy realizacji inwestycji 

mieszkaniowych do spółek celowych, a następnie skoncentrowaniu ich w Grupie Abadon RE.  

Abadon RE, pomimo tego, że jest stosunkowo młodym uczestnikiem polskiego rynku 

nieruchomościowego, posiada bogate, 17-letnie doświadczenie spółek wykonawczych, 

których portfolio zrealizowanych inwestycji obejmuje blisko 100 projektów, w których powstało 

ponad 8,5 lokali zamieszkałych przez ok. 25 tys. osób.  

W minionym roku, w efekcie przejęcia grupy budowlanej AWBUD, kompetencje Abadon RE 

zostały wzmocnione i uzupełnione o specjalizacje w obszarze budownictwa przemysłowego, 

ekologii i energetyki, reprezentowane przede wszystkim poprzez dwie kluczowe spółki AWBUD 

S.A. oraz Instal Lublin Sp. z o.o. Pierwsza z nich to podmiot wyspecjalizowany w kompleksowym 

prowadzeniu inwestycji, posiadający silne kompetencje w pracach żelbetowych dla klientów 

z sektorów przemysłowego, użyteczności publicznej, budownictwa ogólnego, a także 

infrastruktury oraz ochrony środowiska. Z kolei Instal Lublin Sp. z o.o. jest jedną z największych 

firm z branży instalacyjnej w Polsce, od ponad 60-ciu lat specjalizującą się w usługach 

związanych z projektowaniem i montażem instalacji. 

Włączenie powyższych podmiotów do Grupy Abadon RE pozwoliło nam nie tylko wejść w 

nowe segmenty rynku nieruchomościowego, ale także zwiększyć możliwości produkcyjne w 

obsłudze inwestycji mieszkaniowych holdingu Murapol. Plan wzrostu zakłada konsekwentne 

zacieśnianie współpracy operacyjnej pomiędzy podmiotami, tak aby w ciągu najbliższych 2-3 

lat portfel zleceń AWBUD S.A. w 50 proc. składał się z kontraktów otrzymywanych od spółek z 

holdingu Murapol.  

Obecnie dominującym i pierwszym zleceniodawcą dla podmiotów wchodzących w skład 

Grupy Abadon RE są spółki z holdingu Murapol. Współpraca ze stabilnym i sprawdzonym 

partnerem oraz portfel projektów przygotowywanych przez holding do realizacji na najbliższe 

lata, zapewnia spółkom wykonawczym Grupy Abadon RE stały strumień zleceń. Backlog 

Grupy na lata 2018-2021, bazujący wyłącznie na przewidywanych zleceniach od holdingu 

Murapol wynosi ponad 2 mld zł, w tym na 2018 rok – ponad 500 mln zł.  

Tworząc podmiot o niespotykanym dotychczas na rynku zakresie działalności otwieramy go 

także na inwestorów zewnętrznych. Szczególnie duże możliwości widzimy we współpracy z 

zagranicznymi funduszami, które dostrzegając potencjał Polski, są zainteresowane lokowaniem 

kapitału na naszym rynku nieruchomościowym. Oferta Grupy została tak skonstruowana aby 

zminimalizować zaangażowanie inwestora i dostarczyć mu pełną obsługę, nawet wysoce 

skomplikowanych koncepcyjnie projektów nieruchomościowych.  

W 2017 roku Grupa Abadon Real Estate wypracowała przychody ze sprzedaży w wysokości 

425,2 mln zł oraz zysk netto na poziomie 16,2 mln zł.  



 

Strategia rozwoju Abadon Real Estate S.A. zakłada sukcesywne zwiększanie wartości spółki, 

poprzez maksymalne wykorzystywanie potencjału powstałego podmiotu, zarówno w realizacji 

projektów dla holdingu Murapol, jak i wychodzenie z ofertą do szerokiego rynku podmiotów 

zewnętrznych 
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