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Producent naczep, przyczep i zabudow
samochodowych dla transportu
drogowego i rolnictwa

Jedna z najmtodszych i najbardziej
dynamicznych firm w branzy - 20 lat

Miedzynarodowa grupa oparta na
silnych lokalnych markach

Witasne, nowoczesne zaplecze
badawczo-rozwojowe

Szerokie portfolio produktowe
12 grup

Siec serwisowa o miedzynarodowym
zasiegu - 200 punktow

Efektywna sie¢ sprzedazy - 75.000
pojazdéw z logo Wielton

Doswiadczona zatoga -
2 000 oséb w grupie



NASZA DROGA DO SUKCESU

Nowy inwestor strategiczny:

Powstanie firmy P. Szataniak Otwarcie CBR Strategia
Wielt i
ielton M. Szataniak Wielton Africa Wzrostu 2020
Debiut na GPW
Certyfikat . . .
1SO 9001 Wielton Rosja Wielton AGRO
1997 2003-04 2008 2015
u u u u u u u u u u
1996 2001 2005 2006-07 2009 2016 2017
Pierwszy Wielton na Rozpoczecie procesu Kontynuacja procesu
drodze automatyzacji automatyzacji

WIELTON®

Przejecie 65% udziatéow
we francuskiej spotce Fruehauf

Zakup wtoskich aktywoéw
(dzis: Viberti Rimorchi)



SZEROKA I NOWOCZESNA OFERTA

37% KURTYNY 16% \WywRrOTKI 14% PLATFORMY 11% FURGONY

8%  zEsTAWY 6%  PRZYCZEPY 5%  AGRO 3%  INNE
KUBATUROWE

®
WI ELTO N @ Nota: Dane procentowe dotycza udziatéw grup produktowych w sprzedazy Grupy Wielton wolumenowo w 2016 roku.



SOLIDNE FUNDAMENTY

PODWOJENIE WARTOSCI SPOLKI

(o)
WOLUMEN PRZYCHODY +113/0
12,9 tys sztuk 1198 min PLN wzrost kursu akcji Wielton S.A.
od poczatku 2016 roku
EBITDA ZYSKNETTO 15,05 PLN
106 min PLN 55 min PLN
marza 8,9% marza 4,6%
PRZEPEYWY OPERACYJNE DtUG NETTO 7,07 PLN
+67 min PLN 118 min PLN
Dtug netto / EBITDA 0,8x

01.01.2016 05.04.2017

®
WI ELTON @ Nota: Dynamiki zmian dotycza wynikéw skonsolidowanych Grupy Wielton za 2016 rok w poréwnaniu do 2015 roku. W 2016 roku Grupa

Wielton skonsolidowata wyniki Frueuhauf za 2-4Q 2016.



EKSPERT NA DRODZE

MISJA

Tworzymy i dostarczamy najlepsze rozwigzania transportowe dla biznesu

WARTOSCI

JAKOSC kazdego procesu

LUDZIE jako najwazniejszy kapitat i dobro firmy
BEZPIECZENSTWO w kazdym dziataniu
INICJATYWA - aktywne poszukiwanie rozwigzan

WIELTON®



CELE STRATEGICZNE 2020

PODWOJENIE
Przychody ze sprzedazy 2,4 mld PLN BIZNESU
Wolumen sprzedazy 25 tys.
| +100%
Marza EBITDA 8,0%
Swiat TOP10 25
Europa Nr 3
Polska Nr 1 12.9
Francja Nr 1 ’
Wiochy TOP3
Niemcy TOP5 2016 2020
CIS TOPS WOLUMEN SPRZEDAZY W TYS. SZTUK

®
WI ELTO N @ CIS - Rosja, Ukraina, Biatorus, Kazachstan



OTOCZENIE RYNKOWE

Duzy potencjat sprzedazowy (wzrost sity polskich

21 tys. sztuk przewoznikéw miedzynarodowych) RYNEK NACZEP | PRZYCZEP

Dojrzaty, ustabilizowany rynek W EUROPIE | AFRYCEW TYS. SZTUK

23 tys. sztuk Perspektywa krotkotrwatego spadku w latach 2018-19

13 13 13 13
. . : AFRYKA
Duzy potencjat sprzedazowy (odroczony popyt) 270 268 248
l4tys.sztuk  Inwestycje wspierane przez programy rzadowe ey 222 245 233
Dojrzaty rynek, nieznaczne wahania krotkoterminowe
54 tys. sztuk Mozliwy wzrost popytu dzieki nowym regulacjom prawnym Wartosé rvnku w 2016
ynku
Rosnacy rynek z wahaniami popytu, uwarunkowany sytuacja ~EUR7MLD
11tys.sztuk  geopolityczng

e : 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
Szybko rosnacy popyt, stymulowany ogdlnoswiatowymi

13 tys. sztuk programami rozwoju infrastruktury i transportu

Zrédto: 2014-2016 CLEAR International, szacunki wtasne Grupa Wielton.

Nota: Pod nazwami krajéw/regionéw podano wielkos$¢ sprzedazy wolumenowo na danym rynku w 2016 roku.
Afryka - kraje UEMOA (Niger, Mali, Burkina Faso, Benin, Togo, Wybrzeze Kosci Stoniowej, Senegal, Guinee Bissau).




OTOCZENIE KONKURENCYJNE

Rozdrobnienie rynku naczep i przyczep w Europie (51%)

Mali producenci koncentrujg sie gtdwnie na jednym rynku
i specjalizuja sie na niszowych produktach

Liderzy, dwaj niemieccy producenci (33%), dziatajacy globalnie
oferujg wysoce wystandaryzowane rozwigzania

Sredniej wielkoéci producenci (16%) o zasiegu europejskim

lub regionalnym, posiadajacy w swojej ofercie oprocz
standardowych, takze specjalistyczne produkty

WIELTON®

m Liderzy 33%

m Producenci Sredniej

RYNEK NACZEP . er
| PRZYCZEP wielkosci 11,4%
W EUROPIE
W 2016 Wielton 4,6%

Pozostali
producenci 51%

Zrodto: Wielton, Fruehauf, CLEAR, PZPM, Anfia, KBA, Knorr, Bridgestone,
wywiady z ekspertami, desk research, analiza Bain




ZROWNOWAZONY WZROST

GENERATORY WZROSTU —‘

PRODUKTY WIZERUNEK
ROZWOJ ORGANICZNY KLIENT ORGANIZACJA
PRODUKCJA

KRYTERIA
-

RYNEK EFEKT SKALI
PRODUKT KNOW-HOW

AKWIZYCIJE

WIELTON®



PRODUKTY

Staty rozwdj oferty produktowej, oparty na:
wtasnym Centrum Badan i Rozwoju

wspotpracy z osrodkami naukowymi i kluczowymi

klientami € = o | S e N mms‘il
b i H A el o 20 YEARSOF ¥
AP & d . falutpper nmwv"mmv |NN0V/AIION \‘\
kooperacji z osrodkami badawczo-rozwojowymi B <A ) e NN

poddostawcéw

zastosowaniu innowacyjnych metodologii (Design
Thinking)

WIELTON®




PRODUKTY

KURTYNY

WYWROTKI

5% 8% udziat Wielton

40% 38% udziatwrynku EU

Wdrozenie:

= Naczep o niskim koszcie
produkcyjnymdla
segmentu ekonomicznego

= Naczep kurtynowych z
niskg masg wtasng

= Zoptymalizowanych
konstrukcji

CHtODNIE

15% 15% udziatwrynku EU

5% 9%  udziat Wielton

Wdrozenie:

= Nowej rodziny do
transportu masy
bitumicznej

= Nowejrodziny wywrotek
super lekkich

= Nowychrozwigzan
przyjaznych
uzytkownikowi

PRODUKTY

12% 14% udziatwrynku EU

0% 2% udziat Wielton

Wdrozenie:

=  Uruchomienie procesu
produkcyjnego

= Rodziny pojazdéw do
oferty Wielton

33% 33% udziatwrynku EU
6% 12% udziat Wielton

Wdrozenie:

= Zdefiniowanie
najatrakcyjniejszych rodzin
produktowych

= Dokonanie wyboru

=  Wdrozenie do oferty
produktowej

WIELTON®

NISZOWE —




KLIENT

Rozszerzenie wtasnej sieci handlowej, wspieranej przez system
obstugi klientéw kluczowych

Utworzenie Centrum Obstugi Klienta (pie¢ nowych lokalizacji)

(A

Rozszerzenie pakietu ustug:

b
N
:

{ VAR

finansowanie zakupu
odkup i wynajem
Kompleksowe wsparcie w obstudze posprzedazowe:
globalna sie¢ serwisowa (ponad 500 punktéw do 2020) A= y =
assistance 24/7 ' S
Regularne badania satysfakgji klienta

Zbudowanie organizacji zarzadzania pojazdami uzywanymi

WIELTON®




PRODUKCJA

Dostosowanie mocy produkcyjnych do celéw sprzedazowych
Unifikacja produktéw na rynkach i uproszczenie procesu produkgji
Wdrozenie zintegrowanego planowania produkgji

Unifikacja komponentéw, realizacja synergii produkcyjnych
Wykorzystanie efektu skali w zakupach

Efektywna organizacja produkcji seryjnej i spersonalizowanej

WIELTON®

MOCE PRODUKCYJNE
podwojenie do 25 tys. szt.

CZAS DOSTAW (LEAD TIME)
redukcja o 25%

EFEKTYWNOSC PRODUKCJI
wzrost o 3% rocznie

ZAPASY
redukcjao4-5%

CENY ZAKUPOW
redukcja 1,5-2,0%




WIZERUNEK

Budowanie spdjnego wizerunku opartego o silne
lokalne marki

Pozycjonowanie Grupy Wielton jako lidera w branzy
Wykorzystanie synergii portfela marek

Budowanie wizerunku ,EKSPERT NA DRODZE”
opartego na innowacjach

L ——3

WIELTON® rFrueHAUF Cappl  WIELTON®




ORGANIZACJA

Dostosowanie struktury organizacyjnej do rosnacej skali i zasiegu
Budowa zespotu w oparciu o kompetencje i zaangazowanie

Ugruntowanie lokalnej i miedzynarodowej wspotpracy zespotowej

Wdrozenie zarzadzania talentami
Uruchomienie programu rozwoju kompetencji
Wprowadzenie do organizacji kultury zarzadzania przez cele

Nowoczesna kultura oparta na wartosciach

WIELTON®




AKWIZYCIJE

— KRYTERIA

Selektywne transakcje poprzedzone analizami wedtug
wskazanych kryteriow

KNOW-
HOW

Dobre praktyki,
wiedza
specjalistyczna

Wybor spotek pozwalajgcych na realizacje celéow biznesowych

Harmonogram akwizycji zapewniajacy skuteczny proces
integracji aby w petni uzyskac efekty synergii

EFEKT SKALI

Dalszy wzrost skali
Efekty synergii
produkcyjnychi

kosztowych

RYNEK

Wejscie na nowe
rynki, umocnienie
pozycji

Wysokosc¢ inwestycji pozwalajgca zachowac bezpieczne
wskazniki zadtuzenia

PRODUKT

Uzupetnienie
portfolio o produkty
niszowe

WIELTON®




PRODUKTY | RYNKI

PRODUKTY RYNKI
WOLUMEN SPRZEDAZY GRUPY WOLUMEN SPRZEDAZY GRUPY
WTYS.SZTUK WTYS.SZTUK
25,0 25,0
Kurtyny +3,0 Polska +1,2
Wywrotki +2,9 Francja +1,0
Podkontenerowe +1,2 Wtochy +1,0
Chtodnie +0,7 Niemcy +2,0
Furgony +1,0 CIS +1,2
Agro +1,3 Afryka +1,0
Zestawy +0,6 CEE +1,0
Inne +1,4 Inne rynki +1,2
WE +2,5
2016 129 2016 A

WIELTON®



NAKEADY INWESTYCYJNE

110 min PLN

Zwiekszenie mocy produkcyjnych

wdrozenie nowoczesnej technologii zabezpieczenia
antykorozyjnego - KTL

rozbudowa zautomatyzowanej linii spawalniczej
zwiekszenie efektywnosci linii montazowej

automatyzacja proceséw produkcyjnych w spoétce Fruehauf
(Francja)

Optymalizacje proceséw montazowych w spotkach zaleznych
Budowa zaktadu produkcji chtodni
Poprawa jakosci obstugi klienta

witasne sieci sprzedazowe

budowa Centrow Obstugi Klienta, w tym centrum w Afryce

WIELTON®

CAPEX 2017-2020

110 Nowe
min PLN inwestycje
50 Inwestycje
min PLN odtworzeniowe




FINANSOWANIE

ZRODEA FINANSOWANIA

Srodki wtasne
Dtug odsetkowy

Premia inwestycyjna z tytutu inwestycji w SSE

GWARANCJA STABILNOSCI FINANSOWE)

Zadtuzenie nie wieksze niz 60%

Dtug netto / EBITDA < 2,5x

WIELTON®




DZIELIMY SIE NASZYM SUKCESEM

Prowadzimy stabilng polityke dywidendy

Od 5 lat dzielimy sie zyskiem z akcjonariuszami

WIELTON®

WYSOKOSC DYWIDENDY
(za dany rok obrotowy, min PLN)

17,5
14,5 14,5

12,1

9.7

2011 2012 2013 2014 2015




WIZJA 2020

Roczne obroty Grupy okoto 2,4 mld PLN

Wysoka rentowno$¢ biznesu (8% marza EBITDA)
Sprzedaz na poziomie minimum 25 tys. sztuk rocznie
Nowe silne marki w portfolio Grupy

Wiodaca pozycja na kluczowych rynkach - Nr 3 w Europie
Umocnienie pozycji w TOP 10 na rynku globalnym

Poszerzona gama produktéw w ofercie

WIELTON®




~ DZIEKUJE ZA UWAGE

WIELTON®




OSWIADCZENIE

Niniejsza prezentacja zostata sporzadzona przez Wielton S.A. (,Spotka”). Ma ona charakter wytacznie informacyjny i nie nalezy jej traktowac jako
porady inwestycyjnej. Spotka ani zaden z jej podmiotow zaleznych nie ponoszg odpowiedzialnosci z tytutu jakiejkolwiek szkody wynikajacej z
wykorzystania niniejszej prezentacji lub jej tresci albo powstatej w jakikolwiek inny sposéb zwigzany z niniejszg prezentacjg. Odbiorcy prezentacji
ponoszg wytaczng odpowiedzialnos¢ za wtasne analizy i oceny rynku oraz sytuacji rynkowej Spotki i Grupy Kapitatowej dokonane w oparciu o
informacje zawarte w niniejszej prezentacji.

Niniejsza prezentacja zawiera stwierdzenia odnoszace sie do przysztosci. Stwierdzenia te opierajg sie na obecnych przewidywaniach Zarzadu i
zaleza od wielu czynnikow, na ktore Spdtka nie ma wptywu, oraz obarczone sg szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewnosci oraz innych
czynnikow, ktore mogg spowodowac, ze faktyczne wyniki, poziom dziatalnosci badzZ osiggniecia Spotki i Grupy Kapitatowe] mogg istotnie odbiegac
od przysztych wynikow, poziomu dziatalnosci badz osiggniec wyrazanych lub sugerowanych w stwierdzeniach dotyczacych przysztosci.
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®z CENTRUM

MOz

TECHN 05
NOLOGIA
OLA BE2PECy

RESEARCH
AND DEVELOPHE

TECHNOLOGY F

WIELTON S.A.

ul. Rymarkiewicz 6
98-300 Wielun
www.wielton.com.pl

KONTAKT DLA
INWESTOROW

Tomasz Sniatata
Wiceprezes Zarzadu, CFO
tel. 510 202 743
t.sniatala@wielton.com.pl

KONTAKT DLA
MEDIOW

Katarzyna Rybacka

PR Manager

tel. kom. +48 502 665 126
k.rybacka@wielton.com.pl




