Szanowni Panstwo,

miniony rok bez watpienia trwale zapisze sie w historii branzy dystrybucji IT. Obserwowana w ostatnich
latach dynamika zmian nieco wyhamowata, jednak przeciggajace sie problemy w branzy uwidocznity
jak na dtoni wszystkie jej stabosci: niskie marze, rosngcg presje cenowg, trudnosci z biezgcym
dostosowywaniem sie do czestych zmian w otoczeniu regulacyjnym czy coraz ostrzejszg konkurencje
ze strony globalnych dystrybutorow. Skumulowany efekt dziatania tych czynnikéw wptynat ujemnie
na kondycje wielu rodzimych firm. Ten nietatwy okres bez wiekszego uszczerbku przetrwali jedynie

najwieksi i najlepiej przygotowani do tego gracze, jak ABC Data.

Przekazuje Panstwu jednostkowe sprawozdanie finansowe ABC Data. Zawiera ono opis dziatalnosci
Spdétki w minionym roku, podsumowanie najwazniejszych wydarzen, ktore wptynety na kondycje catej
branzy dystrybucji IT —a posrednio rowniez na ABC Data — oraz jednostkowe wyniki finansowe osiggniete
w 2017 roku. Mimo zmiennej sytuacji i bardzo konkurencyjnego rynku, sg one bardzo dobre. To zastuga
przede wszystkim naszego nieszablonowego podejscia do prowadzonej dziatalnosci, modelowej
wspotpracy catego zespotu, poczgwszy od procesu analizy i przewidywania sytuacji rynkowej, poprzez
koncentracje na rozwoju kluczowych obszaréw dziatalnosci, na rzetelnej realizacji wynikow przez caty
rok skonczywszy. Aby pozostac konkurencyjnymi na wymagajgcym rynku, wiodgcy dystrybutorzy musza
oferowaé dzi$ co$ wiecej, niz tylko sprawne przesuwanie pudetek. W ABC Data mowimy o tym

juz od dawna, a co wiecej systematycznie rozwijamy prowadzong dziatalnosc.

Nie tylko dodajemy nowe produkty do naszej oferty, lecz takze dynamicznie zwiekszamy portfolio
zaawansowanych ustug technologicznych oraz inwestujemy w rozwdéj nowych, obiecujgcych obszarow,
jak cloud computing. Wraz z postepujaca cyfryzacjg gospodarek i spoteczenstw coraz wieksze znaczenie
zyskujg bowiem nowe formy dziatalnosci. Réwnoczesnie firmy muszg by¢ znacznie bardziej elastyczne
niz jeszcze kilka lat temu i dynamicznie dostosowywac sie do zmiennej sytuacji, aby nie tyle dotrzymacd
tempa konkurencji, co kreowaé trendy i nadawad ton dyskusji dotyczacej przysztosci technologii.
W branzy IT jak w zadnej innej liczg sie dzi$ zaawansowana wiedza i szeroki zaséb kompetencji
technologicznych. S3 to atrybuty niezbedne do funkcjonowania w konkurencyjnym srodowisku, jak tez
przy realizacji kluczowych kontraktéw. ABC Data posiada ku temu zaréwno odpowiednie portfolio

produktowe, jak i unikalny know-how zdobyty podczas niemal trzydziestoletniej obecnosci na rynku.

Doskonale wiemy, w ktérym kierunku podazyé, by zwiekszy¢ efektywnos$é podejmowanych przez nas
dziatan. Od lat na biezgco monitorujemy rynek, co pozwala nam systematycznie dostosowac oferte
do obowigzujgcych trenddéw. Aktywnie poszukujemy nisz czy nowych, perspektywicznych technologii,

ktére przy odpowiednim wsparciu, jakiego moze udzieli¢ tak duza spétka jak ABC Data, wkrétce stang



sie potencjalnymi bestsellerami. Taka strategia przynosi wymierne efekty, o czym najlepiej swiadczg

nasze wyniki.

W opublikowanej w maju ubiegtego roku prognozie wynikow finansowych podalismy informacje,
ze skonsolidowane przychody ze sprzedazy wyniosg w 2017 roku 4 468,2 min PLN, EBITDA osiggnie
poziom 50,6 min PLN, natomiast zysk netto 27,7 min PLN. Czes$¢ branzowych komentatoréw ocenita
te prognoze jako zbyt ambitng. My wiedzielismy, ze dotrzymamy ztozone] obietnicy. Jako Grupa
Kapitatowa ABC Data wypracowalismy w ubiegtym roku 4 635 min PLN skonsolidowanych przychoddéw
ze sprzedazy, co oznacza wzrost o niemal 170 min PLN w poréwnaniu do prognozy. Grupa ABC Data
znacznie zwiekszyta tez rentownos$¢ sprzedazy, uzyskujac zysk brutto ze sprzedazy w wysokosci 283,6
min PLN. Oznacza to, ze w 2017 roku ponownie wypracowalismy jedng z najwyzszych marz w dystrybucji
IT. Jej wartos¢ wyniosta 6,1%. Skonsolidowany zysk EBITDA wypracowany przez Grupe ABC Data wynidst
w 2017 roku 58,7 mIn PLN, czyli byt wyzszy o 8,1 min PLN od prognozowanego, za$ raportowany zysk
netto za rok 2017 to 25 min PLN, przy czym zysk netto skorygowany (o odpis aktualizujgcy aktywo
podatkowe) uksztattowat sie na poziomie 34 min PLN. Byt wiec niemal dwukrotnie wyzszy od zysku

wypracowanego rok wczesniej (17 min PLN).

Bardzo dobrze prezentujg sie rowniez nasze wyniki jednostkowe. W 2017 roku ABC Data osiggneta
3505 min PLN przychodéw ze sprzedazy. Wynik ten byt o okoto 13% nizszy niz w 2016 roku,
co jest efektem realizowanej przez ABC Data strategii koncentracji na transakcjach wysokomarzowych.
Zgodnie z naszymi zatozeniami, pomimo nizszych przychodéw ze sprzedazy, odnotowaliSmy wzrost
na pozostatych poziomach rachunku wynikéw. Odnotowany w ubiegtym roku jednostkowy zysk brutto
ze sprzedazy wynidst 208,5 min PLN wobec 204 min PLN w 2016 roku. Wypracowana przez nas marza
osiggnetfa wartosc 5,9%, podczas gdy rok wczesniej byto to 5,1%. Wartosé jednostkowego zysku EBITDA
byta w2017 roku ponad dwukrotnie wyzsza niz w 2016 roku i wyniosta 28,8 min PLN.
Z kolei jednostkowy zysk netto wzrdst w 2017 roku o 80% r/r i uksztattowat sie na poziomie 35,1 min

PLN, wobec 19,5 mIn PLN rok wczesniej. Te liczby mdwig same za siebie,

W ubiegtym roku ABC Data konsekwentnie i na biezgco dostosowywata swojg dziatalnos¢ do licznych
zmian w otoczeniu prawnym i regulacyjnym. Pracochtonny idtugotrwaty proces implementacji
i dostosowania sie do nowych przepisdw generuje zazwyczaj okreslone dodatkowe koszty.
Mimo to zawsze doktadamy staran, aby standardy obowigzujgce w grupie byly w petni zgodne
z obowigzujgcymi przepisami prawa. To inwestycja, ktora zwraca sie w dtuzszej perspektywie. Nie bez
znaczenia dla funkcjonowania naszej firmy pozostawaty w 2017 roku réwniez takie czynniki, jak rosngce
koszty ubezpieczen czy coraz powszechniejsza na rynku redukcja limitéw kredytowych, zwigzana m.in.

z falg postepowan restrukturyzacyjnych w firmach z branzy IT. W ich efekcie podmioty z sektora IT wcigz

sg traktowane jako spotki relatywnie wysokiego ryzyka. Mimo to ABC Data uwazana jest za wiarygodng,



a limity, ktére mamy do dyspozycji pozostajg w naszej ocenie na optymalnym poziomie, pozwalajgcym

na bezproblemowe prowadzenie biezgcej dziatalnosci.

Od strony biznesowej, w 2017 roku koncentrowalisémy sie zwtaszcza na rozwoju w czterech kluczowych
obszarach naszej dziatalnosci — mobile, e-commerce, cloud oraz VAD. Wpisujg sie one w trendy
w dystrybucji IT na rok 2018 przewidywane przez GTDC. Technologie mobilne wptywajg i bedg wptywac
nie tylko na nasze zycie codzienne, lecz takze na procesy gospodarcze i spoteczne. Wtasnie dlatego
rozwoj obszaru mobile jest jednym z naszych priorytetéw. Po wprowadzeniu — z duzym sukcesem
— produktow marki Xiaomi na polski rynek w drugiej potowie 2016 roku, w 2017 roku kontynuowalismy
rozw0j portfolio sprzetu tej marki. Z kolei nasza spdtka zalezna — iSource — niezmiennie pozostaje
najwiekszym dystrybutorem sprzetu marki Apple w Polsce. Jestesmy takze wiodgcym dystrybutorem

smartfonéw Huawei w naszym kraju.

Obszar mobile, to jednak nie tylko sprzet, lecz takze oprogramowanie. W ubiegtym roku specjalnie
dla naszych Klientow stworzylismy wiec aplikacje mobilng m-Interlink, pozwalajgcg na dokonywanie
zakupoéw w ABC Data przy wykorzystaniu urzadzen mobilnych — telefondéw i tabletéw. Poniewaz dane
z aplikacji i webowej wersji systemu synchronizujg sie w czasie rzeczywistym, procesy zamodwienia
rozpoczete w aplikacji mozna kontynuowac na komputerze (i na odwrot). Aplikacja cieszy sie bardzo
duza popularnoscig wsrdd Klientow ABC Data i jest przez nas nieustannie rozwijana. ABC Data jest
jednym z prekursoréw e-handlu B2B w Polsce, a w swojej ofercie posiada szereg kompleksowych
platform inarzedzi sprzedazowych, jak InterLink czy Reseller Web bedacy zaawansowang

technologicznie aplikacjg e-sklepu.

Dostrzegajac potencjat, jaki daje cloud computing, w potowie ubiegtego roku uruchomilismy réowniez
autorska platforme dystrybucji ustug chmurowych — ABC Data Cloud. To autorskie narzedzie ABC Data,
od poczatku tworzone z myslg o sprzedazy zaawansowanych ustug w chmurze. Umozliwia dostawcom
oferowanie ich ustug w modelach laa$, PaaS, SaaS czy DRaaS. Z kolei klienci ABC Data poprzez nowa
platforme otrzymujg dostep do szerokiej i zréznicowanej oferty m.in. wirtualnych serwerdw, dyskow
sieciowych czy rozwigzan do archiwizacji i backupu danych. Nieustannie stawiamy na rozwdj posiadanej
oferty cloudowej, ktéra juz teraz jest unikatowa. Dostarczamy technologie tworzone zaréwno przez
globalnych, jak i polskich dostawcéw ustug cloud. Dzieki temu, ze oferujemy szeroki wybodr rozwigzan

w roznych przedziatach cenowych, mozemy w petni zaspokoic potrzeby reselleréw i ich klientéw.

Ostatnim z kluczowych obszarow rozwoju Grupy ABC Data jest VAD, czyli dystrybucja z wartoscig
dodang. W ramach Grupy ABC Data realizacjg zadan z tego obszaru zajmujg sie wyspecjalizowani

inzynierowie ABC Data, jak rowniez eksperci ze spotki zaleznej — SAE.



Ubiegty rok byt dla Grupy ABC Data wyjgtkowo pracowity i bardzo udany. Aktualnie koncentrujemy
sie na realizacji planéw biznesowych na 2018 rok. Sg one zwigzane z dalszym rozwojem i umacnianiem
pozycji Spotki w Polsce oraz w krajach regionu CEE. Wszystko po to, aby w dalszym ciggu pozostawacd
najlepszym i najbardziej wiarygodnym Partnerem biznesowym w branzy IT w tej czesci Europy. Taka
pozycja stanowi bowiem najlepszg gwarancje efektywnej dziatalnosci i satysfakcjonujgcych wynikéw
biznesowych. Wtasnie takich rezultatéw mozecie sie Panstwo spodziewac po ABC Data zaréwno w tym

roku, jak i w kolejnych latach.

Z powazaniem,
llona Weiss

Prezes Zarzqdu ABC Data S.A.



