\

Michat Kornacki - Prezes Zarzadu, Dyrektor Generalny

Szanowni Akcjonariusze,

Z przyjemnoscig i satysfakcjg przekazuje do Panstwa dyspozycji raport roczny, w ktérym
prezentujemy wyniki finansowe i osiggniecia Grupy IMS w 2017 roku. Miniony rok, to kolejny
udany okres dla naszej organizacji, ktéry zaznaczyt sie dynamicznym wzrostem biznesu, co
znalazto swoje odzwierciedlenie w osiggnietych wynikach finansowych.

Skonsolidowane przychody Grupy wzrosty w 2017 roku o 11% do poziomu 48,1 min z,
EBIT 0 32% do wartosci 9,9 min zi, EBITDA o 24% do wartosci 13,5 min zt, a zysk netto przypisany
akcjonariuszom jednostki dominujacej o 37% do wartosci 7,9 min zt. W 2017 roku odnotowalismy
wzrost przychodéw we wszystkich podstawowych segmentach sprzedazowych. Wzrosty
przychodéw i zyskdéw to efekt realizowanej strategii rozwoju naszej Grupy Kapitatowej. Strategie
tg publikowalismy i szeroko opisywalismy od korica 2015 roku w raportach okresowych. Cieszymy
sie, ze przyjety model rozwoju jest trafny i pozwala budowa¢ wartos¢ dla Akcjonariuszy.

Osiggniete w 2017 roku wyniki sg lepsze od przedstawionej przez nas prognozy
finansowej. Przychody okazaty sie wyzsze od prognozowanych o 1%, zysk operacyjny o 4%, wynik
EBITDA osiggneliSmy na poziomie prognozy, natomiast zysk netto przypisany akcjonariuszom
jednostki dominujgcej byt lepszy o ponad 12% od prognozowanego.

Rok 2017 szczegdlnie dobrze wypadt w segmencie ustug reklamowych - zaréwno ustug
reklamowych audio jak i ustug reklamowych Digital Signage oraz w segmencie eventowym.
Sprzedaz ustug reklamowych tgcznie wzrosta nam o 20%, natomiast przychody z eventéw
powiekszyty sie o 30%. Jak co roku wzrosty takze przychody z ustug abonamentowych audio,
wideo i aroma. W 2017 roku powiekszylisSmy - jak w kazdym roku dziatalnosci Grupy IMS - liczbe
posiadanych lokalizacji abonamentowych. Tym razem byt to wzrost o 562 lokalizacje. Przychody
abonamentowe stanowig rokrocznie ok. 50% przychodéw Grupy IMS. Dajg stabilne fundamenty
funkcjonowania i rozwoju Grupy. W 2018 roku i latach kolejnych bedziemy kontynuowad przyjeta
strategie dziatania, polegajaca na zwiekszaniu zespotéw sprzedazowych w celu anektowania
rynku, ktéry ma ogromny potencjal. Marketing sensoryczny to bowiem coraz czesciej
obowigzkowa ustuga dla coraz szerszego spektrum klientéw i branz.

Podtrzymujemy naszg polityke dywidendowg, ktéra zaktada, ze Zarzad bedzie
proponowaé przeznaczanie na dywidende minimalnie 60% skonsolidowanego zysku netto
przypadajacego na akcjonariuszy jednostki dominujacej. Zgodnie z nig, w lutym 2018 r. Zarzad
zarekomendowat Radzie Nadzorczej i Walnemu Zgromadzeniu dywidende w wysokosci 20 gr na
akcje, tj. przeznaczenie na dywidende maksymalnie 6,7 min zt z zysku za 2017 rok. Wyptata




dywidendy w takiej wysokosci oznacza¢ bedzie wzrost o 67% w stosunku do dywidendy
wyptaconej za rok 2016. Dywidende wyptacamy nieprzerwanie od poczatku funkcjonowania IMS
S.A. na rynku publicznym. Dywidenda wyptacona za 2017 rok bedzie tym samym szdstg z rzedu.

Nie wykluczamy, ze w kolejnych latach istotnym czynnikiem dla wzrostu Grupy beda
rowniez dokonywane z rozwaga akwizycje. Obserwujemy pod tym wzgledem rynek polski
i europejski. Interesujg nas w pierwszej kolejnosci podmioty o podobnym modelu biznesowym co
IMS S.A., ktorych funkcjonowanie oparte jest o stabilne umowy abonamentowe. W kregu naszych
zainteresowan sg takze innowacyjne spofki, ktérych produkty i ustugi istotnie poszerzytyby nasze
portfolio produktéw i w znaczacy sposdb wptynetyby na generowane przez nas przychody ze
sprzedazy.

Szanowni Panstwo, w imieniu Zarzadu chciatem podziekowa¢ naszym pracownikom
i partnerom, dzieki ktérym miniony rok byt tak udany dla Grupy IMS. W kolejny rok wchodzimy
jeszcze silniejsi i gotowi do wykorzystania ogromnego potencjatu, ktéry przed sobg widzimy.
Wszystkim Akcjonariuszom, ktérzy sg dzi$ z nami, dziekujemy za zaufanie.

Zapraszam serdecznie do zapoznania sie ze skonsolidowanym raportem rocznym Grupy
IMS za 2017 rok.
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